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UvOoD

V mojej bakalarskej praci som sa rozhodla vetiokegionalnemu integtaému
zoskupeniu vytvorenému na uzemi Latinskej Amert&gola:ny trh juhu (Mercado Comun
del Sur- MERCOSUR) je tvoreny Styrmi Statmi Argeoti, Braziliou, Paraguayom
a Uruguayom a jednym pridruzenym Statom Venezuektoyej ¢lenstvo stale nie je
ratifikované dvomaclenskymi Statmi Braziliou a Paraguayom. Aj naprieknuto faktu
budem v mojej praci Venezuelu povaztwa rovnocennéhdlena integracie. Venezuela je
vyznamnym hréom na svetovom ekonomickom a politickom poli aakti sa zapaja do
multilateralnych a bilateradlnych dohéd vramci celéveta. Krajina, predovSetkymi’aka
politike si&asného prezidenta Huga Chaveza stale viac vstdpuggetového diania a dalo by
sa poveds Ze eSte viac zuzitkovava svoje surovinové bohatsivplyva vékymi zasobami
ropy a nerastnymi surovinaméo sa vyznamne podia na jej obchodnej orientovanosti.
Vdaka jej vstupu do MERCOSUR-u, mu stupa podiel nehotle ako aj jeho kredibilita.
V neposlednej rade budem trdenezuelu ako rovnopravnekitena aj kvéli tomu, Ze medzi
nou a Statmi MERCOSUR-u uz doslo k odstraneniu viate obchodnych prekazok a ku
liberalizacii obchodu vo viacerych sférach.

Chcela by som zarokedokazad pozitivny vplyv tejto integracie ndenské Staty, jej
vyrazné prispenie k ich ekonomickej stabilite a®joreniu ich domécich trhov svetovému.
Vdaka nej sa niektoré krajiny vymanili so zlej hospattej situacie, do ktorej sa dostali
pocas surovinovej krizy v 70-tych a 80-tych rokov 204 storgia. Cela praca bude hlavne
zamerana na obchod s tovarom, ktory tvori ngv@odiel na celkovom obchode ako sa aj
najviac odzrkatuje v obchodnych wahoch medzi MERCOSUR-om a jeho partnermi.

V prvej ¢asti moje prace sa budem vendOVBMIERCOSUR-u ako celku. Najskor
struine charakterizujem zoskupenie ajeho stanovenk, aialej sa budem venova
jednotlivym ¢lenskym Stdtom a ich ekonomickému vyvoju priblize70-tych rokov 20-teho
stora@ia az po stasnos a pomocou tabuliek predstavim aj ich vzajomné obnk vZahy so
svetovymi integrénymi zoskupeniami. Sustredila som sa predovSetkgmekeé regionalne
integra&né zoskupenia ako Andské spmastvo (CAN), Severoamericky trh Rreeho
obchodu (NAFTA), Eurdpsku Uniu (EU 25), Zdruzenigradov Juhovychodnej Azie spolu
sCinou, Japonskom aKoéreou (ASEAN+3), ako aj obcha@wmei MERCOSUR-u.
V mojej praci namiesto celych nazvov tychto zoskipbudem pouziva ich oficialne
skratky, ktoré som uviedla za ich nazvom v zatvohkdo obchodnej spoluprace s ASEAN-

om som zaradila aj trPalSie azijské krajiny a t@inu, Japonsko a Kéreu, a to z toho dévodu,
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Ze tieto krajiny v séasnosti zvySuju svoj podiel na svetovom obchodktiaree sa zapdjaju
do ekonomickej spoluprace vramci celého svetigka nim sa meni aj obchodna orientacia
MERCOSUR-u a to od europskej a severoamerickegtidenerom k azijskym krajinam.

V druhej kapitole prvefasti sa pokusim predstavinlavné dohody v ramci MERCOSUR-u,
ktoré sa podikali na jeho utvoreni a in&titucionalizacidalsim bodom bude opis hlavnych
institacii MERCOSUR-u, ktoré boli vytvorené na zédé Protokolu z Ouro Preto.ddka
tymto institciam sa stal MERCOSUR stabilnejSimiacvsa priblizil vytvoreniu obdoby
Eurépskej Unie. Ako posledny bod druhej kapitolyajriasti venujem vstupu Venezuely do
regionalneho zoskupenia a uvediem zakladné ustarmvé&u ktorym sa zmluvné strany
zaviazali.

V druhej ¢asti mojej prace sa budem ventveonkajSim obchodnym vahom
MERCOSUR-u s hlavnou orientaciou na EU. V prvejit@p druhejéasti najskor predstavim
zakladné asocimé dohody MERCOSUR-u, ako aj ramcové dohody a dphmddnach
vol'ného obchodu na Uzemi Latinskej Ameriky ako aj mingp. V podkapitole pomocou
tabu’ky ohodnotim celkovd obchodnu Struktiru MERCOSUReuzameranim sa na jeho
obchod (vyvoz adovoz) srozvinutymi arozvojovynekonomikami a potom s jeho
najdélezitejSimi obchodnymi partnermi ako EU 25,NCANAFTA a ASEAN+3.

K vytvoreniu Latinskoamerickej integracie vynaz prispelo aj vytvaranie
regionalnych zoskupeni na inych svetovych kontioemt za zmienku nepochybne stoji
Eurépska Unia, ktora svojim vznikom asi najviac mietlla a utuzila myslienku vytvati
spolany trh a zénu viného obchodu na Juhoamerickom kontinente. Pravé kmiuto
faktu som sa rozhodla upriatma vz’ah medzi EU a MERCOSUR-om.

V druhej kapitole sa nasledne zameriam na vyagdjjomnych vgahov medzi EU
a MERCOSUR-om, kedy vznikli a ako sa vyvijali, adten sa medzi sebou uzniedhalej
poukaZzem na hlavné body spoluprace ato obchodesticie, ekonomickl spolupracu
a politicky dialég. Tieto body su Vmni dblezité ato vrdmci upé@wvania predsavzatych
cielov a poméhaju lepSej vzdjomnej spolupraci.

Délezita je aj podpisand Ramcova dohoda medzi BIERCOSUR-om z decembra 1995
a preto uvediem jej zakladné charakteristiky.

Moju pracu uko&im zhrnutim vyhod a nevyhod ich spoluprace a naistie

perspektivyd’alSieho vyvoja.



1. ZAKLADNA CHARAKTERISTIKA MERCOSUR-u
A JEHO CLENSKYCH STATOV

Spol@ny trh Juhu- MERCOSUR (Mercado Comun del Sur) jegr&Ené zoskupenie
vytvorené Styrmi juhoamerickymi Statmi- Argentinddraziliou, Paraguayom a Uruguayom
a jednym pridruzenym Statom- Venezuelou.

Vznik avyvoj MERCOSUR-u je prikladom stabilizécdemokratickych pomerov
v Latinskej Amerike. Argentina, Brazilia, Parag@ayruguay sa uz v 80-tych rokoch 20-teho
storatia vymanili zo zovretia diktatorskych rezimov atigmli na cestu vedidcu ku
demokracii. Tato cesta bolalwei dlhd a strastipln&o dokazuje aj pokus o destabilizaciu
politickej situacie v roku 1998 v Paraguayi. Nagiar problémom domacich ekonomik bola
hyperinflacia, makroekonomicka nerovnovaha a abaerakychkdvek demokratickych
prvkov v politickom systémé.

Zakladnym citom va&siny vlad v tychto krajinach bola preto protiirfied politika,
celkova stabiliz&na ekonomicka politika a vytvaranie demokratickyhuktar. Pre moznu
integraciu Argentiny a Brazilie v ramci MERCOSURao nepochybne potrebné zastavenie
vzajomnej negativnej rivality tychto dvoch krajkipra uz v minulosti viedla ku konfliktom

a k ochladeniu vzdjomnych tahov.

MERCOSUR si uz od Zatku svojho fungovania vytjl velmi ambiciézne ciele, ako:

» vytvorit’ zonu véného obchodu a colnd Uniu medEnskymi Statmi,

» vytvorit’ prostriedky pre zuw&enie aktuélnej v&osti narodnych obchodov,

» urychlit proces ekonomického rozvoja so socialnou spravosfiou,

» vytvorenie vdéného pohybu tovarov, sluzieb a kapitalu prostregioio odstranenia
ciel ad’alSich obchodnych prekdzok medianskymi Statmi,

* spolany colny systém a liberalizaciu obchodu s tretinajikami,

» koordinacia ekonomik, hlavne harmonizacia zakorsidarv oblasti zahratmého
obchodu, pbnohospodarstva, priemyslu, dani, menovych otazolkypravy

a komunikacif

GOMBALA, Ivo.: Aktualni otazky stové ekonomiky Latinskd Amerika ve stové ekonomice:
postaveni a regiondlni ekonomicka integrace v &@ch Praha, 2000, str. 35-36.
Zakladné ciele MERCOSUR-u: http:// www.mercosug.ay/



Mimo iné bolo dohodnuté, ze k 1. 1. 1995 buthnské Staty tvoti zénu vd@ného
obchodu a colni UniuCasovy Usek pred ich vytvorenim bol nazvanym Precfiod
obdobim. Kazdy Stat mal vopred stanovené krokyréktbehom tohto obdobia musel
uskut@nit’ a tym naplri jeden z hlavnych ciev zmluvy.

V roku 2004 v obdobi Novej etapy MERCOSUR-u adsE pristupuje Venezuela.

1.1 Ekonomicka charakteristika €lenskych Statov

Clenské krajiny integimého zoskupenia MERCOSUR sa nachadzaju na Gzemi
Latinskej Ameriky. Rozloha integracie zabera p#bé 2/3 celkovej rozlohy Juznej Ameriky.
Pod’'a udajov z roku 2006 spalenstvo ako celok ma 264 993 milionov obyVatea jeho
celkovy ra@ny vykon dosahuje vysky priblizne 1 492 899 milignamerickych dolarov
(USD)3

Krajiny maju spolény historicky vyvoj, ich kolonizacia, no uplne raoebhy
ekonomicky a politicky vyvoj. Vyspeldskazdej krajiny je ina, rozvijajuca sa predovsSetkym
od vekosti jej surovinovej zakladne (loziska ropy a mémstch surovin) ako aj od jej
prirodnych podmienok. Ako priklad posluzi Brazilkegentina¢i Venezuela, ktoré nesporne
svoje surovinové zdroje efektivne vyuZivaju. Naogakodné podmienky sU nesmierne
dolezité pre krajiny Paraguay a Uruguay, ktoré péosaju dostatdnym mnozstvom
nerastnych surovin a preto su zamerané iiagtmspodarsku produkciu.

V tabuke ¢. 1 sa nachadzaju vsetkKyenské Staty a MERCOSUR ako celok, sich
poétom obyvatéov, s hrubym domacim produktom (HDP) a celkovymozZam a dovozom
za rok 2006. Udaje su uveden&iselnom vyjadreni v milinoch a v percentachi’aka
tymto udajom je uz na prvy ptéd viditdné aky podiel maju dané Staty v jednotlivych

ukazovaté&och.

VSeobecné udajdenskych krajin: http:// stats.unctad.org/Handbook



TabuPka ¢. 1: Zakladné ukazovatele krajin MERCOSUR-u

Pocet obyvatd’ov HDP Vyvoz Dovoz
Ekonomika | v miliénoch|v % | vmil. USD |v%|vmil.USD |v%| vmil.USD | v %
Argentina 39 134( 14,7 216 323/14,5 46 569 18,2 34 158 19,6
Brazilia 189322 71,4 1067802715 137 807 53,9 95854 55
Paraguay 6 015 2,3 9110 0,6 1906/ 0,7 5879 34
Uruguay 3331 1.3 19307, 1,3 3953 1,6 4757 2,7
Venezuela 27 191 10,3 180 357/ 12,1 65 210| 25,5 33616 19,3
MERCOSUR 264 993 100( 1492899 100 255 446 100 174 264 100

Zdroj: Statisticka réenka UNCTAD-u

Z tabd’ky vyplyva, Ze MERCOSUR ako celok ma 264 993 mibivnobyvat&ov, jeho
celkovy domaci produkt za rok 20@ni 1 492 899 milibnov USD. Pri porovnani dovozu
S vyvozom je zjavné, Ze vyvoz je takmer 1,5 kr@Svaez dovoz.

Ked sa pozrieme na jednotlivé Staty, lnmnatejSou krajinou je v tomto zoskupeni Brazilia,
jej uzemie obyva az 71,4 % obyvide. Z toho sa da predpoklatjaze také mnozstvo
populacie vytvori aj viky domaci produkt. Uz na prvy ptdd poda percentualneho
vyjadrenia HDP je zrejmé, Ze tento predpoklad plajva&si podiel na domacom produkte
vramci MERCOSUR-u vytvara Brazilia, az 71,5 %jpa nasleduje Argentina s produkciou
14,5 %, potom priblizne len o 2 % menej vytvara ®arela. Produkcia zvySnych dvoch
Statov je nepatrna, Paraguay sa pkadlen s 0,6 % a Uruguay s 1,3 %.

Délezité je aj porovnanie vyvozu a dovozilenskych Statov. Ako v predchadzajdcich
prikladoch si Brazilia stadle zachovava svoje prixansjej dovoz je od vyvozu vysSi len o
1,1 %, z toho mdézZzeme usélidze sa na obidvoctinnostiach aktivne podia a takmer v tej
istej miere. Druhym naju&im vyvozcom (25,5 %) a skoro aj dovozcom (len3%,dovaza
menej nez Argentina) je Venezuela, tento fakt virmma potvrdzuje dblezitégej existencie
pre integraciu. S malym rozdielom z®u nasleduje Argentina, samozrejme ak by sme
prihliadali ku skuténosti, Ze Venezuela eSte stéle nie je plnopravimom integracie, je
Argentina druhym najdélezitejSiklenom v integracii¢i uz ako dovozca, vyvozca alebo
producent HDPCo sa tyka krajin Paraguaya a Uruguaya, u obidvaehléda dovoz nad

Vyvozom, vV porovnani s ostatnymi Statmi predstawaio ¢isla stale maléiastky.



1.1.1 Argentina

Federativna republika pozostavajuca z 23 praviagednej autondmnej spolkovej
oblasti- Buenos Airés Rozklada sa v juhovychodneépsti Juznej Ameriky, s rozlohou
2 780 403 krha s p&tom obyvatéov 39 134 miliénov (2008) Jeclenom WTO a aktivnym
zastancom multilateralneho a regionalneho obchamrs$lstému, ktoré povazuje za nastroj
ekonomického zdravid.Vo svojej ekonomike profituje predovietkym zIkej zasoby
nerastnych surovin, vysoko gramotného obyist®, z orientacie na pooohospodarsky
vyvoz a z priemyselnej diverzifikacie. Napriek tonaj ekonomicke vysledky su réznorodé
a meniace sa pas dlhej histérie. Na Zatku 20. stordia patrila medzi Staty s Vkou
ekonomickou perspektivou, no wsBnosti stagnuje na strednej arovni, dalo by saay
Ze sa nachadza na rozvojovej arovni.

Na konci 80-tych rokov 20. stafia bola Argentinska medzinarodnaobchodna
politika ’ vemi protekcionisticka, s vysokymi clami, s mnoZstym kvétami a s prirazkami
na zahrariny dovoz. ReStriktivne viddne regulacie bréanililipui priamym zahraginym
investiciam ako aj k uskuttovaniu operacii vyznamnych medzinarodnych bank remi
Argentiny. Na druhej strane argentinska vlada a#aacie a ini pomoc silno povzbudzovala
vyvoz Vv tradénych sektoroch, ako poohospodarske produkty, nerastné suroviny ainé
komodity.

Postavenie Argentinskeho priemyslu sa od pobow©-tych rokov v porovnani
s ostatnymi Statmi na arovni stredného doéchodkustédel menilo. Toto naruSenie vzniklo
hlavne aka makroekonomickej nestabilite, opakujucim saitipym Sokom a proti
konkurenému chovaniu, ako aj kvéli vladnej politike presajdcej vysoké obchodné
bariéry. Vysledkom pdésobenia tychto faktorov bolasledna nedbvera argentinskych
obchodnikov a vyrobnych firiem uskdétmova’ riskantné investné rozhodnutiato spdsobilo
ich izolovanie sa proti trhu s akciami, upevnercie postaveni&im vzrastla ich trzna sila na
horizontalnej a vertikalnej Urovni. Opravnene batgentinska ekonomika opisan& ako silno

oligopolisticka.

Svetova obchodna organizacia, WTO-Trade PolicyidRevArgentina, 12. a 14. februar 2007 :
http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp27htm

Populacia pokth UNCTAD: http://stats.unctad.org/Handbook

vid’. 4

! ROWAT, Malcolm, LUBRANO, Michele, PORRATA, Rafgeldr. Competition Policy and
MERCOSUR1st edition. Washington D.C. : The World Bank979str. 20-43.



Koncom 80-tych rokov Argentinska vlada vlastndéebo kontrolovala vyrobné,
priemyselné a aj podniky sinym zameranim. Tietol@mosti predstavovali V&U cag’
argentinskej ekonomiky. Boli ovladané podobne aieo Statne- zamestnavali nadmerné
mnoZstvo pracovnikov, boli nekonkuter®, neefektivne a administrativne rozhodnutia boli
obyajne uskutéinované pre politické doévody. Mimo to zaobstaravamgSnych potrieb
verejnych podnikov bolo regulované zakonmi, ktorédgorovali domaci sukromny
priemysel. Odkedy sa sukromny sektor stal oliggticky, bol odbyt sukromného sektora
zabezpeéeny pomocou verejnych podnikov a d&byje vykonavany formou dotacii do
sukromného sektora. Touto politikou vzniklirké straty, ktoré boli kryté vydajmi zo Statnej
pokladne.

K dramatickej zmene tejto situacie doslo v roku48@dy sa k vlade dostal Carlos Menem.
Pod jeho vedenim boli uskwtzené vyznamné reformy v oblasti pravnych systémov,
administrativnych institacii a politika, ktor4 kohafme zreStruktualizovala narodnu viadu.
Tieto reformy zredukovali mnozstvo byrokracie, dokKlzefektivneniu narodnej vliady ako aj
znanému znizeniu vladnych vydajov a zvySeniu ich sdoggi zvySovéa dochodky. Snahy
zredukovd dlhy verejnych sektorov a deficity boli Krai uspesné, spatay dlh verejného
sektora klesol z 10,5 % HDP z roku 1989rdbkého prebytku v roku 1992.

Menemova vlada tieZz radikadlne zmenila obchodnutigali Vela mnozZstvovych a inych
dovoznych obmedzeni bolo eliminovanych, doSlo k ¢mep redukcii ciel, odstraneniu
zakonov o cenovych kontrolach.

Argentina vstupom do MERCOSUR-u prijala vSeoBepravidla o vonkajSich clach
a entuzialisticky podporovala jeho program regiopglintegracie. Obmedzenia a limity na
zahrantné investicie boli v podstate odstranené. Argentidsledne uzavrela viacero
bilateralnych dohéd o zéne Kého obchodu s réznymi Statmi, vratane Spojenyéiost
Americkych.

Tabdoka ¢. 2 zachytdva hlavné svetové obchodné zoskuperieh abchod

s Argentinou v danych rokoch.



TabuPka €. 2: Obchodnd Struktira Argentiny pod’a miesta vyvozu a dovozu (v milibnoch USD)

Rok 1980 1990 2000 2005 2006
vmil. USD v % | vmil. USD |v % [ v mil. USD |v % | v mil. USD |v % | v mil. USD | v %
VYVOZ
CAN 371,82 4,6 511,8| 4,1 975,32 3,7 2118,70 5,2 276782 6

MERCOSUR 1139,73 14,2 1832,57 14,8 8 410,55 31,9 7 708,89 19,1 9949,37 21,4

NAFTA 881,34 11 2101,80 17 3 746,65 14,2 6 033,89 14,9 6 071,13 13,1

ASEAN+3 431,00, 5,4 1 055,09 8,5 190245 7 5486,77 14 5974,81 13

EU 25 2 642,83 32,9 3 914,61 31,7 4 765,06 18,1 6 866,61 17 8 018,79 17,3

Celkom 8 021,40 100 12352,50 100| 26 341,00 100( 40 351,40 100 46 569 100
DOVOzZ

CAN 506,77| 4,8 300,84 7,4 263,92 1 459,98 1,6 526,61 1,5

MERCOSUR 1305,1212,4 875,58 21,5 7 199,29 28,5 11019,98 38,4 12 686,02 37,1

NAFTA 2 561,86 24,3 1 016,09 24,9 5712,8522,6 4999,6017,4 5590,3416,4
ASEAN+3 1117,2/10,6 270,03 6,6 3270,79 13 4244,49 15 5545,82 16,2
EU 25 3 452,56 32,8 1197,07 29,4 5960,7223,6 48322716,8 5812,61 17
Celkom 10 545,40 100] 4077,50 100{ 25280,40 100 28 687,90 100 34 158( 100

Zdroj: Statisticka réenka UNCTAD-u

Ztabuky ¢. 2 je zrejme, Ze @@as neexistencie MERCOSUR-u v 80 a 90-tych rokoch
Argentina najviac obchodovala s Eurépskou Uniou gBYa togi uz z potfadu dovozu alebo
vyvozu. Podla percentudlneho vyjadrenia az takmer 33 % vyvodovazu. Po vzniku
MERCOSUR-u vSak svoj obchoddaa orientové naclenské Staty¢o je vyrazne viditené
vroku 2000, kedy naje&i podiel obchodu uskuttuje vramci integracie. Vyvoz do
¢lenskych krajin vzrastol az o 17 %, pri pjale na dovoz doSlo k zvySeniu len o0 7 %. Tento
trend je potla udajov nachadzajucich sa v tékel stale narastajuci a da sa predpokiade

sa bude ndialej zvySovd. V roku 2006 su naju&imi obchodnymi partnermi Argentiny
hlavhe MERCOSUR, EU 25 av neposlednej rade aj Zévimého obchodu v Severnej
Amerike (NAFTA). Po lepSom pdhade na vzgjomnu obchodnu spolupracu Argentiny
a NAFTY, je viditedné, Ze postuponiasu dochadza ku zniZzovaniu vyvozu a aj dovozu do
tejto oblasti. Tento jav je pravdepodobne spdsoligny, Ze Argentina postupne nahradza
dovazané produkty z skenskych Statov dovozom ¢tenskych Statovdalej sa snaZzi viac

vyvaza do ¢lenskych Statov a tym utuZi posilni’ vzajomné v£ahy vo vnutri integracie.
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Dalsim vyznamnym partnerom je ASEAN+Giia, Japonsko a Kérea). Fadpercentualneho
vyjadrenia ich vzajomny obchod od 80-tych rokovtppse narastd, argentinsky vyvoz do
tejto oblasti v roku 2005 vyrazne vzrastol a taoazac ako polovicu oproti predchadzajacim
rokom (z 5,4 % na 13 %).V roku 2006 vyvoz tvori 438 z celkového vyvozu a vyrazne
sa priblizuje hodnotdm spoluprace s NAFTOU a EUvd2oz azijskych krajin ma takmer
rovnaky vyvoj, teda je stale rastlici a v roku 2@@6l1iSi od dovozu z NAFTY len malym
0,2% rozdielom. V buducnosti sa da predpokfada vyvoz do azijskych zemi prevysSi vyvoz
do eurdpskych a severoamerickych zemi. Na Uzemidlaj Ameriky su vyznamnymi
obchodnymi partnermi aj krajiny Andského spa@nstva (CAN). Pri pdlade na ich
vzajomnu spolupracu je uz na prvy [jatl zrejmé, Ze v porovnani s ostatnymi spomenutymi

partnermi, ich spolupraca tvori len maly zlomok odoaov.

1.1.2 Brazilia

Stat, ktory sa rozkladd na atlantickom pobrezizn@j Ameriky s rozlohou
8 514 877 krha s pstom obyvatéov 189 323 miliénov (2008) Brazilia jeclenom Svetovej
obchodnej organizacie (WTO) ajednym z najaktivicgjS (tastnikov multilateralneho
obchodu. Brazilska ekonomika je najvplyvnejSia jgitreejSia na Uzemi Latinskej Ameriky
a na Siestom mieste v svetovej ekonomike. Jej n@imyrHDP za rok 2007 pdd Brazilskej
Centralnej bankyini 2 067 706 milionov dolarowo v prepdte na jedného obyvdia je
priblizne 5717 dolarov. Brazilsky vyvoz sa nacleadmedzi dvadsiatimi naj¢aimi na
svete, dosahuje vySky 118 000 miliénov dolarov. Zidska ekonomika je Veni dolezita
a vyrovnava sa ako americkej tak aj svetovej ekakenV stasnosti ma Brazilia poziciu
lidra v MERCOSUR-e. Je to krajina slgm pd’nohospodarskym a priemyselnym
potencialom a zarovieaj vyznamny vyvozca automobilov, telefonnych pdsltv a lietadiel.

V 60-tych, 70-tych a 80-tych rokov 20-teho staaostatne zasahy do ekonomiky
priamo brénili konkurencii ato cez vytvaranie &uistnovanie Statom riadenych
monopolov. Této politika sldzila ako nastroj prdibvozu a vytvaraniu Uspor zo zvysenej
vyroby. V tomto obdobi bola pr&razilsku ekonomiku® charakteristickd dominancia

verejného sektora, protekcionizmus, Tk& regulacie v sukromnom priemysle, vysoka

Populacia pokth UNCTAD: http://stats.unctad.org/Handbook
o ROWAT, Malcolm, LUBRANO, Michele, PORRATA, Rafgeldr. Competition Policy and
MERCOSUR1st edition. Washington D.C. : The World Bank979str. 47-73.



koncentracia a pouzivanie cenovych kontrol, ktdé&Zils ako mechanizmus kontrolovania
konkurencie a inflacie.
R6zne cenové kontroly v podobe ciel a mnozstvowadt ako aj dohody o fixnych cenach
spbsobovali chronicku inflaciu a obmedzenu konkcien

S nastupenim demokratického rezimu a prijatinvepolstavy v 1988 nasledne
federalna Statna spravacata v ekonomike uskuttiova’ Strukturalne zmeny zavadzajlce
dolezité opatrenia v liberalizacii obchodu, v ptizacii a deregulacii. Napriek tomu, Ze
pokrok bol viditény vo vSetkych troch sférach, jeho rychlidmla nerovhomerna. Najisie
uspechy boli dosiahnuté v liberalizacii obchodu.et@i kroky bezpochyby zlepsili
konkurertné podmienky medzi Brazilskymi vyrobcami a tym imaznili zvysi’ svoj tlak na
zahrantny dovoz.

MERCOSUR je posledna etapa v procese tarifngébriem. Postupne dochadza ku
stabilizacii ekonomiky.

Taburka ¢. 3: Obchodna Struktira Brazilie pod’a miesta vyvozu a dovozu (v miliGnoch USD)

Rok 1980 1990 2000 2005 2006
vmil. USD v % | vmil. USD |v % [ v mil. USD |v % | v mil. USD |v % | v mil. USD | v %
VYVOZ
CAN 726,16| 3,6 884,41 2,8 2116,45 3,5 5780,90 4,9 8 766,22 6,3

MERCOSUR 181144 9 1320,25 4,2 7 843,88 13,2 11 726,13 9,9 13 950,4 10,1

NAFTA 422222 21 8 761,31 27,9 15 657,4 26,3 28749,524.3 31396,1 22,7

ASEAN+3 1551,42 7,7 4 313,35 13,7 5120,71 8,6 15150,6312,8| 17470,1412,6

EU 25 7 315,70 36,3 10 615,4 33,8 13 600,9 22,8 24 355,5 20,6 30 468,2 22,0

Celkom 20 132,00 100| 31413,80 100 55 085,60 100( 118529, 100 137 807| 100
DOVOzZ

CAN 903,46| 3,3 676,94 2,7 2326,14 3,8 2126,94 2,6 3446,17 3,4

MERCOSUR 1 256,35 4,6 2687,23 10,8/ 8575,7413,9 7756,73 9,6 9867,70 9,8

NAFTA 6 695,89 24,4 5712,5222,9 16 325,93 26,4 16 187,2420,0f 19 095,3918,9
ASEAN+3 1 856,39 6,8 227352 9,1 7 680,51 12,4| 15233,7518,8] 20732,5420,5
EU 25 5055,76 18,4 6 045,94 24,2 16 016,31 25,9] 19 124,56 23,6 22 152,7¢§21,9
Celkom 24 961,00 100( 22522,20 100| 59 065,60 100( 77 627,80 100 95 854 100

Zdroj: Statisticka rdenka UNCTAD-u
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Najv&simi obchodnymi partnermi Brazilie piad tabliky ¢. 3 sU nesporne zoskupenia
NAFTA a EU 25. Zdiatky ich vzajomnej spoluprace su vidite uz od 80-tych rokov 20-
teho stordia a postupontasu stale silneju. Pri ptéide na percentualne vyjadrenie obchodu
s EU 25 as NAFTOU je zjavné, Ze tieto dve zoskigaa priblizne rovnako vyznamne,
najskor dochadza k narastu vyvozu a dovozu dotdyktajin, nasledne v roku 2000 putuje
z a do tychto zoskupeni takmer rovnaké mnoZstvalykce (vyvoz do NAFTY je len

0 3,5 % vasi nez do EU 25, dovozy z tychto krajin st skormé&povnake, len polpercentny
rozdiel), vplyvom¢asu vSak dochadza k ich miernemu poklesda®80-tych rokov hlavnym
miestom odbytu Brazilie, vramci danych svetovyaskupeni, bola EU 25, kedy tam
smerovalo az 36,3 % jej produkcie. Tento fakt sairkencom 90-tych rokov, kedy dochéadza
k zvySenej orientacii na severoamericky trh, rastiehodna spolupraca s ASEAN+3 a gj
vramci MERCOSUR-u. Spolupraca s ASEAN+3 sa rok okiarzvysSuje, vyvoz do tejto
oblasti sa od 80-tych rokov zvysil zo 7,7 % na 1%60 je narast takmer o 5 %, u dovozu
ztejto oblasti dochddza eSte k ¢Si@mu  zvySeniu, vroku 2006 dosahuje vysky
20,5 %, predbieha dovoz z NAFTY avyrazne sa Wtizuropskemu dovozu. S pouZzitim
Gdajov ztablky ¢. 3 je zremé, Ze obchod vramci MERCOSUR-u je mens8g

s predchadzajacimi troma partnermi a z toho vyplyZ& Brazilia nie je az tak zavisla na
tomto trhu. Brazilia sa taktiez orientuje na obclsodAN-om. Ich vzdjomna spolupraca od
80-tych rokov nezaznamenava vyrazne vykyvy. VyvazCAN-u kazdym rokom narasta
priblizne 0 1 % (vynimkou je rok 1990 kedy o 1 %¥h), naopak dovoz z tohto zoskupenie
sa takmer stale udrziava v rozmedzi od 2,6 do 3,88da zhodnotenia a Udajov z tdky

¢. 3 sa d& predpoklatiaze sa Brazilia budéoraz viac orientoua smerom na azijsky trh
a obchodna spolupraca s EU a s NAFTOU bude statewjirovnavéa.

1.1.3 Paraguay

Vnatrozemsky $tat v Laplatskej oblasti JuZnej ekiky s rozlohou 406 752 Km
a s pdtom obyvatéov 6 015 miliénov (2008Y. Patri medzi zakladajliciclenov WTO.

Paraguayska ekonomikd! je silne zavisla na ekonomickom vyvoji svojich’kgch susedov

10 Populacia poth UNCTAD: http://stats.unctad.org/Handbook
1 ROWAT, Malcolm, LUBRANO, Michele, PORRATA, RafaelJr. Competition Policy and
MERCOSUR1st edition. Washington D.C. : The World Bank979str. 74-82.
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Argentiny a Brazilie a so zameranim na produkcitnpbospodarskych vyrobkov na drovni
cien na svetovych trhoch a natpei.

Paias 80-tych rokov 20. sta¥m dosSlo k poklesu ekonomického rastu a Zivotnej
arovneco bolo vysledkom ekonomického zuZenia vyspelejSitiravSich a priemyselnejSich
partnerov- Argentiny a Brazilie. Tieto negativnepady boli nepochybne zmieSané
s vladnymi omylmi podporovania rastu urovne pomoegpanzivnej uverovej politiky a zle
koncipovanej nahradnej dovoznej stratégie vytvaegjlbbudovanie neekonomickej vyroby
cementu a oceliarstva.

Ekonomicka nestabilita sp6sobena vysSie zmianguaitikou branila investiciam
a pravdepodobne prispela k nedostatku konkurenk@nkurencieschopnosti v Paraguayskej
ekonomike. No viac givejSi bol narast priamych zasahov Statu do ekokprmivzrastajuca
koncentracia ekonomickej sily prezidentského Unaolias poslednej dekady Stroessneroveho
rezimu. Dobrovbnog’ a schopnas vojenského rezimu umaavali ispeSnym monopolom
vo vSetkych Rucovych oblastiach (hlavne tazkom priemysle, v produkcii tragiych
polnohospodarskych produktoch aich distribdcii) poit eliminova existujucu
konkurenciu v tychto sektoroch. Od 80-tych rokov ktary rezim politicky zavisly na
pozickach, aby bol schopny podpordweerejny ako aj stkromny sekttt.

Ekonomické reformy zavedené novym demokraticksgdimom a Paraguayskym
vstupom do MERCOSUR-u dramaticky zmenili smer bwthac ekonomického vyvoja
a nadeje na konkurencieschopnejSie prostredie. &tkimké a finatiné reformy mali vytvoxi
urgity stupeéi makroekonomickej stability, ktora by prildkala ésticie do domaceho
a vyvozneho priemyslu. Aj napriek tomu Stat akostrig elektriny, telekomunikécii, ocele,
olejovych rafinérii, cementu, alkoholu a dopravny@®odnych, Zelezinych a leteckych)
spolainosti stale zostal déleZitym k@m v ekonomiké?

Uz predtym ako vstupila v platrtb®ohoda z Asuncién , Paraguay bol'we zavisly
na obchode so svojimi susedmi- dovoz a vyvoz paedstl priblizne jednu tretinu HDP.
KvOli tomu sa Paraguayska obchodna politika sdstvala na vyvoz tradnych
polnohospodarskych produktov ana dovoz polotovardwtavych vyrobkov. Tym Ze
Paraguayski spotrebitelia boli po dihd dobu zvykma Brazilske a Argentinske produkty
a zn&ky, avdobsledku absencie distrdmej kontroly doSlo k vytvaraniu slabého

12 THE ROLE OF THE STATE( Report No. 15044-PA), LaAmerican and the Caribbean Region, The
Word Bank, April 26, 1996
13 FACILITATING AND PROMOTING FOREIGN INVESTMENT, Fagign Investment Advisory

Service(FIAS), January, 1993
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konkureného prostredia pre Paraguayskych producentov. TEitttacia vSak nebola
prijate’'na so zakladnymi ustanoveniami MERCOSUR-u. Ndaka uskutdnenym
politickym a ekonomickym reformam ako aj vstupomrdgmaya do integracie sa jeho
ekonomicka situacia uspesne zlepsila.

Paraguayska ekonomika je vramci zoskupenia ex@imco dokazuje aj jej HDP za
rok 2006 (vi’. tabd’kac. 1).

Taburka ¢. 4: Obchodna Struktira Paraguaya podta miesta vyvozu a dovozu (v miliénoch USD)

Rok 1980 1990 2000 2005 2006
vmil. USD| v% | vmil. USD |v % | vmil. USD |v % [ v mil. USD |v % | v mil. USD | v %
VYVOZ
CAN 0,77 0,2 15,23| 1,4 43,78 5 62,90/ 3,7 73,47| 3,9
MERCOSUR 124,58 40,2 379,34/ 35,7 551,54 63,4 911,92| 54 916,72 48,1
NAFTA 21,15 6,8 43,06| 4,1 348/ 4 63,21 3,7 78,4 4,1
ASEAN+3 11,48 3,7 14,13| 1,3 15,93 1,8 106,8| 6,3 60,58 3,2
EU 25 95,88/ 30,9 304,5| 28,6 118,37/ 13,6 103,44 6,1 113,97 6
Celkom 310,23 100 958,68 100 869| 100| 1697,42 100 1906/ 100
DOVOZ
CAN 0,84 0,1 3,84 0,3 8,08/ 0,4 23,79| 0,7 187,41 3,2
MERCOSUR 288,09| 50,2 404,03/ 30,1 1050,6446,6] 1733,74485| 2010,2334,8
NAFTA 57,34 10 176,16/ 13,1 186,12/ 8,3 226,15/ 6,3 419,27 7,3
ASEAN+3 53,91 94 263,51/ 19,6 401,03 17,8 937,57/ 26,2 2 266,53 39,2
EU 25 104,75 18,3 205,24(15,3 257,75/ 11,4 225,69 6,3 329| 5,7
Celkom 614,7| 100 1352,04 100 2192,99 100 3714,93 100 5879 100

Zdroj: Statisticka rdenka UNCTAD-u

Pod’a tabwiky ¢. 4 najv&Simi obchodnymi partnermi krajiny boli a aj stalecgenske Staty
MERCOSUR-u. PredovSetkym to dokazuju percentualmasty paraguayského vyvozu do
¢lenskych Statov vidiimé v roku 2000, kedy tam smerovalo az 63,4 % cé&kowyvozu.
Nasledne vsak dochadza k znizovaniu priblizne @ 8,8 %.Co sa tyka dovozu, v 80-tych
rokoch ¢inil 50,2 %, potom doSlo k znizeniu takmer o 20 Wspku 2000 a 2005 hodnoty
dovozu opé narastaju skoro na tie z 80-tych rokov, no v r@06 zasa klesaju a to na
34,8 %. Druhym vyznamnym vyvoznym partnerom je B3) & ke’ od 80-tych rokov vyvoz
do tohto zoskupenia vyrazne poklesol z 30,9 % a% 4, pri dovoze doslo k znizeniu

priblizne o jednu tretinu. Naopak pri dovoze jau&dia Uplne ina, naj¢aim importérom su
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krajiny ASEAN+3 ich dovoz do Paraguaya v roku 2@086l 39,2 %c¢o je az 30% nérast od
80-tych rokov. Len o0 4,4 % men@&pi spominany dovoz z MERCOSUR-u. Nat'ten mieste

v oblasti vyvozu sa nachadzaju NAFTA a CAN, ich ipbda Paraguayskom obchode je tak
povediac rovnaky a to okolo 4 %. Na druhej stranppi’adu na dovoz z tychto partnerov
prevazuje ten z NAFTY a to uz od 80-tych rokov azsgtasnos. Dnes sa da predpoklada
stédle vé&Sie prehlbovanie dovoznej spoluprace s ASEAN+3 avoxgej vramci
MERCOSUR-u.

1.1.4 Uruguay

Malad demokratick& republika sa rozprestiera y)ehwdnom pobrezi Juznej Ameriky
v Gsti rieky La Plata o rozlohe 177 879 ms pétom obyvatéov 3 331 miliénov (2006)*
Uruguay patri medzi zakladajucicttenov WTO a je aktivnym dastnikom multilateralnej
politiky.'® Krajina mé obyvatéstvo s vysokou gramotnéisu, stabilnou vladou, zaloZenej na
dihotrvajucej demokracii as miernym podnebim dkiaréstickymcastymi  dadami
a idealnym pre chov hospodéarskych zvierat. Poldhtu &/ Usti rieky La Plata umodgje
vyborny pristup na susedné trhy a jeho pristavi slkkd hlavny regionalny prechod-vstup na
americky a europsky trh.

Hlavné aktivity Uruguayskej ekonomiky'® st sustredené na sluzby s prevaznym
zameranim na bankovnictvo aturizmus a potom nbnghmspodarstvo, kde previada
pestovanie j@meia a pSenice a chov hospodarskych zvierat. Sukrosakjor produkuje
priblizne 72 % HDP ama dominantné vlastnictvo zng@&h sektoroch,
vratane ptnohospodarstva, vyroby a sluzieb. Verejny sekterj@imoc zamerany na vyrobu
alebotazbu, ale vlastni a kontroluje Zivotne dolezitétegk ako elektrinu, plyn, cement,
alkohol, vodu, ropnu rafinériu, letecki dopravulezaikné trate, pristavy a ki cag
financnych sektorov a telekomunikacii.

Domaéci sektor je pomerne silno zamerany nabslgZorientaciou na cestovnych ruch.
Obchodné prostredie je tvorené firmami s malynétpm zamestnancowo je vysledkom
Styridsa rocného protekcionistického rezimu v snahe podpgrodukciu a vytvoti maly

doméaci trh. DalSia charakteristika Uruguayského sukromného sektaktiez vyplyva

14 Populécia poth UNCTAD: http://stats.unctad.org/Handbook

15 Svetova obchodna organizacia, WTO- Trade Poleyi®v: Uruguay, 17. a 19. m4aj 2006:
http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp26htm

16 ROWAT, Malcolm, LUBRANO, Michele, PORRATA, RafaelJr. Competition Policy and
MERCOSUR1st edition. Washington D.C. : The World Bank979str. 84-90.
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z protekcionizmu ato ta, Ze &&na firiem sa stala 8d3'ou nekonkuretného prostredia,
¢o malo za nasledok, Ze Uruguayské firmy su vSeabepisované ako konzervativne, nerady
riskujuce, pouzivajuce zastaralé technolégie a fiesr@hu o inovaciu.

VSadepritomné vladne regulacie su vyraznym amaldruguayskej ekonomiky. Vlada
dohliada na vstup a vystup firiem na trh, poZadujdfiriem licencie, aby mohli hynad’alej
si&&ag’ou obchodného trhu, zd@ige verejné vlastnictvo a stanovuje cenu rozhodelic
surovin, hlavne ropy, energie a komunikacii, a epaslednom rade sa starad aj o zdanenie,
a to hlavne socialneho zabezeria.

V obchodnom prostredi Uruguayskej ekonomiky ohuje silne oligopolisticka
Struktara, ktora efektivne vytvara bariéru v hosirellej séiazi. Vo viacerych sektoroch je
len jeden vyrobca alebo mala skupina dominujucaenpysle a zavedené ochranné bariéry,
ktoré im davaju viku trznu silu. Tajné dohody medzicitymi firmami kontrolujacimi kazdy
sektor su pritomné vcelej ekonomike. Disttibyy sektor je v podstate
kartelom, vé&koobchodny a maloobchodnytezec sa stdva nekonkuteym a ceny vésiny
domacich produktov su extrémne vysoke.

Uruguayska legislativa sa nezaoberala konkimgm prostredim, z tohto dévodu tu ani
neexistovali vladne kancelérie, ktorych praca bwiala aj monitorovanie konkurencie.

Zaroveh tu vSak nebolo vidno snahii zaujem sukromného sektora a ani vliady sa pokusi
tuto situaciu nejako zmehi

Vstupom do MERCOSUR-u sa Uruguayu vytvorila mm# ako danu situaciu
postupne zmetiia Uplne otvori svoj trh¢lenskym Statom. Vysledkom je priblizenie sa dvom
ekonomickym vémociam na Latinskoamerickom kontinente, presnéjlégentine a Brazilii.
Postupne dochadza k prilivu brazilskych investoii’aka zavedeniu konkur&mého zakona
ustanoveného MERCOSUR-om sa Uruguayské firmy gsiakapkurencie schopnejSie a su
v poziciicelit velkym a lepSie finagtne vybavenym firmanilenskych Statov.

Tabwka ¢. 5 ponuka udaje o obchodnej orientovanosti Urugudyk ako Paraguay,
sa krajina najviac orientuje na obchotlenskymi krajinami MERCOSUR-u.
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TabuPka €. 5: Obchodnd Struktira Uruguaya pod’a miesta vyvozu a dovozu (v milionoch USD)

Rok 1980 1990 2000 2005 2006
v mil. USD (v % [ vmil. USD |v % | v mil. USD |v % | v mil. USD |v % | v mil. USD | v %
VYVOZ
CAN 17,08 1,6 25,39 15 45,69 2 99,10/ 2,9 103,34 2,5
MERCOSUR 347,931 32,9 594,95/34,4| 1022,69 44,6 780,99 23 958,63 23,3
NAFTA 94,78 8,9 222,66(12,9 339,89 14,8 1015,4929,8 808,07 19,7
ASEAN+3 10,61 1 103,23 6 184,72 8 243,89 7,2 484,94/ 11,8
EU 25 373,91/ 35,3 475,37, 27,5 374,56/ 16,3 583,00 17,1 811,84/ 19,8
Celkom 1058,55 100 1692,90 100| 2 294,70 100 3404,50100 3953 100
DOVOZ
CAN 93,12 5,6 54,22 4,1 170,95/ 4,9 256,31 6,6 324,21 5
MERCOSUR 477,52 29 539,10 40,9] 1517,6843,8/ 1630,55 42 2 884,911 44,6
NAFTA 186,22/ 11,3 189,46 14,4 401,12/ 11,6 333,31 8,6 627,17 9,7
ASEAN+3 86,82| 5,3 71,2| 54 238,54/ 6,9 362,15 9,3 622,12 9,6
EU 25 351,24(21,3 259,33/ 19,7 650,79 18,8 403,71)10,4 1129,6417,5
Celkom 1680,30 100 1342,90 100| 3465,80 100| 3878,88 100 4 757] 100

Zdroj: Statisticka réenka UNCTAD-u

ESte pdas neexistencie MERCOSUR-u bol ako vyvoz tak ajodownedzi¢lenskymi
krajinami priblizne na 30 az 40-dsgercentnej Urovni. Po vytvoreni integracie doslo
k narastu vyvozu délenskych Statov takmer o 10 %, pri dovoze vSak 8led& vyraznej
zmene, bol zaznamenany narast asi len 0 4 %. Tpengvoze postupne klesa, zo 44,6 %
(maximum z roku 2000), az na 23,3 % (hodnota vyivbzoku 2006), v dovoze ide takmer
o konStantny vyvoj, hodnoty sa pohybuja vrozmedii45 %. Druhym najhlavnejSim
Uruguayskym partnerom je EU 25. V 8o-tych rokochlab&uropska Unia naj¢dim
odbyti¥om Uruguaya, smerovalo tam az 35,3 % vyvozu. Postufasu vyvoz do tejto
oblasti klesa, no od roku 2005 zas&lima ras avroku 2006 sa dostava takmer na
20 percentnu Urove Pri dovoze sa stretavame s podobnym vyvojom,Gt/éh rokov az do
roku 2000 jednopercentualne klesa, v roku 2005akteskonca az o 8 %, nasledne vSak zasa
rastie a v roku 2006 dosahuje vysky 17,5 %. Vyznamaodiel na Uruguayskom obchode
zaujima aj regionalne zdruZzenie NAFTA. Vyvoz dottokhoskupenia stale narasta, do roku
2005 sa zvysil viac ako az o polovicu oproti pretttajacim rokom, dosahuje az 29,8 %, no
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v roku 2006 zasa klesd 010 %. V dovoze z tejtaagiblje vidit¢éné striedanie rastov
a poklesov, v stasnosti dosahuje vysky 9,7 %g s porovnanim s 80-tymi rokmi je 0 1,6 %
nizsi. VzZahy s ASEAN+3 maju rasticu tendenciu. Export déotgblasti sa vyznamne
zvySil, své&mi nizkej spoluprace z 80-tych rokov (1 %) sa dosteroku 2006 na
11,8 percentnu Urovie Dovoz z tejto oblasti je stale rastlci a v rokd0@ sa od dovozu

z NAFTY IiSi len 00,1 %,Co svedi o narastajucej spolupraci s azijskymi krajinairi
pol’ade na obchod s Andskym sp&#astvom je zrejmé, Ze dovoz z tohto zoskupenia je
vyznamnejSi nez vyvoz do neho, ale v porovnanimstatioymi partnermi, obchod s CAN
dosahuje malych hodn6t. V&snosti stale prevliada obchodna orientacia dovaZwa@zu na
¢lenské Staty,¢o sa tyka vyvozu dochadza k vyrovhanému obchodovaniEU 25

a NAFTOU. Da sa predpoklatiaze obchod s MERCOSUR-om, NAFTOU aEU 25 sa
postupne vyrovna a dostane na rovnaku UrpaeZe tieto zoskupenia budu rovnako dolezité

pre Uruguaysky obchod.

1.1.5 Venezuela

Venezuelska bolivarovska republika, je federatii republikou nachadzajuca sa na
severovychodnom pobreZi JuZznej Ameriky s rozloht6 945 kni a s pétom obyvatéov
27 191 miliénov (2006)’ Patri medzi zakladajucictienov WTO a aktivne sa zéshuje na
jednaniach o telekomunikéaciach a figagich sluzbacth®

Krajina je bohata v oblasti nerastnych suroVioto bohatstvo Ziadna ina krajina v jej
regione nie je schopna vyuzivdak efektivne ako ona, ¢coho prameni aj jej uspeSna
ekonomika orientovana na priemysel nerastnych $urdenezueld® patri medzi najugich
svetovych producentov ropy, je jednych z hlavngsiportérov ropy do Spojenych Statov
Americkych (USA).

V obdobi od 40-tych do 70-tych rokov 20-telor&ia bola Venezuela najgaim
vyvozcom ropy na svete. Prijmy z ropného priemgsiipouZili na modernizaciu a na rozvoj
ostatnych ekonomickych sektorov, ako napriklada¥ou Zeleznej rudy, niklu, uhlia, bauxitu
a vyuzivanie hydroelektrickej energie. Toto vSetk@ podi€alo na ekonomickom raste

krajiny.

17 Populacia poth UNCTAD: http://stats.unctad.org/Handbook
18 Svetova obchodné organizacia, WTO- Trade PolioyidRe Venezuela, 29. november 2002;
http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp207 tenh

19 Ekonomicky vyvoj Venezuely: http://www.britannicam/eb/article-32721/Venezuela
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Pdas 60-tych rokov vlada v snahe podponiast domacej vyroby nastolila
protekcionisticku politiku, uvalila cla na dovazawgobky a zaviedla podpory pre domacich
vyrobcov. Vysledkom bol rozmach proexportne origatoych firiem. V polovici 70-tych
rokov vlada znarodnila Zelezny, ropny a plynovyeprysel a nasledne pouzila prijmy
z fosilnych paliv na zlepSenie infraStruktury adhyerejnych komunikacii a stavieb.

V 80-tych a 90-tych rokoch vSak v dbésledku &atiia medzinarodnych cien ropy
a globalnej recesie dochadza k spomaleniu ekon@heakastu. Spomalenie bolo posilnené aj
domacimi problémami predovsetkym inflaciou, nedfeidu Statnou spravou, korupciou a aj
nedostatkom skusenej pracovnej sily. Krajina sdedas dostala do Vkého zahrarkného
dlhu, ¢omu napomohla aj vysokd nezamestnénaychly populégny rast a nelegalne
pristahovalectvo.

Venezuelskad ekonomika sa vSak naatku 21-ho storéia zlepSila nattko, Ze do
roku 2007 krajina splatila svoj zahramy dlh. Sdviselo to aj s nastupom viady Huga
Chéveza, kedy sa zaviedla socialisticka politikeney politicky program.

Vdaka novej politike a orientovanosti Huga Chaveza V@mezuela eSte viac zapaja
do medzinarodného politického aj ekonomického diaMedzi priklady patri aj vstup do
integra&ného spoléenstva MERCOSUR.

Clenstvo Venezuely v MERCOSUR-e zna zvysilo obchodno-ekonomicky vplyv
bloku a potencialne z&ilo ekonomické zovretie USA nad kontinentom. Veredgky
prezident Hugo Chavez tak polozil zaklady k lepg&pnomickej a politickej jednote
Latinskoamerickych krajin v snahe postasa USA v dominancii. So vstupom Venezuely
MERCOSUR vytvara 75 % HDP v JuZnej AmeriRe.

Poda tabuiky ¢. 6 budem hodnatiobchodnu Struktiru Venezuely a to s rovnakymi

obchodnymi partnermi a v tych istych rokoch akaedghadzajacickilenskych krajin.

20 Clenstvo Venezuely v MERCOSUR-e: http://www.greentet).au/2006/677/8163
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TabuPka €. 6: Obchodnd Struktira Venezuely podta miesta vyvozu a dovozu (v miliGnoch USD)

Rok 1980 1990 2000 2005 2006
v mil. USD |v % [ vmil. USD |v % [ v mil. USD |v % | v mil. USD |v % | v mil. USD | v %
VYVOZ
CAN 315,6| 1,6 488,94 2,7 1657] 5 1555,34 2,8 2244,014 3
MERCOSUR 815| 4,2 362,99 2 1260, 3,8 313,1 0,6 755,820 1
NAFTA 7 140,1)37,1] 9 956,78 55,2 18 033/54,1| 28429,6§51,2| 36936,4 49
ASEAN+3 749,1| 3,9 692,18 3,8 392,22 1,2 987,45 1,8 3067,48 4,1
EU 25 3653,8 19 2532 14 165528 5 412292 7,4 684694 9,1
Celkom 19 221 100 17 444) 100 33529 100 55 473 100 65 210/ 100
DOVOZ
CAN 308,8| 2,5 213,8| 3,2 1 363,06 7,9 2 864,57 13,1 3868,7/12,7
MERCOSUR 302,6| 2,5 398,17 6 1059,95 6,1 2514,5211,5( 3938,0312,9
NAFTA 6 563,4 53,4] 3413,3151,1| 6683,0838,8( 8772,1740,1 11614,6 38
ASEAN+3 10953 8,9 307,3| 4,6 749,97 4,3 1699,23 7,8 276511 9
EU 25 3046,7/24,8] 1812,7427,1] 2691,68 15,6/ 2984,87 13,7 3841,8412,6
Celkom 11 827 100 7 335| 100 16 213 100 24 027| 100 33 616| 100

Zdroj: Statisticka réenka UNCTAD-u

UZ na prvy pohiad z tabikky ¢. 6 je zrejma jednoziaa orientacia Venezuelského obchodu
na NAFTU. Vyvoz do tejto oblasti dosahuje vyznantnfiodnét uz od 80-tych rokov 20-teho
storaia, kedy z celkového vyvozu az 37,1 % plynulo doRNA. V nasledujucich rokoch sa
vyvoz stale zvySuje dokonca aj preduge vysku 50 %. Z toho vyplyva, Ze viac ako polavic
z celkového vyvozu Venezuely smeruje do tejto dblaNaopak dovoz z NAFTY do
Venezuely uz v 80-tych rokoch tvoril viac ako patavcelkového dovozu (53,4 %). Do roku
2006 vSak poklesol priblizne o 15,5 %. Pri lepSarh’pde na tieto Udaje by sa dalo powtda
Ze vyvoz adovoz si navzajom vymenili svoje pozigvedané inymi slovami, vyvoz
z NAFTY do Venezuely bol nahradeny Venezuelskymazovn do NAFTY. Vdalekom
zavese sa nachadza obchodna spolupraca s EU 2Botyfodh vzdjomnej spoluprace su
priblizne o polovicu menSie nez s NAFTOU aod 8€htyrokov maju stale klesajucu
tendenciuDal3im miestom Venezuelského vyvozu je spetstvo CAN, v roku 2006 vyvoz
do tejto oblasti tvoril len 3 %. Na druhej stranevdz ztejto oblasti stale rastie
a z pd@iatocnych 2,5 % vzrastol az na 12,7 %. Vyvoz do MERCOSURAatid tvori len
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nepatrné 1 %. Dovoz z tohto zoskupenia ma podolugjvako dovoz z CAN, to znamena,
Ze je rastuci a v roku 2006 dosahuje taku istt badh3 %. Spolupraca s azijskymi krajinami

v celku dosahuje malych hodnét, vyvoz do tejto stldol v rokoch 1980 a 1990 takmer
rovnaky, nasledne v roku 2000 dosSlo k poklesu z%,%a 1,2 %, no potom znova rastie
a v roku 2006 je jeho hodnota 4,1 &6, je viac nez vyvoz do CAN-u. Venezuelsky dovoz
z ASEAN+3 dosahuje najnizSej urovne spomedzi ogtatrobchodnych partnerov, aj ke

v 80-tych rokoch bol tento dovoz natien mieste (8,9 %), potom vSak postupne klesal no
v roku 2006 sa opatovne dostal na 9% uiiovd® mozné, Ze ich spolupraca bude postupne

rag’ aj kel nie v takom rozsahu ako napriklad s NAFTOU.

1.2 Vyvoj a institucionalna Struktura MERCOSUR-u

Za jeden z prvych impulzov pre zaloZzenie MERCBSU je mozné povazova
Deklaraciu z For de Iguazu z roku 1985, na jejad&lbola Braziliou a Argentinou vytvorena
zmieSana komisia pre integraciu. despol@nych ekonomickych problémov a snaha aZivi
integrané tendencie v Latinskoamerickom regiéne viedligextinu a Braziliu k jednaniu,
ktoré vyustili v jali 1986 k podpisu dokumentu ,Actde Integracion®. 29. 11. 1988 potom
podpisali Dohodu o integracii, spolupraci a rozvoji

Prvé jednania medzi Argentinou a Braziliou nkbvalvahu zaujmy Uruguaya,
ktorého znana ¢ag’ exportu smeruje do Argentiny. Usilie Uruguaya japsa do novo
vznikajuceho integimého zoskupenia vyustilo k stretnutiu tychto trdafajin a Chile na
ministerskej urovni. Bolo dohodnuté vytvirioblag® vor'ného obchodu ,Cono Sur”.
K spolupréaci bol prizvany aj Paraguay. Chile nakonod vstupu do integtaé zoskupenia
ustapilo, pretoz€lenstvo v MERCOSUR-e povaZzovalo za nebémpepre svoju ekonomiku
(podstatné rozdiely v stabilite hospodarstva ayinsadzbach medzi Chile a ostatnymi
uvazovanymgtlenskymi krajinami).

Vo februari 1990 sa stretli zastupci ArgentiBrazilie, Uruguaya a Paraguaya

a jednali o moznostiach zapojenia sa tychto krdpnprocesu subregionélnej ekonomickej
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integracie. Dohodli sa tiez na tom, Ze tieto Stndjiny pripravia spolénu Stvorstrannu

zmluvu, ktord by umoznila vytvorenie spéfgho trhft

1.2.1 Zakladné zmluvné dokumenty MERCOSUR-u

Dohoda z Asuncién- ustanovenie MERCOSUR-u

MERCOSUR oficidlne vznika ustanovenim Dohody suAcion, podpisanejnd
26. 3. 1991, Styrmi Statmi Argentinou, Brazilioay&guayom a Uruguayom.
Tvoriace Staty sa zaviazali vytvodo 31. 12. 1994 medzinarodny projekt- Siaip
Trh Juhu (MERCOSUR), ktory bol pre ne zavaznym. @iiel od podpisania Dohody
z Asuncidn a z&atku platnosti colnej Unie sa nazvalo Prechodnachofyim.
Coln& unia vstupila v platnbso spolénym zahrarinym clom, rovnakym pre vSetky
¢lenské Staty 1. 1. 1995.
V Dohode z Asuncion su polozené hlavné nastpoge ustanovenie MERCOSUR-u,
ktoré platili p@&as Prechodného obdobia.
e program obchodnej liberalizacie, <jpjlucej v odstraneni vyvojovych tarif,
v elimin&cii netarifnych restrikcii dalSich prekdzok obchodu medgienskymi
Statmi- nulova tarifa do 31. 12. 1994,
* Spolané zahrariiné clo, ktoré ma podni€tikonkurenciuclenskych Statov a rozri
obchod s tretimi krajinami,
* osvojenie si sektorovych dohdd medzi podpisanyidintt s cifom optimalizova
pouzitie a pohyb produktivnych faktorov a dosiahefektivnu operativhu mieru,
» koordinacia makroekonomickych politik (fiskalnej, onetarnej
a zahranino obchodnej) a sektorovych politik (dopravna, 'mmhospodarska,
priemyselna, af.), ktora sa bude postupne realizbvonvergentnou formou-
odbudravanie a eliminacia netarifnych prekéazok,
e ustanovenie Listiny vynimiek v programe obchodnédjeralizacie pre ,citlivé
produkty“ (cukor, automobily), ktoré budu ame redukované 020 % az do
31. 12. 1994 s rozdielnou dohodou pre Uruguay adeay.

21 ADAMCOVA, Lenka, GOMBALA, Ivo. Regionalni ekonomicka integrace v Asii, Africe dinské
Americe 1. vyd. Praha : Vysokéa Skola ekonomicka v Pra@ej, str. 67-68.
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Protokol z Ouro Preto- koniec prechodného obdobia

Od Stretnutia prezidentov 17. decembra 1994 mCRreto (Brazilia) integtay
proces MERCOSUR-u nadobuda konkrétny profil colmee.
Na stretnuti doSlo k schvéleniu Dod&atého protokolu k Dohode z Asuncién. Protokol bol
nazvany ako Protokol z Ouro Preto a ustanovuje méadxnu Struktiru MERCOSUR-u.

V Ouro Preto skafilo Prechodné obdobie a ustanovili sa zakladné guaiky
spolanej obchodnej politiky, platné pre cell zénu obahadtolnud Uniu.
Skortenim Prechodného obdobia Statgatanovlu etapu konsolidacie a prehlbovania, kde
zbna vdného obchodu a colnej unie spravili dblezité krghke vytvorenie jednotného
obchodu, ktory vytvara rast ich ekonomik, prinaSajmultiplikacny efekt Specializacii
v ekonomickom meritku.

V Ouro Preto taktiez dochadza k ustanoveniugiat@ych institacii, prehlbujdacich

integrasny proces a spotmy obchod s tretimi krajinandi ekonomickymi blokm#?

Protokol z Montevidea- O obchode so sluzbami

Protokol sa zameriava na liberalizaciu obchodu stuzbami zadelom zlepsi
ekonomicky rozvoj krajin a préthit colnG Uniu. Bol podpisanyglenskymi Statmi
MERCOSUR-u v decembri 1997 a malthyskut@neny v priebehu desiatich rokov. Protokol
vSak vstupil v platnasaz 7-ho decembra 2005 a to po jeho ratifikovamgjeitinou, Braziliou
a Uruguayom. Protokol je vSeobecne podobny dohodl€S; obsahuje Styri vynimky, a to
v oblasti prirodzeného pohybu o0s6b, fitaynch sluzieb, sluzieb pozemnej a vodnej prepravy

a sluzieb vzdusnej prepray.

Protokol z Olivos- RieSenie sporov v MERCOSUR-e
Na zasadani MERCOSUR-ual 18-teho februara 2002 v Olivos, prasnom meste

Buenos Aires v Argentine dosSlo k schvaleniu Proliokpre rieSenie sporov vramci
MERCOSUR-uClenské Staty Argentina, Brazilia, Paraguay a Urygsazaviazali vykorta
Specifické Upravy v systéme rieSenia sporov atdsapom upevnenia pravneho

zabezpeéenia.

22 MERCOSUR, Protocol z Ouro Preto: http://www.meraosrg.uy/

23 Svetova obchodné organizacia, WTO- Trade Polioyid®e Argentina, 12. a 14. 2007:
http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp277 temh
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Vysledkom bolo vytvorenie staleho sudu pre eie8 sporov vramci integracie,
tvoreného sudcami so stdlym mandatoméaBoneexistencie tohto protokolu boli privatne
spory, dokonca aj medzi Statmi, rieSené pomocahadnuti sudcov vybranych kazdou
stranou.

Dalej bola ustanovena konkrétna agenda, ktora adistrxistujice spory v jednaniach, ktoré
by dnes $kodili obchodu vramci integradie.

1.2.2 Institicie MERCOSUR-u

InStiticie MERCOSUR-u boli vytvorené uzdas prechodného obdobia. Ich funkciu
ustanovuje Dodatkovy protokol k Dohode z Asuncioningitucionalnej Struktare
MERCOSUR-u. Protokol bol zahrnuty do diplomatickepferencie v Brazilii, uskutmenej

5-7. decembra pri prilezitosti 7-ho stretnutia Rapolaného obchodu.

Rada spolo éného obchodu- Consejo del Mercado Comun (CMC)

CMC je najvysSi organ MERCOSUR-u, ktory sledupditicky désledok integraného
procesu avykonava rozhodnutia na splnenigogieustanovenych Dohodou z Asuncidn
a dosiahnutie zaveteého ustanovenia Spaleeho Trhu Juhu. Od januara 1995 ma vsetky
pravomoci vies jednania menom celého zoskupenia. Medzi jeho Ulwdityi zastupovanie
MERCOSUR-u ako pravneho subjektu, formulovanietpiglprejednavanie a podpisy dohdd,
vytvaranie organov MERCOSUR-u, menovanie rid@itseekretariatu a prijimanie rozhodnuti
financného charakteru, vratane stanovenia spraho rozpoétu.

CMC kona na zaklade rozhodnuti zavaznych @enské Staty, je integrovany
ministrami zahragnych veci, ekonomiky alebo ich ekvivalentmi¢lenskych Statoch.
Predsednictvo je S@mes@&né a strieda sa pba abecedného poriadku jednotlivych Statov.
Nie su fixne stanovené terminy zasadani tohto argamSak su vzajomne koordinované
medzi prisluSnymi ministerstvami zahrémych veci. Zarouve bolo stanovené, Ze raz za pol

roka sa tychto stretnuti musiaéasgtnt’ aj prezidenttlenskych Statov.

Protokol z Olivos: http://www.presidencia.gubley/2003043006.htm
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VONKAJSIE ORGANY:
* Spojenie ministrov ekonomiky a prezidentov cenyyédmbank
* Spojenie ministrov Skolstva
* Spojenie ministrov spravodlivosti
* Spojenie ministrov prace
» Spojenie ministrov ptmohospodarstva
* Spojenie ministrov kultdry
e Spojenie ministrov vnutra
* Spojenie ministrov zdravia
* Spojenie ministrov priemyslu
e Spojenie ministrov energie

* Fo6rum politického poradenstva a dohdd

Skupina Spolo éného trhu- Grupo Mercado Comun (GMC)
Vykonny organ MERCOSUR-u.

Medzi jeho funkcie patri predovSetkym dohliadareedodrziavanie Dohody z Asuncion, jej

protokoly a dohody, organizovanie pracovnych pragek ktoré zabezgéa posun

k ustanoveniu spotmého trhu, obchodovanie zacasti vSetkych ¢lenskych Statov,

zastupovanie Rady Speélweho Trhu a vykonavanie dohéd v mene MERCOSURtatsrti

Statmi. UznaSa sa prostrednictvom Rezolucii, kdargavazné pre vSetkienske Staty.
Skupina je tvorena Styrnilenmi a ich zastupcami menovanymi viadami jedngdiv

Statov, medzi ktorymi su predstavitelia ministergtzahrarinych veci, financii a Ustrednych

bank s tym, Ze ministri zahraniych veci s zodpovedni za koordin&ciu. Prizvaniumdy

aj delegati zlalSich verejnych institucii alebo organov MERCOSURZasadania skupiny sa

konaju poda potreby a v sulade s podmienkami stanovenymiovnuin poriadkom tohto

organu®

2 ADAMCOVA, Lenka, GOMBALA, Ivo. Regionalni ekonomicka integrace v Asii, Africe dinské
Americe 1. vyd. Praha : Vysokéa Skola ekonomicka v Pra@éej, str. 69.
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Obchodné komisia MERCOSUR-u- Comisién de Comercio del MERCOSUR
(CCVM)

CCM ma ulohu dohliadana uplatnenie nastrojov obchodnej politiky, dohatstoh
¢lenskymi Statmi na fungovanie colnej Unie, tak ak&ut@nova’ pokratovanie a revidoua
témy a materialy spojené so spaigmi obchodnymi politikami ako vo vnatri MERCOSUR-
u tak aj s tretimi Statmi.

CCM vydéava nariadenia a navrhy smerované Skupin&pého trhu. Pomocnymi organmi
su Technické vybory a Vybor ochrany obchodu a bémpesti.

Komisia je tvorena Styrmilenmi aich zastupcami z kazdej krajiny. Zasadasda
konaju minimalne raz me&ae, su koordinované ministerstvami zah¢agich veci a s na
nich prijimané navrhy alebo direktivne opatreniaré& su zavazné prdenske Staty. Komisia
tieZz sluzi ako dozorny organ v pripade, Ze dojdebkhodnému sporu medzienskymi
krajinami. Pre rieSenie sporov bol v roku 1992 wyany takzvany Brazilsky protokol, ktory

v8ak nikdy nebol uvedeny v platnios preto CCM prevzala tlohu rozhodcovského orgénu.

Spolo éné parlamentna komisia- Comision Parlamentaria Conj  unta (CPC)

CPC je reprezentativny organ Parlameriienskych Statov na poli MERCOSUR-u.
Je tvoreny rovnakym gtom vladnych reprezentant@enskych Statov a moze Hyvoreny
len reprezentantmi vo vykone svojho mandatu. Kaanisé poradensky charakter a vyslovuje
sa prostrednictvom deklaracii, ustanoveni a dajgmiu Medzi jeho pomocné organy patria-

Vykonna rada, Permanentny parlamentny administratbekretariat a podkomisie.

Forum ekonomicko-socialneho poradenstva- Foro Cons ultivo Econdémico-
Social (FCES)

Reprezentativny organ ekonomickych a socialngektorov. Je jedinym organom
institucionalnej Struktry MERCOSUR-u, ktory repeetuje sukromny sektor.
Vyslovuje sa prostrednictvom odpdaini smerom k GMC- na jeho Ziadoaslebo z vliastnej

iniciativy. Jeho pomocnymi organmi su komisie a &ainy vybor CES- FCES.

2 ADAMCOVA, Lenka, GOMBALA, Ivo. Regionalni ekonomicka integrace v Asii, Africe dinské
Americe 1. vyd. Praha : Vysokéa Skola ekonomicka v Pra@éej, str. 69.
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Administrativny sekretariat- Secretaria Administra tiva del MERCOSUR (SAM)

Organ operativnej podpory, povereny sluzbamatagth organov MERCOSUR-u.
Vznikol az vroku 1997, je priamo podriadeny Skupispol@éného trhu a zodpoveda za
organizaciu a technické zabegpmie stretnuti a zasadani a za spolupracu maezskymi
Statmi v tejto oblasti. Sidlom Sekretariatu je Maoitleo a jeho riaditem je vzdy Statny
ob¢an z jedného &Zenskych Statov MERCOSUR-u. Riadit8ekretariatu je voleny Skupinou
a menovany Radou. Jeho fénk obdobie je dvojimé a bez moznosti znovuzvolefla.

1.2.3 Vstup Venezuely

Zatlenenie Venezuel{ do MERCOSUR-u je vyznamnym historickym krokom
v ekonomickom integtamom procese v Latinskej Amerike.

Venezuela sa v roku 2004 stala asogien ¢lenom integraného zoskupenia
a zotrvala nim po dobu dvoch rokov. Na konci rok®%, presnejSie 8-ho decembra bola
vytvorend R&mcova dohoda o pripojeni VenezuelskolivBmvske] republiky do
MERCOSUR-u. K jej podpisu doSlo 4-tého jula 200@@ste Caracas na Uzemi Venezuelskej
republiky. Dohoda je znovu potvrdenim déleZitasdtlenenia Venezuely do integraho
zoskupenia ako aj upevnenim integr@ho Latinskoamerického procesu. Proces integracie
ma by’ nastrojom pre podporu rozvoja, proti chudobe @$oemu vyl&eniu a zalozenom na
vzajomnom doplovani, solidarite a spolupraci.
Venezuela sa v tejto dohode zavézuje smitanovené podmienky a suhtasiustanoveniami
zakladnych zmlav (Dohoda z Asunciéon, Protokol w® Preto, Protokol z Olivos pre
rieSenie sporov v MERCOSUR-e) a k ich pripojeniu.
Zmluvné strany sa zaviazali uskdmit’ zmeny v normach MERCOSUR-u, ktoré su potrebné
pre uskuténenie tohto protokolu. Venezuela dalej zaviazala, Ze upravi svoje normy Sso
suladom integracie a to do Styroch rokov od podpmsatokolu. Najneskor do Styroch rokov

od podpisu zmluvy si Venezuela osvoji sgop nazov MERCOSUR (Nomenclatura Comun

21 ADAMCOVA, Lenka, GOMBALA, Ivo. Regionalni ekonomicka integrace v Asii, Africe dinské
Americe 1. vyd. Praha : Vysoka Skola ekonomicka v Pragé,, str. 69.

MERCOSUR, Protocolo de Adhesion de la RepublicaivBoena de Venezuela al MERCOSUR:
http:// www.mercosur.org.uy/

28

26



del MERCOSUR- NCM) a pripoji sa k Spéfeemu zahragnému clu (el Arancel Exterior
Comun- AEC).
Dalej sa stanovilo do kedy a pre aké produkty sazm&enskymi Statmi a Venezuelou
vytvori va’ny obchod, a to nasledovne:

* Argentina otvori svoj trh Venezuele: 1 januara 2010

» Brazilia otvori svoj trh Venezuele: 1 januara 2610

» Paraguay otvori svoj trh Venezuele: 1 januara 2013

« Uruguay otvori svoj trh Venezuele: 1 januara 2013 *

* Venezuela otvori svoj trh Argentine: 1 januéara 2012

* Venezuela otvori svoj trh Brazilii: 1 januara 26:12

* Venezuela otvori svoj trh Paraguayu: 1 januara 2012

* Venezuela otvori svoj trh Uruguayu: 1 januéra 2612

* okrem citlivych produktov, ktorych termin sa a@predzit do 1 januara 2014
** okrem noriem, duSevného vlastnictva, invest&ibborov, ktorych uvimenie by nebolo

hneal’ efektivne

Nad dodrziavanim stanovenych uloh dohliada Pracekogina (el Grupo de Trabajo), ktora
je tvorend zastupcamictenskych Statov.

Venezuela vSak do dnes nie je plnopravnlenom MERCOSUR-u ato kvéli
odmietnutiu Brazilie a Paraguaya ratifik6vge) vstup do integracie, atym j&enstvo

Venezuely aj napriek tlaku prezidenta Huga Chastale nedorieSenou otazkou.
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2. VONKAJSIE VZTAHY MERCOSUR-u S DORAZOM
NAVZTAHY S EU

Dobré vonkajSie wahy su v dneSnej dobe Iwei dblezitym prvkom, ktory pomaha
danej krajineti ekonomickému zoskupeniu lepSie sa zapéd@a ekonomického a politického
diania vo svete. V neposlednej rade su aj preddokialspesnosti daného ekonomického
subjektu a jeho vnimania ostatnymi svetovymichmia Vd’aka nim dochadza k vytvaraniu
a podpisovaniu réznych dohdéd o vzajomnej spolupréaedzi rozdielnymi ekonomickymi
subjektami a k up@wvaniu ich vzajomnych ¥ahov. Tento proces sa nazyva globalnym
regionalizmom, pomocou neho dochadza k podpisu egidmalnych, regionalnych
a interregionalnych dohéd, ktoré sa v poslednydkoch stale viac rozvijaju a vytvaraju
vztahy rézneho charakteru (obchodné, ekonomicke, &m&nod spolupraci k rozvoju,
politické ainé), ktoré roziné integréné zoskupenia (nie len icklenovia) medzi sebou
udrzuju. Vynimkou nie su ani krajiny MERCOSUR-ueda ani toto integtaé zoskupenie
ako celok. MERCOSUR pas svojej existencie podpisal viacero dohéd, akorikiad
0 z6nach vtného obchodu a pridruzenosti, o obchodnej spoluprédzne ramcové dohody
ato ako s krajinami na Uzemi Latinskej Ameriky ks krajinami mimo nej, z rdznych
svetovych kontinentov. Veni doélezitym krokom je podpisanie asagiaj dohody
s Venezuelou, ktor4 vyustila az k oficiAlnemuleneniu tejto krajiny do MERCOSUR-u.
Jednou z najdélezitejSich bilateralnych dohdd jedionalna asoctma dohoda s regionalnym

zoskupenim na eurépskom kontinente, s EurépskoauJni

2.1 Teritoridlna  Struktira  vonkajSieho  obchodu
MERCOSUR-u

2.1.1 Obchodné vz tahy MERCOSUR-u

Obchodné wahy MERCOSUR-u ako celku udava tékac. 7, v ktorej sa nachadza
celkovy obchod (vyvoz a dovoz) MERCOSUR-u s rozvgjai a rozvinutymi ekonomikami
a s hlavnymi svetovymi obchodnymi partnermi ako CARUJ 25, NAFTA a ASEAN+3
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vramci rozvojovych a rozvinutych ekonomik. Udajeclzgavaji obchod v rokoch 1995
(vznik MERCOSUR-u), 2000, 2005 a 2006 (ako najnev$iodnoty) a su uvedené

v milionoch Americkych dolaroch a v percentach.ver@od’a percentualneho vyjadrenia je

najlepsie viditény vyvoj vzajomnych obchodov.

TabuPka ¢. 7: Obchodnd Struktira MERCOSUR-u podla miesta vyvozu a dovozu (v milionoch USD)

Rok 1995 2000 2005 2006
vmil. USD [v% | vmil. USD | v%]| vmil. USD |v%]| vmil.USD |v%
DOVOZ
Celkovy dovoz 79 886 326100| 86 790 719 100| 109 882 823 100| 136 156 560 100
Rozvojové ekonomiky 31200 646 39| 37570501 43| 5702929151,9] 75356 54255,3
Rozvinuté ekonomiky 47 661 252 60| 47509915 55| 50769 78646,2] 57 247561 42
CAN 1736930 2| 2556184 3| 2728859 23| 4429779 3,3
NAFTA 20 443 498 26| 2113983624,4] 2064982818,8] 2390122217,6
ASEAN+3 8309 127 10,4] 10914 99912,6] 1844541316,8] 27231707 20
EU 25 22296 086 28| 21364 72524,6] 24236368 22| 2676056119,7
VYVOZ
Celkovy vyvoz 70 493 224 100] 84 630 367 100| 163 727 398 100| 190 088 049 100
Rozvojové ekonomiky 34 429 43948,9] 39760893 47| 85009 73451,9] 100 984 23053,1
Rozvinuté ekonomiky 34 702 165 49,2] 42626 46050,4] 7081250943,3] 7947594941,8
CAN 3446169 49| 3185621 3,8] 8084224 49| 11728968 6,2
NAFTA 11988354 17| 1979078323,4] 3593286021,9] 3822541620,1
ASEAN+3 853459912,1] 7165557 85| 2089833212,8] 23935137126
EU 25 18 455 781 26,2| 20504 905 24,2 34 067 52320,8] 39 578 323 20,8
Zdroj: Statisticka réenka UNCTAD-u
Ako prvy bude predstaveny dovoz do MERCOSUR-eho hlavnych obchodnych
partnerov. Celkovy dovoz sa od roku 1995 stdle ujeyS Od zaiatku existencie

MERCOSUR-u do roku 2006 dosSlo az ku 41% narasite takmer o jednu polovicu.
Celkovy dovoz za rok 2008nil 136 156 560 milibnov USD.

Z tejto celkovej sumy az 55,3 % dovozu pochadzazgajovych a 42 % z rozvinutych

ekonomik. Pri pofade na rok 1995 je vidno, Ze vtedyc¢$i@a cas’ dovozu pochadzala

z rozvinutych ekonomik. Postuposasu dochadza k zmene pomeru, dovoz z rozvojovych

ekonomik stéle rastie a nahradzuje ten z rozvimukyajin.

Dovoz z Andského spatenstva v roku 1995 tvoril len 2 % z celkového davokkiasledne

v roku 2000 vSak vzrastol o 1 %, no v 2005 znovidgsml na hodnotu 2,3 %, ale nasledujuci
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rok sa opatovne zvysil na hodnotu 3,3 %. Z tohtswje zrejmé, Ze ich vzajomné spolupraca
postupne rastie. D4 sa teda predpokladze v buduicnosti bude dovoz z CAN do
MERCOSUR-u ré&§ aj kel pravdepodobne len pomalym tempom.

Pod’a udajov z tabiky dosahoval dovoz z NAFTY do MERCOSUR-u v roku 399sokého
percenta ato az 26 % z celkového dovozu. V nagleit rokoch postupne nadobuda
nizSich hodn6t a do roku 2006 poklesol na 17,6¢8o0je pokles priblizne o0 8,4 %. Toto
znizenie je pravdepodobne spoésobenéSid dovozom z ASEAN+3, kde hlavnu rolu
zohravaju krajiny Japonsk@jna a Korea.

ASEAN+3 v roku 1995 tvoril 10,4 % dovozu do MERCOSSU, postupne ako silnie aj jeho
politicka a ekonomicka vaha vo svete, svoj dovoMERCOSUR-u kazdym rokom zvySuje
priblizne o 4 %. Padh tabliky ¢. 7 je jednoznéne viditd'né jeho prvenstvo v dovoze za rok
2006, kedy dosahoval najvysSich hodn6t (20 %) edlpghol tak dovoz z EU 25 ajd&kden

0 0,3 %, tento jav je nepochybne spojeny s ekorlofmaastomCiny a Koérei.

EU 25 bola vysSie predstavena ako najhlavnejSinhadtym partherom MERCOSUR-u.
Toto tvrdenie potvrdzuje aj percentualne vyjadrdanole vzajomného obchodu. V roku 1995
dovoz z EU 25 tvoril najw&i podiel na celkovom dovoze az 28 %d&Som obdobi tato
hodnota kazdokme klesa priblizne o 2 % a v roku 2006 bola jehdrioda 19,7 %.

Po zhodnoteni dovozu jednotlivych obchodnych paowea da predpokladaze postupne
bude dochadzak silnejSiemu dovozu z azijskych krajin a naslednépoklesu dovozu
z EU 25 a NAFTY.

Celkovy vyvoz MERCOSUR-u do partnerskych krajrrokoch 1995 a 2000
dosahoval nizSich hodnét nez dovoz do tohto zoskap®©d roku 2005 sa situacia meni,
vyvoz uz prevysuje dovoz. Celkovo vSak hodnota wywoastie rychlejSie nech hodnota
dovozu. Vyznamnym rokom je rok 2005 kedy celkovyway oproti predchadzajucemu
obdobiu vyrazne vzrastol a to takmer o polovicuroku 2006 celkovy export MERCOSUR-
u dosahoval hodnoty 190 088 049 milibnov USD.

Opé&’ ako pri dovoze prevlada smer vyvozu do rozvojovirdjin (53,1 %) nad vyvozom do
rozvinutych (41,8 %). V roku 1995 sa vyvoz medznitp dvoma skupinami ekonomik liSil
len 00,3 %, v2000 03,4 % v prospech rozvinutikehjin. K vyraznej zmene dochadza
v roku 2005 kedy vyvoz do rozvojovych ekonomik dprozvinutym vzrastol o viac ako
8,5 % a v roku 2006 je tento rozdiel eSte vyradnejs

Vyvoz do CAN dosahuje vysSich hodndt nez pri dovazejto oblasti. \€ase vzniku
MERCOSUR-u (1995¢inil jeho vyvoz do CAN 4,9 %, nasledne vSak v r@i00 klesa asi
0 1 %, no walSom obdobi uz len rastie, najskér na 4,9 % (2@QXtom na 6,2 % (2006). Je
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pravdepodobné, Ze MERCOSUR si tento rastici vyvazryd do CAN udrzi a bude sa viac
orientova’ aj do tejto oblasti.
Severoamericky trh bol uz v minulosti pre MERCOSMgnamnym exportnym Gzemim.
Stabilne si zachovava svoje druhé miesto, vynimjkeolen rok 2005 kedy priblizne o 1,1 %
predbehol vyvoz do EU 25 a ziskal prvenstvo. Odir2B00 vyvoz do tejto oblasti zoslabuje
az 23,4 % klesa na 20,1 % (2006).
Vyvozna spolupraca s ASEAN+3 sa vyrazne nemeniuaeh sa v rozmedzi od 12 % do
13 %, vyskytuju sa len poklesy a rasty v desatinnyercentach, vynimkou je rok 2000 kedy
vyvoz do ASEAU+3 klesa na hodnotu 8,5 %. Export rol 2006 je 12,6 %o je
s porovnanim s vyvozom do CAN o polovicu viac.
EU 25 je najvaSim odbytiSom pre vyvoz z MERCOSUR-u, aj &eod roku 1995 z hodnoty
26,2 % pdas dvoch obdobi po sebe iducich klesa o0 4 %. Hgdnoatozu za rok 2005 a 2006
su rovnaké 20,8 %, z toho vyplyva, Ze vyvoz do Bje2konstantny.
Patas d’alSieho obdobia je pravdepodobné, Zze MERCOSUR swpjoznl orientaciu moc
ment’ nebude, mohli by sme predpoklddezmeneny vyvozize stale v rovnakej miere do
ASEAN+3 a EU 25, pomalé zvySovanie vyvozu do CANradepodobne zniZovanie
vyvozu do NAFTY.

Hlavni obchodni partneri p8a krajiny su uvedeni vtabkédch ¢. 9 al0
nachadzajlcej sa v kapitole 2.2 MERCOSUR a Eurépska.

2.1.2 Asocia €éné dohody MERCOSUR-u

Spol@ny trh juhu je regionalne zoskupenie na Uzemi Ilsk&h Ameriky s objemom
produkcie 1 492 899 milibnov USD (@i Tab.¢. 1). Na danom Uuzemi m& vyznamny politicky
a ekonomicky hlas, no aj napriek tomu je pre tiotlegra&né zoskupenie Veni dolezité
udrZiava dobré vzjomné yahy s okolitymi nélenskymi krajinami. MERCOSUR sa preto
rozhodol uzatvofi na Latinskoamerickom Gzemi viacero aséojgh dohdd, ktoré maju
rozvija® ich obchodné uahy a napomdt k lepSej spolupraci. Tieto aso&m dohody
vytvaraju medzi podpisanymi Statmi a MERCOSUR-omwz&d’ného obchodu, odsttaju
medzi nimi colné prekazky a zardvea asocikné Staty ztastiuju ako hostia na zasadaniach

organov MERCOSUR-u ako aj na rozhodnutiachaitych zalezZitostiach.

31



Prvaasociana dohod&® bola podpisana s Chile 26. juna 1996 a oficialsgipila
v platnog 1. oktébra 1996. Dohodli sa, Ze Chile do janu&@42odstrani minimalne tri
Stvrtiny colnych poplatkov a do roku 2014 déjdek tiplnému odstraneniu.

O pol roka neskor, 17. decembra 1996, bola isadi@d druhéa asoc¢iaa dohoda a to
s Boliviou, tato dohoda je oficidalne platnd od 2aroa 1997. Obsahom zmluvy bolo
vytvorenie zény viného obchodu do 1. januara 2006.

5-teho jula 2002 doslo k podpisu dvoch zmltMexikom. Prva vstupila v platnts
1. januara 2003, jej namu je vytvort’ do jula 2011 viny obchod v automobilovom
priemysle. Druha oficialne plati od 5. januara 200 je ustanovené, Ze medzi zmienenymi
krajinami d6éjde k postupnémdi lepSie povedané k pozimému vytvoreniu zény tmého
obchodu.

V roku 2003, presnejSie 25. augusta doslo kpadzmluvy s Peru o vytvoreni zény
vol'ného obchodu maximalne do 15 rokov odiatku platnosti tejto zmluvy, ktora sa datuje
v novembri 2005.

Asociovanymi krajinami su aflenské Staty Andského spoemstva (Kolumbia,
Ekvador a Venezuela), ktoré s MERCOSUR-om dohodigjane platnd od marca 2005,
podpisali 16. decembra 2003. V nej sa zavazuju &vgfoému vytvoreniu zény Jmého
obchodu a to ptas tranzitného obdobia trvajuceho maximalne 15voko

Posledna asociaa zmluva bola podpisana s Kubou 21. jula 2006.ciBpm je
vytvorenie zony vtného obchodu do piatich rokov odcémdku jej platnosti, ale len pre
limitovana oblas vyrobkov. Tato zmluva vSak oficialne eSte nevdtipiplatnos.

MERCOSUR okrem vySSie zmienenych aséimygh dohéd, z&l vyjednava
0 z6énach vbného obchodu aj s krajinami, ktoré sa nachadzamamiatinskoamerického
regionu.

Doslo k podpisaniu viacerych ramcovych dohdd sckésu colnou Uniou, Egyptom,
Marokom, Izraelom, Pakistanom, a k jednej prefémenobchodnej dohode.

25. januara 2004 podpisal zmluvu o preférem obchode s Indiou. Tato zmluva vSak eSte
stale nevstupila v platngspretoze nedoslo k jej schvaleniu v parlamentehddt sa na
referegnych limitoch, d’alej, Zze astupky pre limitované skupiny produktowsma by
zausSené prevazne ziskom vo vySke 10 alebo 20 pergeostapne rasna 100 %.

V ramcovej dohode s Africkou colnou Uniou (tvoria Btaty- Juhoafricka republika,

Botswana, Lesotho, Namibia a Swazijsko) podpisdlejdecembra 2000 (jednanie stale

Svetova obchodné organizacia, WTO-Trade PolicyidRevArgentina, 12. a 14. februar 2007:
http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp277 temh
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prebieha) zamy&ju ako prvé vytvoti stalu prefereént dohodu s neskorSou vyhliadkou
vytvorenia a podpisania dohody o zonéného obchodu.

MERCOSUR za &elom vytvort’ zény vdného obchodu podpisal predbezné prefarén
dohody s Egyptom (7. jala 2004), s Marokom (26. embra 2004), s Pakistanom
(21. jula 2006), vSetky tieto dohody su v stavéesid jednania, doteraz nevstupili v plathos
Preferednu dohodu podpisal aj s Izraelskou krajinou a talé&embra 2005, tato dohoda
oproti predchadzajucim dospela k uUspeSnému konoficidlne vstupila v platnas jej
podpisom 18. decembra 2087.

Pre lepSiu pretadnos uvadzam uzatvorené dohody MERCOSUR-u v nasleduiabd’ke.

TabuPka €. 8: RAmcové dohody a dohody o zénach keého obchodu uzatvorené MERCOSUR-om

DOHODA Datum podpisu/ vstapenie v platnog

Zbny varného obchodu

MERCOSUR- Chile 25.Jun 1996/ 1. Oktéber 1996
(ECA No. 35)

MERCOSUR- Bolivia 17. December 1996/ 2. Marec 1997
(ECA No. 36)

MERCOSUR- Mexiko 5. Jal 2002/ 5. Januar 2006

(ECA No. 54)

MERCOSUR- Mexiko 5. Jal 2002/ 1. Januar 2003

(ECA No. 55)

MERCOSUR- Andské spotenstvo 16. December 2003/ Marec 2005
(ECA No. 59)

MERCOSUR- Peru 25. August 2003/ November 2005
(ECA No. 58)

MERCOSUR- Kuba 21. Jul 2006/ nie je platné

MERCOSUR- India: Prefergn& zéna vbného obchody 25. Januér 2004/ nie je platné

Ramcové dohody

MERCOSUR- Juzna Afrika;, MERCOSUR a Lesothd5. December 2000/ nie je platné.

Namibia, Swazijsko a Botswana (2003)

MERCOSUR- Egypt 7. Jul 2004/ nie je platné
MERCOSUR- Maroko 26. November 2004/ nie je platné
MERCOSUR- Izrael 8. December 2005/ nie je platné
MERCOSUR- Pakistan 21. Jul 2006/ nie je platné

Zdroj: WTO, Trade Policy Review: Argentina, 12.4 februar 2007

Rokovanie medzi MERCOSUR-om a Izraelom:
http://www.mfa.gov.il/lMFA/MFA+events/Around+the+wldrisrael+signs+free+trade+agreement+wit
h+MERCOSUR+18-Dec-2007.htm
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2.2 MERCOSUR a Eurépska Unia

Obchodné wahy medzi MERCOSUR-om aEU sa uskiiigu na zaklade
bilateralnych vazieb a multilateralnej kooperaciesilade so Svetovou obchodnou
organizaciou. K prdbeniu vzahov doslo prevazne po roku 2000, odkedy sU tiete d
integra&né zoskupenia v procese jednania o biregionalragji@sej dohode, ktora zéie aj
vytvorenie zény vbného obchodd!

Vztahy medzi MERCOSUR-om aEW? formélne zaali podpisom ,Dohody
vzajomnej spoluprace medzi Eurdpskymi komunitan8palanym Trhom Juhu® v roku
1992, ktorého hlavnym principom bolo rozvijaniejpktov technickej spoluprace. Technicka
spolupraca dnes obsahuje zakladné oblasti integh® procesu, ako technické normy,
hranice, pbnohospodéarstvo a podpory Administrativneho sekifdtar Financovanie
otaznych projektov zahovalo spolény prostriedok vo vysSke viac ako 20 milionov USD do
roku 1995.

Spojenie medzi obidvoma integreymi systémami sa zosilnilo po sp&hmm stretnuti
kancelarov v prvej polovici roku 1995. V posledserave tohto stretnutia sa eurdpski lidri
utvrdili v doélezitosti integréného procesu MERCOSUR-u. &di nalieh& na Komisiu

a Europsku Raduio vyustilo k podpisaniu spaloej deklaracie p&as 6-tej Schodze Rady
spola&ného obchodu, na ktorom znovu podpisali Zelaniipit existujlice spojenie medzi
obidvoma integrénymi zoskupeniami.

Na stretnuti v Essen, wiach 9-teho a 10-teho decembra 1994 EurOpska Rada
potvrdila schvalenim ,Strategického dokumentu“ reahutie komisie sprostredka&uhlas
o ekonomickej a obchodnej spolupraci medzi MERCOSIdRa EU. 22. 12. 1994 zastupci
Statov MERCOSUR-u a EU komisie podpisali v Brus@poloinu deklaraciu Solene®, ktoré
je oslavou podpisania ,Dohody o ekonomickej a olddep spolupraci“ medzi obidvoma
regionalnymi zoskupeniami.

12. jona 1999 Rada zéakladnych otazok EU sdavaliProjekt smernic*-

plnomocenstvo vyjednava, ktory vytyil zakladné linie, ktoré sa orientuju na obchodagan

81 Eurdpska Komisia, Vonkajsi obchod, aktualizovaapt&mber 2007:

http://ec.europa.eu/trade/issues/bilateral/regrnastosur/index_en.htm

32 MERCOSUR: http://www.mercosur.org.uy/
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dohodnutého ramca. Staty MERCOSUR-u schvélili Rdmotie v auguste 1995, ktory
stanovil parametre pre obchodovanie s EU.

.Ramcova dohoda o politickej, hospodarskej a kakjispolupraci medzi MERCOSUR-om
a EU bola podpisana 15. 12. 1995 v Madride. Tatdpwkladala prdbenie spoluprace
s cidlom vytvori zénu v@ného obchodu. Ciem je postupné zavadzanielmého obchodu
pre priemyselné vyrobky asluzby ako aj liberaliegaobchodu s gmohospodarskymi
vyrobkami na béze vzajomnosti apri Fathiovani citlivych poloZiek. Dalej je to
liberalizacia pohybu kapitalu a spoéiych finargnych inStrumentov pre regionalne projekty,
kooperacia v oblasti Zivotného prostredia, v dopraxede a vyskume.ia 16. 9. 1997 v Sao
Paulo (Brazilia) EU a MERCOSUR dosli k dohode vyivo,Stale spoléné férum
podnikov“, ktoré ma vytvata predpoklady pre dohodu oRmom obchode obidvoch
hospodarskych zoskupeni. Hlavy Statov a Séfovia EMERCOSUR-u sa dohodli pred
zatiatkom Latinskoamericko-europskeho vrcholného stiéd v Rio de Janeiro, nd
28. 6. 1999 na tom, Ze s rozhovormi o odburavatdrifieych prekazok zaml uz od jesene
1999. V novembri 1999 stanovili v Bruseli obidvachbdné blokycasovy plan, pokh
ktorého maju pokr&va’ jednania o Spolmej zoéne véného obchodu.

Jednania 0 medzi regionalnej Asocitmej dohode€® medzi EU a MERCOSUR-om
zatali v aprili 2000. Dohoda pdid jednani pozostava z troéhasti a to z kapitoly o politickom
rozhovore, z kapitoly o obchodnych a ekonomickyobbjemoch pri vytvarani biregionalnej
z6ny vd’ného obchodu a z kapitoly o spolupraci.

Kapitola o obchode udava tri zdkladné zasady:
* vzajomné pribliZenie regionov, ktoré bude tvaaklad pre vSetky regulované oblasti,
* dohoda by mala hyzrozumiténa a vyrovnana a v sulade s ustanoveniami WTO,
« dohoda by mala tvati slobodny zavazok realizovany obidvomi stranami ako
nedelit¢ného celku.
Oblasti a ciele zony Ymeho obchodu boli spaloe dohodnuté na prvom vyjednavacom
stretnuti v aprili 2000 a na Madridskom summitejirB002 a su nasledovné:
e Dbilateralna areciptma liberalizacia obchodu stovarom a so sluzbami
v dohodnutontase,
o ZzlepSenie pristupu k vlddnym sprostredkoksitgm trhom tovarov, sluZieb

a pracovnikov,

3 Eurépska Komisia, Vonkaji obchod:

http://ec.europa.eu/trade/issues/bilateral/regrnastosur/index_en.htm
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* podpora otvoreného a nediskriminaho investiného prostredia,

» adekvétne a efektivne zabegpeie ochrany dusevnych prav,

» zabezpeéenie hospodarskej g@ze a mechanizmu pre spolupracu v oblasazg,

» zalozenie organu pre rieSenie sporov,

» dohoda o hygienickych normach,

» dohoda o vine a liehovinach.
V oblasti tovaru si obidve strany dojednali presianovené ciele pre normy, technické
reguléacie a prispdsobili zdanenie vyrobcov, colnéhfadky a suvisiace postupy v tejto
oblasti.

K stanovenému datumu bolo uskimtenych 16 vyjednavacich kél, politicka
a koopera&na kapitola boli skoro uka@ené. Véky postup v obchodnej kapitole umoznil
obidvom stranam pdtat’ s predbeznym uk@enim rokovani do konca oktébra 2004.
Pri prilezitosti stretnutia obchodnych vyjednéwa MERCOSUR-u a EU na ministerskej
arovni v Lisabone 20-teho oktobra 2004, sa mingtodli na tom, Ze pre Uspesné dosiahnutie
dohodnutych zavézkov je potrebné prat casovy horizont. Kvoli technickym otazkam
doSlo 2-ho septembra 2005 k opatovnému stretnufinistrov  a zarove k utvrdeniu
vzajomnych obchodnych vahov. Od tohto obdobia rokovania poloaali na technickej
arovni.

K opatovnému stretnutiu doSlo v decembri 2007, adolelom prejedné svoj zavazok
ohfadom biregiondlnej dohody a pripravéa na V. biregiondlne stretnutie EU, Latinskej
Ameriky a Karibiku konajuce sa v Lime v Peru.

EU** je najv&$im obchodnym partnerom MERCOSUR-u, tvoriaci takri&r%
investicii. MERCOSUR zaujima 6sme miesto medzi odomi partnermi EU a tvori 2,3 %
celkového obchodu EU. Od 90-tych rokov ich vzajoneiwghod s tovarom vzrastol viac ako
dvojnasobne. V roku 2006 obchod s tovarémil 67,4 bilionov eur, zatia ¢o obchod so

sluzbami sa rovnal 8,3 biliénov eur za rok 2005.

3 Eurépska Komisia, Strategické partnerstvo medzi EU, Latinskou Amerika Karibikom:

http://ec.europa.eu/external_relations/library/mailons/lima_en.pdf
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TabuPky €. 9 a 10: TOP 10 obchodnych partnerov MERCOSUR-u zeok 2006

Najvaési importni partneri Najvacsi exportni partneri
Partner mil. EUR % Partner mil. EUR %
Svet 143788 100 Svet 213959 100
1|EU 29671| 20,6 1] USA 51 454 24
2] USA 29 536] 20,5 2|EU 36516| 17,1
3| Brazilia 13968 9,7 3| Cina 14103 6,6
4| Cina 11 267 7,8 4| Argentina 10 151 4,7
5| Argentina 8 686 6 5 | Karibik 8273 39
6| Japonsko 4676 3,3 6 | Brazilia 7173 3,4
7] Chile 3652 25 7| Chile 6564 3,1
8| Mexiko 3403 24 8| Mexiko 6 045 2,8
9| Nigéria 31391 2,2 9| Japonsko 4 367 2
10| Algéria 3116 2,2 10| Kanada 3663 1,7

Zdroj: Eurostat

Tabu’ky ¢. 9 a 10 udavaju prvych desemportnych a exportnych partnerov MERCOSUR-u
pod’a krajin. Najv&Sou importnou krajinou pre zoskupenie je EU, kaelkového obchodu
tvori 20,6 %, len 0 0,1 % menej dovazaju na trh MEFSUR-u Spojené Staty americké.
Ak nepaitameclenské krajiny (pri predstaveni hlavnych obchodnichjin nebudeme bra
v ivahu obchod MERCOSUR-u s Braziliou, Argentintngtim vyznamnym dovozcom je
Cina s hodnotou 7,8 %falej Japonsko s 3,3 % a Chile s 2,5 %. [Rotychto hodnét je
zrejmé, Ze sa zvysuje import azijskych krajin arevazne £iny a Japonska.

MERCOSUR bez pochyb najviac vyvaza do USA 24 % amdom mieste do EU 17,1 %.
Na tre'om mieste sa znova objavujdna 6,6 %, aj tu je zreteé, Ze sa stava vyznamnym
obchodnym partnerom MERCOSUR-u a tym klesa dovoadgvoz z USA a EU. Potom
nasleduje oblasKaribiku 3,9 % a Chile s 3,1 %al3ie krajiny uz neuvadzam, lebo ich
podiel na celkovom obchode dosahuje malych hodnét.

Eurépsky trh zaujima dbélezité miesto vyvozu MERC®SW prevazne pre
polnohospodarske produkty (39,5 %), energiu (14,4s¥djové zariadenia (4 %), dopravne
prostriedky (5,8 %) a chemické produkty (4,6 %i)oku 2006 tvoril 38,5 % celkového
dovozu do EU. Naopak EU prevazne do MERCOSUR-u Xgvdriemyselné vyrobky ako
strojové (31,8 %) a prepravné (17,8 %) zariadenthemické produkty (20 %)
a pdnohospodarske produkty (4,4 %). Pre lepSiu faehos vid'. grafy¢. 1 a2 (Gdaje su

zaokruhlené).
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Grafy ¢.1 a 2: Vyvoz a dovoz z EU do MERCOSUR-u pdt produktov

Vyvoz EU do MERCOSUR-u O Polmohospodars Dovoz z EU do MERCOSUR-u
ke produkty
1%

3% B Energie
0,
4% 0O Ostatné primar. 40%
2% produkty
0 3% O Spracovatelské
88% produkty
Winé

14%

Eurépska Komisia udrzuje bilateralne dohody s kazd§tatom MERCOSUR-u,
zaloZenych na koopefiaych ramcovych dohodéach. Pri fade na Argentinu, r6zne sporné
otdzky spoléného zaujmu su diskutované rédmcovo v sektorovychlégoch, ako
ekonomické a finatné sporné otazky, informiaé spol@nosti, Galileo- eur6psky navigay
satelitny programJudské prava, spolupraca v systéme Sgoloh Narodov, energia a aj
vychova a kultira. Strednodobym Iwen je rozSiti rozsah bilateralnych Eurdpsko-
Argentinskych v#ahov.

V auguste 2007 sa Uruguay stal prvym Statom Lagngkmeriky, ktory sa pripojil do
zoznamu krajin, ktoré podporuju svoj rast pouziraaohiverzalneho digitalneho televizneho
Standardu (DVB-T) predlozeného EU. Kvoéli zvlastsdpacii v MERCOSUR-e a socialne-
ekonomickej asymetrii sa Paraguayl'mé angazuje v zdi@ani eurdpskych skusenosti
v rbznych situciach, vratane socialneho kohézaeftoukturalneho fondu.

V sltasnosti je EU najw&im darcom rozvojove] a koopé&reej pomoci pre krajiny
MERCOSUR-u. EU navrhla rozmiestnenie priblizne 38di6nov eur pre obdobie 2007-
2013 pre financovanie rozvojovych koopergch aktivit v MERCOSUR-e a v jeho
¢lenskych krajinach.
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2.2.1 Obchod a investicie medzi EU a MERCOSUR-om

Obchod®® uz od minulosti vSeobecne tvoril hlavni osu vaaloch medzi EU
a Latinskou Amerikou. Tento trend sa nasledne prasw 90-tych rokoch aj na novo
vznikajuce regionalne zoskupenie MERCOSUR. Eurdpskaisia sa rozhodla postupne na
zaklade spravU- Latinska Amerika: siasnog a perspektivy z upevnenia asociacie (1996-
2000) z 23. oktébra 1995, uzatvérido roku 2000 pdth svojich priorit s kazdou
Latinskoamerickou geografickou obfasi ukité dohody. MERCOSUR predovSetkym
vyuzZiva ekonomickl a obchodnu spolupracu, zZalam upevni ich vzajomné wvezahy
pomocou uzatvarania réznych zmlav zaloZzenych napnagte a spoldnych zaujmoch
s konénych cidom vytvori’ politické a ekonomické zdruzenie.

EU je druhym hlavnym medzinarodnym vyvoznynotrhpre tovar z MERCOSUR-u
aten je zasa hlavhym miestom vyvozu eurdpskyctkastav Latinskej Amerike. Napriek
tomu, vSak v poslednych rokoch ich vzajomnéaby stracaju na sile.

Tento fakt je spdsobeny predovSetkym zapajanimosgch subjektov do medzinarodného
ekonomického diania, akOina a posilovanie existujlcich ako USA. Tieto dve krajiny st
s EU najddlezitejSimi obchodnymi partnermi MERCOSWRNapriklad v roku 2006 tvoril
obchod s EU 18,5 %, s USA 22,6 % @isou 7,1 %. Predpoklada sa, Ze v budtcrosta
bude vé&mi vyznamnym hréom na svetovom trhu, a Ze'&ka jej expanzii déjde k zmene
orientacii viacerych svetovych subjektom prave smmek ne;.

Je potrebné uviésaj d’alSie Udaje potvrdzujuce pokles ich vzajomnej gp@oe. Celkovy
objem obchodu so statkami medzi obidvoma zoskupgniaposlednych rokoch trpi
vykyvmi s klesajucou tendenciou. V roku 200@etidovozov a vyvozov bol 48 782 milibnov
eur no v roku 2004 klesol na 46 728 milionov ewr-j¢ priblizny r@&ny pokles o 1,1 %.
Naopak v obdobi od 1980-2000 ich vzajomny obchédeaastol priblizne o 5 %.

Obchod medzi tymito dvomi zoskupeniami sa uskutje nasledovne: EU
predovSetkym nakupuje poohospodarske a Ziwidne produkty (potraviny a suroviny)
a v mensej miere priemyselné vyrobky, na druhgngtr MERCOSUR zasa dovaza z EU
prevazne hotové produkty (stroje a chemikalie).t@esystém zodpoveda zakladnej logike

eurépskych vzahov s Latinskou Amerikou.

% CHAIRE MERCOSUR: Strategicka asociacia medzi BUERCOSUR-om, oktober 2006:
http://www.chairemercosur.sciences-
po.fr/index.php?option=com_content&task=view&id=R0temid=97
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Pri pol’ade na eurépsky dovoz z MERCOSUR-u za rok 200@l6tegitejSiu kapitolu tvorili
potraviny a Zivé zvierata (priblizne 39,5 % z celébo eurépskeho dovozu), nerafinované
produkty okrem motorovych paliv, potom spracoiské produkty. NajdolezitejSie dovazané
produkty z oblasti potravin a Zivych zvierat su asOplejnaté semend, orechy, kava,
pomaradovy dzus, tabak a maso. Délezitdsh vzajomnych wgahov vyplyva aj z percenta
celkového vyvozu pgimohospodarskych vyrobkov z MERCOSUR-u do EU, ktimé39,5 %,
zatid’ ¢o svetova urovieeuropskeho dovozu tychto produktov je 6,7 %.

Co sa tyka eurépskeho vyvozu do MERCOSUR-u na prvoieste sa nachadzaju stroje
a dopravné zariadenia (49,6 % z celkového eurdpskgiiozu do MERCOSUR-u), potom
chemické produkty (priblizne 20 %) a hotové vyrobkle treba podotkmiy Ze stroje

a dopravné zariadenia spolu tvoria 49,6 % z celkoveuropskeho exportu, zdtigao siEet
eurépskeho vyvozu na svetovej urovni tvori 43,9 %.

Obchod so sluzbami medzi EU a MERCOSUR-om raodoku 2005 ¢inil
11,7 biliénov eur, ptiom 6,4 bn eur tvorili eurépske sluzby v MERCOSUR-8,4 bn eur
sluzby plyntce z MERCOSUR-u do EU. Z toho vyplypuébytok pre EU priblizne 0,8 bn
eur. Obchod sa sluzbami medzi EU a MERCOSUR-omstaedje 1,9 %, pri porovnani
s inymi oblagami vo svete je to Yeni malo (obchod EU s USA 34,8 %, s Japonskom 4,7 %
a aj s porovnanim malého $tatu ako je napriklagfiwako 12,6 %§°

Priame zahra&mé investicie (PZI) plynu jednosmerne z EU do MERBUR-u, EU je
hlavnym investorom na tomto Uzemi. PZI eurOpskyatinikov na Latinskoamerickom Uzemi
nezavratne rastli od gatku 90-tych rokov, pri globalnych odhadoch v rd@06 prevysili aj
tie z USA. Predstavuja priblizne 40 % vSetkych myah zahrarinych investicii
v MERCOSUR-e.

Okolo 80 % PZI z EU do Latinskej Ameriky pockadz nasledujdcich piatich Statov-
Spanielska (44 %), \P&ej Britanie (17 %), Franctzska (11 %), Talianskéemecka. V roku
2001 dochadza k zmene tohto smeru, kemyopske PZI *“zatali klesa® z hodnoty
30 bilinov eur na 5 bilibnov v 2003. V roku 2004 sgriliv eur6pskych PZI zvySil na
19 biliénov eur, ale v 2005 sa znizil o polovicwtd zniZenie bolo spbésobené masivnym
poklesom (-77 %) eurépskych investicii v Mexiku,olt bol spdsobeny Spanielskom.

Nasledne Spanielsko stiahnutim kapitalu z Argentlrly4 bilibna eur) a Vi&ka Britania

36
37

Zdroj Eurostat

Eurdpska Komisia, Eurostat:
http://epp.eurostat.ec.europa.eu/portal/page?_¢aty@90,30070682,1090 33076576& dad=portal&_s
chema=PORTAL
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stiahnutim investicii z Kolumbie (-1 bilién eur)igpeli k vyraznému zniZeniu eurdpskych
investicii v Latinskej Amerike za rok 2005. Tietdaje su jasne vidifeé z tabiky ¢. 11:

Taburka ¢. 11: PZI plynice z EU do Latinskej Ameriky (v miliénoch eur)

2001 2002 2003 2004 2005
Mimo EU 306 140F 133897 135711 136388 171 757
Latinska
Amerika 29 644 11 244 5233 19 293 7127
Mexiko 4 825 6 608 1999 10805 2512
Kolumbia 420 -369 369 605 -1 057
Uruguay 1 224 450 88 192 -25
Venezuela 2914 -183 -275 1064 945
Brazilia 10 05¢ -1 367 2149 5180 5490
Chile 3048 1 564 1643 1976 939
Argentina 5612 1159 -1 455 -1 166 -1313
MERCOSUR 16 901 172 764 4169 4 164

Zdroj: Eurostat

Pod’a tabuky ¢.

miestom vyvozu eurdpskych investicii v Latinskej éiake s vysokym percentom (aZ 58 %).

11 je jednoznme zrejmé, Ze MERCOSUR je vroku 2005 hlavnych

Investicie prevazne plynuli do bankového, tefeknika&ného a vyrobného sektora

a v neposlednej rade aj na integraciu fimich trhov.

2.2.2 Vzajomna spolupraca medzi EU a MERCOSUR-om

EU vytvorila v najlepSom Umysle pre Uzemie hskiej Ameriky horizontalne
viacrainé programy s clem zavies projekty so zapojenim obidvoch sektorov- sukronanéh
a aj verejného. Zavadzaju sa na regionalnej urcwpiokryvaju hlavneekonomicku
spolupracu®®, rozvojovi a humanitarnu pomoc a kultdrnu spolopra
Krajiny MERCOSUR-u su hlavnymi beneficientami z ekmickej spolupréace, ktora
poskytuje EU smerom do ato cezrogpamy ALFA

Latinskej  Ameriky

38 CHAIRE MERCOSUR: Strategicka asociacia medzi BUERCOSUR-om, oktober 2006:
http://www.chairemercosur.sciences-
po.fr/index.php?option=com_content&task=view&id=R0temid=97
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(akademické formovanie), URB-AL (lokalny sidelnyzvoj), AL-INVEST (investicie),
ALBAN (Skolstvo), ALURE (energetické zdroje) a ALIS(informané zdruZenia).
Pre obdobie 2000-2006 sa gfialo, Ze tieto krajiny dostali v prepie viac ako 200 miliGnov
eur Waka eurépskej spoluprati.
EU ajej ¢lenské Staty stoja na prvom mieste na svete vibém®luprace a oficialnej
rozvojovej pomoci v tejto oblasti.

Pomoc z EU sa nachadza v transfameffaze, ktora sa prehlbuje a pozitivne pésobi
na adresované krajiny, aj napriek tomu, Ze je e8tistaténa pre stanovenie adekvatneho
strategického planu. Preto Eurépska Komisia predataviaceré spravy z tejto oblasti,
v ktorych predklada cesty akym smerom sa bude tibexforma eurdpskej koopeiraej
politiky. V sprave z 29. septembra 2004nétrumentoch pre zahrafmd pomoc o buducej
financnej vyhliadke 2007-201¥omisia navrhla prepracovavSetky spoléné kooperéné
politiky na Styri zakladné ato na politiku pre gpeijatie, pre spojenie so susednymi
krajinami, pre ekonomickl a rozvojovu spolupraqurea stabilizaciu. Ako uz bolo spomenuté
krajiny MERCOSUR-u prevazne vyuzivaju nastroj pgkeremicku a rozvojovu spolupracu.
13. jula 2005 bola Komisiou vydana sprava o nowagvojovej politike EU, Europsky
konsenzusktory ¢eli novym hrozbam plynacich z globalizacie. Podohto konsenzu malo
do roku 2006 d6jsk nahradeniu vtedajSich 15 programov a vytvordamusiedmych. Tieto
programy nemaju geografické obmedzenia a maju slkaimpva’ narodné a regionalne
programy. Pre obdobie 2002-2006 bola poskytnutaas@@nmilionov eur, ktord mala pontdc
k dokorteniu spoléného vnutorného trhu v MERCOSUR-e a zreformoirastitucionalnu
Strukturu a obianske spolénosti.

Nasledne Europska komisia vytvorila druRggional Strategy Paper pre MERCOSpR
obdobie 2007-201%

Cela tato spolupraca by bola neuskuitel'na, keby nebolo Eurépskej Invesiej Banky
(EIB), ktora financuje (maximum 50 %) projekty ia$truktlry, energie a telekomunikacii,
ako aj priemyselny sektor v Latinskoamerickom ragida zarovedophuje financie zo

Svetovej a Americkej rozvojovej banky (Inter-AmencDevelopment Bank-BID).

39 Eurdpska Komisia, Latinskoamericky regionalny peoy 2000-2006:
http://ec.europa.eu/external_relations/la/rsp/inlalex
40 Eurépska Komisia, ,MERCOSUR Regional Strategy ~ dPap 2002-2006“

http://ec.europa.eu/external_relations/mercosuifrdex.htm
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Politicky dialég medzi EU a MERCOSUR-om

Politicko-diplomatické wahy medzi kancelariami MERCOSUR-u a Radou EU boli
zahajené 27. aprila 1991 na infotmam stretnuti v BruselPoliticky dialég** bol oficialne
potvrdeny v decembri 1995 podpisom medzi regiopalamcovej dohody o ich spalpej
spolupraci. Od roku 1998 sa tychto rokovaniaakuju aj Bolivia a Chile.

Zaoberd sa napriklad diplomatickymi tehmi medzi ambasadamilenskych Statov
MERCOSUR-u (radne menovanymi Vv Bruseli, navstevastretnutiami hlav Statov,
vlad, prezidenta Eurépskej Komisie, ministrov zaltfaych veci a eur6pskych komiséarov,
rozne zmieSané stretnutig&lenov Eurépskeho parlamentu a legislativnych organo
MERCOSUR-u a bilateralnymi stretnutiami.

VacSina tychto aktivit je sporadickych a uskiitoj0 sa na ministerskej arovni, okrem
stretnuti Rady EU a ostatnych medzinarodnych sitetiNasledne boli vytvorené rézne
institucie, vytvorenie stalych pravnych ramcov, kolativnych for a organov dohodnutych
uz vopred, ktoré pracuju s predbeznym kalendarohtodsd a s prognézovanirdalSich
udalosti.

EU je v krajinach MERCOSUR-u reprezentovana svojemmbasadami Statu, ktory ma
prezidentské obdobie v Rade ako aj delegatmi Eksppgsomisie v Brazilii, v Montevideu
av Buenos Aires. V Montevideu sidli Technicky Saskriat MERCOSUR-u, ktory
zabezpeuje koordin4ciwinnosti medzi Komisiou a stalymi reprezentantmi MEPSUR-u.
Politicky dialég rieSi aktualne medzinarodné zaujmsuje polia, v ktorych by bolo mozné
rozSirt’ vzajomnu spolupracu adanie spoloénych stanovisk a&nnosti vo vrzahu

k medzinarodnym problémom. Medzi zakladné cieleipgtpodpora demokracie a ochrana
rudskych prav, mier, kooperacia medzi obidvoma zdnabthod a investicie, rozvoj a iné.

V neposlednej rade sa v politickom dialogu mézudpstri¢ hocijaké bilateralne alebo
internacionalne otazky, ale musia’hyo vza’ahu medzi EU a MERCOSUR-om, ako napriklad
otazka tykajuca sa zahraného dlhu, fiSkalna reforma, migreé toky, zmenna nestabilita
a ochrana investicii.

Treba dodg Ze aj civilné obyvaliistvo je zainteresované do eurépsko- mercosurskych
vztahov ato prostrednictvom konania sa pravidelnydretrauti ,Féra pre civilné
obyvaté'stvo EU-MERCOSUR®, na ktorych vystupuju reprezetitaidadnych organizacii,

4 CHAIRE MERCOSUR: Strategicka asociacia medzi BUEBRCOSUR-om, oktdber 2006:
http://www.chairemercosur.sciences-
po.fr/index.php?option=com_content&task=view&id=R0temid=97
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podnikatéské a odborové organizacie. Na tychto stretnutigeh diskutuje o r6znych
aspektoch bilateralnych vahov. Prvé stretnutie sa konalo v Bruseli vo febr2@02.

Zakladné charakteristiky RAmcovej dohody o interre gionalnej spolupraci
medzi EU a MERCOSUR-om

Ramcova dohoda o interregionalnej spolupractugkdo Marco de Cooperacion
Interregional- AMIC) medzi EU a MERCOSUR-om boladpésana 15. decembra 1995
v Madride. Tato dohoda je zmieSana dohoda Stvergricie (zafiuje medzi komunikéné
programy, otvara cestu k medzi regionalnemiinegsnu obchodu a nastge pokr&ovanie
biregionalneho politického rozhovoru ajeho in&lizaciu v ktorejkdvek oblasti ich
spola@ného zaujmu). UZ z jej nazvu vidno, Ze sa jednanacovu dohodu, ktorej hlavnou
tlohou je uvies ciele Uspechu, jej principy, poudite nastroje a inStiticie davajuce do
povedomia dohodnuté dohody. Inymi slovami je téadma dohoda upravujuca spolupracu
rézneho typu, ktora mala priprévabe strany na buduicu ekonomickd a politicku spr@icap.
Dalej je horizontalnou dohodou zabe#pécou otvorent spolupracu, ktor4 mala vytvori
ekonomicku bilateralnu alianciu vhodnu pre medadad regionalnu scénu. VSetkytahy
su uskuténované na troch Urovniach a to Statov, organizana @rovni subregionov, tymto
sa stala novatorskym medznikom v medzinarodnychhach, v tej dobe eSte nebola znama
taka forma spolupréace.

Této dohoda je tiez zmieSanou dohodamu znamend, Ze dochadza k prepojeniu réznych
oblasti spoluprace a zaraveeSpektujuc komunitarnu konkurenciu a pravnu lagiau.

V neposlednej rade doslo k vytvoreniu organizactegrovanej troma hlavnymi institaciami,
Radou pre spolupracu, ZmieSanou komisiou pre spédupa Obchodnou subkomisiou.

Rada pre spolupracu sprostredkovava a kontroluggadaé funkcie ramcovej dohody, rieSi
z&kladné medzindrodné otazky vramci ich spojoh zaujmov aje najvysSim orgadnom
s politickou orientaciou. ZmieSana rada pre spa@aprje tvorena na jednej stratkenmi
Rady EU a Europskej komisie a na druhej reprezémiadERCOSUR-u. Stretava sa raz do
roka striedavo raz v Bruseli a druhy-krat v niektar Stite MERCOSUR-u. Jej ulohou je
stara sa a podporova obchodné wahy, vymenu nazorov aumocnindvrhy Rady.
Obchodna subkomisia kontroluje vykonavanie obchodrgavazkov, zaistenie ich splnenia

a pripravuje projekty préalSiu obchodnu liberalizaciu.

44



InStitucionalna Struktira je damlvana stretnutiami hlav Statov avlad EurdpskejeUni
a MERCOSUR-u. DéleZité postavenie ma aj civilnéwathg’'stvo a to aj napriek tomu, Ze nie

su s@¢ag’ou institucionalneho systému.

Vyhody a nevyhody z ich vzajomnej spoluprace a per  spektivy dalSieho vyvoja
Eurépskapolupraca nepochybne prind$a dosssnych ekonomickych tokov medzi
EU a MERCOSUR-om pozitivne aj negativhe zmeny.
Toto tak povediac prepojenie je najviac vitiité v primarnom sektore (prmohospodarstvo,
chov dobytka, rybolov a lesnictvo). Donedavna bylal® predpoveda Ze navzdy aj ostane
hlavhym predmetom ich spoluprace, pretoze Ziadryy akonomicky subjekt nemal taky
potencial ako krajiny MERCOSUR-u. Dnes sa postugmepoluprace zapjaju aj nové staty,
ktorych orientacia je prevazne nalpohospodarsky sektor, maju dostatok vhodnej pbdy
a nepochybne aj lacnej pracovnej sily. Kvoli tynddvodom moézu nagtanové prekazky
a bariéry, ktoré zhorSia vstup ljpmhospodarskych produktov z MERCOSUR-u na eurdpsky
trh, a to prevazne pre Zivé zvieratd, hovadzie céeomaso a niektoré ovocie a zeleninu
(najméa hrozno a jablk4, ktoré su do EU taktiez daw& novymi obchodnymi partnermi).
Dalsim negativom pre ich vzajomnu spolupracu jemjakt, Ze EU prijala novélenské Staty
(pre nu nové obchodné trhy), ktorych produkty vyrazne kwonju tym z MERCOSUR-u.
Tym, Ze ale existuje V&a rozmanitos pa’nohospodarskych produktov tie z Latinskej
Ameriky naf'alej ostavaju konkurencieschopnymi.
Dalsi problém je ten, Ze MERCOSUR-u chyba politibkéinoverno§ ¢o negativne pdsobi
na jeho tuzbu vytvori integra&né priestory s EU a NAFTOU. Prave preto by mal kéjs
rozsirt’ svoju vnatornu dimenziu a upevrstrukturu.
EU vSak ndalej pokr&uje vo vzajomnej spolupraci a v ekonomickej persipeka veri, Zze
tato asociacia:
e ustédli aupevni poziciu eurdopskych podnikov na toglch najSubnejSich
latinskoamerickych trhoch, ato tym, Ze db6jde knelacii obchodnych bariér a k

harmonizéacii Standardov, v ktorych dodnes existygoka colna ochrana,

42 CHAIRE MERCOSUR: Strategicka asociacia medzi BUEBRCOSUR-om, oktdber 2006:
http://www.chairemercosur.sciences-
po.fr/index.php?option=com_content&task=view&id=R0temid=97
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e vytvori nové industrialne exportné moznosti preopskych vyvozcov a aj rozsiri
sektor sluzieb ato pomocou modernizacie zavodalemSenim infraStruktary
v Juznej Amerike,

e podnieti zaloZenie eurdpskych podnikov na Latinskeackom uGzemi, atym
stimuluje nové investné toky,

» zredukuje produtné naklady eurépskych podnikov, ktoré boli uz nandizzaloZzené
a povoli im dovoz importov od svojich spéiokov a to bez cla.

Pre krajiny MERCOSUR-u tato ma spolupréaca pritiies
» TahSi pristup pmohospodarskych a rybolovnych produktov na europsike

» a stimulaciu ekonomického rastu zaloZzeného na \geioz

Sasne si obidva subregiény ponukaju komplementawraplarativne vyhody, eurépske
krajiny maju vyhodu v produkcii v statkoch s vysok@ridanou hodnotou a krajiny
MERCOSUR-u su efektivnejSie v produkcii produkta@vislych na prirodnych zdrojoch
a ich surovinovej zakladni. Fungovanie zonymného obchodu medzi obidvoma regionmi tak
umozni efektivnejSiu medzinarodnu Specializaciuo awseobecnosti tak zvysi blahobyt
obidvoch blokov.
S polfadom na sektor sluzieb, dohoda medzi obidvoma abtjmi blokmi by mala pre
eurépske podniky vytvativel'ké obchodné moznosti, a to:
» zredukovanim pgetnych bariér pri vstupe na trh,
» povolenim vyuZiv& ekonomického rastu vytvoreného z obchodnej vymerky, aj
infrastruktdru,
* sluzby v MERCOSUR-e sa nepothgl tou istou vahou na HDP ako u eurdpskych
Statov apreto by malo daka tejto dohode djs k potencialnemu rastu
v telekomunikanych a finadnych sektoroch,
* Argentina a Brazilia s&istymi dovozcami sluzieb (bankové, telekomugiika,
poistné a prepravné sluzby), zétim Paraguay a Uruguay su naopak ich vyvozcami

(turizmus).
Také isté dopady bude th&to dohoda aj na PZI. Zahrané investicie a vyvozy sa

rozvijaju spoléne a obidve hraju délezitu ulohu v globalnej ingagi. Skisenasukazuje, Ze

tato redukcia tarifnych a netarifnych prekazok gpmrevadzana rastom PZI. Z toho vyplyva,
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Ze exportérske firmy tovarov asluzieb z EU a MERBUR-u budd profitové z rastu

obchodnych tokov plynucich z otvorenosti hranic.

Prelibenie ekonomickych ¥ahov medzi EU a MERCOSUR-om mdze vytvori
dolezité ekonomické a recipfivé vyhody, pretoZe tieto dva trhy sa vo viaceryspeitoch
komplementarne dopliju, ale s vynimkou witych produktov a citlivych oblasti, u ktorych
dochadza ku koliziam. Ale taktiez so sebou prirgSaroblémy. Zosilnenie asociacie medzi
oboma regionalnymi blokmi mézZe thyhodnotnym nastrojom pre dosiahnutie Zelaného
aspechu.

MERCOSUR je Ribnym obchodnym partnerom pre EU a zatoveoskytuje
privilegovany vstup pre eurépske firmy na Latingkeaicky kontinent. Na druhej strane je
EU pre MERCOSUR ekonomicka a politicka prioritagri& mu umo#uje dosiahntl silny trh
a obdrzd rucitel'a pre jehat’alSi rozvo.

V kong&nom désledku sa nachadzame oproti zadrZziavanéneangyaciemu procesu
a to vinou viacerych problémov, tak ako europskiathaj mercosurskych. Niet pochyb, Ze
tato situacia je vani zlozita. Aj napriek bohatym vyjednavacim skussran ziskanych
pocas dlhych rokov, dnes nie je stanoveny datum &dwoia tohto jednania. Spda@iaym

prianim obidvoch stran je uzawiambiciéznu a vyrovnand zmluvu na racionalnej trovn
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ZAVER

V moje bakalarskej praci som postupne predstaegionalne integemé zoskupenie
vytvorené na Latinskoamerickom Uzemi Sgal Trh Juhu (Mercado Comun del Sur-
MERCOSUR).

Pa&as pisania mojej prace som pracovala s kniznymitesrietovymi zdrojmi
uvedenymi v zozname pouzitej literatlry. Predovgetisom sa snaZila vychadzzo zdrojov
WTO, oficidlnych stranok MERCOSUR-u, Eurépskej Unijeri ¢iselnych Gdajoch som
vychadzala zo Statistickejdenky UNCTAD-u a zo stranok Eurostatu.

V prvejcasti bakalarskej prace som sa vSeobecne venovaROMSUR-u. Najskor
som stridne uviedla o aké zoskupenie sa jedna, aké sjeheké Staty a zhodnotila celkovu
ekonomicku situaciu.

V prvej kapitole som zhodnotila ekonomicku &ttiw za rok 2006 (posledné oficialne
Udaje podla Statistickej rdenky UNCTAD-u). Uviedla som pget obyvatéov, HDP
¢lenskych krajin a hodnoty ich vyvozu a dovozu detdhe to celé zhodnotila ptal uvedenej
tabu’ky. Vyznamne sa tam odzrkage dolezito§ zailenenia Venezuely ajej kotmej
ratifikacie Braziliou a Paraguayom, ¥adom na jej vysoky podiel obchodu, ktory dosahuje.

Po zakladnom zhodnoteni som predstavila jethéotlenské Staty a to v abecednom
poradi. Zaoberala som sa ekonomickym vyvojom v bbada 70 do 90-tych rokov a potom
som nastienila ako Zeenenie do MERCOSUR-u danym krajinAm pomohlo. Atiyen
pocas tohto obdobia uskutdovala protekcionistickl  politiku so silnym postaimn
a zasahovanim vlady. Ku prekonaniu tejto situaeg viyrazne pomohlo zéenenie do
MERCOSUR-u, kedy doslo k odstraneniu colnych prekapodpisu viacerych regionalnych
dohdd a k otvoreniu ekonomiky ako smeromilénskym Statom tak aj k ostatnym svetovym
obchodnym partnerom.

Patas zmieneného obdobia bola v Brazilii podobna ekocka situacia ako v Argentine-
velké Statne zasahy a protekcionisticka politikal’aka vytvoreniu MERCOSUR-u doslo
k odbuaraniu colnych tarif a k stabilizacii brazéskkonomickej situacie.

U Paraguaya kvéli zlej politike doSlo k vytvoremgkonkuretiného prostredia pre domace
subjekty, so vstupom do integracie doSlo k staduiiiz a Paraguaysky trh sa tak stava
atraktivnym aj pre zahraimé subjekty.

Po vstupe do MERCOSUR-u sa v Uruguayi zvySuje koskeieschopna'strhu a dochadza

ku postupnému oslabeniu Statom riadenej ekonomiky.
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Venezuela méa oproti ostatny@lenskym krajindm diametralne odliSny vyvoj, sama sa
vymanila z hospodéarskej krizy a z dlhov. Tym, Zezs&enila do MERCOSUR-u sa jej
situacia esSte viac zlepSila.

V druhej kapitole prvejasti mojej bakalarskej prace som sa nasledne vémoyaoju
a institiciam MERCOSUR-u. Zasluhu na vytvoreni cohbskupenia maju predovsetkym dve
krajiny Argentina a Brazilia, ktorych hlavnym déwwd pre vytvorenie MERCOSUR-u bola
stabilizacia ich ekonomik. Po predchadzajucom zbtain je zrejmé, Ze tento Eieol
aspesne splneny.

V prvej podkapitole som uviedla hlavné a zakkadiohody, ktoré upravuju tahy
a podmienky vramci MERCOSUR-u. Dohoda z Asunciézgkladnou listinou z roku 1991.
Podpismiclenské krajiny potvrdzuju ich dobroloy suhlas pre vytvorenie tejto integracie.
V tejto dohode su uvedené predsavzaté ciele amstara, ktoré sa krajiny zaviazali
spolane spini’. Dohodou z Oure Preto doSlo v roku 1995 k vytvarerolnej Unie, zény
vol'ného obchodu ak zaloZeniu instituacii, ktoré daldjd na celkovy chod integracie.
Ingtiticiam som venovala druhG podkapitolu prvégsti. DalSia dohoda pochadza
Zz Montevidea, v nej sélenské krajiny spokne dohodli na pravidlach so sluzbami aich
postupnej liberalizacii. ¥aka dohode z Olivos doSlo k vytvoreniu staleho sddwyznamne
pomohlo pri rieSeni spornych otazok.

Poslednu podkapitolu prvepsti som venovala vstupu Venezuely do MERCOSUR&io T
krajina sa v roku 2004 stala asacigm ¢lenom a na konci roka 2005 sa stava oficialnym
¢lenom integracie. Do dneSnéhaiad vSak nedoSlo k ratifikacii tejto dohody dvoma
zakladajucimilenmi- Braziliou a Paraguayom a tym Venezuela gfStie nie je plnopravnym
clenom. Aj napriek tomu faktu som s Venezuelou pvatd ako <lenskym Statom ato
hlavne kvoli tomu, Ze diaka nej sa zvysil celkovy obchod a aj vaha MERCOSIHRO celku

na svetovom ekonomickom a politickom pdlialim délezitym faktom je aj to, Zze doSlo
k Uprave noriem na obidvoch stranach, odstranentitych colnych prekadzok zo strany
Venezuely ajej zimému priblizeniu sa k prijatiu sp@éileeho zahragného cla a vinému
obchodu v stanovenom obdobi.

V druhej casti mojej bakalarskej prace som sa zamerala n&kay&@a vz'ahy
MERCOSUR-u s dbérazom natighy s EU. Na zaatku som predstavila aso¢r@ dohody
vytvorené medzi MERCOSUR-om a krajinami na Uzentinskej Ameriky ako aj mimo nej.
Tieto dohody vyznamne prispeli k lepSiemu rozvojuytvoreniu zon véného obchodu
prevazne na Latinskoamerickom Gzeialej MERCOSUR podpisal aj viacero ramcovych

dohdéd s krajinami na inych kontinentoch ako s Afoig colnou Uniou, Egyptom, Marokom,
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Pakistanom, tieto dohody su zdtia procese jednania. S Indiou uzatvoril preférgn
dohodu, este stale v3ak nevstupila v platndedind rAmcova dohoda, ktora uz oficialne plati
je ramcova dohoda s Izraelom. Paddznorodosti krajin, s ktorymi MERCOSUR rokuje je
viditel'né, Ze sa aktivne snazi zapaja celosvetovéeho diania a ufileva’ svoje postavenie.
Nasledne som sa zamerala na obchodngéahyz MERCOSUR-u s hlavhymi svetovymi
.vemocami“. Pomocou talflly som zhodnotila vzajomny obchod MERCOSUR-u
a sd’alSimi Styrmi integrénymi zoskupeniami (CAN, NAFTA, ASEAN+3, EU 25) ich
vzajomny dovoz a vyvoz. P8a tabuiky nepochybne doslo k zvySeniu obchatlenskych
krajin- teda MERCOSUR-u, aj #esac¢asom jeho orientacia na partnerov meni. V dnesnej
dobe sa stale viac zvySuje orientacia smerom dekdzh krajin a pomalym tempom klesa
obchod s EU a NAFTOU.

V druhej kapitole je komplexne predstavenytalr MERCOSUR-u a EU. Ich
spolupraca na biregionalnej Urovni so zameranimastechnickl spolupracu &da uz v 90-
tych rokoch. Nasledne v roku 1995 sa ich vézby egte upevnili a prelbila sa politicka,
hospodarska a kultirna spolupraca $ame vytvort’® zonu vdnéeho obchodu v oblasti
priemyslu a sluzieb a s neskorsou liberalizacioinpbospodarskych vyrobkov.

Od roku 1999 zzali spolane odburavé netarifné prekazky a nasledne od roku 2000 rokuju
0 medzi regionalnej asociaej dohode, do dneSnéhtiadnedospeli k ispeSnému koncu.

V podkapitolach su predstavené hlavné oblastispoluprace. Ako prvy je uvedeny
obchod ainvesticie. EU je hlavhym vyvoznym trhomme pMERCOSUR v oblasti
po’nohospodarskych vyrobkov a naopak MERCOSUR je §tavprijemcom priemyselnych
vyrobkov. Ich vzajomna spoluprdca désledkom vstapuych ekonomickych subjektov
(novéclenské Staty EU a ekonomicky r&dhy) sa ale postupne znizuije.

Co sa tyka PZI plyntcich z EU do Latinskej Ameriky EU stale hlavhym dovozcom
a poskytovatiom kapitalu pre rozvoj tejto oblasti. V uvedendjuizke su zobrazené hlavné
toky eurépskych PZI plynuce do krajin Latinskej Atkg.

Spolupraca medzi EU a MERCOSUR-om je’meé vyznamna. EU neustéle vytvara rdézne
fondy a programy nielen pre MERCOSUR ale aj preSmkyLatinskej Ameriky. Pomocou
vytvorenia obojstrannych institacii (ako na UzemERMCOSUR-u, tak na uzemi EU) ako aj
zainteresovania obyvdtev sa snazi up@&ova’ ich vzajomné véahy.

Poda predchadzajucich Uspechov sa da predpoklada rokovania medzi EU
a MERCOSUR-om nakoniec dospeju k uspeSnému koneytvareniu zony véneho

obchodu.
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