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Posudek oponentky bakalarské prace
Jméno studenta: Aliaksei Siparau

Nézev price: Diivody, postup a vysledky zavedeni B2B portalu pro
podporu obchodnich procesii ve sploenosti Skoda Auto a.s.

Oponentka prace: Ing. Ivana Poldékova

Cil prace: Pospat a vyhodnotit realizaci projektu zavedeni modulu
, PODPORY¥ jako souéisti B2B portilu spoleénosti Skoda Auto, a. s. na
zaklad? ziskanych teoretickych poznatKii

Stupeii hodnocent

Povinna kritéria hodnoceni prace

Vymezeni cile a jeho naplnéni

Naro&nost tématu na teoretické znalosti

Naéro¢nost tématu na praktické dovednosti

Adekvatnost pouzitych metod, zpiisob jejich pouZiti

Hloubka a spravnost provedené analyzy

Prace s literaturou

Logick4 stavba a Clen&ni price

Jazykovi a terminologicka uroveii

Formélni tiprava a néleZitosti prace

Vlastni pfinos studenta
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Vyuzitelnost vysledki prace v teorii (v praxi)

Diléi pFipominky a naméty:

Regené téma BP je v soudasné dobé velmi aktudlni. Prodej vozli nejriizb&jSich znacek
retailovym zakznikém, velkoodbérateliim i vybranym cilovym skupinam se odehrava v silng
konkurendnim prost¥edi. Rychlost a bezchybnost transportu informaci a finan¢nich prostiedkil
je jednim z ptedpoklad® prodejniho ispéchu. B2B portal je nastrojem podpory obchodnich
procesi.



Celkové posouzeni prace a zdiivodnéni vysledné znamky:

Zvolenému postupu fe¥enf dané problematiky nelze, z mého pohledu, nic vytknout. Cela
prace je zpracovana velmi p&kng, systematicky a peclive, obsahuje fadu pfehlednych piiloh
(tabulek, obrézkil), které obsah prace vhodné dopliluji. Autor ve spravném poméru pouZil
mnoZstvi teoretickych a praktickych dat, kterd jsou logicky zapracovana v textu.

Na predlozené praci je sympatické jeji konkrétni vyuZit pro spol. SKODA AUTO a.s., pro
oblast Prodeje Ceska republika. Autor BP velmi dobfe popsal zakladni principy a procesy pfi
zpracovavéni dat, zd&vodnil zefektivnéni a racionalizaci procesit pfi vyplaté finan¢nich
podpor a bonusil.

Pan Siparau splnil zadéni BP, ziskan¢ informace jsou dobfe zanalyzovany, vyhodnoceny a
srozumiteln® popsany. Teoretické &4st vhodn& dopliinje, a je v souladu, s praktickou ¢4sti BP.
Téma BP navrhuji k dalifmu zpracovéni, napf. formou diplomové prace.

Praci doporuduji k obhajobé.

Otazky pro diskusi:

1. Co tvoii zdkladnu pro vypoget finangnich podpor a bonusi (u velkoodbératelské podpory,
akviziéniho piisp&vku), na jakém principu jsou stanovovany vyse marketingovych podpor u
jednotlivych modeld vozii Skoda?

2.V jakych oblastech ptinesl systém "PODORY" nejvEtsi asporv/efektivitu (zdroje fidské,
finandni, Gasové aj.)? NavaZte na SWOT analyzu - silné stranky a pFileZitosti.

3. Uved'te praktické piiklady slabych stranek systému "PODORY", moZna ohroZeni pfi
prodeji vozii - navaZte na SWOT analyzu. Cim je toto omezeni systému zapficin€no?

4. Vidite vhodné vyuZiti aplikace "PODORY" pro u&ely vyplacen{ finantnich podpor a
bonusi importéry znatky Skoda/importéry znatek Volkswagen Group?

NavrZena vyslednd znimka: vyborné

V Miadé Boleslavi , dne 10.6.2008 /;@

Ing. fvana polékovd

podpis oponentky/prace
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