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Dynamika obchodního modelu v telekomunikacích
Téma práce se dá pokládat za novátorské, zejména v našem regionu. Jak vyplývá z úrovně poznání, touto oblastí se zde zatím nikdo nezabýval. Pravděpodobným důvodem je, že pro obchodníky zkoumat trh domén vypadá poměrně komplikovaně a IT specialisté se zase nezajímají příliš o ekonomické kategorie takového trhu. Aftermarket neboli druhotný, sekundární, trh domén je zatím vznikající fenomén, ale zcela jistě se stane významným v poměrně krátké budoucnosti. Možnosti vzniku nových domén, zejména těch na nejvyšší úrovni jsou limitované a nižší úrovně dříve nebo později také vyčerpají možnosti. 
Smysl a cíl práce je zřetelně vymezen, jsou jasně definovány jednotlivé cíle, kterým jsou pak věnovány příslušné části práce. Autorka stanovuje hypotézy a plánované přínosy práce. Struktura práce a metodika, která je popsána v úvodní části umožňuje stanovených cílů dosáhnout. Oceňuji zejména využití exaktních metod, což umožňuje zobecnění při hledání závislostí a trendů. 
Předložená disertace je na velmi vysoké úrovni a nevyžadovala od předložení ke katedrální obhajobě téměř žádných změn. Nicméně autorka opravila všechny formulace, které byly v předchozím posudku označeny. Dále upravila některé terminologické nepřesnosti a gramatické nedostatky. Sjednotila popisky obrázků a grafů a vyznačení pramenů. 

Nebudu se dále zabývat obsahem jednotlivých kapitol, protože nedošlo k jejich obsahovým změnám, zásahy do textu byly spíše formálního charakteru.

Práce je výjimečná nejen výběrem dosud nezpracované oblasti, ale i přístupem doktorandky k tématu. Je zřejmé, že se touto problematikou zabývala i v praxi, protože v textu je zřetelná hluboká znalost souvislostí. Oceňuji zejména schopnost teoreticky přiřadit nové jevy známým ekonomickým kategoriím a dále s nimi pracovat jak v teoretické tak praktické rovině. 
Oceňuji rovněž, že doktorandka zapracovala do definitivního textu práce i původní náměty k diskusi takto:
1. Námět zařazen do kap. 6.2. „Podívejte se na země, kde je registrátorem stát a ukažte, zda tento faktor sám o sobě nějak ovlivňuje chování zájemců o registraci, resp. výsledky registrací“. 
2. Námět zařazen do kap 7.2. „Jak může zavedení jiné „abecedy“, resp. znaků do systému domén zkomplikovat funkčnost celého prostředí a změnit celý trh, resp. rozvrstvit ho podle těchto užívaných znaků? Nenastane tím rozpad systému, zatím jednotného a snadného pro orientaci, na systémy podle znaků?“
3. Námět zařazen do 7.4. „Není snaha o „kulturní“ přiblížení se použitím „národních“ znaků přesně „vodou na mlýn“ typosquatterům? To by mohlo být nebezpečné z hlediska funkčnosti, spolehlivosti, etiky a vůbec využívání systému v životě firem i lidí. Neohrozilo by to zejména aftermarket domén?“
4. Námět zařazen do 7.4. „Vzhledem k povaze trhu, bude budoucnost aftermarketu nadále spíše aukční (organizovaná firmami jako SEDO) nebo se může proměnit v „klasickou“ burzu, tj. organizovaný propojený světový trh? Jaký vliv na tento možný vývoj může mít použití „jazykových“ lokalizací?“
Jako aktuální téma k rozpravě bych doporučovala, aby autorka zhodnotila vývoj situace od doby, kdy tato práce vznikla, případě označila nejvýznamnější trendy. 

Závěr: 
Práce by se mohla stát základem pro další zkoumání, protože se autorce podařilo vymezit nejen prostor zkoumání své disertace, ale také naznačit další směry. Podle mého názoru je to téma, které zejména v dalším výzkumu na Katedru mezinárodního obchodu patří a bude patřit zejména proto, že se jedná o trh mezinárodní, sice v zárodku, ale velmi rychle rostoucí a rozvíjející se.

Předkládaný text splňuje požadavky kladené na doktorské práce na Fakultě mezinárodních vztahů Vysoké školy ekonomické v Praze. 

Předloženou práci proto doporučuji k obhajobě před příslušnou komisí.

V Praze dne 22.8.2009  
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