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Pri vybere témy svojej diplomovej prace som sa snazila spojit’ prijemné
s uzitocnym. Vybrana téma mi poskytla moznost' rozsirit' si vedomosti nie len pokial
ide o Cesku republiku, ktora je pre mia druhym domovom, ale aj ¢o sa tyka krajiny,
ktord je mdjmu srdcu vel'mi blizka, dycha histériou a umenim, a je fiou Taliansko.
Zakladnu predstavu o Struktdre mojej diplomovej prace som mala vdaka pomoci
vedlcej diplomovej prace od zaCiatku. Postupne sa na jej kostru nabalovala jej
detailnejSia podoba. Pri pracovani sodbornymi textami v talianskom a anglickom
jazyku som na vlastnej kozi pocitila narocnost’ tohto druhu prekladov. RozSirenie
slovnej zasoby a zdokonalenie sa v oboch jazykoch mi je velkou odmenou a som za fu
vdacna. Postupom Casu sa vsetko meni (Col tempo, ogni cosa va variando. — Leonardo
da Vinci). Ako €as plynul, a ja som sa do danej témy ponarala stale hlbSie, pocitila som
Uzkost’ a obavy, ocitla som sa na krizovatke mnohych ciest a moZnosti, ale bolo
nemozné vybrat’ si vetky, musela som pokrafovat v danom smere, ktorym som sa
vybrala, hoci aj tie dalSie cesty skryvali vela zaujimavého. Pisanie diplomovej préace
bolo pre mna velkou skisenostou. Po prvykrat som pracovala s rozsiahlou literatirou
a samotné pisanie mi ponuklo mnoho podnetov do dalSieho rozsirovania si vedomosti.
S pokorou si uvedomujem moznosti nekone¢ného zdokonalovania textu a informacii
v iom. Prave preto som chvilami mala pocit, akoby som hrala Sach, hru, o ktorej sa
vravi, Ze potrebujeme den na to, aby sme sa ju naucili hrat’, ale cely Zivot na to, aby sme

ju skutocne ovladali.

Hlavnym ciel'om tejto diplomovej préace je pribliZzenie Statnej finanCnej podpory
exportu a exportnych stratégii v oboch krajinach a ich komparacia. Text som rozdelila

do Styroch hlavnych kapitol.

Prva kapitola sa v kratkosti zaoberd exportnym financovanim vSeobecne,
popisuje hlavné ciele podpory exportu, ktory poméaha pInit mnohé ekonomické funkcie.
Délezitu ulohu v pripade financnej podpory exportu zohrava Stat. Svojim G€inkovanim
poskytuje pomocnu ruku podnikatel'skym subjektom. Klasifikacia exportného

financovania pouZziva rozne kritéria, ktoré su opisané na konci kapitoly.

Druhd kapitola sa venuje finanénej podpore exportu v Ceskej republike.
Dominuji tu dve intiticie, ktorymi s Ceska exportni banka a o par rokov starsia
Exportni garanni a pojistovaci spoleCnost. Zohravaju velka Glohu pre domécich
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'C,ic)'(' Heraitl no obchodu. Svojimi produktmi sa snaZia posiliovat

ne a prave preto si myslim, Ze oboznamenie sa s nimi

by malo byt su¢astou mojej prace. Kratky text popisuje KUPEG Uvérovou pojistovnu
a jej produkty. Poskytuje komeréné poistenie kedysi poskytované samotnou Exportni
garancni a pojistovaci spoleCnosti. Posledna Cast’ druhej kapitoly predstavuje Exportnd
stratégiu Ceskej republiky pre obdobie 2006 — 2010. Jej obsah tvori vizia, hlavné ciele
a kI'GCové projekty exportnej stratégie CR, ktoré sa sUstredia na pozitivne ovplyvnenie
celkovej pozicie Ceskej ekonomiky voci zahraniCiu.

Taliansku je venovana tretia kapitola diplomovej prace. Podobne, ako je to
v pripade Ceskej republiky, zohravaju pre talianske podnikatel'ské subjekty doleZitu
Glohu dve institucie: Talianska spolo¢nost’ pre podporu podnikania v zahranici (Societa
Italiana per le Imprese all' Estero) a Poistovaci institat zahranicného obchodu (Istituto
per i Servizi Assicurativi del Commercio Estero). Prostrednictvom svojich produktov
asluzieb podporuji proces internacionalizacie talianskych podnikov a poskytujd
asistencie pri ich zahrani¢nych aktivitach. Aby som poukazala na odlidnosti a zaroven aj
na podobnosti s produktmi poskytovanymi v Ceskej republike, chcela som ich v texte
tejto  kapitoly v kratkosti predstavit. Produkty SACE BT S.p.A., institdcie
Specializujucej sa na krytie Uverového rizika v kratkodobom horizonte, su takisto
obsahom tejto kapitoly. Hlavné linie podpory internacionalizicie v Taliansku v z&vere
kapitoly sliZia na vykreslenie moznych rozdielov v pristupe dvoch Statov k podpore

exportu, ktora je ich rovnakym ciel'om.

Posledna kapitola porovnava proexportné politiky oboch krajin z r6znych
hladisk. KedZe podla méjho nazoru st informécie doélezitou sucastou Uspechu, prva
Cast’ kapitoly sa zaobera mierou propagacie a dostupnosti informéacii tykajucich sa
moznej podpory exportu. V dalSom texte sa venujem komparéacii jednotlivych institdcii
a stratégii obidvoch krajin slizZiacich na podporu vyvozu. Pre lepSie poukazanie na
rozdiely, porovnanie a rozoberanie CcCinnosti Ceskych atalianskych institacii
a exportnych stratégii Ceskej republiky a Talianska som na zéklade dostupnych
informéacii vytvorila grafy a tabul'ky.

Aby moja diplomové préaca spifiala naleZité poZiadavky, chcela som k nej
pristupovat’ zodpovedne a s pohladom celkovym aj konkrétnym. Jedine zosUladenie
tychto dvoch pristupov, mézZe byt podl'a méjho ndzoru prinosné. Pracu som sa rozhodla

napisat’ vo svojom rodnom jazyku. Za rozhodujdci som uznala fakt, Ze mi je tento jazyk
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pvanie

Financovanie medzinarodného obchodu sa od financovania obchodu v tuzemsku
odliSuje najmé& naro¢nostou na finan¢né prostriedky, charakterom pouzitych finan¢nych
zdrojov, metodou a rizikovostou spojenou s financovanim. Spdsobuje to napr.
geograficka vzdialenost' miesta vyroby od miesta spotreby, Casovy nestlad medzi
pohybom tovaru aplatbou, rozdielna dimenzia rizikovosti medzinarodnych
ekonomickych vztahov oproti vztahom vnatornym, rozdiely v prostredi pdsobenia
obchodnych partnerov. ,,Financovanie medzinarodného obchodu je moZzné
charakterizovat ako ziskavanie financnych zdrojov na preklenutie doby medzi
vynaloZzenim finanCnych prostriedkov aich navratnosti pri vyvoze a dovoze tovarov

a sluzieb.«?

Uverové naro¢nost’ medzinarodného obchodu lezi predovietkym na vyvozcoch.
Situacia na komoditnych trhoch ich nati k poskytovaniu vyvoznych dodavatel'skych
averov. V mnohych pripadoch im na to nestaCia vlastné finanné zdroje, pripadne
kratkodobé cudzie zdroje. Exportné Gvery plnia niektoré dolezité ekonomické funkcie,
medzi ktoré patri oZivenie dopytu, skracovanie exportnej fazy (obdobie vymeny
kapitalu vo forme tovarovej na kapital vo forme penaznej) a zrychlenie obratového
cyklu penazi, st nastrojom konkuren¢ného boja a Statnej proexportnej politiky, zdrojom

vonkajSej kapitalovej podpory exportérov.

Hlavnym cielom podpory exportu je z kvantitativneho hladiska dosiahnutie,
udrzZiavanie a zvySovanie rastu vyvozu s jeho vSetkymi pozitivnymi implikaciami doma
i v zahrani¢i. Z kvalitativneho hladiska to je dosiahnutie, udrZiavanie a zvySovanie
konkurencieschopnosti domécich podnikatelov a celej ekonomiky v medzinarodnom
prostredi. Z bilancného hladiska ide o snahu dosiahnut’ a udrZiavat’ makroekonomicku

rovnovahu, predovietkym vonkajsiu rovnovahu.?

Cinnosti vlady a vliadnych instit(cii, ktoré sliZia k zvy3eniu objemu exportu,
patria do proexportnej politiky Statu. Proexportna politika spadd v sucasnosti do
dolezitej oblasti hospodarskej politiky najmé v pripade mensich otvorenych ekonomik,

ktoré su zavislé na zahranicnom obchode. Svojou pomocou sa Stat snaZi priaznivo

! ZINECKER, M.: Financovani vyvoznich operaci podniku, 1. vydanie, Brno: Akademické nakladatelstvi
CERM, 2006, str. 70

2 STOURACOVA, J.: Ekonomicka diplomacie Ceské republiky, 1. vydanie, Praha: Professional
Publishing, 2008, str. 91
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pozitivnhemu vyvoju platobnej bilancie a vonkajsej

Prostrednictvom systému proexportnej politiky

prispieva Stat k akceleréacii a multiplikécii pozitivnych efektov, ktoré firmy dosahuju na
zahrani¢nych trhoch. Dokonalé poznanie potrieb zahrani¢nych trhov, dobry pristup na
ne, krytie rizik spojenych s vyvoznymi obchodmi, zvySovanie konkurencieschopnosti
domaécich produktov, budovanie dobrého mena vo svete zvySuje Sance presadenia sa na
zahrani¢nych trhoch. Velky vyznam ma podpora malych a strednych podnikov.

Medzi najvyznamnejSie nastroje a opatrenia proexportnej politiky patri finan¢na
pomoc podnikom. UmozZiuje zvysit' ich konkurencieschopnost’ v zahranici, zniZuje
naklady arizika spojené so zahraniénym obchodom. Finanénd pomoc tvoria hlavne
zvyhodnené Uvery a poistenia vyvoznych operacii. Technickda pomoc umozZiiuje
domacim firmdm ziskavat" informécie o zahraninych predpisoch, technickych
poZiadavkach a norméch, napomaha zaistovat’ odborné technické preklady, budovat
predajné siete v zahraniCi, zaistuje konzulticie Specialistov. Nemaly vyznam ma
v ramci proexportnej politiky poskytovanie informacnych a poradenskych sluZieb.

1.1 Klasifikacie foriem exportného financovania’

U klasifikacie foriem exportného financovania existuju r6zne pristupy. Je mozné

uviest' nasledujuce kritéria:

e Krajina pbévodu zdrojov financovania. O Uver tuzemsky ide v pripade, Ze
dIZznik a veritel' maju sidlo v rovnakej krajine. Ak sa jedna o r6zne krajiny,

potom je to Gver zahranicny.

e Subjekt poskytujaci Gver. RozliSuju sa Gvery obchodné, bankové, Uvery so
Statnou podporou, Uvery medzindrodnych institdcii, Uvery zmieSané (mixed
credit, kombinuju prostriedky Statnych a sikromnych institucii), viazané Gvery

(poskytované Statom exportéra s uréenim presne definovaného ciel'a).

e Predmet financovania. Jedna sa o Uvery na financovanie vydajov spojenych
svyrobou tovaru uréeného na export (pre-shipment financing) a Gvery

financujuce exportnu fazu vyvoznej operacie (post-shipment financing).

# ZINECKER, M.: Financovani vyvoznich operaci podniku, 1. vydanie, Brno: Akademické nakladatelstvi
CERM, 20086, str. 75-76
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Il je Uver poskytovany. Prijemcom Gveru mbze byt

zne formy exportného financovania umozZiuju

financovanie nim poskytnutych dodavatel'skych Gverov (supplier‘s credit),
alebo dovozca, ktorému rbzne formy exportného financovania umozniuji

financovanie dovozu — odberatel'sky Gver (buyer‘s credit).

Model exportného financovania. Vyvozny dodévatel'sky a odberatel'sky
bankovy uver, projektove financovanie exportu, multisourcing a syndikécia,
spolufinancovanie s multilateralnymi institaciami, financovanie
prostrednictvom kapitalového trhu, exportny leasing, viazané operacie,

zahrani¢né investicie, kapitalové Uc€asti, joint ventures.

Dizka splatnosti Gveru. Kratkodobé vyvozné Gvery (so splatnostou do 1
roku), strednodobé (so splatnostou od 1 roku do 3 rokov), dlhodobé (so
splatnostou nad 3 roky). V ramci Konsenzu OECD, tykajaceho sa zasad
podpory financovania exportu s podielom Statu, sa ako kratkodobé vyvozné
Uvery oznacuju Uvery poskytnuté na obdobie do 2 rokov, strednodobé do 5
rokov a dlhodobé nad 5 rokov.
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itika Ceskej republiky

Prechod Ceskej ekonomiky z centralne planovanej na trZzné hospodarstvo mal
zasadny dopad na Struktdru Ceského exportu ajeho konkurencieschopnost. Trzna
ekonomika zaznamenala spocCiatku prepad produktu, pokles zamestnanosti a depreciaciu
realneho menového kurzu. Casom boli tieto problémy prekonané a ¢eska ekonomika sa
pribliZila arovni vyspelych krajin EU.*

Ekonomika Ceskej republiky je ekonomikou malej priemyselnej krajiny, ktora je
znaCne zAvisld na exporte. Podiel vyvozu tovarov asluZzieb na hrubom domécom
produkte je vyznamny (77,1% v roku 2008 podla Gidajov Eurostatu).® Sluzby $tatu pre
vyvozcov ainvestorov do zahraniCia sO rozdelené na sluzby vzdeldvacieho,
poradenského, informacného, asistenéného, prezentacného a finanéného charakteru.
Jednotlivé sluzby poskytuje Ministerstvo priemyslu a obchodu (MPO) a jeho Zelena
linka pre export, Zastupitel'ské trady CR v zahrani¢i (ZU), agentdra CzechTrade a jej
zahrani¢né kancelarie, Ceska exportna banka (CEB) a Exportna garanéna a poistovacia
spolo¢nost’ (EGAP). Jednotlivé ministerstvd (Ministerstvo zahrani¢nych veci,
Ministerstvo ~ priemyslu  a obchodu, Ministerstvo  financii, Ministerstvo
polnohospodarstva) st vykonavatelmi akcionarskych prav statu v Ceskej exportnej
banke, a.s. a Exportnej garanCnej a poistovacej spolocnosti, a.s. Pri poskytovani sluZieb
sa organizacia riadi Zasadami poskytovania sluzieb na podporu exportu. Tieto zasady
definuji podmienky poskytovania sluzieb na podporu exportu vo vztahu Kk ich
uzivatelom — podnikatel'skym subjektom so sidlom v CR.

Nasledujuci text je venovany finan¢nej podpore Ceského exportu, ktora je
zabezpeCena prostrednictvom Exportnej garancnej a poistovacej spolocnosti, a.s. a
Ceskej exportnej banky, a.s. Struény popis je venovany aj Komerénej Uverovej
poistovni EGAP, a.s. Posledna €ast’ kapitoly sa zaobera Exportnou stratégiou Ceskej
republiky pre obdobie 2006 - 2010.

2.1 Ceskéa exportni banka

* JANDA, K., MICHALIKOVA, E., POTACELOVA, V.: Vyplaci se podporovat exportni Gvéry?, IES
Working Paper 30/2009, str. 2

* Clanok Porovnani vyvoje vyvozu CR s vyvojem vyvozu Madarska, Polska, Slovenska a Slovinska.
Dostupné na portali Businessinfo.cz: www.businessinfo.cz


http://www.pdfcomplete.com/cms/hppl/tabid/108/Default.aspx?r=q8b3uige22

Unlimited Pa

Your complimentary

use period has ended.

Thank you for using

O m p | ete PDF Complete.

Click Here to up

(CEB) je $pecializovana bankova instittcia pre $tatnu

iamo vlastnena Statom. Stat vlastni 72,9% akcii.

VykonévateI'mi akciondrskych prav Statu sa Ministerstvo financii, Ministerstvo
priemyslu  aobchodu, Ministerstvo  zahranicnych  veci a  Ministerstvo
pol'nohospodarstva. Exportnd garanna a poistovacia spolo¢nost, a.s. vlastni 27,1%
akcii.® ,,Statna podpora ginnosti CEB existuje v troch formach: ide o vlozeny z&kladny
kapital CEB, 3tatne zaruky za poskytnutymi vyvoznymi Gvermi a o ziskavanie dotacii zo
Statneho rozpottu na pokrytie rozdielov medzi prijatymi a poskytnutymi Gvermi.’
Vznikla v roku 1995. Cinnost’ CEB sa riadi zakonom €. 21/1992 Sb., o bankach, v zneni

neskorsSich predpisov, a dalSimi zvIlastnymi predpismi upravujacimi bankovnictvo.

,,Poslanim CEB je podpora ¢eského vyvozu; hlavnym ciefom jej ¢innosti preto
nie je dosahovanie maximalneho zisku, ale maximalneho objemu podporovaného

“8 \/yvoz podporuje poskytovanim a financovanim vyvoznych Gverov a dalsich

Vyvozu.
sluzieb, ktoré suvisia svyvozom. Dopliuje sluzby ponukané domacou bankovou
sustavou o financovanie vyvoznych operacii vyZadujuce dlhodobé zdroje financovania
za Urokové sadzby avobjemoch, ktoré su pre exportérov na bankovom trhu
v stiasnych tuzemskych podmienkach inak nedosiahnutelné. Ceskym vyvozcom tym
umoZiuje vstupovat’ do sitaZze na medzinarodnom trhu za podmienok porovnatelnych

s tymi, ktoré vyuZiva ich hlavna zahrani¢na konkurencia.

Medzi z&kladné podmienky pre poskytnutie financovania patri vyhovujici
vyvozny kontrakt, podiel Ceskych producentov na celkovej hodnote vyvazaného
tovaru/sluzieb musi Cinit” minimalne 50% (vynimoCne méZe byt tato hranica zniZend),
zaistenie prijatelné pre CEB, vyrovnané zavazky vodi tatu a proti Ziadatelovi nesmie
byt vedené konkurzné riadenie. Zaistenie je nutné pokial nie je zjednané poistenie
vyvoznych rizik s EGAP atieZ v pripade, ak je poistenie vyvoznych uverovych rizik
zjednané sinou exportnou poistoviiou ako je EGAP. Prijemcom podporeného
financovania mdze byt vyvozca (t.j. pravnicka osoba so sidlom v CR, vynimo&ne
fyzicka osoba s trvalym pobytom v CR) &i jeho zahrani¢ny odberatel, u niektorych

® Oficialne stranky Ceskej exportnej banky. Dostupné z: http://www.ceb.cz/content/view/2/47/

" JANDA, K., MICHALIKOVA, E., POTACELOVA, V.: Vyplaci se podporovat exportni Gvéry?, IES
Working Paper 30/2009, str. 11

8 DVORAK, P.: Bankovnictvi pro bankére a klienty, 3. vydanie, Praha: Linde, 2005, str. 138
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odukujuci pre vyvoz Ci Cesky investor investujuci

7e fungovat’ &eské alebo zahranitna banka.’

CEB pdsobi najmé v oblasti tatom podporovanych vyvoznych Gverov. Vlady
vyspelych krajin sa v tejto oblasti zhodli na dodrZovani pravidiel, ktoré vytvaraju
podmienky pre vzajomnu rovnost’ prijemcov tychto podporovanych Gverov. Dohodnuté
pravidla tym zaistuja prostredie pre konkurencieschopnost’ ich dodavok €o sa tyka
ceny, kvality a rychlosti. V3etky aktivity CEB su v stlade s pravidlami WTO (Svetové
obchodna organizacia), prislusnymi odporuc¢aniami OECD (Organizacia pre

ekonomicku spolupracu a rozvoj) a smernicami Eurépskej tnie.*

2.1.1. Produkty CEB"

2.1.1.1 Uver na financovanie vyroby pre vyvoz (predexportny Gver)

Tento produkt umoZiiuje Ceskému vyrobcovi, resp. vyvozcovi financovat
naklady'® spojené s realizaciou dodavok pre zahrani¢ného kupujiceho (dovozcu). Pre
tento typ financovania®® pontika CEB kratkodoby aj dlhodoby Gver. Doba splatnosti'*
kratkodobého Uveru je do 2 rokov a vyska Uveru maximalne do 85% hodnoty zmluvy
0 vyvoze. Dlhodoby Uver so splatnostou nad 2 roky poskytuje maximalnu €iastku rovnu
75% hodnoty zmluvy o vyvoze. Urokova sadzba je na baze pohyblivej trokovej sadzby

° Oficialne stranky Ceskej exportnej banky. Dostupné z: www.ceb.cz

19 SVATOS, M. a kolektiv: Zahraniéni obchod — teorie a praxe, 1. vydanie, Praha: Grada, 2009, str. 123
11 Oficialne stranky Ceskej exportnej banky. Dostupné z: www.ceb.cz

12 pokryva financovanie nékladov na nakup surovin, materialov a ostatnych komponentov uréenych
k vyrobe pre vyvoz. Dalej zabezpecuje financovanie nakladov ma materidlové predzésobenie, reZijnych
nékladov, financovanie miezd a socialneho azdravotného poistenia a nakladov, ktoré su spojené so
ziskanim investiéného majetku pre realizéciu vyroby pre vyvoz. Dostupné na oficialnych strankach CEB:
www.ceb.cz

3 Prvym krokom k ziskaniu daného Gveru je uzavretd zmluva o vyvoze, ktorej predmetom je dodavka
tovarov alalebo sluzieb. Nésledne je uzatvorend Gverova zmluva sprevaddzana zmluvou o poisteni
vyvoznych Gverovych rizik. Cerpanie Gveru je umoZnené na zaklade dokladov potvrdzujdcich
vynaloZenie nakladov na vyrobu. Po ukonéeni vyroby s tovar alebo sluzby dodané odberatelovi. Uver sa
splaca bud z neodvolatelného dokumentarneho akreditivu vystaveného z prikazu dovozcu alebo
z Cerpania vyvozného odberatel'ského Gveru Ci Cerpania vyvozného dodavatel'ského Gveru. Dostupné na
oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz

 Dobou splatnosti sa pre Ggely V3eobecnych obchodnych podmienok —,PU“ — pre poskytovanie
priamych Gverov na financovanie vyroby pre vyvoz, financovanie vyvozu a financovanie investicii (dalej
len ,VSeobecné obchodné podmienky*) rozumie ,,Casovy Usek medzi datumom zaCiatku Gveru
a poslednou splatkou Gveru podla zmluvy o Gvere*. Dokument VSeobecné obchodni podminky PU pro
poskytovani pFimych tvérd na financovani vyroby pro vyvoz, financovani vyvozu a financovani investic,
str. 2. Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz
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u¢anym poistnym produktom EGAP je poistenie typu

de Ceska exportna banka.

2.1.1.2 Priamy vyvozny dodavatel’sky Gver

Priamy vyvozny dodavatel'sky Gver umoZzfiuje prefinancovanie pohladavok
exportéra voci zahranicnému kupujdcemu. Nutnou podmienkou pre ziskanie Uveru je

zmluva o vyvoze tovaru alebo sluZieb a tieZ zmluva o poisteni Gverovych rizik.

Vyvozca mbze ziskat kratkodoby alebo dlhodoby uUver. Kratkodoby uver je
splatny do 2 rokov amdze byt poskytnuty az do vysky 100% hodnoty zmluvy
o vyvoze. Urokova sadzba sa stanovuje na baze pohyblivej Grokovej sadzby (LIBOR,
EURIBOR atd.) apoistenym je vyvozca (v pripade poistenia EGAP sa odporuca
poistny produkt typu ,,B*). Dlhodoby Gver ma dobu splatnosti presahujtcu 2 roky. Uver
je v tomto pripade poskytnuty do vysky 85% hodnoty zmluvy o vyvoze, akontécia je vo
vySke 15% a urokova sadzba je fixnd sadzba CIRR alebo jej ekvivalent na baze
pohyblivej urokovej sadzby (LIBOR, EURIBOR atd.). Poistenym je aj tu vyvozca
(odporacany poistny produkt EGAP typu ,,C*).

2.1.1.3 Priamy vyvozny odberatel’sky Gver

Uver je poskytnuty zahrani¢nému kupujicemu (dovozcovi), ale Eerpanie Gveru
je vprospech Ceského vyvozcu po dodani tovaru asluzieb. Jedna sa o poskytnutie
prostriedkov na realizaciu vyvozu spravidla vy3sej hodnoty. Odporacanym poistnym
produktom EGAP je poistenie typu ,,D“. Poistenym je v tomto pripade CEB. Zakladné
parametre  kratkodobého aj dlhodobého Gveru sG zhodné s parametrami
predchadzajuceho priameho vyvozného dodavatel'ského Gveru.

2.1.1.4 Nepriamy vyvozny odberatel’sky Uver

Tento produkt je vel'mi podobny priamemu vyvoznému odberatel'skému Uveru
stym rozdielom, Ze unepriameho Gveru je Gverovad zmluva uzavretd medzi CEB
a bankou zahrani¢ného dovozcu, ktora je prijemcom Uveru. Zahrani¢ny dovozca splaca

Gver svojej banke a ta nasledne splati Gver Ceskej exportnej banke. Zakladné parametre

15 Podrla novely zakona 58/1995 uz nie je podmienkou poskytnutia podporeného financovania poistenie
EGAP. Na zaklade poZiadaviek CEB mdZe byt poistenie EGAP nahradené inym typom zaistenia.*
Oficialne stranky Ceskej exportnej banky. Dostupné z: http://www.ceb.cz/content/view/76/38/

10
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ich dvoch pripadoch. Odporuca sa poistny produkt

2.1.1.5 Uver na investicie v zahranié¢i

CEB realizuje vramci 3tatom podporovaného financovania exportu aj
financovanie investicii Ceskych subjektov do zahrani€ia. Tym umoZfiuje Ceskému

investorovi ziskat’ dlhodobé Uverové zdroje pre realizaciu investicie v zahranici.

Existuju dva typy Uveru na investicie v zahrani¢i podla toho, ¢i investor chce
realizovat’ novl investiciu alebo uz v zahrani¢nej spolo¢nosti majetkovi ucast’ ma a td
by chcel rozsirit.*® V obidvoch pripadoch je nutné dodrzat’” minimalnu dobu trvania
investicie, ktora je stanovena na 3 roky. Urokovou sadzbou je fixna sadzba CIRR alebo
je stanovena na baze pohyblivej sadzby (LIBOR, EURIBOR atd.). Odporac¢anym

poistnym produktom EGAP je typ ,,I*

2.1.1.6 Refinancny vyvozny dodévatel’sky tver

Vdaka tomuto Gveru mdZe banka Ceského vyvozcu ziskat prostriedky, ktoré
vyuZije na poskytnutie Gveru vyvozcovi za zvyhodnenych podmienok.'” Pre kratkodoby
aver je vhodny poistny produkt EGAP typu ,,B“, pre strednodoby alebo dlhodoby Gver
poistny produkt typu ,,C*.

2.1.1.7 Refinancny vyvozny odberatel’sky Gver

Princip je podobny ako pri refinantnom vyvoznom dodavatel'skom Gvere avsak
stym rozdielom, Ze banka vyvozcu vyuZije finanné prostriedky tohto Gveru na
poskytnutie Gveru zahraniénému dovozcovi za zvyhodnenych podmienok. Cerpanie

odberatel'ského Uveru je priamo v prospech vyvozcu. Dovozca splaca Uver Ceskej banke

16\ pripade novej investicie do zahranitia predlozi investor investi¢ny plan Ceskej exportnej banke a ta
mu v pripade schvélenia planu poskytne Gver na financovanie investicie. Poistenym je Cesky investor.
Financné prostriedky musia byt vyuZité v sulade s investicnym zamerom schvalenym CEB. Investi¢ny
Gver sa splaca z prijmov generovanych uskutoCnenou investiciou. Druhym pripadom je rozSirenie
majetkovej UcCasti v zahranicnej spolocnosti. Postup je obdobny ako pri poskytnuti Gveru na novu
investiciu. Uverovad zmluva je vSak uzatvorend medzi CEB asamotnym zahraniénym subjektom
a poistenym je CEB. Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz

" Po uzatvoreni zmluvy o vyvoze uzavrie CEB zmluvu o poskytnuti refinanéného vyvozného
dodavatel'ského Gveru s bankou vyvozcu. Té nésledne uzatvori Gverovd zmluvu s ¢eskym vyvozcom. Po
dodani tovaru alebo sluZieb odberatelovi CEB poskytne refinanény Uver banke exportéra a ta nasledne
poskytne Gver samotnému vyvozcovi. Exportér splaca Gver svojej banke ata Ceskej exportnej banke.
Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz

11
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Pre poistenie sa mdze pouZit' poistny produkt EGAP

2.1.1.8 Odkupenie pohl'adavok z akreditivov bez postihu

Vyvozca sa mdzZe proti riziku nesplatenia pohladdvky dovozcom zaistit' pri
uzatvarani vyvozného kontraktu dokumentarnym akreditivom®®, ktory disponuje
zna¢nou likviditou. Odkupovanim pohladéavok z akreditivov bez postihu'® sa zaobera
CEB. Poistenie pohladavok proti vyvoznym Gverovym rizikam nie je zvy&ajne nutnou
podmienkou. ZaleZi to na ratingu akreditivnej banky. Zaistenie formou zaistovacieho

postipenia pohladavky zo zmluvy o vyvoze Ceskej exportnej banke je viak nutnostou.

Pohl'adavky musia byt' v hlavnych svetovych menach alebo v ¢eskych korunach.
Minimalna doba zostavajucej splatnosti je 60 dni, maximélna 5 rokov. Vyska
odkupovanej pohladavky sa pohybuje medzi 100 000 az 200 000 eur Ci ekvivalentmi
v inej mene.”® Platobny kalendar musi byt jednoduchy (jedno aZ maximalne Styri
¢erpania). Urokova sadzba, ktorej hodnota spolu s marzou slizia k vypo&tu diskontu, je
fixna odvodend od referencnej sadzby typu LIBOR, EURIBOR apod. Vysledna
diskontovand hodnota odkupovanej pohladavky mbdZe byt zniZzend o zavézkovl

a administrativnu proviziu.

2.1.1.9 Odkupenie vyvoznych pohl'adavok s poistenim bez postihu

Podobne ako v pripade odkupenia pohladavok z akreditivu, aj tento produkt
CEB zahffia iba pohl'adavky splatné v budtcnosti. Odkipenie je opét bez postihu. Tieto

pohladavky, ktoré plyna Ceskému vyvozcovi z vyvozného kontraktu, musia byt

18 Dokumentarny akreditiv patri medzi najcastejsie pouzivané platobné intrumenty v zahrani¢nom
obchode, uplatni sa vSak tiez pri plateni medzi domacimi podnikatel'skymi subjektmi obzvl&st pri zahajeni
obchodnych kontaktov medzi neznamymi partnermi. Dokumentarny akreditiv je totiz konStruovany tak, ze
vyznamne redukuje riziko nezaplatenia odberatelom, resp. prenaSa toto riziko na banku (banky)
a zaroven zosobfuje ziaduci konsenzus zaujmov dodavatela a odberatela (exportéra aimportéra).
Akreditivne platenie je teda vyuzivané najmad kpresunu vysokych Ciastok, predovsetkym medzi
podnikatel'skymi subjektmi spojenymi obchodnymi vztahmi. POLPANOVA, S.: Komerg&ni bankovnictvi
v Ceské republice, 1. vydanie, Praha: Oeconomica, 2007, str. 242

19 Jednou z variant forfaitingu je odkupenie v buddcnosti splatnych pohladavok. Jednéa sa o odkdpenie
(postupenie) doposial’ nesplatnej pohladavky vyvozcu, ktord vyplyva z platobného néstroja
dokumentarneho akreditivu. Odkupenie prebieha bez spatného postihu (regresu) vo€i tomu, kto
pohladavku predava. Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz

0 prihliada sa pri tom k ostatnym parametrom obchodu, pretoZe doba zvyskovej splatnosti a vyska
pohl'adavky nemézu byt zaroveri na minimalnych hodnotéach. Dostupné na oficialnych strankach CEB:
www.ceb.cz

12
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5AP typu Bf alebo Cf, pripadne obdobnym poistnym

ne za predpokladu dodato¢ného zaistenia.

Podobne ako v predchadzajucom pripade aj tieto pohladavky musia byt
v hlavnych svetovych menach, resp. eskych korundch. Minimalna zostavajica doba
splatnosti je 90 dni, maximalna 5 rokov. Minimalna vySka odkupovanej pohladavky je
okolo 10 miliénov Ceskych koran alebo ekvivalentu v inej mene. Jej splatkovy kalendar
musi byt" jednoduchy (1 az 4 splatky). Vyska poskytnutého financovania je do 100%
hodnoty zmluvy o vyvoze. Urokova sadzba, pripadné provizie, je urfend ako
u odkupenia pohl'adavok z akreditivov bez postihu.

2.1.1.10 Bankové zaruky

Dalsim z vyznamnych nastrojov S$tatnej podpory exportu je poskytovanie
bankovych zaruk.”* Vyvozné zmluvy sa tak stavajl atraktivnejsimi pre dovozcu, ktory
ma istotu, Ze v pripade nesplnenia podmienok vyvozcom, ktoré s stanovené v zmluve
o vyvoze, mu CEB vyplati plnenie stanovené v zéarucnej listine. Pre poistenie zaruk je
vyuZzivany hlavne poistny produkt EGAP ,,Z*.

2.1.1.11 Financovanie prospekcie zahrani¢nych trhov

Tento produkt CEB pomaha Ceskému podnikatelovi ziskat' prostriedky na
financovanie prieskumu zahrani¢ného trhu, na ktory méa zaujem vstupit. Zamer
arozpoCet prospekcie musi byt schvaleny agentdrou CzechTrade. Zmluva
o financovani prospekcie je podpisand, ak dany projekt vyhovuje poZiadavkam CEB.

Vysledkom UspeSnej prospekcie je uzavretie vyvoznej zmluvy.

21 CEB poskytuje tieto typy zaruk:

e Zaruka za ponuku (Bid Bond), ktora zaistuje zavazok vyvozcu uzatvorit' vyvozny kontrakt v pripade
uspesnej ponuky v tendre. V pripade, Ze vyvozca nedodrzi podmienky nim stanovenej ponuky (zmena
ceny, dodacej lehoty alebo parity, odstipenie od Umyslu uzatvorit zmluvu o vyvoze), odSkodni CEB
vypisovatela tendru.

e Zaruka za dobré prevedenie zmluvy o vyvoze (Performance Bond) slizi k zaisteniu terminu a kvality
dodavky. Jej rozsah sa odvodzuje od konkrétnych podmienok zmluvy o vyvoze a CEB rudi za jej
splnenie zo strany exportéra. Zaruka modze obsahovat’ redukénu klauzulu a tym sa vySka zaruky zniZuje
Umerne realizovanej €asti zmluvy o vyvoze.

e Zaruka za vratenie akontacie (Advance Payment Guarantee) zaistuje zavdzok vyvozcu vréatit’ akontaciu
alebo jej pomernu Cast' v pripade, Ze tovar nebol dodany alebo bol dodany len Ciastocne. Akontacnou
zarukou je zaistena dodavka minimalne v hodnote akontacie. Aj tato zaruka modZe obsahovat’ redukénu
klauzulu.

e Zaruka za uvolnenie zadrzného (Retention Money Guarantee, Retention Bond) je zarukou CEB, ktora
zaistuje zavazok vyvozcu, Ze v pripade nedostatocného splnenia podmienok zmluvy o vyvoze bude
odberatel'ovi vratena Cast’ uz zaplatenej Ciastky vyvoznej ceny.

Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz
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dodrzand splatnost podla prospekéného zéameru,

hodnoty uznavanych nakladov na prospekciu®, pri

¢om naklady vynaloZené v Ceskej republike mdzu €init' aZ 15% z poskytnutého Gveru.
Urokovéa sadzba je na baze pohyblivej sadzby (LIBOR, EURIBOR, atd.). Poistenym je
CEB a odpora¢anym poistnym produktom EGAP , P,

2.1.1.12 Sprievodneé finan¢né sluzby

a) Dokumentarne platby

Dokumentarne platby zabezpeCuju exportérovi prostrednictvom dokumentov
kontrolu nad tovarom aZ do jeho zaplatenia. Vo vacSine pripadov je za tovar zaplatené
az po samotnej dodavke, ¢o predstavuje riziko pre vyvozcu. Dokumentarne platby tak
minimalizuju riziko a ako kvalitny platobny instrument predstavujd moZnost ziskat

vyhodnejSie cenové podmienky.

= Dokumentarny akreditiv vystavuje banka na zaklade poZiadavky Kklienta
(prikazcu, kupujaceho, aplikanta). Predstavuje pisomny zavazok banky
vystavujucej akreditiv poskytnat  urcitej osobe (prijemcovi akreditivu,
opravnenému, predavajucemu, beneficientovi) plnenie v pripade, Ze prijemca
akreditivu spini do urcitej doby podmienky akreditivu stanovené prikazcom.

V zavazku je banka.

= Dokumentarne inkaso je formou platobného styku, kde je vydanie
obchodnych  dokumentov, pripadné uvolnenie tovaru, podmienené
zaplatenim, prijatim (akceptom) finanénych dokumentov alebo splnenia
inych podmienok zo strany dovozcu (odberatela, trasata). Je platobnym

zavazkom dovozcu.

Exportné a importné dokumentéarne akreditivy a inkasa st v CEB spracované
hlavne v savislosti s poskytovanim podporneho financovania vyvozu formou priamych
Uverov vyvozcovi alebo zahraninej osobe, financovanim vyroby pre vyvoz formou
priamych Gverov vyvozcovi alebo vyrobcovi a s poskytnutim bankovych zéruk.

b) Platobny styk a zi¢tovanie

22 Financované st naklady vynaloZené na vyvozné a marketingové poradenstvo, spracovanie analyz, na
reklamu, inzerciu, propagacné materialy, €ast’ na obchodnych akciach v zahranici (okrem néakladov na
cestu a ubytovanie), dalej ndklady na pravne sluzby, skladovanie v zahranici a certifikaciu vyrobkov.
Dostupné na oficialnych strankach CEB: www.ceb.cz

14


http://www.pdfcomplete.com/cms/hppl/tabid/108/Default.aspx?r=q8b3uige22

, 8

Unlimited Pages

Your complimentary

use period has ended.

Thank you for using

O m p | ete PDF Complete.

Click Here to up

pvi dobu pre vykonavanie Cinnosti potrebnych pre
ii a to od 9.00 do 13.00.

2.1.1.13 Dalsie produkty CEB

= Terminovany vklad s individualne stanovenou Urokovou sadzbou poskytuje
lepSie zhodnotenie financnych prostriedkov pravnickej osoby vdaka vyssej
Urokovej sadzbe v porovnani s beznymi G¢tami a Standardnymi komerénymi

terminovanymi vkladmi.

= Komercny beZzny GCet so zvyhodnenym reZzimom pasmového UrocCenia je

uréeny exportérom vyuZivajicim podporené financovanie CEB.

= Devizovy obchod s individualnym menovym kurzom (FX Spot) sl0Zi
exportérovi k vymene dvoch réznych mien pri pouziti aktuélneho trzného
kurzu. Devizovy obchod je zjednany s dealerom CEB v redlnom Case za

aktuéalny vymenny kurz bez vyuZitia kurzového listka CEB.

= Treasury Gver, podobne ako v predchadzajicom pripade, predstavuje vymenu
dvoch réznych mien pri pouZiti aktudlneho trzného kurzu. Exportér vsak

nemusi disponovat’ plnou hodnotou predavanej meny ale iba jej 15%.

2.2 Exportni garanéni a pojistovaci spoleénost®

S rozpadom tradi¢nych vychodnych trhov sa v byvalom Ceskoslovensku a od
roku 1993 vsamostatnej Ceskej republike ukézalo, Ze v rasticej medzinarodnej
konkurencii bude presadenie Ceskych vyvozcov stale narocnejSie. Okrem kvality
tovarov by museli ponuknut’" porovnatelné podmienky financovania exportnych
dodavok ako zavedené zapadné firmy. Po kratkom obdobi liberalizmu a odmietania
Statnych zasahov do ekonomiky zaCiatkom devatdesiatych rokov doslo pomerne rychlo
k vytvoreniu Specialnej institlcie zaoberajucej sa podporou exportu, ktorej zmyslom
bolo poskytovat” vyvozcom poistenie teritorialnych a komerénych rizik. Konkrétnym
vyvozcom poskytovala v ramci schvéleného vyvozného pripadu subvencie

vyrovnavajuce Cast’” Urokoveho rozdielu medzi nakladmi z vySSieho U(verového

2 Oficialne stranky Exportnej garanénej a poistovacej spolognosti. Dostupné z: http://www.egap.cz/o-
nas/profil-spolecnosti/index.php
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Exportni garancni a pojistovaci spolecnost, a.s. (EGAP) je suastou systému
Statnej podpory exportu. Zakladnym poslanim je ochrana ¢eskych vyvozcov, investorov
abank financujucich export proti rizikhm neplatenia zo strany zahrani¢nych
odberatelov. Spolo¢nost’ EGAP vznikla v juni 1992 ako Statna Gverova poistoviia
zamerana na poistovanie vyvoznych Gverov proti teritorialnym a trZzne nepoistitel'nym
komerénym rizikdm spojenych svyvozom tovarov asluzieb z Ceskej republiky.
V stlade so z&konom ¢€.58/1995 Sh., o poistovani a financovani vyvozu so Statnou
podporou, Vv zneni neskorSich predpisov, je EGAP akciovou spolo¢nostou plne
vlastnenou Stadtom, ktory svoje akcionarske préva vykonava prostrednictvom
Ministerstva  financii, Ministerstva  priemyslu  a obchodu, Ministerstva
pol'nohospodarstva a Ministerstva zahrani¢nych veci. Od roku 2004 je EGAP drzitel'om
certifikatu 1SO 9001:2000 a zaradzuje sa tak medzi poskytovatel'ov financnych sluzieb
garantujdcich td najvyssiu kvalitu.”®

Statna podpora spociva najmi vruceni Statu za zévazky EGAP vzniknuté
z poistnych zmllv a z poistenia vyvoznych uGverovych zmldv. Okrem poistenia
dodavatel'skych a odberatel'skych Gverov poskytuje poistenie Gverov na predexportné
financovanie vyroby a predexportné financovanie komercializacie vysledkov vedy
a vyskumu, poistenie investicii ¢eskych podnikatel'ov v zahrani¢i a Gverov na ich
financovanie atiez poistenie zaruk vystavovanych bankami za Ceskych exportérov.
Poistenie  EGAP je pre vyvozcov vyznamné z hladiska ulahCenia pristupu
k exportnému financovaniu a z hl'adiska zvySovania konkurencieschopnosti ¢eskych
vyvozcov na medzindrodnych trhoch. Ako plnohodnotné zaistenie Gverov zniZuje
bankam néaklady na tvorbu rezerv podla bankovej regulatoriky CNB.

Poistenie proti kratkodobym komerénym rizikdm nezaplatenia v désledku
platobnej neschopnosti alebo platobnej nevole doméaceho Ci zahrani¢ného kupujuceho
poskytuje KUPEG Uvérova pojistovna, a.s. spoluvlastnena EGAP a belgickou Gverovou
poistoviou Ducroire — Delcredere SA. N.V.

2 JANDA, K.: Instituce statni Gvérové podpory v Ceské republice, IES Working Paper: 20/2007, str. 11
2 Oficialne stranky Exportnej garancnej a poistovacej spolognosti. Dostupné z: http://www.egap.cz/o-
nas/certifikat-iso/index.php
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odmienok poistenia so Statnou podporou je podiel
Ceskych tovarov asluZieb na celkovej hodnote vyvozu, ktory musi dosahovat” 50%.
Vynimka je mozna iba pri preukazani faktu, Ze sa tovar potrebny pre kompletizaciu
vyvozu nevyrdba v Ceskej republike. Vyvozcom, ktory fakturuje dodavky
zahraniénému kupujucemu, musi byt firma registrovana v CR alebo jej zahranicna
dcérska spoloc¢nost. Subdodavky od inych ¢eskych vyrobnych firiem st povazované za
dodavky ceského p6vodu. Subdodavky nakupené v zahrani¢i a zhodnotené pri vyrobe
Ceskym vyvozcom taktiez splfiuju poZiadavku ¢eského pdvodu tovarov a sluzieb. Pri
stanoveni pozadovaného podielu su ako tovary asluzby zahranicného pdévodu
povazované subdodavky, ktoré vyvozca nakupuje v zahrani¢i a kupujucemu ich iba
predpredava. PoZiadavka na minimalny podiel tovarov a sluzieb Ceského p6vodu sa
uplatfiuje, ak je Gverové poistenie a financovanie poskytované so Statnou podporou.
Neuplatfiuje sa v pripade komeréného poistenia kratkodobych pohladavok, ktoré
spadaju do ¢innosti Komer€nej Gverovej poistovne EGAP, a.s.

Poistnou udalostou najméa u poistnych produktov typu B, Bf, C, Cf, D, E, If,a V
je Ciastocné alebo UpIné nezaplatenie poisteného Uveru v désledku komerénych
(platobna neschopnost’ alebo platobnd nevola) alebo teritorialnych (administrativne
rozhodnutia alebo legislativne opatrenia krajiny dovozcu, ktoré mu zabrania uhradit’
zavazok, obmedzenia konverzie platieb v ddsledku politickych udalosti v krajine
dovozcu, dalej vojna, revolucia, obCianske nepokoje a prirodné katastrofy v krajine

dovozcu) pricin ¢i ich kombinéacie.

Zjednana vyska poistného je nemennd po cell dobu. Zahffia mozné zvysenie
alebo zniZenie poistného rizika. Zavisi od objemu vyvozu, zjednanych platobnych
podmienok, spdsobu zaistenia platieb, hodnotenia charakteru a rizikovosti dovozcu,
hodnotenia rizikovosti krajiny alebo oblasti stvisiacich s plnenim zmluvy o vyvoze a na
vyske spoluGgasti. Dizkou rizika sa pre Ggely vypoétu poistného vo vacsine pripadov
rozumie polovica doby Cerpania plus celd doba splacania Gveru.

Princip trvale udrZatel'ného rozvoja vyZaduje znizovanie negativnych dopadov

ekonomickej Cinnosti Cloveka na Zivotné prostredie. ,,1. januara 2004 vstapilo do
platnosti ,,Odporucanie OECD o spolo¢nych pristupoch k Zivotnému prostrediu

%6 Dostupné na oficialnych strankach Exportnej garanénej a poistovacej spoloénosti: www.egap.cz
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'C,ic)'(' Here to znym GOverom*, ktore obsahuje zavazok vsSetkych

rostrednictvom svojich institacii také projekty, ktoré

poSkodzuju Zivotné prostredie. Vjani 2007 prijala Rada OECD revidované
odporG&ania s platnostou od 1. septembra 2007.“?’ Hodnoteniu vplyvu na Zivotné
prostredie tak podliehaju vSetky projekty, v ktorych vyvozca Ziada o poistenie Uveru so

Statnou podporou so splatnostou viac ako 2 roky, a tiez vSetky investicie do zahranicia.

,.Na zaklade Odporucani OECD z dfia 23. maja 1997 o boji proti podplacaniu
pri medzinarodnych podnikatel'skych transakcidch bola 17. decembra 1997 prijaté
Zmluva o boji proti podplacaniu zahrani¢nych verejnych Cinitel'ov v medzindrodnych
podnikatel'skych transakciach , ktora pre Cesku republiku vstapila v platnost 21. marca
2000. Na Zmluvu nadvézuje Odporucanie OECD zdfna 14. decembra 2006, ktoré
zavazuje Clenské Staty OECD k tomu, aby v sulade so svojim pravnym poriadkom prijali
prislusné opatrenia k zamedzeniu podplacania v medzinarodnych transakciach
«c28

podporovanych formou poistenia alebo financovania vyvoznych (verov.
Odporucanie sa tyka produktov EGAP typu B, Bf, C, Cf, D, I, Ifa Z.

EGAP (zko spolupracuje s mnohymi Uverovymi poistoviiami. Medzi tie,
s ktorymi mé& uzavreté zmluvy o spolupréci alebo zaisteni pri zabezpeCeni spolo¢nych

exportnych projektov v tretich krajinach, sa radi aj talianska spolo¢nost’ SACE.

2.2.1.1 Poistenie kratkodobého vyvozného dodavatel’ského Gveru ,,B*

U kratkodobého vyvozného dodavatel'ského Uveru méze byt odklad platby po
dobu maximalne 2 rokov. Poistenym je priamo vyvozca ato proti riziku nesplatenia
dIZznej Ciastky zahranicnym dovozcom v stanovenom termine. Poistnou udalostou je
CiastoCné alebo Uplné nezaplatenie poisteného uveru v désledku komerénych (platobna
neschopnost’ alebo platobna nevéla) alebo teritoridlnych (administrativne rozhodnutia
alebo legislativne opatrenia krajiny dovozcu, ktoré mu zabrania uhradit’ zavazok,
obmedzenia konverzie platieb v désledku politickych udalosti v krajine dovozcu, dalej
vojna, revolicia, obCianske nepokoje a prirodné katastrofy v krajine dovozcu) pricin Ci
ich kombinacie.

2T Oficidlne  stranky  Exportnej  garanénej  apoistovacej  spolo¢nosti.  Dostupné  z:

http://www.egap.cz/zivotni-prostredi/vliv-vyvozu-a-investic/index.php
% Oficidlne  stranky  Exportnej  garanénej  apoistovacej  spolo¢nosti.  Dostupné  z:
http://www.egap.cz/pojistne-produkty/produkt-bf/opatreni-proti-podplaceni/index.php
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je nemenna po celd dobu a zavisi od objemu vyvozu,

pk, spdsobu zaistenia platieb, hodnotenia charakteru

a rizikovosti dovozcu, hodnotenia rizikovosti krajiny alebo oblasti stvisiacich s plnenim
zmluvy o vyvoze ana vyske spolutcasti. Standardna spolutéast’ poisteného je 10%.
Dizkou rizika sa pre Gcely vypo&tu poistného rozumie polovica doby Gerpania plus cela

doba splacania Gveru.

2.2.1.2 Poistenie  bankou financovaného  kratkodobého  vyvozného

dodavatel’'ského Gveru ,,Bf*

Poistenym je banka v pripade, Ze bez moZnosti spatného vratenia odklpi od
exportéra Gver, ktory vyvozca poskytol zahranicnému dovozcovi vo forme odkladu
platby za dodany tovar alebo sluzby. Poistni zmluvu podpisuje aj vyvozca a zarucuje
sa, ze spini vietky svoje zavazky a Ziadnym sp6sobom neohrozi splacanie Gveru.
Poistnd udalost’ a odvodenie vySky poistného je zhodnd s predchéadzajucim pripadom.
Standardna spolutiéast pri kryti komerénych rizik je 5% apri kryti teritorialnych
(politickych) rizik 2,5%. Dizkou rizika sa pre Ggely vypo&tu poistného rozumie polovica
doby Cerpania plus cela doba splacania Uveru.

2.2.1.3 Postenie strednodobého a dlhodobého vyvozného dodavatel’ského

Gveru ,,C*

V pripade strednodobého a dlhodobého vyvozného dodavatel'ského Gveru je
splatnost’ dlhSia ako 2 roky. Podmienky poistenia sa riadia pravidlami Konsensu OECD,
ktoré vyZaduju, aby zahrani¢ny dovozca zaplatil minimalne 15% hodnoty vopred.
EGAP ma pravo poziadat’ vyvozcu o predlozZenie posudku o vplyve vyvozu na Zivotné
prostredie v krajine dovozcu. Vyvozny dodavatel'sky Gver nema charakter bankového
Gveru a poistenym je priamo vyvozca. Standardny rozsah poistného krytia® je 90%,
spolutidast’ poisteného 10%. Dizkou rizika sa pre G&ely vypottu poistného rozumie

polovica doby Cerpania plus cela doba splacania Uveru.

2 Standardnym krytim sa rozumie automatické pripoistenie dodato&nych nakladov vzniknutych z dévodu
nutnosti refinancovania po dobu akacej lehoty, ktora je stanovena v dizke 6 mesiacov. Tieto sadzby
dalej vychadzaju z predpokladu Gplného zaplatenia celého poistenia vopred, t.j. pred prvou dodavkou i
prvym Cerpanim exportného odberatel'ského Gveru.* Oficidlne strdnky Exportnej garancnej a poistovacej
spolocnosti. Dostupné z: http://www.egap.cz/pojistne-produkty/produkt-c/pojistne-sazby/index.php
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financovaného strednodobého a dlhodobého

cho uveru ,,Cf*

7

Tento druh poistenia je velmi podobny predchadzajucemu, avSak poistenym
proti riziku, Ze zahrani¢ny dovozca nesplati v stanovenom termine celu dlznu Ciastku, je
v tomto pripade banka, ktora odkupila od vyvozcu Gver bez moznosti spatného vratenia.
Uver bol najprv poskytnuty vyvozcom zahrani¢nému dovozcovi formou odkladu platby
za dodany tovar alebo sluzby. Poistnd zmluvu podpisuje aj Cesky exportér atym sa
zaruuje, Ze splni vietky svoje zavazky a neohrozi splacanie Gveru. Standardna
spolutcast’ pri kryti komercnych rizik je 5% a pri kryti teritorialnych (politickych) rizik
2,5%.

2.2.1.5 Poistenie vyvozného odberatel’ského uveru ,,D*

Toto poistenie sa tyka Gveru, ktory poskytla banka zahrani¢énému dovozcovi na
nakup tovaru alebo sluzieb. Banka zaplati vyvozcovi. DIZna Ciastka je banke splacana
zahranicnym dovozcom. V niektorych pripadoch méze byt prijemcom Uveru
a dIZnikom banka dovozcu. Zahrani¢ny dovozca musi zaplatit’ minimalne 15% vopred,
kedZe tento typ Uveru mé splatnost’ dlhSiu ako 2 roky. Poistenym je banka. Poistné
krytie je Standardne 97,5% v pripade teritoridlnych rizik a 95% v pripade komer¢nych
rizik.

V pripade poistenia projektového financovania® je mozné pouZitie sadzby CIRR
pri Gro&eni pevnou sadzbou a pri splatnosti do 12 rokov. Predizenie splatnosti Gveru je
na dobu az 14 rokov. Splacanie nemusi byt rovnomerné. Prva splatka je do 24 mesiacov
od zaCiatku Gveru a terminy dalSich méZu byt dIhSie ako 6 mesiacov.

2.2.1.6  Poistenie potvrdeného akreditivu ,,E*

Banka zahrani¢ného dovozcu sa dokumentarnym akreditivom zavazuje zaplatit’
vyvozcovi za dodany tovar alebo sluzby po predloZeni predpisanych dokumentov.
Vystaveny dokumentarny akreditiv potvrdzuje banka vyvozcu aruci tak za zavazok
banky zahrani€ného dovozcu. Poistenym je vtomto pripade potvrdzujica banka.

% | Projektové financovanie je financovanie novej samostatnej ekonomickej jednotky (Special Purpose
Vehicle), ktorej vynosy su jedingm zdrojom splacania Gverovych prostriedkov a aktiva jedinym zaistenim
splatok. Z&kladom projektového financovania je cash flow SPV, ktoré musi zaistit' dostatok zdrojov na
Uhradu prevadzkovych nakladov ana splacanie Gveru po celi dobu trvania Gverového vztahu.*
Oficialne stranky  Exportnej garancnej a poistovacej spolocnosti. Dostupné z:
http://www.egap.cz/pojistne-produkty/produkt-d/projektove-financovani/index.php
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1 tichého potvrdenia dokumentarneho akreditivu. Obe

akreditivom predpisanych dokumentov, nie samotny

tovar Ci sluzby. Akreditivne platby st oddelené od kupnych zmldv. Poistna sadzba je
stanovena vo vyske Standardnej poistnej sadzby pre poistenie Uverového rizika platnej
pre typ dlZznika ,,sukromné banka*, pre dizku Gveru, ktora odpoveda platnosti akreditivu

a pre prislusnu rizikovu kategoriu krajiny vyvozu.

2.2.1.7 Poistenie Gveru na predexportné financovanie ,,F*

Predexportny Uver poskytuje banka vyvozcovi na financovanie vyroby pre
export. V pripade pozitivnych skdsenosti s danym vyvozcom mu mdZe poskytnat' aj
aver na financovanie investicie pre potreby vyroby pre export. Tento druh Gveru mbze
financovat’ aj komer¢ny vyvoj vysledkov vedy a vyskumu pre Gcely exportu. Poistenym
je banka. Pri splatnosti do 2 rokov je moZné poistenie do 85% a pri dlhSej splatnosti do
75% hodnoty vyvozu. Aspoi 75% vyroby musi byt urCenych pre export a zmluvne
zabezpecené splacanie aspon 75% Uveru. Poistnou udalostou je Ciastocné alebo Uplné
nesplatenie Uveru z dévodu neschopnosti vyvozcu splnit zmluvu o vyvoze,
neschopnosti vyrobcu vyrobit tovar alebo poskytnat’ sluzby pre vyvoz. Vyska poistného
zavisi od rozsahu poisteného rizika, na vyske adizke poskytnutého Gveru na

predexportné financovanie a na vyske spoludcasti.

2.2.1.8 Poistenie investicii Ceskych pravnickych oséb v zahranici ,,1*

Investicia®® musi predstavovat’ dlhodoby z&védzok investora na dobu aspori 3
rokov. Poistenie chrani investora pred rizikom zamedzenia prevodu vynosov
z investicie, vyvlastnenia Ci politicky motivovaného néasilného poSkodenia. Poistnou
udalostou je uplné alebo Ciastoné znehodnotenie investicie, Uplné alebo Ciastocné
neprevedenie transferu dividend, vynosov, ziskov po zdaneni v désledku teritorialnych
¢i inych nekomerénych pricin (napr. vyvlastnenie, politické nésilné Ciny, porusenie
zmluvnych zéavazkov hostitel'skym Stadtom, nemozZnost’ konverzie vynosov). Pri
stanoveni vySky poistného hra dbleziti Glohu ohodnotenie rizikovosti hostitel'ského
Statu, fakt, ¢i ma CR stouto krajinou uzatvoreni medzistatnu dohodu o ochrane

%! Kazda majetkova hodnota poukazana do zahranicnej dcérskej spolognosti v sdvislosti s hospodarskymi
aktivitami ¢eského investora je investiciou v zahraniCi (napr. ziskanie majetkového podielu v zahranicnej
spolocnosti, vystavba novej vyrobnej kapacity, kipa zavedenej vyroby). Dostupné na oficidlnych
strankach Exportnej garancnej a poistovacej spolocnosti: www.egap.cz
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istné sadzby sU stanovené na rocnej baze. Standardna

2.2.1.9 Poistenie uverov na financovanie investicii ¢eskych pravnickych oséb

v zahranici ,,1f“

Banka poskytuje tento typ Uveru na zadovaZzenie dlhodobého hmotného,
nehmotného Ci financného majetku do zahranicnej spoloCnosti, ovladanej Ceskym
investorom alebo na akviziciu zahrani¢nej spolo¢nosti ¢eskym investorom, pripadne na
financovanie prevadzkovania zahrani¢nej spolo¢nosti. Poisteny mdze byt iba Uver,
u ktorého je doba od prvého Cerpania do konecnej splatnosti je dlhSia ako 3 roky.
Investicia musi byt Ciastocne financovana z vlastnych zdrojov investora (Standardne
asponl  25%). Poistenym je banka proti riziku nesplatenia Uveru poskytnutého
investorovi alebo jeho dcérskej spolognosti. Dizka rizika je v tomto pripade polovica
doby splacanie Gveru plus polovica doby odkladu. Standardna spolutcast’ je opat 2,5%
pre pokrytie politickych aj komerénych rizik.

2.2.1.10 Poistenie prospekcie® zahraniénych trhov ,,P*

U tohto produktu je poistenym exportér ato proti finanénym stratam
spdsobenym Uplnym alebo Ciastoénym netspechom prospekcie. Nezalezi na tom, ¢i na
prospekciu pouZzije vlastné zdroje alebo Uver. Prospekciu pre zavedend vyrobu musi
vykonavat' po dobu aspofi 24 mesiacov. Tento produkt je urCeny najma malym
a strednym podnikom.

Spolu so Ziadost'ou o poistenie predklada vyvozca prospekény zamer a rozpocet
s predpokladanymi nakladmi prospekcie a nakladmi a vynosmi budiceho vyvozu.
Poistenie trva maximalne 5 rokov a prvé 2 roky musi exportér prospekciu uskutocnovat’
podla prospekéného zameru. Nasledne by sa naklady na prospekciu mali uhradit
z rozdielu medzi vynosmi a ndkladmi na vyvoz. Poistnou udalostou je finan¢na strata
vyvozcu Vv pripade, Ze naklady na prospekciu stanovené rozpoctom prevysia rozdiel
medzi vynosmi a ndkladmi na vyvoz za poistnu dobu. Poistenie nekryje zisk exportéra.

%2 Cinnost’ exportéra, ktora vedie k preniknutiu na jeden alebo viaceré nové trhy, sa nazyva prospekciou.
Savisi hlavne s vyuZivanim reklamy, inzercie, propagacnych materialov, s ucastou na obchodnych
akciach v zahranici, s exportnym a marketingovym poradenstvom, vratane analyz, s pradvnymi sluzbami,
skladovanim tovaru, certifikdciou vyrobkov a sluzieb v zahranici. Dostupné na oficidlnych strankach
Exportnej garancnej a poistovacej spolocnosti: www.egap.cz
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berie do Gvahy rozsah poisteného rizika a rizikovost’

2.2.1.11 Poistenie proti riziku nemoznosti plnenia zmluvy o vyvoze ,,V*

Tento typ rizika sa nazyva vyrobnym rizikom. Spociva v moZnosti zruSenia
alebo prerusenia zmluvy o vyvoze zo strany zahrani¢ného dovozcu v priebehu vyroby.
Poistenie mbZe byt zjednané samostatne alebo nadvdzuje na poistenie vyvozného Ci
predexportného Uveru. Kryje riziko utrpenia finanénej straty v désledku nemoZnosti

splnenia zmluvy o vyvoze.

Pri samostatnom poisteni vyrobného rizika sa uplatiiuje poistna sadzba vo vyske
35% Standardnej poistnej sadzby pre poistenie Uverového rizika (poistenie typu ,,D*)
platnej pre prislusny typ dlznika, dizku Gveru odpovedajticej trvaniu vyrobného rizika
a prislusna rizikova kategoriu krajiny vyvozu. Ak je subeZzne uzatvorené poistenie
vyvozného odberatel'ského uveru (,,D“), sadzba je vo vySke 25% Standardnej poistnej

sadzby pre poistenie Gverového rizika.

2.2.1.12 Poistenie bankovych zaruk vystavenych v suvislosti s exportnym

kontraktom ,,Z*

Bankovou z&rukou sa rozumie zavazok banky uspokojit’ beneficienta do vysky
urCitej penaznej Ciastky podla obsahu a podmienok zaruky. Poistenym je banka proti
riziku neopravneného (vyvozca neporusil svoje povinnosti vyplyvajace zo zmluvy
ovyvoze alebo zpodmienok vyberového konania alebo cCerpanie v dosledku
teritoridlnych a inych nekomercénych pri¢in, ktoré maja povahu vy3Sej moci)
a fakultativne tiez opravneného (nesplnenie zmluvnych zavazkov vyvozcom) Cerpania

zaruky beneficientom, v prospech ktorého je zaruka vystavena.

2.2.2. Produkty a sluzby KUPEG Gvérové pojistovny, a.s.®

KUPEG (vérova pojistovna, a.s.®* zahajila svoju €innost’ diia 1. oktdbra 2005.
Je spoluvlastnena EGAP (34% akcii) a belgickou Uverovou poistoviiou Ducroire —
Delcredere SA. N.V. (66% akcii). V roku 2009 doSlo ku zmene vlastnickej Struktdry

% Dostupné na oficialnych strankach KUPEG (verovej poistovne: www.kupeg.cz

% Komeréni Gvérové pojistovna EGAP, a.s. nesie od 17.5.2010 nové meno KUPEG (vérova pojistovna,
a.s. SUCasne doSlo aj ku zmene loga. Ostatné identifikacné Gdaje ostavaju bez zmeny. Dostupné na
oficidlnych strdnkach KUPEG Uverovej poistovne: www.kupeg.cz
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FGAP, a.s. Ducroire — Delcredere SA. N.V. odkupila
CE BT S.p.A., ktora bola spoluvlastnikom od roku

2007, astala sa tak majoritnym vlastnikom KUPEG. Komercné poistenie na
komer€nych principoch (so zaistenim na medzinarodnych trhoch Uverového zaistenia
a bez podpory Statu) bolo stc¢astou poistenia EGAP od jej zaloZenia v roku 1992. Na
zéklade sprisnenych predpisov EU vykazovala spolo¢nost EGAP hospodarsky vysledok
za komerc¢né poistenie oddelene od poistenia so Statnou podporou uz od roku 2000. Od
roku 2004 bolo komercné poistenie organizacne sustredené do samostatného Useku.

Poistenie pohladavok proti riziku nesplatenia je dnes beZnou sucastou
komplexného poistenia spolocnosti proti rizikdm straty. Sl0Zi aj ako néstroj credit
manazmentu. Je dbleZzitym prvkom ochrany a stabilizacie aktiv. Faktoringové
spolo¢nosti ho pouZivaju na zvy3enie komfortu ponikanych sluZieb. Struktira
ponukaného Uverového poistenia umoziuje vSetkym klientom, bez rozdielu velkosti,
pravnej formy a vysky obratu, plné vyuZivanie ponukanych sluzieb. K dispozicii je on-
line komunikacia, ktord umoziuje obsluhovat’ priebeh poistenia pohl'adavok.

Hlavnou Ulohou Uverového poistenia je ochrana veritela pred rizikom
nezaplatenia zo strany kupujuceho. Podnikatel'skym subjektom zé&roven napoméha
k ziskaniu financovania takto poistenych pohladavok. Vyhodou Uverového poistenia
obratu je pre Kklienta presun credit manaZzmentu na poistovriu. Tato sluZzbu ocenuju
najma malé a stredné podniky. Analyza Uverového rizika zahrfiuje financna analyzu,
analyzu platobnej kazne, analyzu historie, vyznamu firmy v odvetvi, analyzu
sektorovych trendov a teritorialneho rizika. Vysledkom analyzy rizika hodnotenej firmy

je rozhodnutie o Uverovom limite.

2.2.2.1 e-Bonus

Poistenie rizika nezaplatenia kratkodobych pohladavok za tuzemskymi alebo
zahrani¢nymi dlznikmi v désledku ich platobnej neschopnosti €i platobnej nevéle alebo
v dbsledku teritorialnych rizik je Gverové poistenie. Tento produkt je ur€eny najma
malym a strednym podnikom s roénym obratom do 100 milionov korun. Nezaplatenie
faktary odberatel'om sa povazuje za poistnd udalost. Poistovia tuto dlzna Ciastku
znizena o spolutcast’ uhradi. Az 20% zlava na poisthom je poskythuta novému
klientovi. VZdy po polroku trvania poistenia sa tato zlava prehodnocuje a mdze
dosiahnut’ az 30%.
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rocnym obratom nad 100 miliénov kordn je uceny
produkt e-Modul. VVdaka svojej flexibilite je F'ahko prispdsobitelny individualnym
potrebam klienta. Do Uvahy berie sezonnost’ obchodovanej komodity €i organizacnu

Struktdru klienta. Poistenie je u oboch produktov mozneé zjednat’ on-line.

2.2.2.3 e-Bond

Jednd sa o garancné poistenie urené tym, ktori potrebuju rucit’ svojim
zakaznikom za splnenie zmluvnych zavéazkov vyplyvajacich z kontraktov na dodavku
tovarov a sluzieb. UlahCuje tym pristup k zdkazkam. Je poistenim finan¢ného rizika
a predstavuje alternativu bankovej zaruky. Vyhodou je, Ze neviaZe financné prostriedky

spolo¢nosti a tym zvySuje likviditu poisteného.

2.2.2.4 e-Online

V pripade, Ze mé& klient uzavreté poistenie u KUPEG, mbze ziskat on-line
pristup umoZfujuci spravovanie jeho ramcovej zmluvy. Pracovat méZze s5
informaénymi oblastami, ktorymi su prehl'ad o aktudlne platnych poistkach, vlastna
sprava poistenia, kde pracuje s portféliom svojich odberatel'ov, jednoduchy reporting,
v ktorom Kklient pre vypocet poistného uvadza vySku obratu minulého mesiaca, Stvrt
oblast mu poskytuje informacie o poistnych udalostiach aich stave a posledna
informécie o predpise a platbach poistného.

2.2.2.5 Vymahanie pohl'adavok

Prostrednictvom timu skdsenych Specialistov, v ramci poistenia pohladavok,
v zaujme predchadzania vzniku poistnych udalosti a zniZzenia ich rozsahu je

poskytovana sluzba vymahania pohladavok.

2.3 Exportna stratégia Ceskej republiky pre obdobie 2006 —
2010%

% Dokument Exportni strategie Ceské republiky pro obdobi 2006 — 2010. Dostupné na strankach
Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz
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.C”c,’,(, Here to u dobie 2006 — 2010 bola vypracovana Ministerstvom

b viziu, hlavné ciele aklUCové projekty exportnej

stratégie Ceskej republiky. SnaZi sa prispiet’ k rastu Geského vyvozu a tym k zvy3ovaniu
tempa rastu hrubého doméaceho produktu, k zniZovaniu nezamestnanosti a vytvaraniu
celkovej makroekonomickej stability Ceskej republiky. Exportné stratégia reaguje na
zmeny stvisiace so vstupom CR do Eurdpskej Unie. Tie sa tykaji nutnosti nanovo
definovat’ teritoridlne priority, zamerania sa na nové vznikajuce potreby klientov
a zohl'adnenia novych trendov v oblasti sluzieb poskytovanych na podporu zvysenia
vyvozu sluZieb a investicii do zahraniCia. Nastroje a projekty exportnej stratégie sa
sustredia na pozitivne ovplyvnenie celkovej pozicie ¢eskej ekonomiky voci zahraniciu,
ktora je vyjadrena platobnou bilanciou. Z makroekonomického pohladu zlepSovanie
bilancie zahrani¢ného obchodu méze kompenzovat' ocakéavané nizSie vynosy z prilivu

zahrani¢nych investicii.

Exportnd stratégia vychadza zo z&sad Stratégie hospodarskeho rastu a nadvéazuje
na predchadzajicu Koncepciu proexportnej politiky pre obdobie 2003 az 2006. Je
v stlade so Stratégiou udrzatelného rozvoja CR, s Koncepciou jednotnej prezentacie
CR, s Koncepciou zahrani¢nej rozvojovej politiky CR pre roky 2002 — 2007
a s Koncepciou zahrani¢nej politiky CR. ,,Exportna stratégia je in3pirovana systémami
podpory exportu v krajinach EU av USA.“®" Vychadza z poZiadaviek samotnych
podnikov, z analyzy silnych a slabych stranok, prileZitosti a hrozieb ¢eskej ekonomiky
so zretelom na vonkajSie vztahy. Hl'adad nové, doposial’ nevyuZité prilezitosti rastu

medzinarodnej konkurencieschopnosti Ceskej republiky.

Po formélnej stranke je dokument Strukturovany do 3 hlavnych oblasti, ktorymi
su vizie definujuce buduci stav, hlavné ciele proexportnej stratégie a projekty urcené
k dosiahnutiu stanovenych ciel'ov. Exportna stratégia obsahuje 4 hlavné ciele, ktoré su
rozpracované do 12 kl'icovych projektov:

» Viac prilezZitosti pre podnikatel'ov — ulahCovanie podmienok obchodu,
pdsobenie na kI'G&ovych trhoch, budovanie kvalitnej znacky CR vo svete.

% Oficialni portal pro podnikani a export Businessinfo.cz. Dostupné z:
http://www.businessinfo.cz/cz/rubrika/exportni-strategie-cr/1001404/

¥ JANDA, K., MICHALIKOVA, E., POTACELOVA, V.: Vyplaci se podporovat exportni Gvéry?, IES
Working Paper 30/2009, str. 8
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palnu a acinnd podporu — G€innad asistencia pre

yyvozu sluZieb, zvySenie priamych investicii, rozvoj

vyvoznych alianci.

= Zlepsit’ a rozsirit” kvalitu sluzieb — novy systém sluzieb Statu pre export,

zakaznicke centrum pre export.

= Zvysit’ kapacity pre export — siet’ pre export, rozSirenie financnych sluzieb
pre Cesky export, exportna akadémia.

2.3.1. Vizie exportnej stratégie

Exportna stratégia by mala usilovat o zvySovanie konkurencieschopnosti
domacich firiem, o presadzovanie obchodne politickych zaujmov krajiny v zahranici. Je
dominantnou sucastou vladnej politiky podpory hospodarskeho rastu. Ako aktivna
adravd obchodna politika by mala byt zamerana na vytvaranie priaznivého

makroekonomického a obchodne politického ramca.

Zvysovanie konkurencieschopnosti v krajinach EU je jej dolezitou stcastou.
Uspech modelov vtychto krajindch zavisi hlavne na asistencii firmam priamo
v zahraniCi, na cielenej propagécii krajiny aodborov ana aktivnej préci Statom
poverenych avyslanych odbornikov. Exportnd stratégia musi byt v salade
s medzinarodnymi pravidlami a zavazkami CR z pozicie &lenského §tatu EU, Elena
WTO, OECD a dalSich organizacii.

2.3.1.1 Pristupy k podpore vyvozu
= Systém a inStitucionalny rdmec

VIady nesu zodpovednost’ za zaistenie vhodného podnikatel'ského prostredia pre
obchod, investicie a vytvaranie strategickych partnerstiev. Vytvorenim odpovedajlcej
legislativy, dafovych zakonov, systému podnikatel'ského prostredia tak prispievaju
k internacionalizécii podnikania. DéleZité je zniZzovanie obchodnych bariér a ndkladov
firiem pri vstupe na medzinarodné trhy. Ksluzbam, ktoré Stat ponuka na podporu
exportu, k prostrediu, ktoré vytvara na podporu exportu, k znalostiam a kontaktom by
mal byt vytvoreny rovny pristup. Velky vyznam sa prisudzuje sledovaniu a obhajobe
zaujmov vlastnych exportérov, najma v pripade neCestného konania zahrani¢nej

konkurencie. Predmetom S$pecialneho zaujmu su opatrenia na podporu obchodu pre
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na stratégia je koncipovana vladou a konzultovana

munitou.

= SluZby a néstroje exportnej politiky

Hlavnymi poZiadavkami na poskytovatelov sluzieb si odbornost, flexibilita
a zaistenie informovanosti. Medzi typické sluzby Statu, ktorych Glohou je napomahat’
expanzii podnikatel'ov na zahraniCnych trhoch, patri poskytovanie informacnych
a poradenskych sluzieb, sprostredkovanie kontaktov, organizovanie obchodnych misii
do zahranicia, vzdelavanie, podpora programov pre vyhladavanie novych prileZitosti
pre inovacné podnikanie, podpora Ucasti na veltrhoch a vystavach, ponuka finanénych
sluzieb a produktov, investicné poradenstvo a prezenticia obchodnych prileZitosti

a marketing krajiny.

2.3.1.2 Kritické faktory Uspechu

KIagovymi oblastami pre zlepsenie proexportnej politiky v CR je zvySenie
poctu zamestnancov zaistujucich podporu v zahranici, sluzby Statu, ktoré by lepSie
pokryli export investicii a export sluzieb, efektivne rozvijanie exportného vzdeldvania
a zdielanie exportnych skasenosti, zlepSenie informovanosti a regionalnej dostupnosti,
spolupraca s podnikatel'skymi  zvazmi, hospodarskymi  komorami  a dalSimi

organizaciami podnikatelov.

2.3.1.3 Prinosy exportnej stratégie

Meradlom Uspesnosti je zvySovanie hodnoty ¢eského exportu tovarov a ¢eského
exportu sluzieb na jedného obyvatela. Pre Stat su prinosy exportnej stratégie v podobe
dynamizécie rastu HDP, zvySenia podielu na svetovom exporte. Pre podnikatela
v podobe zvySenia produktivity a konkurencieschopnosti araste obratu firmy. Pre
ob¢anov Statu je pozitivum vytvorenie novych pracovnych miest, vysSich miezd, lepSej

mobility pracovnych sil, rastu kvalifiké&cie a Zivotnej irovne.
2.3.1.4 Podmienky k naplneniu vizie
Pri tvorbe exportnej stratégie sa do Uvahy brali 4 podmienky.

= UdrzZanie dynamiky a pozicie CR na eurépskych trhoch

Export Ceskej ekonomiky je UGzko koncentrovany do krajin EU. Personalne

a financné zdroje urCené na podporu sluzieb v tychto Statoch nebudu zvyseng, ale
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'C,ic)'(' Here iol in EU podla dopytu &eskych firiem. Aby sa udrzala

t' prileZitosti na tychto trhoch.

= Presadenie zaujmov CR na rasttcich trhoch mimo EU

K dosiahnutiu zvySenia exportu na novych trhoch je potrebné zmenit' teritorialnu
Struktiru Geského exportu. Tym by sa aj znizila zavislost na exporte do krajin EU
anaslednad zavislost na ekonomickom vyvoji v tejto oblasti. Zoznam prioritnych
teritorii bude pravidelne ro¢ne aktualizovany podl'a hodnotenia zaujmov Ceskych firiem

a rozsahu prilezZitosti.
= Ponuka 3pickovych sluzieb Statu pre ¢eského vyvozcu

Nedostato¢né sluzby s jednou z konkurenénych nevyhod Ceskych exportérov.
Projekty exportnej stratégie by mali smerovat’ ku skvalitneniu sluzieb poskytovanych
vyvozcom, k rozsireniu ponuky tychto sluzieb a k zvySeniu komfortu obsluhy. V ramci
posilnenia asistencnych sluzieb v zahrani€i sa planuje zvySenie poCtu zamestnancov
Statu za hranicami. Posilni sa pocet ekonomickych diplomatov, zastupcov CzechTrade
a pod.

= Podpora ¢eskych investicii a vyvozu sluzieb do zahranicia

Ceské firmy disponuji nevyuZitym potencidlom v oblasti exportu sluzieb
a investicii. PrenaSanie vyroby do zahranicia posiliuje konkurencieschopnost' a prinasa
exportneé prilezitosti pre Ceské firmy s vysokou domacou pridanou hodnotou.

2.3.1.5 Projekty a sluzby pre malé a stredné podniky

Malé astredné podniky (MSP) predstavuju znacny podiel z poCtu firiem
podielajucich sa na vyvoze. Vytvaraju zdravé podnikatel'ské prostredie a nové
prilezitosti v ekonomike krajiny. RychlejSie sa prispdsobuju vykyvom trhov. Rozvoj ich
medzinarodnej konkurencieschopnosti je preto vel'mi ddlezity. Vo svojich aktivitach sa
viak stretdvaju s mnohymi problémami. Medzi tie patri zloZité ziskavanie
marketingovych informécii, ndro¢ny vstup do zahrani¢nych distribuénych ciest, vacSie
financné naroky na plnenie akostnych atechnickych Standardov, nedostatok
kvalifikovanych pracovnych sil, pristup ku kapitdlu pre financovanie expanzie do

zahranicia, k odbornému vzdelavaniu a horsia Uroven vlastného manaZmentu.

V ramci Stratégie hospodarskeho rastu je treba venovat’ zdroje do oblasti, akymi
su podpora pristupu MSP ku kvalitnym a finantne dostupnym konzultaCnym
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VISP ku kvalifikovanym informéacidm a vzdelavaniu vo

sti na domécich a zahrani¢nych trhoch. V ramci

Stratégie udrZatel'ného rozvoja by mala vlada vytvorit’ dlhodobé pravne a ekonomické

podmienky pre prosperitu MSP.

Exportnd stratégia podporuje globalne podnikanie, hlavne vytvaranie exportnych
aliancii asieti sohladom na zvy3enie UspeSnosti konkurencieschopnych MSP pri
prenikani na zahrani¢né trhy. Jedna sa najma o projekty asluzby tykajice sa
profesionalnej asistencie pre exportérov, podpory vyvozu sluzieb, rozvoja vyvoznych
aktivit, rozSirenia finanCnych sluzieb pre Cesky export (umoznenie MSP ziskat
prostriedky Strukturalnych fondov EU, EGAP a KUP v ramci modifikacie poistovacich
produktov), zakaznickeho centra pre export doplneného sluzbami portélu
Businessinfo.cz a projektu Exportnej akadémie.

2.3.2. Projekty exportnej stratégie

Hlavné ciele exportnej stratégie su rozpracované do nasledujucich projektov.

2.3.2.1 Urlahcovanie podmienok obchodu

UCelom je presadzovanie zaujmov CR aaktivne ovplyviiovanie spolognej
obchodnej politiky EU a fungovania jednotného vnutorného trhu EU. Cielom je
dosiahnutie liberalizacie obchodu tovarmi a sluZzbami, mapovanie a odstrafiovanie
prekdzok a bariér pre Cesky vyvoz, zjednoduSenie proceddr v obchode, zaistenie
ochrany proti nekalym obchodnym praktikdm, koordinované pdsobenie subjektov doma
av zahrani¢i, plné vyuzitie vyhod vnatorného trhu, lobovanie za zaujmy firiem

v zahranici, skvalitnenie informa¢ného servisu a poskytovanie ucelenych rieSeni.

Business panel Ministerstva priemyslu a obchodu je u¢innym mechanizmom,
ktory napomaha k tvorbe obchodnej politiky a je jej diskusnym férom, kde zastupcovia
podnikatel'ov méZu vyjadrit' svoj nazor na problémy a prispievat’ svojimi nametmi
k jednaniu o obchodnej politike. Z&kladnym meradlom pre hodnotenie tohto projektu je
spokojnost’ podnikatel'skej sféry svykonom obchodnej politiky a miera pokroku

Vv zniZeni a odstraneni prekazok obchodu.

2.3.2.2 Posobenie na klI'G€ovych trhoch
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identifikécii a priebeznej aktualizicii kl'iCovych trhov

ni stratégii a akénych planov presadzovania obchodne

ekonomickych zaujmov v teritoriu. Tieto snahy by mali smerovat’ k stavu flexibilnej
teritoridlnej priority, ku koordinovanym a jednotnym stratégiam presadzovania zaujmov
a k rastu proexportnych akcii na kl'i¢ovych trhoch. Projekt sa bude hodnotit’ na zaklade
miery plnenia ciel'ov z teritoridlnych stratégii a akénych planov arastu poctu akcii
a spokojnosti Ceskych firiem. Metodika rozliSuje prioritné krajiny a krajiny zvlastneho
vyznamu. K prvému typu patria krajiny s existenciou vyrazného potencidlu rastu
obchodnej spoluprace, k druhému oblasti, kde prebieha intenzivna a rozsiahla
ekonomické spolupréca, ale potencial pre jej rast nie je vysoky (krajiny EU). Pre Cinu
a Indiu boli spracované Specifické stratégie so zdmerom vyuZitia prileZitosti a zvySenia
aktivit Ceskych podnikatel'ov v oboch krajinach. Aktualna mapa obchodnych prileZitosti

je dostupna na webovom portali Businessinfo.cz.

2.3.2.3 Budovanie kvalitnej znacky CR vo svete

Ugelom tohto projektu® je zvysenie pozitivnej informovanosti o CR v zahrani¢i,
vylep3enie obrazu CR v zahrani&i a efektivne vyuZivanie prostriedkov na prezentéciu
CR. To by malo viest' k vnimaniu CR ako spolahlivého a atraktivneho partnera pre
obchodni a zahrani€ni spolupracu. Projekt sa bude hodnotit na zaklade
rozpracovanych a uzatvorenych kontraktov v porovnani s vloZzenymi prostriedkami na
utast CR na veltrhoch avystavach. Hodnotenie bude prebiehat aj vzhladom

k pozitivnej medializacii CR v zahranii.

2.3.2.4 Uginna asistencia pre exportérov — Vitazny tim

Poskytovanie profesionélnej, efektivnej a ucelnej asistencie firmam by malo
viest' ku koordinovanému pdsobeniu subjektov doma iv zahranici, k lobovaniu za

zaujmy firiem v zahranici, kvalitnému informacnému servisu o diani v teritoriu,

%8 \/ porovnani s predchédzajticou koncepciou proexportnej politiky sa v tomto projekte vyskytuji nové
prvky, ktorymi s0 udrzanie obchodnej pozicie v krajindch zvlaStneho vyznamu arozvoj aktivit
v prioritnych krajinach, pravidelnd aktualizacia zoznamu prioritnych krajin podl'a obchodne politickej
situacie na trhoch, snaha orast poCtu proexportnych akcii na prioritnych trhoch atvorba mapy
obchodnych prileZitosti v teritoriach pre podnikatelov. Dokument Exportni strategie Ceské republiky pro
obdobi 2006 — 2010. Dostupné na strankach Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz

% \/ rémci tohto projektu sa tieZ objavuji nové prvky, ktorymi st nova koncepcia veltrhov a vystav,
rozSirenie spolupréace s privatnym sektorom pri usporaddvani veltrznych akcii v zahraniCi a vyuZzitie
zahrani¢nej rozvojovej spoluprace k budovaniu dobrého mena CR a k prenikaniu eskych firiem na trhy
danych krajin. Dokument Exportni strategie Ceské republiky pro obdobi 2006 — 2010. Dostupné na
strankach Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz
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 k prenosu trendov a inovacii zo zahrani¢nych trhov.

odzrkadlit' na raste poctu firiem sexportom nad 10

milionov Ceskych korin rocne, spokojnosti klientov so sluzbami, raste UspeSnych
pripadov a prileZitosti v zahraniCi, na va¢Som Case venovanom firmam a na zvySeniu

informovanosti o teritdriu.*

2.3.2.5 Zvysenie vyvozu sluZieb

Zvysenie vyvozu sluzieb je novinkou v exportnej stratégii. Novym prvkom je aj
doraz na liberalizciu obchodu so sluzbami ako aj prileZitosti v rozvoji exportu
obchodovatelnych sluZieb a v rozvoji turistiky do CR. Pomocou liberalizicie sluZieb
v krajinach EU, zvy3eniu podielu exportu sluzieb a skvalitnenia jeho Struktiry by sa
mal docielit’ vacsi podiel pripravenych a informovanych klientov, vytvorenie ponuky
konkurencieschopnych sluzieb do zahraniia, vzdeldvania a poradenstva na mieru
a cielena prezentéacia kapacit CR v sluzbach pre zaujemcov v zahranici. Zvysil by sa tak

export sluzieb na obyvatela a zniZili by sa bariéry na trhu sluzieb v ramci EU.

2.3.2.6 Zvysenie priamych investicii a akvizicii do zahranicia

Zvysenie priamych investicii a akvizicii sa tieZ objavuje v exportnej stratégii po
prvy krat. CR bude aktivne pristupovat’ k vyhladavaniu investicnych prileZitosti pre
Ceské firmy v zahrani€i, poskytovat im poradenstvo a asistenciu pri diverzifikacii
vyroby a poskytovania sluZieb do zahraniCia apri ich investicnych aktivitach.
K dispozicii budu financné zdroje pre kvalitné investicné projekty. V pripade Uspechu
tohto projektu porastie export investicii na obyvatela avzrastie poCet UspeSnych

pripadov vyvozu investicii do zahraniCia.

Systém podpory investicii a akvizicii bude zamerany na 4 kltGcové skupiny
Ceskych klientov. Su nimi finan¢ni investori, vyrobni investori, konzorcia pre projekty
a vstupujuci na trh. ZaloZeny bude na prezentéacii a lobovaniu za zaujmy ceskych
firiem, na sprostredkovaniu adresnych informacii, poradenstve, asistencii, ponuke

poisteni investicii v zahrani€i, dostupnosti financnych zdrojov, vytvorenia jedinej

“'\/ porovnani s Koncepciou proexportnej politiky 2003 — 2006 sa v ramci tohto projektu vyskytuji nové
prvky. Medzi ne patri timovd spoluprdca a jednotné vedenie zloZiek Statu v zahranici, déraz na
profesionalitu poskytovanych sluZieb, lobovanie za zaujmy ¢eskych firiem, poradenstvo podla exportnej
pripravenosti firiem apodla Specifik konkrétnych obchodnych pripadov a exportnych projektov
a informécie o bonite zahrani¢nych partnerov s vyuzitim databdzy EGAP. Dokument Exportni strategie
Ceské republiky pro obdobi 2006 — 2010. Dostupné na strankach Ministerstva priemyslu a obchodu:
WWW.Mmpo.cz
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stup do systému. Vyznamnd ulohu pri tomto projekte

ade.

2.3.2.7 Rozvoj vyvoznych aliancii

Novymi prvkami zaradenymi do exportnej stratégie su v ramci tohto projektu
synergie sluZieb 3tatu (CEB, EGAP a CzechTrade) pre zvySenie Gspechu aliancii
v zahrani¢i. Doraz sa kladie na aliancie konkurencieschopné na zahraniénom trhu
a priprave programov rozvoja konkurencieschopnosti v ramci Strukturalnych fondov
2007 — 2013. Spojovanie firiem pri pésobeni na zahrani¢nych trhoch v sebe nesie vela
pozitiv. UmoZfuje rozloZenie nakladov na zahranicny marketing, prezentaciu
a zastlpenie na trhu, zdielanie technologii, distribuCnych kandlov, externych
dodévatelov, Specializovanych sluZieb, kontaktov azvySenie pravdepodobnosti
uspechu. Projekt je realizovany institiciami CzechTrade, EGAP a CEB. Vytvorenie

Specifickych programov a sluzieb Statu pre aliancie zvysi ich konkurencieschopnost..

2.3.2.8 Novy systém sluzieb Statu pre export

Exportna politika a sluzby poskytované Statom by mali odrazat' pozZiadavky
podnikatel'skych subjektov. Tvorbu tejto politiky a poskytovanie sluZieb je potrebné
chapat’ systémovo ako procesy so vstupmi a vystupmi a s poZiadavkami na efektivnost’
a kvalitu. Ktomu je potrebny manaZérsky systém riadenia tychto sluZzieb. Snaha
0 zvySenie z&kaznickej orientacie subjektov, poskytovanie lepSieho servisu
podnikatel'om, lepSia koordinacia a informovanost’ vykonnych subjektov navzajom by
mali viest’ k rastu kvality sluzieb Statu a ich spolo¢nej ponuke, k sluzbam ,,na mieru®,
vySSej dostupnosti sluzieb v zahrani¢i a k certifikacii systému riadenia podla 1SO
9001:2000.

2.3.2.9 Zakaznicke centrum pre export

Informéacie tykajuce sa spolocnej ponuky sluzieb Statu v zahranici, adresnych
informéacii, usporadivania akcii a prisluSnych kontaktov budd zverejnené na portali
BusinessInfo.cz. Jedna sa o jedno kontaktné miesto pre vyvozcov v pripade potreby
informécii o sluzbach Statu v ramci podpory vyvozu. Ako spatna vazba na dopyt po
sluzbach a spokojnost’ zakaznikov sich realizaciou budd vyuZivané informaécie

Z klientskeho centra.
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by malo dbjst kzvySeniu dostupnosti sluzieb
v regiénoch, k zvySeniu informovanosti o diani v teritériu a o prilezitostiach v fiom,
k zlepSeniu marketingu teritorii a k zjednoduSeniu spésobu ziskavania informécii pre
podnikatel'ov. Denne aktualizované exportné prilezZitosti a informacie o teritoriu sd

pristupné podnikatel'skym subjektom prostrednictvom portélu Businessinfo.cz.

2.3.2.11 RozSirenie finan¢nych sluZieb pre ¢esky export

Hlavnym cielom tohto projektu® je rozsirenie dostupnosti variabilnych foriem
financovania a poistenia exportu ¢eského tovaru, sluzieb a investicii. EGAP bude na
zaklade analyzy danej situacie poistovat aj uvery na rizikd regionalnych bank. Pri
zaisteni splatok poistenych Gverov budd vo vys$sej miere pouzivané prvky projektového
financovania, kde je splacanie Uverov zaloZzené na vynosoch z predaja vyrobkov
z vyvezeného zariadenia. Poistenie Uverov na financovanie vyroby pre vyvoz bude
rozsSirené o poistenie Gverov na financovanie investicii do zariadenia na rozSirenie
vyroby, ktoré sa mézu splacat’ z vynosov z produkcie tychto zariadeni. Poistenie zaruk
spojenych s vyvoznym kontraktom alebo jeho pripravou proti riziku zneuZitia zaruky
kupujacim a proti riziku nesplnenia vyvozného kontraktu z dévodu na strane Ceského
vyvozcu je urené najma vyrobcom strojov, zariadeni a investicnych celkov. Ponuka
EGAP obsahuje aj poistenie Gverov na financovanie ndkladov prospekcie trhu proti

riziku netspechu marketingového prieskumu.

CEB bude nadalej rozvijat formy spoluprace so zahraniénymi bankami
a medzinarodnymi partnerskymi instituciami, ktora sa uplatni pri projektoch, kde su
zapojeni Ceski dodavatelia, a v dalSich oblastiach spoluprace Ceskych podnikatel'ov
a ich zahraniénych partnerov. Jednd sa najma o financovanie investicii do zakladania
spolo¢nych podnikov v zahrani€i a do vybudovania vyrobnych kapacit pre tovary
smerujuce ztychto podnikov na trhy tretich krajin, vytvaranie podmienok pre
financovanie projektov spolo¢ného technického rozvoja so zapojenim cCeskych

*1 v/ porovnani s Koncepciou 2003 — 2006 obsahuije tento projekt nové prvky, ktorymi st zdiel'anie rizik
a zdrojov financovania so zahraniénymi partnermi (multisourcing), vyuZitie rozvojovej spoluprace EU
k podpore exportu, ponuka novych sluzieb EGAP (Uvery na rizikd regionalnych bank, projektové
financovanie, poistenie predajov z dcérskych spoloCnosti, financovanie investicii na rozSirenie vyroby
a poistenie zaruk), ponuka novych sluzieb CEB (aranZovanie a kofinancovanie, financovanie investicii do
podnikov v zahrani€i, financovanie dlhodobych vyrobnych programov) arozSirenie spoluprace
s komerénymi bankami. Dokument Exportni strategie Ceské republiky pro obdobi 2006 — 2010.
Dostupné na strankach Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz
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Dolezité je rozSirenie spoluprdce skomerénymi bankami, ktoré mézu
vyuzivanim nastrojov Statnej podpory exportu v prospech obchodnych zamerov
vyvozcov Vv oblasti zvyhodneného financovania zvySit' Gc€innost’ tejto podpory.
Vyznamnym zdrojom rozSirenia financovania vyvozcov su prostriedky Strukturdlnych
fondov, ktoré na principe synergie cieleného p6sobenia narodnych zdrojov spolu
s trojnasobne vysSimi eurdpskymi fondmi umoziuju vysSiu podporu exportujlcich
firiem a tvorby proexportného prostredia. Nevyhnutnostou je potreba zamerat sa na
vySSiu, efektivnejSiu a viac koordinovani podporu marketingovej prezentacie ¢eskych
firiem astatu v zahrani¢i. Velky prinos znamenaju aktivity pre podporu rozvoja

udskych zdrojov a proexportnej infrastruktiry a prostredia.

Vstupom do EU sa pre Ceské podniky otvorila moznost participovat na
zdkazkach vramci realizicie projektov zahraniénej rozvojovej spoluprace EU.
Podmienky a pravidla Uspesnej UcCasti su naro¢né. Ministerstvo priemyslu a obchodu
vyvinie snahu poméct podnikatel'skym subjektom orientovat’ sa v programoch
rozvojovej spoluprace EU a podporit’ ich ucast’ v nich. Sluzby $tatu sa zamerajd na

ziskavanie a sprostredkovanie informéacii o programoch a na poradenstvo k projektom.

Dlhodobé vladne vyvozné Gvery (soft loans) su v ¢eskych podmienkach zladené
s teritoridlnymi prioritami Statnej podpory exportu tak, aby smerovali do krajin, kde
bude orientovana podpora Statu.

Hodnotenie Uspechu tohto projektu zéavisi na vyvoji objemu vyvozu
podporeného financovanim a poistenim so Statnou podporou, na hodnote novych
poistenych Gverov, na objeme poskytnutého financovania so Statnou podporou, miere
vyuZitia programov Strukturdlnych fondov a miere plnenia cielov rozvojovej

spoluprace.

2.3.2.12 Exportna akadémia

Ucelom tohto projektu je prenos exportného know-how od profesionalov
smerom k podnikatel'skym subjektom. Projekt by mal zaistit'" zdielanie informaécii,
skusenosti z medzinarodnych trhov, vzdelavanie a poradenstvo na mieru, zoznamit

Eeské podniky s aktualnymi trendmi. Sluzby budd dostupné v regionoch CR.
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Rovnako ako ostatné vyspelé ekonomiky aj Taliansko disponuje Statnym
aparatom podporujucim prenikanie a pritomnost’ talianskych podnikatel'skych subjektov
na zahrani¢nych trhoch. Ministerstvo zahrani¢ného obchodu, ktoré sa podrobne zaobera
problematikou medzindrodného obchodu a internacionalizacie, je hlavnym
koordinatorom a garantom aktivit na podporu exportu talianskych tovarov, sluZzieb
a investicii. Podpora talianskych podnikatelov priamo v zahrani¢i spadad do
kompetencie Ministerstva zahrani€nych veci anim prevadzkovanej Talianskej
ekonomickej diplomacii. Taliansky urad pre zahrani¢ny obchod (ICE - Istituto
nazionale per il Commercio Estero) ma tiez nezastupitelnd Ulohu pri poskytovani
ucinnej asistencie priamo v zahrani¢i. Pondka talianskym podnikom sluzby ulahcujlce
a podporujuce ich obchodné aktivity v medzinarodnom kontexte. Finan¢né
zabezpeCenie  medzinarodnych aktivit a poistenie rizik rézneho charakteru
vyplyvajucich z tychto aktivit rieia institcie SIMEST S.p.A. — Talianska spolo¢nost’
pre podnikanie v zahraniCi a SACE S.p.A. — Poist'ovaci intitut zahrani¢ného obchodu.
Dalsim vyznamnym subjektom je akciova spolocnost’ Finest S.p.A. zaloZena v roku
1991. Podporuje hospodarsku spolupracu s vychodnou Eurdpou, Balkdnom, Ruskom,
Spolo¢enstvom nezavislych 3tatov, severnou Aziou, Kaukazom a pobaltskymi
krajinami. Vznikla po péade Berlinskeho maru, v Case, ked' sa ekonomiky zasadne
menili, na podporu a ulah¢enie investi¢nych Cinnosti a dohdd o spolupraci s krajinami

byvalého Sovietskeho bloku.*?

Na podporu vyvozu tovarov a sluZieb talianskeho pdvodu existuju rézne formy.
SG nimi poistenie Gverov a ostatnych komponentov proti rizikdm, s ktorymi je spojeny
zahrani¢ny obchod, zvyhodnené financovanie Gverov spojenych s exportom a pomoc

v rozvoji spoluprace so zahrani¢nymi partnermi.*?

Strategicky dokument naznaCujuci Ziadany smer vyvoja Statnej podpory exportu,
Hlavné linie podpory internacionalizacie pre obdobie 2008-2010, bol vypracovany pre
zaistenie ucinnosti celého systému a jeho skoré reakcie na zmeny prebiehajice na

medzinarodnych trhoch. Obsahom nasledujicich podkapitol je okrem spominaného

“2 GARIONI, G.: PMI e finanziamenti per l'internazionalizzazione, Milanofiori, Assago : IPSOA, 2007,
str. 50

*8 CECCACCI, G., RIGATO, C.: Operazioni con I’estero, 2. vydanie, Assago, Milano: Edizioni FAG,
2007, str. 100
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robny popis institlcii zabezpeCujucich  Statom
IMEST S.p.A. aSACE S.p.A)).

3.1 SIMEST - talianska finan¢na spolocnost’ na podporu

zahrani¢nych investicii a podnikania®

Societa Italiana per le Imprese all' Estero (SIMEST S.p.A.) je talianskou
finan¢nou institaciou pre podporu podnikania v zahraniCi zaloZzena v roku 1990 podla
zakona €. 100 z 24. aprila 1990 ako akciova spoloCnost’. Je kontrolovana talianskou
vladou, ktora vlastni 76% akcii. Dalej je spoluvlastnena bankami a obchodnymi
zdruzZeniami. Institicia SIMEST bola zaloZzena za UCelom podporovania procesu
internacionalizacie talianskych podnikov a poskytovania asistencie pri ich zahrani¢nych
aktivitdch v dvoch hlavnych oblastiach, ktorymi si obchodna vymena tovarov a sluzieb
a investovanie v zahranici. V oblasti obchodnej vymeny tovarov a sluzieb podporuje
dorovndvanim drokovych rozdielov exportné Gvery, financuje Studie realizovatelnosti
investicnych a exportnych zdmerov a programy obchodného prenikania do zahranicia.
SIMEST upisuje aZz 25% kapitalu zahrani¢nych spolocnosti s talianskou ucastou,
ulahcuje financovanie podielov talianskych partnerov v zahrani¢nych spolo¢nostiach
alebo podnikoch a spravuje fondy rizikového kapitalu.

Od roku 2000 posilnila spolocnost’ SIMEST konzultacné a asistenéné sluzby vo
vSetkych fazach pripravy a realizacie zahrani¢nych investicii. Ako ¢len EDFI (European
Developement Finance Institution), Eurdpskej rozvojovej asociacie financnych
indtitacii, ma k dispozicii doélezité informéacie a kontakty i uz v Taliansku, vo svete
alebo réznych medzinarodnych instituciach ato najma vramci EU. Tie poskytuje
talianskym podnikom a podporuje tak ich aktivity na zahrani¢nych trhoch. SIMEST
podporuje talianske podnikanie a investicie na celom svete. V pripade investicii
uprednostfiuje krajiny, ktorych kultura a tradicia spolu vytvaraju priaznivé prostredie
pre talianske investitné aktivity, Ci krajiny s velkym geopolitickym vyznamom pre
internacionalizaciu celého ekonomického systému Talianska. Tato spolo¢nost
podporuje zahrani¢né aktivity vSetkych talianskych podnikatel'skych subjektov

s dérazom na malé a stredné podniky.

¢ Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale. Dostupné na oficialnych strankach
spolocnosti SIMEST: www.simest.it
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I drzitelom certifikatu kvality 1ISO 9001 — 2000 pre

spolocnostou. V roku 2008 zalozZila fond rizikového

kapitélu pre zaCinajuce firmy.

3.1.1. Produkty SIMEST

3.1.1.1 Majetkové podiely v zahrani¢nych spolo¢nostiach

Pre talianske podniky, ato najma malych alebo strednych rozmerov, je
rozhodnutie o investiciach do zahraniia Casto dolezitym momentom v ich
podnikatel'skom Zivote. Ciel'om je podpora G€asti talianskych podnikov v zahrani¢nych
spolo¢nostiach. SIMEST moZe nadobudnlt’ az 25%-ny podiel na zékladnom imani
zahranicnej spolocnosti. Podnikom poskytuje aj svoje dlhorocné skisenosti. Pritomnost’
inStitlcie SIMEST, ktora spolupracuje so sietou medzinarodnych organizacii a bank, je
zarukou pre zahrani¢nych partnerov a ochranny §tit pre talianske firmy. Kazda talianska
indtitdcia, ktord ma opravnenie vykonévat' bankovu €innost’, mdZe talianskym firmam
poskytnat"  financné  prostriedky. SIMEST poméha talianskym  podnikom
prostrednictvom podpory Grokovych sadzieb na poskytnuté Gvery, ak sa rozhodnu
investovat do rizikového kapitalu zahrani¢ného podniku mimo EU.* Spolo&nost
zhodnocuje investicné navrhy firiem, spoloCnosti, druZstiev, konzorcii a asociacii
podnikatel'ov. Prednost maju uZz spominané malé astredné podniky. Preferuje
investovanie do zahrani¢nych spoloCnosti, ktoré pbésobia v rovnakom obore ako
navrhujica  talianska firma. Doba trvania je u majetkovych podielov ako aj
zvyhodnenych drokovych sadzieb je obmedzend na 8 rokov. Talianski partneri sa
zavazuju k spatnému odkupeniu podielu SIMEST-u.

Finan¢na podpora sa vztahuje az na 90% talianskeho podielu na akciach
zahrani¢ného podniku, ale iba do vy3ky 51% celkoveho kapitalu tohto podniku. Horny
limit financnej podpory talianskemu podniku je dalej stanoveny na 40 milionov eur za
kalendarny rok. V pripade zdruzenia viacerych talianskych  spoloCnosti

> podmienky spolutiasti SIMEST-u st dohodnuté s obchodnymi partnermi v zévislosti od druhu
podnikatel'skej aktivity, oCakavanych vysledkov, situdcie, v ktorej bude zahranicna firma uskutocriovat
svoje podnikatel'ské aktivity, Glohy a podnikatel'skych vyhliadok zlcastnenej talianskej firmy. SIMEST
skuma investi€né navrhy na zaklade ziskanych informacii o investicnom projekte a jeho partneroch.
Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale. Dostupné na oficidlnych strankach
spolocnosti SIMEST: www.simest.it
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erkou je tento limit zvySeny na 80 miliénov eur za

Ije v ramci limitov stanovenych normami EU.

Urokova sadzba je urena vzajomnou dohodou investujicej spolognosti
a financného Ustavu poskytujuceho financni pomoc. Podpora SIMEST-u je poskytnuta
na dobu trvania financovania a tvori 50% referencnej Urokovej sadzby platnej v der

podpisania zmluvy o Uvere.

Rozhodnutie malych a strednych podnikov o investicii v zahrani¢i mbze
predstavovat’ zasadny zlom v ich existencii. Spolupraca so spolo¢nostou SIMEST pre
nich mdzZe predstavovat’ vel’ky prinos a pomoc najma v zdiel'ani potencialneho rizika.
Indtitlcia tak v postaveni partnera ponlka nielen vlastny kapital, ale aj dlhoro¢né

skusenosti zo zahrani¢nych trhov na celom svete.

3.1.1.2 Fond rizikového kapitalu

. Fond rizikového kapitalu v zahrani¢nych podnikoch v schvéalenej
geografickej oblasti (Daleky vychod, vychodna Eurdpa a Balkén, Afrika a Blizky

vychod, stredna a juzna Amerika).

Fondy, spravované SIMEST-om, umoziuju celkovy podiel (SIMEST + Fond
rizikového kapitalu) az do vysky 49% zékladného imania zahranicnej spolocnosti.
Ucast’ SIMEST-u nesmie byt vysSia ako G&ast talianskych firiem v danom zahraniénom
podniku. Vel'kost fondu nesmie tiez presiahnut’ dvojnasobok podielu SIMEST-u. Doba
trvania sa zhoduje s dobou vlastnenia podielu SIMEST-om a nesmie presiahnut’ 8
rokov. Spétné odkulpenie talianskym podnikom nevyZaduje zéaruky. Poplatok za
pouzivanie fondu je sadzba Eurdpskej centralnej banky + 0,5%. SIMEST zhodnoti
pisomnu Ziadost na zéaklade dostupnosti fondu, preda ju Specialnemu vyboru na
Ministerstve hospodarskeho rozvoja, ktory ur¢i konecné rozhodnutie.

. Fond rizikového kapitdlu pre zaCinajuce firmy, ktory spociva
v mendinovej investicii do kapitalu novej talianskej (alebo EU) firmy uplatiiujicej
medzinarodné projekty v krajinach mimo EU.

Tento fond je kdispozicii najmd malym a strednym podnikom vratane
remeselnej vyroby a podnikatel’kdm. UmozZiuje docCasné vlastnenie mensSinového

podielu na z&kladnom imani novych talianskych podnikov (alebo firiem, ktoré sa
nachadzaju v Clenskom State Eurdpskej Unie). Nesmie prekroCit 49% zékladného
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na hornou hranicou 200 000 eur pre jednotlivy podnik

esticiu. Poskytuje moznost™ spoluinvesticie s dalSimi

finanénymi subjektmi. Jeho vySka nesmie presiahnut’ podiel nefinancnych partnerov.
Dizka trvania sa pohybuje v rozmedzi 2 aZ 4 rokov od datumu akvizicie, do 6 rokov ak
to vyZaduje zameranie projektu. Kompenzéacia je vo forme dividend zo zisku

spolo¢nosti a akéhokol'vek prinosu z predaja.

3.1.1.3 Business skauting aktivity

Zameriavaju sa na podporu talianskych podnikov, ktoré sa zaoberaju vyrobnou
¢innostou a/alebo poskytuja sluzby, pri hladani najlepSich investi¢nych prilezitosti
v krajinach, ktoré nie su &lenskymi $tatmi EU.*® Stgastou st prieskumné misie
v krajinach s tranzitivnou ekonomikou, ktorych cielom je overit moZnost' podpory
talianskej ucCasti v Specifickych oblastiach spojenych s rekonstrukciou alebo
hospodarskym oZivenim tychto krajin. TaktieZ poméhaju talianskym podnikom pri ich
agregacii, posudzovani poZiadaviek vzniknutych v pripade ich zluCovani a/alebo
vytvorenia priemyselnych parkov. Tato ¢innost’ je vykonavana podla smernic vydanych
Ministerstvom zahrani¢ného obchodu.

3.1.1.4 Poradenska ¢innost’

Poradenskd cinnost' sa zameriava na poskytovanie poradenstva a odbornej
pomoci najmd malym a strednym podnikom pocas vSetkych faz investiCnych aktivit
v zahraniéi, od planovania a7 po realizéciu, s osobitnym dérazom na finan&né aspekty.*’
Pri vykonavani svojej poradenskej ¢innosti zabezpe€uje spolupracu s medzinarodnymi
a regionalnymi finanénymi instituciami. Svoju podporu poskytuje aj talianskym
podnikom pri hladani obchodnych prilezitosti v niektorych krajinach, ktoré nie sa

¢lenmi EU.*®

“® \/ jednotlivych fazach SIMEST monitoruje, analyzuje jednotlivé krajiny, vyhladava a posudzuje
vhodnych potencialnych obchodnych partnerov s ciel'om ziskania prehladu o miestnych investi¢nych
prilezitostiach, zabezpeCuje obchodné stretnutia, pomaha pri ziskavani financnych zdrojov a realizacii
projektov. Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale. Dostupné na oficialnych
strankach spolocnosti SIMEST: www.simest.it

T SIMEST poskytuje odborni pomoc pri privatizacii, zdruzovani podnikov, ekonomicky a finanéne
analyzuje a hodnoti ziskovost' investicnych projektov, poméaha pri hl'adani vhodnych miestnych alebo
zahrani¢nych financnych zdrojov. Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale.
Dostupné na oficialnych strankach spolocnosti SIMEST: www.simest.it

“8 SIMEST identifikuje obchodné prileZitosti, zabezpeduje dodatoéné informéacie tykajlice sa vybranych
zahranicnych spolocnosti, podporuje obchodné vztahy so zahrani€nymi spolonostami, poskytuje pomoc
v prvej faze rokovani. Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale. Dostupné na
oficidlnych strankach spolo¢nosti SIMEST: www.simest.it
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ealizovatel’nosti talianskych exportov a investicii

k& podpora

SIMEST poskytuje financovanie so zvyhodnenou Urokovou sadzbou zaloZené na
zéklade revolvingového fondu a podlieha ,,de minimis“ nariadeniam EU uvedenych
v nariadeniach ES €. 1998/2006 zverejnenych v Uradnom vestniku EU 28.12.2006.
UGelom je poskytnat finanénd  pomoc talianskym  podnikom v tudiach
realizovatelnosti alebo uskutonenia programov technickej pomoci v neclenskych
krajinach EU. Financovanie neméze byt poskytnuté podnikom, ktorych Einnost je
definovana podla ¢lanku €. 1 ES &. 1998/2006.%°

Podpora k dispozicii:

= 100% z celkovych nakladov v ramci odhadu nédkladov do vysky 361 000 eur

pre typ a)°
= 100% z celkovych nakladov v ramci odhadu nédkladov do vysky 516 000 eur

pre typ b)>*
Doba splacania nesmie prekro€it' 3 roky a 6 mesiacov od datumu podpisania
Uverovej zmluvy vratane lehoty 6 mesiacov, pocas ktorej je splatny iba drok. Pri
programoch technickej podpory nesmie splacanie Gveru presiahnut’ 4 roky od datumu

podpisania Uverovej zmluvy vratane lehoty 12 mesiacov, pocas ktorej je splatny iba

Grok.>

Urokova sadzba je fixna pocas celej doby trvania financovania ato vo vyske

25% referencnej sadzby pre poskytované exportné Uvery platnej v den podpisania

4 Zahrnuté modzu byt: a) naklady suvisiace so StGdiami uskutognitelnosti talianskych investicii
v zahranici, b) néklady na technickd podporu programov tykajlcich sa talianskych investicii v zahranici.
Opravnené naklady sa tykaju najmé platov, Stadii realizovatelnosti, odmien poradcom ainym
odbornikom, inStalacii a uvedenia do prevadzky, vzdelavania, odbornej pripravy, cestovania a pobytu
v danej krajine a dalSich vydavkov za predpokladu, Ze st Uzko spojené s danym programom. Tieto
vydavky musia vzniknat' do Siestich mesiacov pred predloZzenim Ziadosti o financovanie. Okrem
prezentacie svojich finanCnych poZiadaviek a potrebnych dokumentov predkladaju firmy dalSie
informéacie akymi s GCtovné zavierky za posledné tri Gictovné obdobia, popis iniciativy spolu s odhadom
nakladov a informécie o vSetkych tretich stranach (Specializované agentdry, miestne firmy atd.), ktoré
budd vykonavat Studie alebo technickd podporu programu. Pri posudzovani Ziadosti SIMEST berie do
Gvahy technickd, finanénl a ekonomickl stranku projektu vo vztahu k majetku a zavdzkom, financnej
situécii a organizacii firmy Ziadatel'a. Dokument SIMEST Partner d’impresa per la competizione globale.
Dostupné na oficialnych strankach spolocnosti SIMEST: www.simest.it

%0 Vid poznamka €. 49

%1 Vid' poznamka €. 49

52 Dokument SIMEST business partner for global competition. Dostupné na oficialnych strankach
spolocnosti SIMEST: www.simest.it

41


http://www.pdfcomplete.com/cms/hppl/tabid/108/Default.aspx?r=q8b3uige22

Your complimentary

use period has ended.

Thank you for using

O m p | ete PDF Complete.

Click Here to u

Unlimited Pag

h prostriedkov je podrobené predloZeniu jednej

Zéaruky poskytnuté malym a strednym podnikom, ktoré prekracuju hodnotiace
kritéria stanovené Comitato Agevolazioni (vybor pre dotacie), musia pokryvat aspori
60% financnych prostriedkov. U velkych podnikov to je 100% vyplatenych financii.
Prostriedky na Stddie uskutocnitelnosti s vyplatené jednordzovo, na programy
technickej podpory je to 70%. ZvySok bude v pripade potreby doplateny po preukéazani
konecnej vysky nakladov.

3.1.1.6 Financovanie programov obchodného prenikania do zahranicia

SIMEST poskytuje financovanie so zvyhodnenou Urokovou sadzbou zaloZené na
zéklade revolvingového fondu a podlieha ,,de minimis“ nariadeniam EU uvedenych
v nariadeniach ES €. 1998/2006 zverejnenych v Uradnom vestniku EU 28.12.2006..
Jedna sa o obchodné prenikanie do krajin mimo EU. Financovanie nemdze byt

poskytnuté podnikom, ktorych cinnost' je definovand podla ¢lanku ¢. 1 ES C.
1998/2006.

Ciel'om je podpora stabilnej a kvalifikovanej pritomnosti talianskych podnikov
v ne€lenskych krajinach EU, ktora moze byt reprezentovana trvalym prevadzkovanim
kancelarie, skladu, predvadzacej miestnosti i podnikovej predajne. Projekt musi byt
zrealizovany poCas dvoch rokov. Povolené su aj vydavky vzniknuté v krajinich

susediacich s krajinou, kde sa realizuje program.**

%% Bankova zaruka vydana bankou schvélenou ingtitdciou SIMEST a vypracovana podla jej planu,
rucenie poistovne vydané poistoviiou schvalenou institiciou SIMEST a vypracované podla jej planu,
zastava cennych papierov, rucenie poskytnuté institlciou Consorzi di Garanzia Collettiva Fidi (Confidi)
na zadklade dohdéd s organizéciou SIMEST, rucenie poskytnuté institliciou zaoberajicou sa finanénym
sprostredkovatel'stvom na z&klade dohdd s organizaciou SIMEST. Dokument SIMEST Partner d’impresa
per la competizione globale. Dostupné na oficialnych strankach spolocnosti SIMEST: www.simest.it

>* Medzi opravnené naklady patria naklady na zriadenie a Gdrzbu stalych zahrani¢nych pobogiek, naklady
na prieskum trhu, propagaciu, reklamu, poskytovanie predpredajnych a popredajnych sluZieb. V pripade,
Ze program slGzi na podporu uZ existujucich prevadzkarni, pomoc je moznd iba v pripade vyrazného
narastu nakladov na stalu prevadzkaren ¢i novych zamestnancov. Okrem prezentécie svojich financnych
poziadaviek a potrebnych dokumentov predkladaju firmy dalSie informacie akymi su strucny popis
podnikania, finantné vykazy za posledné tri roky, podnikatel'sky plan, ciele astratégia realizacie,
predpokladany rozpocet vydavkov. Pri posudzovani Ziadosti berie SIMEST do Gvahy technickd, financnd
a ekonomicku stranku projektu vo vztahu k majetku a zavézkom, financnej situécii a organizacii firmy
Ziadatela. SIMEST ziskava informéacie aj z Ministerstva pre hospodarsky rozvoj. Prioritu maju
predlozené Ziadosti malych a strednych podnikov. Po vyjadreni sthlasu Vyboru pre dotcie pripravi
SIMEST uverové zmluvy, ziskava zéruky a vyplaca financné prostriedky. Dokument SIMEST Partner
d’impresa per la competizione globale. Dostupné na oficidlnych strankach spolo€nosti SIMEST:
Www.simest.it
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covanie iba pre jeden program naraz. Horna hranica

vena na 85% predpokladanych vydajov projektu, pri

¢om financovana Ciastka nesmie prekrocit’ sumu 2 065 000 EUR. Prijemcovi mbéZe byt
poskytnuta zaloha do vysky 10% z celkovej hodnoty finan¢nej pomoci. Doba splatnosti
nesmie byt’ dlhSia ako 7 rokov od datumu podpisania zmluvy o pdzicke vratane doby
odkladu 2 rokov, pocas ktorej sa splacaju iba uroky. Urokova sadzba je fixna pocas
celej doby trvania financovania a to vo vy3ke 40% referencnej sadzby pre poskytované
exportné Uvery platnej v den podpisania zmluvy. Vyplacanie finanénych prostriedkov je

podrobené predloZeniu jednej z moZnych foriem ruenia.>

Zéaruky poskytnuté malym a strednym podnikom, ktoré prekracuju hodnotiace
kritéria stanovené Comitato Agevolazioni (vybor pre dotacie), musia pokryvat aspori
60% financnych prostriedkov. U velkych podnikov to je 100% vyplatenych financii.

3.1.1.7 Podpora exportnych Gverov

Ulohou je umoznit talianskemu vyvozcovi vo vztahu k zahraniénému
odberatelovi alebo dodavatelovi oddialenie splatnosti faktury v strednodobom alebo
dlhodobom horizonte za podmienok konkurencieschopnych s tymi, ktoré su ponukané
v ostatnych ¢lenskych Statoch OECD. SIMEST v pripade exportnych Gverov poskytuje
prispevok na uroky spojené s financnou Ciastkou poZianou od talianskej alebo
zahrani¢nej banky. Financovanie méze byt denominované v eurach alebo v inej hlavnej
mene a méZe byt bankou poskytnuté talianskemu exportérovi na zaklade poskytnutého
Gveru zahraniénému kupujucemu ako dodavatel'sky Gver alebo priamo zahranicnej
protistrane v podobe odberatel'ského Gveru.>® Poistenie indtiticiou SACE nie je
podmienkou. Toto zvyhodnenie sa vztahuje maximélne na 85% hodnoty zmluvy
0 vyvoze, pri com musi byt minimalne 15% fakturovanej Ciastky zaplatené kupujicim
vopred.

Doba splatnosti exportnych Gverov je rovna alebo presahujica 24 mesiacov od
zaCiatku Uveru, za ktory sa povaZuje zaslanie/dorucenie tovarov, inStalacia zariadenia,

v pripade zriadenia prevadzkarne to je zahajenie skuSobnej doby. Maximalna doba

% Vid poznamka &. 47

% Ak s nasledujice polozky zahrnuté v dodavatel'skej zmluve, st povaZzované za polozky talianskeho
povodu: sprostredkovatel'ské poplatky az do vySky 5% hodnoty zmluvy, poplatky platené obchodnym
firmam wvzniknutych pri vymennom obchode do vySky 5% hodnoty zmluvy, subdodavky tovarov
a sluzieb pochadzajucich z krajin EU v ramci stanovenych limitov. Dokument SIMEST Partner d’impresa
per la competizione globale. Dostupné na oficialnych strankach spolocnosti SIMEST: www.simest.it
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inarodnych dohéd, zalezi na kategorii prislichajicej

-

Urokovou sadzbou platenou zahraniénym dlznikom je sadzba CIRR
(Commercial Interest Reference Rate), obchodna Grokova referencnd sadzba pre
poskytované exportné Gvery. Vypocitava sa na zaklade vynosov Statnych dlhopisov na
trhu v prislusnej mene. K tomuto zékladu sa pripocitava marza 1%. Takto stanovena
sadzba predstavuje minimalnu Urokovu sadzbu pre poskytované exportné Gvery a je
povaZzovanad za oficialne povolent Statnu podporu pri exportnych Uveroch. OECD

stanovuje CIRR pre kaZzd( menu na mesacnej baze.>’

Ziadost' o podporu spolu s potrebnymi dokumentmi predklada instittcii SIMEST
banka poskytujica Uver, pripadne talianska sprostredkovatel'ska banka alebo priamo
samotny vyvozca. Poskytnutd pomoc aspdsob jej Cerpania sa meni podla foriem

financovania.

e Dodavatel'ské Gvery
a) Odkupenie pohladavok z akreditivov

Predstavuje  odkupenie  doposial  nesplatnej  pohladavky  exportéra.
Diskontovanie je za trzni Urokovu sadzbu. Na Ziadost' talianskej sprostredkovatel'skej
banky alebo vyvozcu SIMEST poskytuje exportérovi Urokovu podporu vo vyske
rozdielu medzi €istym vynosom z diskontovaného akreditivu na zéklade trznej sadzby
a jeho st€asnou hodnotou na zédklade CIRR sadzby platenou zahranicnym kupujucim.
V pripade operécii, ktoré nie su uskutoCnené za podpory institicie SACE (Poistovaci
inStitat zahrani€ného obchodu), uruje SIMEST spread (rozpatie) na zéklade rizika
krajiny emitenta/rucitela akreditivu a splatnosti akreditivu. Pri tychto transakciach je
vyvozcovi U¢tovana Cast’ spreadu ekvivalentna minimalnej prémii stanovenej OECD na
pokrytie politickeho rizika krajiny emitenta/rucitela. V pripade transakcii za UCasti
SACE, spread je urCeny podla prislusnosti rizika emitenta/rucitela k jednotlivym
kateg6riam OECD.

b) Financovanie poskytnuté vyvozcovi

5" Clanok Moznosti rozsiteni forem statni podpory financovani geského exportu. Dostupné na oficialnych
strankach Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz
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zalohu na zaklade Uveru s fixnou Urokovou sadzbou

ratelovi. Na Ziadost’ veritel'skej banky, ktora operuje

pohyblivou Grokovou sadzbou, SIMEST, ktora dorovnava Urokovy rozdiel, vypocita
rozdiel medzi drokmi na zaklade trZznej sadzby (LIBOR/EURIBOR sadzba plus
povoleny spread) a drokmi platenymi zahraniénym odberatelom (CIRR sadzba) pre
kazdé Sestmesacné obdobie. Ak je rozdiel pozitivny, SIMEST ho banke dopléaca. Ak je
rozdiel negativny, SIMEST ho inkasuje.

e Odberatel'ské tvery

Talianska alebo zahrani¢na banka poskytne zahranicnému odberatelovi
strednodoby alebo dlhodoby Uver za fixni CIRR sadzbu. Hned po prijati dokumentov
o odoslani tovaru alebo poskytnuti sluzieb uhradi zahrani¢ny odberatel prislusnd
Ciastku talianskemu vyvozcovi v hotovosti. Podobne ako v bode b) SIMEST vyplaca
banke urokovy rozdiel medzi CIRR sadzbou a trznou Urokovou sadzbou.

3.2 Poistovaci indtitat zahrani¢ného obchodu®®

-----

Commercio Estero (SACE) je talianska spolocnost’ zaoberajuca sa poistovanim
exportnych Uverov. Od svojho zaloZenia v roku 1977 preSla niekolkymi zmenami.
V januéari 2004 sa pretransformovala na akciovd spolo¢nost SACE S.p.A. 100%
kontrolovani Ministerstvom hospodarstva a financii a na jar toho istého roku vznikla
SACE BT S.p.A. Specializujica sa na krytie Gverového rizika v kratkodobom horizonte .
Vo februéri 2009 vznikla SACE FCT S.p.A., ktorej Specializaciou je faktoring.

SACE Group poskytuje Siroku Skalu poistovacich a finanénych produktov
asluzieb nie len pre podniky, ale aj pre kazdodennu c¢innost' bank v Taliansku
a zahraniCi. Poistuje akryje rizika ekonomického, politického, obchodného
a katastrofického charakteru, rizika zmeny, ktorym sa talianski podnikatelia vystaveni
v ramci medzindrodnych transakcii savisiacich s exportom a investiciami do zahranicCia.
Moznost poistenia existuje pre dodavatel'ské a odberatel'ské Uvery, kratkodobé Gvery,

prevadzkovanie prace v zahrani€i, neodvolatelné dokumentarne akreditivy, priame

%8 Dokument SACE - Il made in Italy non si ferma mai. Dostupné na oficialnych strankach spolognosti
SACE: www.sace.it

45


http://www.pdfcomplete.com/cms/hppl/tabid/108/Default.aspx?r=q8b3uige22

, 8

Unlimited Pages

Your complimentary

use period has ended.

Thank you for using

O m p | ete PDF Complete.

Click Here to up

veltrhoch a vystavach v zahrani€i, financny leasing

lebo bezchybné realizovanie zmluvy.

SACE Group je jednym z poprednych talianskych aktérov v manaZzmente
uverov. Spolo¢nost’ pontka poistenie v 181 krajinach a v sucasnosti poistuje obchodné
transakcie a financovanie v celkovej hodnote priblizne 49 miliard eur. Prostrednictvom
celej rady poistovacich produktov, financovania a spravovania uverovych produktov
mbZe zaruCit' stabilnejSie penazné toky atak vytvorit z rizika platobnej neschopnosti
protistrany prileZitosti rozvoja. Okrem poistenia Gverov poskytuje SACE integrované
rieSenia pre manazment Gverov ako je ochrana investicii, rucenia a financné zaruky pre
obchodné a financné transakcie. Ponuka aj sluzby pre projektoveé a Strukturované
financovanie. Odhodlana k inovécii a rozSireniu portfélia produktov, spolo¢nost’ SACE
znacne investovala do zlepSenia svojich online sluzieb s ciel'om umoznit’ firmam priame
riadenie svojich Gverovo-poistnych kontraktov. Sucastou aktivit institicie SACE je aj
poradenstvo v oblastiach ako je napr. urCovanie prilezitosti pre obchodny rast, pomoc
pri vykonavani investicnych projektov. Prostrednictvom réznych publikacii klientom
pontka know-how svojich ekonémov, ktori sa venuju analyzovaniu medzindrodnych
ekonomickych trendov, monitorovaniu rizik so zameranim na rizik& krajiny, trhov,
odvetvi po celom svete, Stadiu talianskeho hospodarstva a stratégie internacionalizacie
podnikania.

3.2.1. Produkty SACE®®

3.2.1.1 Poistenie Uverov

Spoloc¢nosti  potrebuju  vacSiu finannu stabilitu, aby sa zvySila ich
konkurencieschopnost na dne3nom trhu. Uverové poistenie poskytuje bezpecnost pri

nesplneni zavazkov odberatel'mi.

e Plus One

Poistka kryjuca riziko nezaplatenia zahrani¢nych pohl'adadvok so splatnostou do
piatich rokov a nepresahujucich hodnotu 5 milionov eur. Této sluzba je tieZ dostupna
online. Pokrytie je do vy5ky 100% Uveru na dobu maximélne 5 rokov. Je urCena
talianskym podnikom alebo ich zahranicnym dcérskym spolo¢nostiam a pobockam,

% Dokument Guida ai prodotti SACE. Dostupné na oficialnych strankach spolonosti SACE: www.sace.it
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I sluzby do zahraniia, vykondvaju Studie a projekty

ej ochrane maju firmy prileZitost' poskytovat’ dlhSiu

dobu splatnosti svojim odberatelom.

e Poistenie Basic

Poistka Basic kryje riziko nezaplatenia jednotlivych transakcii do neclenskych
krajin OECD neprevysujucich 500 000 eur so splatnostou do 36 mesiacov. Maximalne
poistenie je az do vySky 100% vyvozného Uveru. Toto poistenie je urcené talianskym
podnikom alebo ich zahranicnym dcérskym spolo¢nostiam ¢&i poboCkém, ktoré
exportuju tovary a sluzby, vykonavaju Studie a projektové inzinierstvo v zahranici. Je
prisp6sobené najmé potrebdm malych a strednych podnikov, ktorym poskytuje vacSiu
bezpecnost' v pripade platobnej neschopnosti dlznika a moznost’ vytvorit’ vyhodnejSie
zmluvné podmienky pre svojich z&kaznikov, €o sa tyka splatnosti. Kryje riziko

politickej a obchodnej povahy na dobu maximalne 3 rokov. Sluzba je dostupna online.

e Poistenie prace

Poistka prace chrani montazne prace Ci inStalacie zariadeni v zahranici pred
politickymi a komerénymi rizikami. Poistené rizika zahfiaju napr. nesplatenie Gveru,
neuhradenie vyrobnych nékladov, znicenie, poSkodenie, zabavenie doCasne vyvezeneho
majetku, odstlpenie od zmluvy. Poistka pokryva Gver az do vySky 100% a ostatné
rizika maximalne do vysky 95%. Doba trvania zavisi na plneni zmluvy a platobnych
podmienkach. V priemere to je rozmedzie 3 az 5 rokov.

e Poistenie dodavatel'ského Gveru

Politikou poistenia dodavatel'ského Gveru je chréanit’ vyvozy s dobou splatnosti
minimalne 24 mesiacov pre transakcie vramci krajin OECD apre ostatné krajiny
neobmedzene proti politickym a obchodnym rizikdm spojenych s dodavkou tovaru, ako
je zniCenie alebo zabavenie exportovaného tovaru, s nezaplatenim pohladavky
alebo nédkladov na vyrobu, so zruSenim kontraktu ¢i neoprdvneného vymahania zaruk.
Poistené mdzu byt talianske spolo¢nosti alebo ich dcérske spoloénosti v zahranici. Uver
a naklady na vyrobu mézu byt poistené az do vysky 100%, dalSie rizika maximalne do
vysky 95% na dobu do 5 rokov s moznostou predizenia zmluvy aZ na 10 rokov.

3.2.1.2 Poistenie investicii v zahranic¢i
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a asistuje pri planovani a ochrane ich zahrani¢nych

investicii najma v krajindch s vysokym potencidlom rastu. Talianske spolocnosti si

Coraz viac uvedomuju, aké déleZité je byt medzinarodnym hracom.

e Poistenie proti politickému riziku

Tento druh poistenia chréni zahrani¢né investicie proti politickému riziku ako je
znarodnovanie, embargo, diskriminacné zmeny v spravnych alebo regulacnych
pravidlach, obCianske nepokoje. Klientmi su talianske banky, podniky alebo ich dcérske
spolo€nosti v zahraniCi, ktoré sa podielaju na z&kladnom imani zahrani¢nych
spolocnosti alebo poskytuju finanéné zdroje na tieto aktivity. Medzi zahraniné
investicie, ktoré spadaju pod toto poistenie, patria ucasti na zakladnom imani, licencné
zmluvy, technickd podpora, manazérske zmluvy, Uvery poskytnuté akcionarom. Je
mozné poistit’ sa napr. proti CiastoCnej alebo Uplnej strate kapitalu investovaného do
zahraniCia, ako aj proti nemoznosti pokracovania v obchodnej aktivite, proti strate alebo
zmlav, obcianskym nepokojom, vojnam, znarodfovaniu, vyvlastneniu a to az do vysky

100% investicii na maximalnu dobu 15 rokov.

e Financné zaruky

Okrem svojich tradiCnych poistnych produktov poskytuje SACE financné
zaruky za pdzicky poskytnuté bankami alebo ziskané na kapitélovych trhoch. To dava
spolo¢nostiam jednoduchsi pristup k Gverom na konsolidaciu a expandovanie na vysoko

potencialnych trhoch.

a) Zaruky za zahrani¢né investicie

Rucenie za finan¢né zdroje poskytnuté talianskymi alebo zahrani¢nymi bankami
za UCelom uskutoCnenia zahrani¢nych investicii. Tato financnd zéaruka, ako aj
nasledujlce, ulahcuje ziskanie strednodobych alebo dlhodobych bankovych Gverov
v pomerne kratkom ¢asovom horizonte. Je urcend talianskym podnikom vykonavajicim
priame investicie do zahraniCia (joint ventures, flzie a akvizicie, zvySovanie kapitélu
v zahrani¢nych spolocnostiach, vystavba vyrobnych zariadeni). Poplatok je zahrnuty
v urokoch, ktoré bude podnik vyplacat’ banke. Financné zaruky poskytuju vyhody aj pre

banky, pre ktoré sa zniZuje riziko nesplatenia Uveru a nulova véha rizika pri vypocte
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nosti Basel Iall. RuCenie méZe pokryvat az 80%

V.

b) Zaruky za obehovy kapitél

Rucenie za dokonCenie dodavok uréenych na export alebo vykonanie prace
v zahranici. Vztahuje sa az na 80% vy3ky Uveru. Doba trvania je v stlade so zmluvou

financovania.

c) Zaruky za internacionalizaciu

Prostrednictvom zmlav uzatvorenych bankami ruCia za poskytnuté financné
prostriedky na zahrani¢né aktivity malych a strednych podnikov (s obratom do vysky
250 miliénov eur), ako su napr. priame investicie do zahranicia (joint ventures, flzie a
akvizicie, partnerstvd), obstaravanie majetku (stroje, zariadenia, licencie), investicie do
vyskumu a vyvoja na podporu medzinarodnej konkurencieschopnosti talianskej firmy,
marketingové alebo distribu¢né Cinnosti na zahrani¢nych trhoch, naklady na prevadzku
spojené s posilnenim medzinarodnej konkurencieschopnosti talianskej firmy. Tieto
zaruky pokryvaju maximalne 70% Uveru na 3 aZ 7 rokov. Poistenym je talianska alebo

zahrani¢na banka.

d) Zaruky za investicie malych a strednych podnikov financovanych z

fondov akciovej spolo&noti Cassa depositi e prestiti (CDP)®°

Produkt je urCeny malym a strednym podnikom, ktorym zaruCuje ziskanie
novych uverovych liniek od financnych institucii vdaka fondom CDP. Poistenym s
banky adalsi financni sprostredkovatelia proti riziku nesplatenia poskytnutych
financnych zdrojov. Poistné krytie je do vySky 50% financovania na dobu od 1 do 5
rokov s obmedzenim pre Ziadosti predloZené do 30. juna 2010.

e) Zaruky za odkupené pohl'adavky voci verejnej sprave

V pripade, Ze ma verejna sprava dlh u talianskych firiem za poskytnutie tovarov
asluzieb, mdzu byt tieto pohladavky odkupené bankami ainymi finan¢nymi

sprostredkovatelmi. Poistenie SACE sa v tomto pripade vztahuje na finan¢né instittcie,

80 Cassa depositi e prestiti S.p.A. (Fond vkladov a Gverov) je akciovou spoloénostou vlastnenou tatom
(70%-ny podiel) a zdruzenim bank (30%-ny podiel). Poskytuje financné sluzby na rozvoj krajiny. Jej
hlavnym zdrojom je poStové sporenie. Dostupné na oficialnych strankach spolocnosti Cassa depositi e
prestiti: www.cassaddpp.it
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f) Z&ruky za vratenie dani

SACE tymto produktom napoméha urychlit’ proces vratenia dane z pridanej
hodnoty dafovymi organmi.

3.2.1.3 Zarucne listiny

e Medzinarodné rucenie

Pri vykonavani stavebnych prac alebo kontraktov v zahraniCi, pri vyvoze
tovarov, sluzieb akapitalu je od podnikov Casto poZadované preukazanie zaru€nej
listiny v prospech zahrani¢nych zékaznikov. SACE Group zabezpeCuje vydavanie
zarucnych listin (zaruka za ponuku - bid bond, z&ruka za dobré prevedenie zmluvy
0 vyvoze - performance bond, z&ruka za vratenie akontéacie - advance payment, zaruka
za uvol'nenie zadrzného - retention money, colna zéaruka - customs bond, tax bond) bud’
priamo alebo prostrednictvom bank, aby bola zaru¢ena zmluvné alebo pravna povinnost’
v zahrani¢i. SACE poskytuje suvztazné zaruky alebo poistuje zarucné listiny vystavené
pre exportéra ¢im zvysuje ich déveryhodnost’.

e Rucenie v Taliansku

So zarucnymi listinami vydanymi SACE Group mézu firmy vykonat’ svoje
zmluvné alebo zakonné povinnosti bez zmrazenia financnych prostriedkov pomocou

Sirokej $kaly produktov.®*

o Dalsie produkty

SACE Group kryje riziko spojené so stavebnymi pracami, ¢o zahfna aj inSpekciu
a testovanie, vyskyt $kdd po uskutocneni dodavky pocas zarucnej doby alebo udrzby.
Poistenie odSkodiuje poistent stranu a kompenzuje materialne straty tretej strany
vzniknuté v désledku kolapsu, padu alebo zavazneho stavebného nedostatku v priebehu
10 rokov dokonc¢ovania stavebnych préac.

81 Contracts bonds (bid, performance and retention money bonds), municipal and subdivision bonds,
VAT, custom, excise duties bonds, new housing advance payment bonds podl'a zdkona 210/04. Dostupné
na oficialnych strankach spolocnosti SACE:
http://www.sace.it/GruppoSACE/content/en/consumer/products/surety _bond/
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kalu poistovacich a finanénych produktov uréenych na

ochranu bank a na pokrytie samostatnej transakcie alebo skupiny transakcii.

e Poistenie odberatel'ského Uveru

AMEw=

urCené k financovaniu talianskeho exportu alebo stavebnych prac vykonavanych
talianskymi spolo¢nostami alebo dcérskymi spolo¢nostami v zahranici. Preklenovacie
Uvery arefinanné Uvery su pokryté iba v pripade, Ze na Uhradu dlhov odberatela
vyvozcovi je pouzity zisk. Poistenie moze kryt' az 100% vysSky odberatel'ského Gveru.
Maximélna doba poistenia je na 15 rokov (priemerne 7 az 10 rokov).

e Financné zaruky

AN v

SACE ponuka financné zéruky za p6Zicky poskytnuté bankami alebo ziskané na
kapitalovych trhoch v prospech talianskych spolo¢nosti zapojenych do projektov
internacionalizacie alebo na podporu ich exportnych aktivit. (Vid poistenie investicii v

zahranici.)

e Poistenie dokumentarneho akreditivu

Tento produkt poistuje talianske a zahrani¢né Uverové institlcie proti riziku
neuhradenia dokumentdrneho akreditivu kvéli udalostiam politickej a komercnej
povahy, ato az do vySky 100% na maximalnu dobu 8 rokov pre jednotlivé transakcie
s moznostou prediZzenia na 10 rokov, otvoreného v stvislosti s dodanim tovarov alebo

sluZieb alebo s vykonavanim prace zo strany talianskych podnikov.

V pripade vyuzivania sluzby CreDoc Online pre hodnoty do 5 miliénov eur je
poistenie vydané v redlnom Case prostrednictvom online aplikécie do vysky 100% a na

maximalne 60 mesiacov.

3.2.1.5 Projektové a Struktarovane financovanie

SACE disponuje Specialnym timom profesiondlov s dobrymi skisenostami pre
Struktdrovanie zloZitych transakcii. S touto aktivitou zaCala v 90-tych rokoch.
Priemerny ro€ny objem novych zaruk je 1,5 miliardy dolarov v réznych odvetviach ako

je petrochémia, ropa azemny plyn, umelé hnojivd, energia, hutnictvo
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sti neustdle rozSiruje, pracuje rychlo a efektivne.

¢innost’ s velkymi Gverovymi agentirami pre export.

Zelanim SACE timu je byt zapojeny do procesu projektového a Struktirovaného
financovania od samotného pociatku s cielom zefektivnit' proces due diligence,
dokumentacie a rokovania. Tento pristup dosahuje vacSiu transparentnost, efektivnost
a usporu Casu. SACE uprednostiiuje Uplné a transparentné zdielanie informacii a
spolupracuje s dalSimi financnikmi projektu ako su r6zne exportné Uverové agentiry,

medzinarodné financné institlcie, obchodné banky a medzinarodné finan¢né instittcie.

SACE Group poskytuje aj sluzby, ktorych cielom je asistovat’ spolo¢nostiam
vich kaZdodennej praci. Poradenskd sluzba pomaha pri nachadzani najlepSich
prilezitosti rastu podnikania v zahrani¢i a podporuje zahrani€né investicie.
Prostrednictvom sluzby ExportPlus ziska firma posudenie realizovatelnosti
zahrani¢ného obchodu aodhad vySky poistenia. Program Afrika a Program Balkan
podporuju investicné Cinnosti v krajinach z tychto oblasti s cielom poméct’ talianskym
spolo¢nostiam, ktoré v nich pdsobia. V rdmci sluzby Starostlivosti o Zivotné prostredie
posudzuje SACE vplyv projektov v zahrani€i na Zivotné prostredie.

3.2.2. Produkty SACE BT®

Trzné rizikd spojené s kratkodobymi pohladavkami v krajinach EU
a v ekonomicky najvyspelejsich krajinach OECD mdzu byt podla nariadenia EU
poistované iba na komerénej baze bez Statnej podpory.®® SACE BT je talianska
poistovacia a zaistovacia spolo€nost’ Specializujuca sa na krytie Uverového rizika
v krdtkodobom horizonte (do 12 mesiacov) na domacom a zahrani¢nom trhu, kde
pokryva aj politické riziko. Bola zaloZzena 27. maja 2004. S cielom zabezpeCit
kompletnejSi servis a prispdsobit’ sa potrebam trhu, spolocnost’ rozsirila svoj sortiment
pontkanych produktov na sluzby zaruk v oblasti stavebnickych prac. Je partnerom
talianskych spoloCnosti, ktoré chcu vyuZit nové moznosti rastu na neznamych trhoch
a upevnit’ si dosiahnuté pozicie. Prostrednictvom siete agentur rozsirila SACE BT svoje

sluzby po celej krajine.

62 Dostupneé na oficialnych strankach spolocnosti SACE BT: www.sacebt. it
6 Clanok Compagnie di assicurazione pubblica: SACE. Dostupné na oficidlnych strankach Italia
Internazionale: www.itint.gov.it
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poistenim proti kratkodobym komerénym rizikdm

nezaplatenia v dosledku platobnej neschopnosti Ci platobnej nevéle doméaceho alebo
zahrani¢ného kupujuceho, bola od roku 2007 do roku 2009 spoluvlastnenda EGAP
a konzorciom belgickej Gverovej poistovne Ducroire — Delcrede SA. N.V. a talianskej
Uverovej poistovne SACE BT S.p.A. Tie vlastnili spolu 66% akcii. V roku 2009
odkuapila belgicka uverova poistoviia taliansky podiel astala sa tak majoritnym
vlastnikom KUPEG.*

3.2.2.1 Poistenie Uverov

Poistenie Uverov je nastrojom, ktory mdZe znizit' riziko platobnej neschopnosti.

e Online Multiexport

Multiexport je poistenie kratkodobych pohladavok pre firmy, ktoré opakovane
vykonavaju transakcie so splatnostou do 12 mesiacov s jednym alebo viacerymi
zahranicnymi partnermi (maximalne 10 odberatel'ov). UmoZfiuje krytie obchodnych

a/alebo politickych rizik. Online aplikacia umoZiuje vysoku rychlost a flexibilitu.

e Multimarket Globale

Jednda sa o flexibilny néstroj, dostupny online, urceny talianskym firmadm na
poistenie Gverov so splatnostou do 12 mesiacov. Pokryva politické a obchodné rizika
talianskych a zahrani¢nych odberatelov.

3.3 Hlavné linie podpory internacionalizacie pre obdobie
2008-2010%

Taliansky arad pre zahranicny obchod ICE vypracoval v spolupraci

s Ministerstvom zahrani¢ného obchodu® v joni 2007 dokument Linee Direttrici

% Historie KUPEG (vérové pojistovny, a.s. Dostupné na oficidlnych strankach KUPEG Gverovej
poistovne: www.kupeg.cz

% Dokument Linee Direttrici dell'Attivita Promozionale 2008-2010. Dostupné na strankach Ministerstva
pre hospodarsky rozvoj, Oddelenie podnikania a internacionalizacie: www.mincomes.it

% Ministerstvo zahrani¢ného obchodu bol Gtvar talianskej vlady s Glohou podpory internacionalizacie
talianskych podnikov a ich obchodu. Berlusconiho vladou bol v roku 2008 zacleneny do Ministerstva pre
hospodarsky rozvoj. Clanok Ministero del Commercio Internazionale. Dostupné na strankach Wikipédie:
it.wikipedia.org
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2010 (Hlavné linie podpory internacionalizacie pre

su opisané podstatné strategické linie pre aktivity

zamerané na podporu poOsobenia talianskych podnikatel'skych subjektov na
zahrani¢nych trhoch.

Z formalneho hladiska je dokument rozdeleny do 5 Casti. Kazda z nich sa venuje
inej problematike. Zatial’ ¢o prva z nich hodnoti taliansky export v predchadzajicich
rokoch, dalSie Styri sa uz venuji samotnym strategickym linidm na podporu vyvozu.
Druha Cast’ definuje v ramci geografickej stratégie klI'G¢ové trhy a nové potencialne
mozZnosti uplatnenia talianskych produktov. Tretia Cast’ je zamerand na problematiku
z oblasti sektorového zamerania ekonomiky. Systémova stratégia v Stvrtej Casti apeluje
na vzajomnu koordinaciu pdsobenia institucii podporujucich presadzovanie talianskych
podnikov v zahraniCi a piata Cast’ sa zaobera otazkou ako zlepSit’ a zdokonalit’ sluzby
poskytované na podporu produkcie ,,Made in Italy“ vo svete.

Tieto usmernenia su novinkou vo forme a spdsobe. Prvykrat si stanovené na tri
roky, ¢o umoziuje poskytnut’ vacsiu intenzitu, kontinuitu, lepSie planovanie aktivit na
trhoch s rastdcou konkurenciou. Ich poslanim je dostatocne informovat’ v3etky subjekty,
ktoré vyvijaju aktivity na medzinarodnych trhoch scielom zvysit' efektivnost

a vytvorit' pozitivne synergie.

3.3.1.1 Geograficka stratégia

Pri stanoveni geografickych priorit pre obdobie 2008-2010 brali tvorcovia
dokumentu v Uvahu charakter cielovych trhov ako aj mozné prilezitosti prenikania
talianskych podnikov na tieto trhy v strednodobom a dlhodobom horizonte za Gcelom
obchodnej vymeny a investovania. Na zéklade tejto Gvahy boli stanovené Styri skupiny
krajin, v ramci ktorych boli vypracované Ciastkové stratégie pristupu zo strany
talianskych institicii podporujucich p6sobenie narodnych firiem v zahranici.

a) Na vyspelych trhoch zastGpenych Eurdpou, Spojenymi Statmi americkymi,
Kanadou a Japonskom je potrebné udrzat’ vietky promocné aktivity na sucasnej urovni
anadalej v nich pokraCovat. Tieto trhy absorbuji znalnu Cast’ objemu talianskych
vyvozov. Vyvoj exportu do tychto oblasti je potrebné sustavne a ddkladne Studovat

a vyhodnocovat. V pripade negativneho vyvoja zareagovat' zmenou stratégie.

b) Zvysit' iniciativu v krajinach z dunajsko-balkanskej oblasti, vychodnej
Eurdpy a stredozemnej Afriky. Tieto krajiny si pomerne l'ahko pristupné pre malé
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nespornou vyhodou je mozZnost’ vyuZivania podpory

i tejto skupiny krajin si zasluhuje zvI&stnu pozornost’

Turecko, ktoré je oblUbenym miestom podnikania mnohych malych a strednych
talianskych firiem atiez destinaciou délezitych priemyselnych investicii ato vdaka
vel'kosti tureckého trhu a jeho strategickej geografickej pozicii.

c) Krajinami prioritného zaujmu boli pre obdobie 2008-2010 urcené tzv. BRIC
krajiny (Brazilia, India, Rusko a Cina). Ddvodom tohto rozhodnutia bola hlavne
skutognost’, Ze sa jedna o krajiny s vysokym tempom rastu HDP. Najmé Cina a India st
v poslednych rokoch povaZzované za lokomotivy svetovej ekonomiky. Tito vyznamni
vyvozcovia tovarov asluzieb si zaujimavi aj ako odbytové trhy a dbleziti svetovi
investori. Je viac neZz dolezité vyvijat' sustavni iniciativu zameran( prave na tieto

dynamické trhy a poskytovat’ zaujimavé obchodné prilezitosti.

d) Je dolezité sustredit’ sa aj na rozvoj aktivit vo€i novym krajindAm a oblastiam
svetove] ekonomiky (Focus krajiny). Jedna sa o rozvijajuce sa trhy svysokym
potencidlom hospodarskeho rastu, ktoré by sa mohli stat’ vyznamnymi hraémi
v medzinarodnom obchode a v ktorych by talianska ekonomika mohla zvysit svoje
investicie. Ako Focus krajiny boli pre rok 2008 urcené Juhoafrickd republika
a stredoazijské a kaukazské krajiny produkujlce energiu, najma AzerbajdZan
a Kazachstan. Pre dalSie dva roky su v zavislosti na vyvoji trhov a disponibilnych
zdrojov urcené Focus krajiny z oblasti Perzského zalivu, Mexiko, Vietnam, Malajzia

a Indonézia.

3.3.1.2 Sektorova stratégia

Geografické rekonstrukcie svetového obchodu sU sprevadzané zmenami
v jednotlivych sektoroch. Tieto zmeny su vysledkom odlisSného zloZenia dopytu na
rozvijajacich sa trhoch, ale aj procesu prerozdel'ovania produktivity do jednotlivych
priemyselnych odvetvi. V druhej polovici devétdesiatych rokov bol na vrchole
elektronicky a elektrotechnicky priemysel, v su€asnosti sa oCakdva silny rast

v mechanickom a potravinarskom sektore.

Priemyselnymi odbormi, na ktoré je zamerana talianska ekonomika a ktorymi je

aj preslavena na svetovych trhoch, su tzv. 4A odvetvia:

= strojarenstvo (Automazione meccanica)
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ravinarsky priemysel (Agro-alimentare)

amento-moda)
= bytove doplnky a zariadenia (Arredamento-casa)

Vo vnutri tychto sektorov dochadza k ustavicnym zmenam. Medzi odbory
s potencidlom ziskat' va&si podiel na trhu patri vyroba tradiCnych produktov ,,Made in
Italy a tiez moderné odbory ako je produkcia Ucelovych strojov s vysokym stupfiom
inovacie, strojov na vyrobu energie a suciastok do automobilov. Do spominanych 4A
makrosektorov by mali smerovat’ podporné aktivity Statnych institucii a mali by sa
Specializovat’ na tie ich Casti, ktoré sa podielaju na talianskom exporte najvacSou
mierou. Na podporu 4A makrosektorov by sa malo pouZzit' zhruba 70% celkovych
disponibilnych zdrojov.

Aktivity Statu by mali, okrem podpory nosnych odborov talianskeho exportu,
smerovat’ tieZz do odvetvi, ktoré predstavuju znalny potencial expanzie na
medzinarodnych trhoch, a to hlavne do chemického, kozmetického a farmaceutického
priemyslu, do biomediciny, kinematografie, nautiky, logistiky a rozvoja infraStruktdry.
Do tychto sektorov by malo plynut’ zvySnych 30% disponibilnych zdrojov.

Cielom tejto stratégie je tiez podporovat’ zoskupenia jednotlivych podnikov
a celych priemyselnych zon a prekonat’ tak jeden zo zakladnych problémov talianskeho
vyrobného systému, ktorym je nedostatona velkost firiem obmedzujlca
konkurencieschopnost. To Casto byva podstatnou prekazkou pri presadzovani sa na
zahrani¢nych trhoch. Prioritou sa javi zameranie podpornych aktivit na tzku spolupracu
a prepojovanie firiem zrdoznych odborov. Je mozné to dosiahnut’ posilfiovanim
projektov rozvijajucich ucelené rieSenia ,,na kI'u¢“ vzajomnym prepojovanim firiem

Specializujucich sa na projektovanie, inZinierstvo a poradenstvo.

Osobitni pozornost je treba venovat aj  distribucii, marketingu
a experimentalnym podpornym programom talianskych vyrobkov v oblastiach
vyspelych a rozvijajucich sa trhov. Nemalé Usilie by malo byt zamerané na rozvoj
eventualnych dohdd s asociaciami dovozcov a fransizovych dohdd.

Specificky vyznam ma podpora podnikania Zien. Je déleZité naviazat' na Gspech
minulych iniciativ zameranych na podnikanie talianskych Zien aich kolegyn zo

Stredomoria a Perzského zalivu a nadalej v nich pokracovat.
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ory uspeSného pdsobenia talianskych podnikov na
zahrani¢nych trhoch je nevyhnutnostou. V siCasnosti pri obmedzovani verejnych
vydajov su disponibilné zdroje na podporu internacionalizadcie povazované za
nedostatocné a malo koncentrované. Preto hrozi nizka ucinnost’ systému. Je potrebné
vytvorit’ vacSiu sucinnost’ medzi jednotlivymi subjektmi tvoriacimi systém talianskej

podpory internacionalizécie a integrovat’ ich ciele a zodpovednost'.

Je nutné vyuZzivat’ uz existujuce nastroje, akymi su strategicka spolupraca medzi
ministerstvom a regidonmi a programové zmluvy pre zlepSenie spoluprace a koordinacie
podpornych aktivit. Predpoklada sa intenzivnejSie zapojenie institutu ICE a v3etkych
ostatnych relevantnych institacii. Vytvorenie priaznivejSich podmienok pre
efektivnejSiu komunikaciu a spolupracu medzi ICE a dalSimi institiciami (SACE,
SIMEST, Buonltalia), ktoré sa podielaju na podpore prenikania talianskych
podnikatel'skych subjektov do zahranicia, je tiez potrebné.

Obchodné misie systému, v ktorom hra ICE d6lezitu Glohu koordinatora, su
délezitym nastrojom v procese prenikania a posiliiovania talianskej ekonomickej
pritomnosti na svetovych trhoch, kde st vztahy na vladnej urovni stale nevyhnutnym
predpokladom pre vstup a UspesSné pdsobenie v ur€itych odboroch ekonomickej aktivity.
Pre obdobie 2008-2010 je Glohou tychto misii vyraznejSie zapojenie regiénov za ucelom
vytvorenia efektivneho modelu verejnej podpory zohladfiujuceho narodné zaujmy.

Spolupraca medzi verejnym asukromnym sektorom zostdva zé&sadnym
elementom pre pozitivny vyvoj tychto misii. Jedné sa hlavne o aktivnejSiu kooperaciu
s bankovymi a poistovacimi institiciami a s ostatnymi zastupcami podnikatel'skej sféry
ako su druzstva Ci obchodné komory, ktoré sa stale intenzivnejSie podielaju na
medzinarodnych aktivitach. Déraz je kladeny aj na nésledné hodnotenie a overovanie
ucinnosti obchodnych misii najmé& z pohladu novo uskuto€nenych investicii alebo

uzatvorenych zmlav so zahrani¢nymi partnermi.

3.3.1.4 Operativna stratégia

Pomoc pri presadzovani talianskych malych a strednych podnikov v zahranici je
z operativneho hladiska poskytovana v ramci logistickej asistencie, vhodnej finan¢nej
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eci ochrany produktov ,,Made in Italy*. Operativna

psilnenim aktivit v nasledujucich oblastiach:

sektorové dohody, kde je potreba revidovat' ich poslanie a efektivnost,

programové dohody, v pripade ktorych je poZadovand vacSia doslednost,
konkrétne definovany priebeh programu a efektivnejSie planovanie postupov

v ramci koordinécie s regionmi,

podpora podnikovych agregacii avzniku priemyselnych zon, ktoré by
pomohli prekonat’ handicap malych podnikov,

vacSia miera spolulcasti sikromného sektoru na verejnych aktivitach,
posilnenie spoluprace podnikov s univerzitami a vedeckymi institaciami,

vybudovanie informacnej siete, ktora zlepsi pristup talianskych podnikov

k informéacidm ohl'adom pomoci podnikom a internacionalizécie,

vytvorenie systému trvalého hodnotenia programov a podpornych akcii za

G¢elom merania ich Uéinnosti,

identifikaciou rozvijajacich sa trhov a odvetvi posiliiovat vztahy

S investormi.
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AiNcnej podpory exportu

a exportnej stratégie Ceskej republiky a Talianska

4.1 Propagéacia Statnej podpory exportu a dostupnost
informacii

Informéacie su v podnikatel'skej sfére vyznamnym prvkom uspechu. ZlepSenie
informovanosti, ich dostupnosti, profesionality vich poskytovani je nevyhnutnou
poZiadavkou pre efektivne vyuZivanie jednotlivych néstrojov proexportnej politiky
Statu. Marketing sluZzieb Statu by mal dokonale fungovat, aby mala podnikatel'ska
verejnost’ dostatocnu predstavu o pomoci, ktora jej mdze byt poskytnuta. Podnikatel'ské
subjekty pdsobiace na zahrani¢nych trhoch by mali pre udrzanie €i posilnenie svojej
pozicie neprestajne sledovat” aktuélne dianie. Podniky, ktoré sa rozhoduju vstupit na
zahranicny trh, skdr ako k tomuto kroku pristipia, vyhodnocuji moZnosti svojho vstupu
a nasledného Uspechu na medzinarodnej obchodnej scéne na zaklade dostupnych
informécii. Pri pisani diplomovej prace som sa dostala do pozicie podobnej pozicii
podnikatel'ského subjektu, ktory zamysla vstupit' na zahranicny trh a zhromazduje,

vyhodnocuje informaécie tykajuce sa exportnych prilezitosti .

V pripade Ceskej republiky je 3tatnej podpore exportu venovana pomerne velké
pozornost. Snaha o zdokonalenie informovanosti podnikatel'skej sféry, ktora ma
napomahat’ expanzii ¢eskych podnikov na zahrani¢né trhy, vyplyva aj zo samotnej
Exportnej stratégie Ceskej republiky pre obdobie 2006 — 2010. Vysoka Urover
informovanosti je v rdmci stratégie povazovana za jednu z kl'iCovych oblasti zlepSenia
exportu. VSetky informécie tykajuce sa ponuky sluzieb Statu v zahranici, adresnych
informacii, prislusnych kontaktov, usporadivanych akcii, prehl'adu sluZieb jednotlivych
inStitlcii  pésobiacich v oblasti podpory exportu s priamym prepojenim na ich
internetové strdnky sa nach&dzaju na portdli Businessinfo.cz. Ten je kontaktnym
miestom pre vyvozcov, pokial potrebuji informéacie o sluzbach Statu v rdmci podpory
exportu. Marketingova podpora sluZieb poskytovanych Stdtom vyuZiva rézne nastroje.
Nejednd sa iba o uz spominany internet, ale aj o tlac, rdzne vzdelavacie seminére,
konferencie. Vyznamnu Ulohu hré aj zakaznicke centrum Zelena linka pre export, ktora
je prevadzkovand Ministerstvom priemyslu aobchodu. Vyvozcom poskytuje
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sprijemnit’ a Casovo zefektivnit' kontakt so Statnymi

orujacimi export.

22. februéra 2010 bol na trh uvedeny ekonomicky mesa&nik Cesky exportér.®” Je
pripravovany v spolupraci Ministerstva priemyslu a obchodu s agentirou CzechTrade.
Zameriava sa na problematiku zahrani¢ného obchodu, najmd na obchodné prileZitosti
Ceského vyvozu. Kazdé Cislo je zamerané na jednu krajinu alebo teritorium. Dostupny
je aj vinternetovej podobe. Podla mdjho ndzoru mdze svojimi praktickymi radami
a informéciami poméahat’ Ceskym firmdm pri vstupe na zahrani¢né trhy a ich UspeSnom

fungovani na tychto trhoch.

Pri poskytovani sluzieb sa jednotlivé institlcie riadia Zasadami poskytovania
sluzieb na podporu exportu. Tieto zasady definuju podmienky poskytovania sluzieb na
podporu exportu vo vztahu k ich uZivatel'om — podnikatel'skym subjektom so sidlom
vCR. Stat poskytuje sluzby pre Geskych vyvozcov tovaru, sluZieb a investicii
prostrednictvom ministerstiev, agentiry CzechTrade, Exportni garancni a pojistovaci
spolecnosti a Ceské exportni banky. Viziou je ,,presadit Ceski republiku vo svete

prostrednictvom obchodu a investicii*®.

Pripad Talianska je troSku odliSny. Samozrejme, svoju Ulohu urcite zohrava aj
fakt, Ze jazyk tejto krajiny nie je mojou materinskou recou (Ci reCou velmi blizkou
a podobnou, ako je to v pripade Ceského jazyka). PoCas pisania diplomovej prace som
pri ziskavani informacii vyuZivala pomoci rodeného hovoriaceho sekonomickym
vzdelanim pracujiceho v medzinarodnom obchode. Myslim, Ze by suhlasil s mojim
ndzorom, Ze talianska propagacia Statnej podpory exportu, dostupnost informacii,
prehladnost, je na niZSej Urovni ako Ceska. V Taliansku neexituje Ziaden internetovy
zdroj, ktory by obsahoval zékladny Struktdrovany prehlad o sluzbach pondkanych
Statom, ktoré sa tykaju exportu. Ziskavanie informéacii vedie po pomerne dlhej
aunavnej ceste. Vramci projektu lItalia Internazionale: Sest regiénov pre pat
kontinentov (ltalia Internazionale: Sei Regioni per Cinque Continenti) bol vytvoreny
portél Italia Internazionale, ktory predstavuje uritu snahu o vytvorenie kompaktného
informacného centra. Problémom je vSak skuto¢nost, Ze portal je zamerany na potreby

podnikov z juznych regionov krajiny (Basilicata, Apulia, Kampania, Kalabria, Sicilia,

67 Clanok Ekonomicky mésiénik Cesky exportér v roce 2010. Dostupné na oficidlnych strankach
Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz

%8 Clanok Zasady poskytovani sluzeb statu na podporu exportu a jejich vyuzivani ceskymi podnikateli.
Dostupné na portali BussinesInfo.cz: www.businessinfo.cz
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ch do skupiny Regioni Obiettivo 1. Zodpovedni

pracovnici neboli doposial’ schopni uskutocnit’ zmeny v slogane ¢i logu tohto portalu,
kde nadalej chyba region Molise. Snaha sa ceni mala by v3ak byt sprevadzana
doéslednostou. Samotny portal tymto méze stratit’ na ddvere. Podl'a méjho nazoru by
mala byt’ vyvinuta vacsia iniciativa pri propagovani Statnej podpory exportu dostupna
vietkym podnikatel'skym subjektom bez rozdielu prislusnosti k regionu. Lepsi servis
maju z tohto pohladu k dispozicii Ceski podnikatelia. USetria tak viac €asu a energie pri
ziskavani informacii. Ani obdoba Zelenej linky pre export nie je v Taliansku

prevadzkovana.

4.2 CEB aSIMEST

Ceska republika ako aj Taliansko si uvedomuju potrebu 3tatnej podpory v oblasti
zabezpeCenia financnych zdrojov, ak mé byt ich pomoc firmdm pri prenikani na
zahrani¢né trhy efektivna. Obidve krajiny zaloZili z tohto dévodu v priebehu 90. rokov
financné institdcie vo forme akciovych spolocnosti, ktorych vacSinovy podiel je vo
vlastnictve Statu, aktoré maju byt prostrednictvom poskytovania svojich sluZieb
napomocné narodnym podnikatel'skym subjektom pri ich zahrani¢nych aktivitach. Obe
intitlcie sa museli v poslednom obdobi vyrovnavat’ s désledkami globalnej financnej
a hospodarskej krizy. Spotrebitel'sky dopyt vo vyspelych krajinach poklesol, narastla
nezamestnanost’, firmy a niektoré Staty stratili na schopnosti plnit’ si svoje finanéné
zavazky s dopadom na zhorSovanie ich ratingu arizikovej klasifikacie, nastal utlm
investicnej aktivity. Nervozita na financnych trhoch vyustila vo vzajomnu ned6veru
medzi subjektmi, ktoré na nich pdsobia a neddveru finanénych institdcii k privatnej
a korporativnej klientele s dopadom na cenu zdrojov a nutnost udrZiavat vysSie

likvidné rezervy.

Né&zory na vyvozné uvery sa liSia. Niektori v nich nevidia ni¢ iné ako vyvozné
subvencie pod inym nazvom. Iny argumentujd, Ze exportné Gvery mbzu eSte viac
zadlzit' chudobné krajiny. Cinnosti Export Credit Agencies si ¢asto povaZované za
podporu velkych korporacii. ECAs su tiez kritizované za poistovanie firiem proti
politickym aktivitam, ktoré maju za Glohu chranit’ prava zamestnancov, l'udské prava Ci

Zivotné prostredie v krajinach, kde sa uskutoCiuju investicie. Zastancovia ECAs maju
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)y bol pre nich inak nedostupny. Exportné tvery, ako

sucast’ SirSej stratégie obchodnej politiky, so zapojenim vlady mdzu dosiahnut’
vysledky, ktoré by sukromny sektor nedosiahol. Myslim si, Zze ECAs hraju kl'G¢ovl
tlohu pri financovani novych projektov, ¢o by mohlo poméct aj si¢asnej ekonomickej

situacii vo svete a dostat’ sa rychlejSie z hospodarskej krizy.

Aj ked je z&kladné zameranie cinnosti obidvoch institacii spocCivajuce
v poskytovaniu zvyhodneného financovania velmi podobné, pri pozornejSom porovnani

sluzieb CEB a spolocnosti SIMEST mdzeme najst’ niekolko rozdielov.

Hlavnou &innostou CEB je poskytovanie dodéavatelskych a odberatelskych
averov, Ci uz priamo vyvozcom adovozcom Ceského tovaru alebo nepriamo ich
bankovym ustavom. Kratkodobé Uvery splatné do 2 rokov mézu byt poskytované az do
vySky 100% hodnoty zmluvy o vyvoze, dlhodobé tvery do vysky 85% hodnoty zmluvy
0 vyvoze. Ponuku sluzieb dopliiuje Uver na financovanie vyroby pre vyvoz, Uver na
investicie v zahraniCi, odkUpenie pohladavok z akreditivov bez postihu, odkupenie
vyvoznych pohladavok s poistenim bez postihu, bankové zaruky, financovanie
prospekcie zahrani¢nych trhov. Cela Skéla sluZieb je tak priméarne zamerané na aktivity

priamo sUvisiace s exportom tovaru a sluZieb.

Obr. 4.1 — Strukttra Gverového portfolia CEB k 31. 12. 2009 podTla typu Gveru

Struktara Gverového portflia CEB k 31. 12. 2009 podl'a typu Gveru

dodavatel'ské

Gvery na investicie Overy klientom
19,50% 2,30%
refinancné Gvery
1,60% odberatel'ské
predexportné WVozné Uvery
Gvery 6,30% klientom 62,30%
odkupené
pohladavky 2% odberatel'ské
vyvozné uvery
bankdm 6%

Zdroj: Z&kladni Udaje o Uvérovém portfoliu banky. Dostupné z: www.ceb.cz, vlastné

spracovanie.
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vroku 2009 uspeSna v snahe realizovat’ Strukturu

na priamych odberatel'skych Gveroch a doplnent

o financovanie vyroby pre vyvoz. Priamy vyvozny odberatel'sky Gver bol v roku 2009
bankovym produktom, ktory sa najviac uplatnil. Tvoril takmer dve tretiny z celkoveho
vyuzivania ponukanych produktov a posilnil tak aj v medziroéhom porovnani.

Vyznamny podiel tvoria Gvery na investicie.

Prednosti produktov ponukanych CEB spoéivaji u kratkodobého financovania
v minimalnej ziskovej marzi, udlhodobého financovania si produkty obvykle
poskytované za vyhodnd pevni sadzbu CIRR stanovend OECD pre Statom
podporované exporty. Cena Uveru sa u kratkodobého financovania stanovi pomocou
pohyblivej Urokovej sadzby stanovenej na zaklade referenénej Urokovej sadzby LIBOR
alebo EURIBOR pre prislusné obdobie azmluvnd menu. Je zvySena o rizikovd
prirdzku, ktord zavisi na ratingu dlZznika a poplatky za sluzby spojené s Gverom.
U dlhodobého Gveru sa stanovuje jeho cena na zaklade pevnej alebo pohyblivej
urokovej sadzby odvodenej od sadzby CIRR (minimélne vo vySke CIRR). Cenu
takéhoto Uveru dalej tvori poplatok za sprdvu Gveru, poplatok za pripravu zmluvnych
dokumentov (pre uvery na financovanie vyvozu a Uvery na financovanie investicii)

a priame néklady.

Produkt odkupenie pohl'adavok z akreditivov bez postihu poskytuje exportérovi
mnohé vyhody: predajom pohladavky ju vyvozca vyvadza zo svojej bilancie, zlepSuje
tak svoju likviditu a uvolfuje si limit angazovanosti u banky, vdaka absencii regresu sa
vyvozca zbavuje vsetkych rizik svojej vyvoznej operacie, vyvozné Gverovlu poistenie
predavanej pohladavky nie je zvyCajne nutnostou, odklpenie pohladavky je v plnej
hodnote (100%) pri pevnej, vopred urcenej diskontnej sadzbe, prejednavanie odklpenia
pohladavky byva rychlejSie a jednoduchSie v porovnani s prejednavanim Gveru.
Odkupenie vyvoznych pohladdvok s poistenim bez postihu m& pozitivny dopad pre
exportéra, ktory tym méze zlepSit' bilanciu a likviditu podniku, v pripade poistenia
u EGAP sa vyvozca zbavuje rizik vyvoznej operacie v rozsahu poistného krytia (90%
hodnoty vyvozu), pohladavka je odkupena pri pevnej, vopred stanovenej diskontnej
sadzbe.

PodTla ratingovych agent(r je za najsilnejsiu stranku ¢innosti CEB povaZované
jej priame anepriame vlastnenie Statom a Statna zaruka za zavazky zo splacania

ziskanych finan¢nych zdrojov a za zavazky z ostatnych operécii na finanénych trhoch,
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tovanie Statnej podpory vyvozu, poistenie vyvoznych

nym reziduélnym rizikom Gstiacim do dobrej kvality

aktiv a dIhodobej stabilnej financnej situacie CEB.

CEB nielen financuje, ale tieZ konzultuje a radi svojim klientom vo vsetkych
fazach ich obchodnych vztahov. Ponuka optimaliziciu Struktury financovania podla
oCakavani obidvoch stran, vyhodné podmienky a sprevadzanie klienta po celd dobu
trvania obchodného pripadu. Pre velké firmy ponlka rieSenie na KIG¢ hlavne
v oblastiach financovania vyvozu investicnych celkov ainych velkych exportnych
zakaziek, v oblasti projektoveho financovania, kde su zarukou za investované
prostriedky aktiva zadovazené vramci projektu aoCakdvané vynosy z vlastnej

investicie, a financovania zahrani¢nych investicii.

Pre malé a stredné podniky (MPS) organizuje zadarmo on-line seminare o svojej
aktualnej ponuke a priprave vyvozného pripadu. CEB sa vroku 2009 sustredila na
segment malého a stredného podnikania a posilnila svoje aktivity na jeho podporu. Pre
MPS s0 pripravené programy, ktoré predstavujd alternativu ku klasickému
podporenému financovaniu so Statnou podporou. Zmeny oproti roku 2008 su zachytené
v nasledujucej tabulke.

Tabulka €. 4.1 — Podiel MSP na €innosti CEB (v mil. K&)

Podiel MSP na ginnosti Objem Stav Gverov Cerpanie
CEB podpisanych Gverov
Gdaje v mil. K¢ zmlav

2008 2009 2008 2009 2008 2009
CEB celkom 20513 |1 25109 | 32348 |40 797 | 16 432 | 20 657
Z toho MSP 1178 |2130 |1215 |1268 |653 873
Podiel MSP na ukazovateli v
% 57% |85% [38% |31% [4,0% |42%

Zdroj: CEB vyrogni zprava 2009. Dostupné z: www.ceb.cz, vlastné spracovanie.

CEB a EGAP boli neraz kritizované za fakt, Ze v ich portféliu ma vysoky podiel
vyvoz velkych investi¢nych celkov. Zaroven vsak plati, Ze malé a stredné podniky sa na
celkovom exporte podielaji asi 40%-ami.®® Tie sa ku zdrojom nevyhnutnych

8 Clanok Novinky v exportnich Gvérech a pojisténi. Dostupné na strankach Ceského exportu:
www.ceskyexport.cz
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e exportnych Uverov apriame financovanie, resp.

refinancovanie vyvozu) boli doplnené o dorovnanie Urokovych rozdielov medzi trznymi
sadzbami a fixnymi sadzbami komerénym bankam. Tak sa méZe zvysit zapojenie
komerénych bank do Statom podporovaného financovania exportu a zlepsi sa tym podla
mdjho nazoru celkova obsluznost’ ¢eského vyvozu. Pozitivne by to malo p6sobit’ aj na
vzajomny vztah v oblasti financovania exportu v prospech ¢eskej ekonomiky a jej
podnikatel'skych subjektov. Myslim si, Ze CEB a EGAP by mali prehibit’ orientaciu na
klienta, zlepSit monitorovanie, meranie a riadenie rizik, skratit’ a zjednodusit' postupy
pre schvalovanie obchodného pripadu, vyhladdvat nové prileZitosti atrhy. Mnohé
moZnosti sa Crtaju v krajindch z&padného Balkanu, na azijskych trhoch €i v latinsko-
americkych krajinach.

Obr. 4.2 — Teritorialna Struktdra stavu Uverov k 31. 12. 2009 podla ciel'ovej

krajiny vyvozu

Teritorialna $truktura stavu Gverov CEB k 31. 12. 2009 podl'a
ciel'ovej krajiny vyvozu

Gruzinsko; 14%

Ukrajina; 6%

Turecko; 6%

Ruska federacia;
Azerbajdzan; 4% 50%

USA,; 3%

dalSich 27 krajin
s podielom pod
3%; 17%

Zdroj: Z&kladni Udaje o Uvérovém portfoliu banky. Dostupné z: www.ceb.cz, vlastné
spracovanie.

v /s

V roku 2009 bol najvacsi podiel z objemu Uverov (50%) poskytovany na vyvoz
do Ruskej federacie. Na druhom mieste sa umiestnili Uvery podporujice export do
Gruzinska. Vyvoz na Ukrajinu ado Turecka bol podporovany 6%-ami z objemu

Gverov.
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vyvozu (v mil. K¢)

Vyvoj struktdry objemu podpisanych zmliv CEB podra jednotlivych foriem
financovania vyvozu (v mil. K¢)
14000 12 783
12000
10000 -
8000 - 7523 6 042 @ 2008
6000 - | 2009
gggg | g o84 i l
i 5
oL —mm _— sl I
dodévatel'ské odberatel'ské  (very na (very na zZaruky odkup
(very (very investicie  vyrobu pre pohladévok
VYV0Z

Zdroj: CEB vyrogni zprava 2009. Dostupné z: www.ceb.cz, vlastné spracovanie.

V roku 2009 dosiahla CEB v obchodnej &innosti velmi dobrych vysledkov.
Naviazala tak na predpoklady svojho rastu z predchadzajuceho roku. Potvrdila tak, Ze je
schopnéd poskytovat’ financovanie vyvozu stéle SirSiemu spektru vyvozcov. Celkovy
objem podpisanych zmliv na financovanie Gverov a na vystavenie zaru¢nych listin je
oproti roku 2008 0 4,6 miliardy K¢ vyssi. K poklesu do$lo iba u Gverov na vyrobu
avyvoz. Vyznamny narast objemu zaznamenalo odklpenie pohladavok. Medziro¢ny
narast objemu podpisanych zmlGv na financovanie vyvozu je hlavne u krajin SNS,
zvlast' financovanie vyvozu do Ruskej federdcie, au rozvojovych krajin. Objem

financovaného exportu do vyspelych krajin poklesol.

Uloha spolo&nosti SIMEST v pripade exportnych Gverov spociva v dorovnavani
urokovych rozdielov spojenych s finan¢nou Ciastkou, ktoru taliansky vyvozca €i jeho
zahranicny odberatel’ ziskal od niektorej domacej Ci zahrani¢nej banky. Toto
zvyhodnenie sa vztahuje maximalne na 85% hodnoty zmluvy o vyvoze. Zvysnych
minimalne 15% fakturovanej Ciastky musi byt" zaplatenych kupujucim vopred. Chcela
by som poukéazat’ na fakt, Ze St&tom podporované Uverovanie exportu prostrednictvom
tzv. systému dorovnavania Urokovych rozdielov, méZzu v Ceskej republike, ako novy
prvok 3tatnej podpory vyvozu, poskytovat komeréné banky. Ceskym podnikatel'skym

subjektom sa tym ul'ah€il pristup k Gverom na export.
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klesajucu tendenciu, vid' tabulka €. 4.2 a 4.3). Takato financna pomoc spoloc¢nost'ou
SIMEST predstavuje az 85% predpokladanych vydajov projektu s trokovou sadzbou vo
vySke 40% referenCnej sadzby pre poskytované exportné Gvery. Naproti tomu Ceski
podnikatelia ~mo6zu vyuZivat financovanie prospekcie zahrani¢nych trhov
prostrednictvom CEB, avsak maximalna vy3ka Gveru tvori iba 65% hodnoty

uznavanych nakladov.

Okrem toho sustreduje SIMEST velku cast' svojich aktivit do oblasti
zahrani¢nych investicii. Podpora investicii do zahranicia bola v roku 2008 pri pocte 50
operacii v objeme 162,2 miliénov eur (pokles oproti roku 2007, v ktorom bolo na
podporu zahraniénych investicii pogas 73 operécii vynaloZenych 206,6 miliénov eur).”
Zvyhodnenym financovanim talianskych podielov v zahrani¢nych spolo¢nostiach
podporuje spolutcast’ talianskych firiem na zahranicnom kapitale, financuje Studie
vykonatel'nosti talianskych investicii do zahranicia a spravuje fond rizikového kapitalu
(jeho podiel na celkovom vyuZivani nastrojov SIMEST-u v poslednych rokoch klesa,
vid. tabul'ka €. 4.2 a 4.3). Poskytuje aj profesionalne asistencné a poradenské sluzby
pomahajice najma malym a strednym podnikom a taktiez Zenam - podnikatel’kam pri
ich orientacii v problematike zahraniného investovania (napr. vyhladavanie
zahrani¢nych investi¢nych prileZitosti, profesionalne poradenstvo pri rieSeni problémov
vzniknutych v savislosti s realizaciou zahrani¢nych investiCnych projektov, podpora
rozvoja investicnych projektov tykajucich sa agregacie podnikov a priemyselnych
parkov).

" Dokument SIMEST annual report 2008. Dostupné na oficidlnych strankach spolo¢nosti SIMEST:
Www.simest.it
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priebehu roku 2008 narastol objem podporovanych

exportnych Gverov (viac ako dvojnasobne oproti roku 2007) aj pocet operacii (takmer
dvojnasobne oproti roku 2007) poskytujucich podporu tymto dodavatel'skym
a odberatel'skym Uverom. Tento fakt urCite pozitivne uvitali talianski exportéri a ich
obchodni partneri. PoCet operacii a objem ostatnych produktov nezaznamenal vyrazné

zmeny.

Tabul'ka €. 4.2 — VyuZivanie nastrojov SIMEST-u podla poctu operécii v rokoch

2005 - 2008.
2005 | 2006 | 2007 | 2008

Podpora exportnych Uverov 84 123 | 119 |236
Schvélené projekty do zahranicia 72 76 76 49
Fond rizikového kapitélu 66 59 47 31
Financovanie obchodného prenikania 120 | 109 |74 71
Financovanie Stadii realizovatelnosti talianskych

exportov a investicii do zahraniCia a technicka podpora | 59 41 24 26

Zdroj: L’Italia nell’economia internazionale, Rapporto ICE 2008-2009. Dostupné z:

www.mincomes.it, vlastné spracovanie.

Tabul'ka €. 4.3 — VyuZivanie nastrojov SIMEST-u, v miliénoch eur.
2005 2006 2007 2008

Podpora exportnych Gverov 3785 3715 |2674 |5892
Schvélené projekty do zahranicia 68 106 82 84
Fond rizikového kapitélu 65 62 36 21
Financovanie obchodného prenikania 119 110 81 78

Financovanie Stadii realizovatelnosti
talianskych exportov a investicii do zahranicia
a technicka podpora 14,1 9 4,7 5,6

Zdroj: L’Italia nell’economia internazionale, Rapporto ICE 2008-2009. Dostupné z:

www.mincomes.it, vlastné spracovanie.
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podpora dodavatel'skych Uverov vroku 2008 podla

SIMEST - podpora dodavatel'skych Gverov v roku 2008 podl'a
geografickej oblasti
0,20%

@ Eurdpska Unia

B Z4padna Eurdpa mimo
EU

O Stredn4 a vychodnd
Eurépa a SNS

O Stredomorie a Blizky
vychod

B Subsaharska Afrika

O Severna Amerika

B Strednd a juznd Amerika

63,40%

O Azia

B Dal3ie krajiny mimo EU

Zdroj: SIMEST - bilancio e relazioni d’esercizio 2008. Dostupné z: www.simest.it,

vlastné spracovanie.

Objem podporovanych dodavatel'skych Gverov tvoril v roku 2008 sumu 4 047,9
milibnov eur (zahriiuje odkupenie pohladavok). Zaznamenal tak narast oproti
predchadzajucemu roku o 151,2%. UskutoCnenych bolo 197 operacii. Pokial ide
o podporu dodavatel'skych Uverov podla geografickej oblasti, 63,4% krajin je
klasifikovanych ako krajiny mimo EU, kedZe distributori, vyuZzivajuci tento produkt,
vykazuju operacie vo forme multidodavok na globalnom trhu a destinécia jednotlivych
zasielok je urena po uzatvoreni zmluvy. Pri jednotlivych konkrétnych oblastiach ma
najvacsie zastupenie Azia a Amerika. Vo vztahu k velkosti firmy mali pri vyuzivani
podpory dodavatel'skych Gverov najvacSie zastUpenie malé a stredné podniky. Objem

ich Gverov tvoril viac ako polovicu, konkrétne 56%.
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2 podpora odberatel'skych Uverov v roku 2008 podla

SIMEST - podpora odberatelI'skych Gverov v roku 2008 podl'a
geografickej oblasti

O Eurdpska Unia

11,80% 3,70% 1,200

M Stredna a vychodna Europa a
SNS

O Subsaharska Afrika

O Stredomorie a Blizky vychod

M Stredna a juzna Amerika

80%

O Azia

Zdroj: SIMEST - bilancio e relazioni d’esercizio 2008. Dostupné z: www.simest.it,

vlastné spracovanie.

Podpora odberatel'skych tverov bola v roku 2008 uskuto¢nena prostrednictvom
39 operacii pre Gvery v objeme 1 844 miliénov eur. K podpore dodavatel'skych Gverov
bolo uskuto¢nenych patnasobne viac operacii a viac ako dvojnasobne vacsi objem
averov. Z geografického hladiska smerovala najvacSia podpora do krajin strednej
a vychodnej Eurdpy a SNS (hlavne do Ruska, Pol'ska a na Ukrajinu). Tvorila tak aZ
80% celkového objemu podporovanych Gverov. 71,3% z financovania pripadlo na
velké firmy.

Produktom, ktory je uoboch institucii vyuZivany v najva¢Som objeme, je
dodavatel'sky Gver a odkupenie pohladavok. Najviac je podporovany export do Ruskej
federacie a ostatnych krajin SNS.

Kym CEB sa prednostne venuje financovaniu aktivit priamo sGvisiacich
s vyvozom tovaru asluZieb a v oblasti investicii ponuka iba jeden produkt — Gver na
investicie v zahraniCi, talianska spolo¢nost SIMEST venuje tejto problematike
podstatne vacSiu pozornost, vysSi poCet produktov. Jej aktivity spocivaju aj
v poskytovani asistenénych a poradenskych sluzieb. V Ceskej republike existuje pre
tieto potreby samostatna agentira Czechinvest, ktora sa zaoberd podporou investovania
v zahrani€i. Taliansky systém Statnej podpory exportu je v porovnani s ¢eskym

systémom v ovela vacSej miere zamerany na vyvoz talianskeho kapitalu na zahrani¢né
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SIMEST plni svoju ulohu finan€nej institicie prostrednictvom produktov a aktivit, ktoré
su len sCasti zamerané na podporu exportnych Gverov, aj ked' tieto operacie tvoria
vyznamnu sucast’ jej ¢innosti.

Pri ziskavani informécii poCas pisania diplomovej prace som vo velkej miere
vyuzivala internetové zdroje. Spolo¢nost” SIMEST by sa podla mdjho ndzoru mala
snazit’ o zlepSenie svojich stranok, ktoré by sa tak stali prehl'adnejSimi a poskytovali by
informéacie na lep3ej trovni. Ceské internetové zdroje st jednoznacne prepracovanejsie
aj pokial’ sa jedna o ich vizuélnu stranku. V pripade institucie SIMEST pozitivne pdsobi
moznost’ stiahnutia broZarky so zakladnymi informaciami o poskytovanych produktoch.
Myslim si vSak, Ze SIMEST by mohol zvazit prepracovanie svojej anglickej verzie,
ktord poskytuje na niektorych miestach mylné informéacie v porovnani s talianskou

VErziou.

4.3 EGAP aSACE

Masivny rozvoj a posiliovanie medzinarodnej konkurencie v komerénom
poisteni kratkodobych pohladavok v krajinach EU neznamena vzajomné konkurovanie
Statnych Gverovych poistovni v poskytovani poistenia so Statnou podporou do krajin so
zvySenym rizikom. Na rozdiel od komeréného poistenia, kde prebieha vyrazna
globalizacia, v poisteni so Statnou podporou pretrvava princip, Zze kazda Statna Gverova
poistoviia poistuje vyvozy narodnych exportérov. Na ich podporu su viazané
rozpoctové zdroje jednotlivych krajin. Pre fungovanie Gverovych poistovni je dblezita
vzajomna kooperacia, vymena informéacii, zdielanie skdsenosti. Vyznamnym
vysledkom spoluprace Gverovych poistovni je podielanie sa na poisteni
medzinarodnych projektov formou tzv. multisourcingu. Kazda poistovia tak kryje
rizika, ktoré odpovedaju podielu narodnych vyvozcov na celom projekte.

Exportni garancni a pojistovaci spolecnost, a.s. ako aj poistovaci institt
zahrani¢ného obchodu SACE S.p.A. tvoria vyznamnu sucast’ Statnej podpory exportu
vo svojich krajinach. Ich hlavnou ulohou je poistovanie exportnych Uverov proti
rizikdm politickej a komercnej povahy vyplyvajacim z transakcii medzindrodného
obchodu. Svojimi ¢innostami, ako aj CEB, plnia tlohu ECAs (Export Credit Agencies),
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Click Her DECD a EU. Tie obmedzujli $tatnu podporu exportu na

pmercné Uveroveé poistovne nemaju zaujem posobit’,

Tyka sa to najma strednodobych a dlhodobych exportnych Gverov a teritorii s vySSou
mierou politického rizika. Vdaka tymto pravidldm si exportéri mézu konkurovat

vyluéne kvalitou a cenou tovarov a sluZieb a nie rozsahom Statnej podpory.

Princip trvale udrZatel'ného rozvoja vyZaduje znizovanie negativnych dopadov
ekonomickej Cinnosti Cloveka na Zivotné prostredie. Vyhodnocovanie vplyvu vyvozu
a investicii na Zivotné prostredie je Standardnym postupom vo vacsine vyspelych krajin
a jednou zo zéakladnych podmienok financovania vyvoznych projektov. Postup pri
vyhodnocovani vplyvu vyvozu na Zivotné prostredie je zo strany CEB uplatneny iba
v pripade, Ze poskytnutie exportného financovania (vyvozné projekty a investicie so
splatnostou Gveru najmenej 2 roky) nie je poistené EGAP. V ostatnych pripadoch je
hodnotenie prevadzané EGAP. Hodnoteniu vplyvu na Zivotné prostredie podliehaju
vietky projekty, u ktorych vyvozca Ziada o poistenie Gveru so Stadtnou podporou so
splatnostou dlhSou ako 2 roky, atieZ vSetky investicie do zahraniCia. VSetky postupy
EGAP a SACE su v sulade s platnymi medzindrodnymi pravidlami v oblasti ochrany
Zivotneho prostredia vratane revidovaného odporucania OECD.

Ceskéa 3tatna podpora vyvozu formou poistenia vyvoznych Gverovych rizik
spoCiva v zaruke Statu za zavazky EGAP z poistenia. EGAP svojim poistenim vykryva
medzeru na trhu, na ktorl nemaju sukromné Gverové poistovne dostato¢nu kapacitu.
Jednym zo zakladnych predpokladov pre poskytnutie poistenia so Statnou podporou je
splnenie pravidiel pre povod tovaru. Z principu podpory vyvozu tovarov a sluZieb
narodného pévodu, presla spolocnost EGAP na princip podpory vyvozu tovarov
a sluZieb v narodnom z&ujme. Za rovnakych podmienok sa tak mézu u EGAP poistovat’
zahranicné dcérske spolocnosti exportérov so sidlom v Ceskej republike. Poskytnutie
poistenia so Sttnou podporou je viazané na splnenie aspon jednej podmienky ako napr.
podpora MSP, udrZanie zamestnanosti, vyvoz vyspelych technologii i prenikanie na
nové trhy. Som toho ndzoru, Ze poistenie tak mbéze mat kladny efekt nie len pre
vyvozcov, ale aj pre Stat. Poistenie EGAP je pre exportérov podla mdjho nazoru
vyznamné tieZ z hladiska ulahcenia pristupu k exportnému financovaniu. Bankami je
akceptované ako plnohodnotné zaistenie Uveru, ktoré bankam zniZuje naklady na tvorbu

rezerv podl'a bankovej regulatoriky CNB.
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su vyznamnymi Kklientmi EGAP a podpora ich

tAm poistovne ato najmé& v oblasti predexportného

financovania a bankovych zaruk vystavovanych v savislosti s exportnymi zmluvami.
Dohoda s bankami zjednocuje rating exportérov. EGAP tak prebera rating spracovany
bankou. Poistné produkty EGAP su urené vSetkym vyvozcom cCeskych tovarov
asluzieb bez ohladu na ich velkost, prdvnu formu aobjem vyvozu v pripade, Ze
splfiuju zakladné podmienky (Ziadatel o poistenie je dafiovo registrovany v CR, Gesky
podiel na celkovom vyvoze je minimalne 50%, rizik4 spojené s vyvozom su komerc¢ne
nepoistitelné). V roku 2010 sa EGAP vrétila na Uroven poistného krytia pred prijatim
protikrizovych opatreni. RozliSuje vSak krytie komerénych a politickych rizik (vid
priloha €. 3).

EGAP ponuka okrem poistenia dodavatel'skych a odberatel'skych Gverov proti
rizikhm nezaplatenia z komercnych a politickych pri¢in tiez poistenie potvrdeného
akreditivu, poistenie Uverov na predexportné financovanie vyroby pre vyvoz, poistenie
investicii ¢eskych podnikov v zahranii vratane poistenia Uverov na ich financovanie,
poistenie prospekcie zahrani¢nych trhov, poistenie proti nemozZnosti plnenia zmluvy
o vyvoze atiez poistenie bankovych zaruk vystavenych v savislosti sexportnym
kontraktom.

Obr. €. 4.6 — Poistné zmluvy EGAP v roku 2009 podla typu poistenia

Poistné zmluvy EGAP v roku 2009 podl'a typu poistenia

8 Odberatel'ské Gvery (D)

0,
4%2’50 % 7% B Predexportné financovanie
(F)
O Investicie a investicné uvery
(1+1f)
0 Bankové zaruky (Z)

47%
8%

12,50% B Vyrobné riziko (V)
19% O Aktivne zaistenie (ZA)

W Ostatné (B, Bf, C, Cf, E, P)

Zdroj: EGAP vyrocni zpréva 2009. Dostupné z: www.egap.cz, vlastné spracovanie.
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ma najvacSie zastUpenie poistenie vyvoznych

oré predstavuje v poslednych rokoch najvacsi poisteny

objem. V roku 2009 to bolo az 47%. Poistenie Uveru na predexportné financovanie
tvorilo takmer pétinu poisteného objemu. Poistenie investicii ceskych pravnickych oséb
v zahrani¢i a poistenie Uverov na financovanie investicii ¢eskych pravnickych osdb
v zahrani¢i bolo v zastupeni 12,5% na poistenom objeme v roku 2009. Objemovo
vyznamnymi s poistenia bankovych zaruk a vyrobného rizika. K celkovému poctu 349

uzatvorenych zmlav bolo predpisané poistné vo vyske 1 215 miliénov Ceskych koruan.

Obr. €. 4.7 — Poistné zmluvy EGAP v roku 2009 podla jednotlivych krajin

Poistné zmluvy EGAP v roku 2009 podl'a jednotlivych krajin

O Azerbajdzan
B India

13,50% 3,80% 3,70% U Rusko

19,10% O Slovensko

B Tunis

8 Ukrajina
1,90%

0 0
5,30% 270% 11 70% 38,50%

M Gruzinsko

O Predexportné

financovanie
B Ostatné krajiny (42 krajin

pod 2%)

Zdroj: EGAP vyrocni zprava 2009. Dostupné z: www.egap.cz, vlastné spracovanie.

Teritorialne zameranie sa po celd dobu formuje na zaklade dopytu vyvozcov
a financujucich bank. V roku 2009 poistila spolocnost’ ¢eskeé vyvozy do 50 krajin sveta.
(Od jej zaloZenia je to takmer do stovky réznych krajin. Pre porovnanie uvadzam fakt,
Ze spolocnost’ SACE ponuka poistenie v 181 krajinach.) Viac ako polovica poisteného
vyvozu smerovala do Ruska a dalSich krajin SNS. Na ruskom trhu predstavuji tradicné
vztahy velkych Ceskych priemyslovych vyvozcov spolu s jazykovymi a kultdrnymi
blizkostami konkurenéni vyhodu. Podiel Ruska sa na celkovom ceskom vyvoze
pohybuje okolo 2%. Vysoky podiel tejto krajiny v portféliu EGAP tym nepredstavuje
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pmiku. Na Slovensko smerovalo 11,7% poisteného

Obr. €. 4.8 — Poistna angazovanost' EGAP v ¢leneni podla krajin k 31. 12. 2009

Poistna angaZovanost’ EGAP v Cleneni podl'a krajin k 31. 12. 2009

@ Azerbajdzan

20.6% 5.4% 4,7% B Predexportné financovanie
O Rusko

O Slovensko

B Turecko

@ Ukrajina

B Gruzinsko

43.4% O Ostatné (66 krajin pod 2%)

7,3%

5,3%

%

6,4%

Zdroj: EGAP vyrocni zprava 2009. Dostupné z: www.egap.cz, vlastné spracovanie.

Poistnd angaZovanost’ predstavuje suhrn hodnét poistenych vyvoznych
averovych rizik z uzatvorenych poistnych zmliv v nominélnej vyske vratane drokov
a zmluvnych poplatkov a zo zaistovacej €innosti, znizenych o hodnotu rizik, ktoré uz
zanikli, a hodnotu zmlav o prisl'ibenie poistenia vo vyske 50% ich nominalnej hodnoty.
V teritorialnej Struktdre poistnej angazovanosti k 31. 12. 2009 je na prvom mieste
Rusko s 43,4%, ktoré zohrdva v poslednych rokoch v teritoridlnom rozloZeni poistnej
angaZovanosti EGAP stale dominantnejsiu Glohu. Spolu s ostatnymi krajinami SNS
predstavovalo ku koncu roku 2009 priblizne dve tretiny celej poistnej angazovanosti.
Podiel Turecka na poistnej angazovanosti bol koncom minulého roku 7% a podiel
Slovenska 6,4%.

Predchadzajuci rok bol pre EGAP Uspesny. Navzdory a mozno Ciastocne vdaka
globalnej hospodarskej krize dosiahla EGAP rekordného poisteného objemu v hodnote
takmer 62 miliard’* ¢eskych kordn. Svoju Glohu zohrava podl'a méjho nazoru fakt, e
Ceski exportéri uz nie su iba subdodavatel'mi zahrani¢nych firiem, ale dokazu

skompletizovat' a vyviezt' velké investicné celky. Myslim si, Ze EGAP tak moze

™ Dokument EGAP vyroéni zprava 2009. Dostupné na oficialnych strankach spoloénosti EGAP:
WWW.egap.cz
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Spolocnost’ SACE ponuka okrem poistenia Uverov a investicii financné zaruky
za zahraniCné investicie, za obehovy kapital, internacionalizaciu, za investicie malych
a strednych podnikov financovanych z CDP, za odkupené pohladavky voci verejnej
sprdve, za vratenie dani avydava dalSie zarucné listiny. Niektoré ztychto zaruk
poskytuje v Ceskej republike CEB (zéruka za ponuku, zaruka za dobré prevedenie
zmluvy o vyvoze, zaruka za vratenie akontacie a zaruka za uvolnenie zadrzného).
SACE dalej svojim poistenim chrani montéZzne préace v zahraniCi pred politickymi
a komer€nymi rizikami, poskytuje poistenie potvrdeného akreditivu a projektové

a StruktUrované financovanie.

Z poistenia odberatel'ského Uveru vyplyvaju mnohé pozitiva pre banky,
exportérov a zahrani¢nych kupujucich. Vyhodou pre banky je nulova véha rizika pri
vypocte ukazovatela kapitalovej primeranosti Basel | a Il a uvolnenie zdrojov pre nové
pdZicky a alternativne investicie. Vyvozcovia vdaka bankovym uverom dostanu platby
vCas v stlade s obchodnymi zmluvami, posilni sa ich finan¢na stabilita, zniZi sa Gverové
riziko, ziskaju konkurencnt vyhodu poskytovanim zmlav s vyhodnymi platobnymi
podmienkami pre zahrani¢nych kupcov. Vyhodami zahrani¢nych kupujucich/dlZnikov

vvvvv

sadzieb.

Pristup, postupy adue diligence SACE hraju klGGova ulohu pri rieSeni
problémov svojich Kklientov. V pociatocnej faze vyvoja transakcie méze SACE
v kradtkom Case a bez poplatku pontknut’ hlavné podmienky potencialnej podpory.

Vo februéri 2010 bola podpisand dohoda medzi SACE S.p.A. a spolo¢nostou
Cassa depositi e prestiti S.p.A., ktord znamena vznik systému Export Banca pre
podporu internacionalizécie talianskych podnikov a zlepSovanie podmienok exportnych
averov. Dohoda stanovuje operacie financované prostrednictvom poStového sporenia
CDP (veritel), na ktoré sa vztahuje zaruka SACE (ruCitel), definuje podmienky
a postupy implementacie zasahov CDP a SACE. Export Banca nie je ozajstnou bankou,
ale systémom, ktorého ekonomicky potencial sa odhaduje na 10 miliard eur v troch
roznych rezimoch financovania vyvozu ru¢enych SACE. Dohoda stanovuje, Ze CDP
poskytne bankdm na zaklade poistenia alebo rucenia SACE potrebné zdroje na
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ii (tym pripomina produkt CEB, ktorym je refinancny

hoda tiez stanovuje moznost’ priameho financovania

spolo¢nostou CDP alebo prostrednictvom SACE aj pomocou upisovania dlhovych

cennych papierov.’® Myslim si, Ze Taliansko tym spravilo Ustretovy krok vo&i svojim

vyvozcom a zlepSilo tym pristup k vyvoznym tverom.

Obr. €. 4.9 — Hrubé predpisané poistné SACE v roku 2009

14,90%

11,80%

2700, 180% 1,60%

20%

47,20%

Hrubé predpisané poistné SACE v roku 2009

B Financné zaruky

B Podpora vyvoznych
verov

0 Poistenie Uverov
0 Zarugné listiny
B Poistenie rizik spojenych

so stavebnictvom

O Poistenie zahranicnych
investici

B DaBie poistné produkty

Zdroj: SACE annual report 2009. Dostupné z: www.sace.it, vlastné spracovanie.

Hrubé predpisané poistné bolo v roku 2009 430,5 milidn eur a zaznamenalo tak

narast 0 12,8% oproti predchadzajicemu roku.” Z toho tvorilo poistenie vyvoznych

uverov, podobne ako v pripade EGAP, takmer polovicu hrubého predpisaného

poistneho, finanné zaruky 20%, zarucné listiny 14,9%, poistenie Uverov 11,8%.

V mensej miere bolo zastlpené poistenie rizik spojenych so stavebnictvom a poistenie

zahrani¢nych investicii.

"2 Clanok Convenzione CDP — SACE ,,Export Banca“. Dostupné na oficidlnych strankach spolognosti
Cassa depositi e prestiti: www.cassaddpp.it
"® Dokument SACE annual report 2009. Dostupné na oficialnych strankach spolognosti SACE:

www.sace.it

7


http://www.pdfcomplete.com/cms/hppl/tabid/108/Default.aspx?r=q8b3uige22
http://www.sace.it/

Your complimentary
use period has ended.
Thank you for using
PDF Complete.

Click Here to Ut Struktura portfélia SACE k 31. 12. 2009
Unlimited Pages an

Teritoridlna Struktdra portfolia SACE k 31. 12. 2009

O Blizky vychod a severna Afrika

10,60% 2,40% 24.70%

BEU 27

22,40%

O Amerika

O Dalsie eurdpske krajiny a
SpoloCenstvo nezavislych Statov
B \/ychodna Azia a Oceénia

11,50% 28%

O Subsaharska Afrika

Zdroj: SACE annual report 2009. Dostupné z: www.sace.it, vlastné spracovanie.

Najvacsi objem operacii spoloCnosti SACE, viac ako Stvrtina, je spojenych
s aktivitami v ramci Eurdpskej Unie. Velké zastupenie maju krajiny Blizkeho vychodu,
severnej Afriky a SpoloCenstva nezavislych Statov. V ramci Cinnosti EGAP majl
vyznamné postavenie hlavne krajiny SNS. Pre spolocnost SACE bol minuly rok tiez
uspesny. Transakcie boli poistené vo vyske 33,602 miliard eur, ¢o je 0 21,9% viac ako
v roku 2008.”* (EGAP dosiahla poisteny objem v hodnote takmer 62 miliard &eskych

korun.)

Pre kratkodobé Gvery smerujuce do krajin s fungujicou trznou ekonomikou plati
z hladiska pravidiel hospodarskej sutaze a legislativy EU poZziadavka, aby Gverové
poistenie na tieto Gvery bolo poskytované na komer¢nej baze, t.j. bez Statnej podpory.
KedZe Ceska republika a Taliansko su &lenmi Eurdpskej Unie, je pre nich toto
nariadenie zavazné. Komercné poistenie tak bolo vyclenené do dcérskych spolo¢nosti.
V pripade Talianska vznikla v maji 2004 akciovd spolo¢nost SACE BT S.p.A
a v oktobri 2005 Ceskd Komercni uvérova pojistovna EGAP, a.s. (teraz KUPEG

Uvérova pojistovna, a.s.).

Pri pisani diplomovej prace som ako hlavny zdroj pre spolocnost SACE a jej
produkty vyuZivala oficidlne internetové stranky tejto spolo€nosti. Tie, na moje velké
prekvapenie, skryvali mnohé nejasnosti. V brozarke, ktorad SACE ponuka k stiahnutiu,

™ Dokument SACE annual report 2009. Dostupné na oficialnych strankach spolognosti SACE:
www.sace.it
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he pokial’ ide o poistné krytie a doby trvania poistenia,

tym stracaju svoju relevantnost. Po kontaktovani

spolo¢nosti prostrednictvom Zelenej linky mi boli poskytnuté (ddfam) sprévne
informéacie. Pracovnicka Zelenej linky sa rozlt€ila s prisfubom kontroly internetovych
strdnok SACE a korekcie pripadnych chyb. Problémy sa tykali tychto produktov:
poistenie dodavatel'ského Gveru, poistenie odberatel'ského Gveru, potvrdenie
dokumentarneho akreditivu, finan€na zéaruka za zahraniCné investicie, zaruka za
obehovy kapitél, zaruka za internacionalizaciu malych a strednych podnikov. Prehl'ad
nezhéd u tychto produktov je zhrnuty v prilohe €. 5.

44 Exportna stratégia CR pre obdobie 2006 - 2010
v porovnani s Hlavnymi liniami internacionalizacie pre
obdobie 2008 - 2010

Svetova ekonomika nie je fixnym a nemennym stavom obchodnych vztahov
avazieb fungujucich medzi jednotlivymi narodnymi ekonomikami. Jej vel'mi
dynamické prostredie podlieha ustavicnym zmenam. Systém Statnej podpory exportu je
potrebné neustale inovovat, vylepSovat a prispbsobovat aktualnej situacii na
medzinarodnych trhoch. Stymto Gcelom vytvorili kompetentné organy Ceskej
republiky a Talianska strategické dokumenty definujice hlavné linie proexportnej
politiky, po ktorych by sa mali ich narodné ekonomiky uberat. Ceské Ministerstvo
priemyslu a obchodu vypracovalo Exportnu stratégiu pre obdobie 2006 - 2010.
V Taliansku boli Hlavné linie podpory internacionalizicie pre obdobie 2008 — 2010
vypracované Ministerstvom zahrani¢ného obchodu v spolupréci s institdciou ICE.

Exportna stratégia CR je po formalnej stranke truktdrovana do troch hlavnych
oblasti. S0 nimi vizie definujuce budlci stav, hlavné ciele proexportnej stratégie
a projekty uréené k dosiahnutiu stanovenych cielov. V ramci vizie ,,presadit Cesku
republiku vo svete prostrednictvom obchodu a investicii*“ boli identifikované 4 kl'a¢ové
ciele: vytvorenie podmienok k poskytnutiu viacerych prilezitosti pre podnikatel'ov,
poskytovanie profesionalnej a u€innej podpory, zlepSenie a rozsirenie kvality sluZieb
a zvySenie kapacity pre export. V rdmci tychto cielov je rozpracovanych 12 projektov

s vlastnymi Ciastkovymi cielmi. Celkovy rozsah dokumentu s prilohami tvori 71 strén.
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dpory internacionalizacie pre obdobie 2008 — 2010 s,

menSim dokumentom o 12 stranach. Dokument je

rozdeleny do piatich hlavnych Casti, z ktorych sa kazda venuje inej problematike. Prva
z nich hodnoti taliansky export v predchadzajucich rokoch. Nasleduje geograficka
stratégia, sektorova stratégia, systémova a operativna stratégia. Pre jednotlivé institlcie
podporujuce presadzovanie talianskych podnikov v zahrani¢i boli vypracované
detailnejSie dokumenty suvisiace s Hlavnymi liniami podpory internacionalizécie pre
obdobie 2008 — 2010.

Kym pbsobnost’ Ceskej stratégie bola stanovena na obdobie piatich rokov,
pocnuc rokom 2006 a konciac rokom 2010, talianska iba na obdobie troch rokov, t.j.
obdobie 2008 — 2010. Pre Taliansko to z&roveri znamenalo novinku vo forme a spésobe.
Ich exportna stratégia bola prvy krat stanovena na tri roky s prisfubom vacsej intenzity,
lepSieho planovania aktivit na trhoch srasticou konkurenciou. Oba dokumenty sa
vyrazne liSia svojim rozsahom, 71 strdn Ceskej stratégie proti 12 strandm talianskeho

dokumentu.

Pre ilustraciu uvadzam vyvoj vyvozu adovozu v obidvoch krajinach pocas
poslednych rokov. Hodnoty s pre lepSie porovnanie uvedené v miliénoch eur. Trend
bol v obidvoch krajinach vel'mi podobny. Od roku 2003 mal export a import rastdcu
tendenciu a svojho vrcholu dosiahol v roku 2008. V roku 2009 zaznamenali obidve
ekonomiky vyrazny pokles pokial ide oich vyvoz adovoz. V Taliansku bol tento
pokles vo vacSej miere. Obe krajiny sa museli v poslednom obdobi vyrovnavat
s dosledkami globalnej finannej a hospodarskej krizy, ktor4 spbsobila pokles
spotrebitel'ského dopytu, narast nezamestnanosti. Bilancia zahrani¢ného obchodu
Ceskej republiky je od roku 2005 v prebytku, talianska sa za poslednych Sest' rokov
nachadza v deficite. Objemovo je taliansky export viac ako trojnasobne vacsi ako vyvoz
CR. Pocet obyvatel'ov Talianska je v3ak zhruba $estnasobne vacsi ako populacia Ceska.
Preto som sa rozhodla prepocitat’ hodnoty vyvozu a dovozu na hlavu. Export za rok
2009 prepoéitany na obyvatela™ &ini v Ceskej republike 7 687 eur. V Taliansku je

vyrazne nizs$i so sumou 4 816 eur na hlavu. Import za rok 2009 prepocitany na
obyvatel'a je pre CR 7 140 eur a pre Taliansko 4 900 eur.

> poget obyvatel'ov Ceskej republiky je podla Gdajov z marca 2010 rovny 10 509 347. Dostupné na
strankach Ceského Statistického Uradu: www.czso.cz. PoCet obyvatel'ov Talianska je podla Gdajov z 28.
2. 2010 rovny 60 380 912. Dostupné z Wikipédie: it.wikipedia.org
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Export a import CR v rokoch 2003 - 2009 (v mil. eur)
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2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

O Export| 43053 | 54075 | 62784 | 75699 | 89396 | 99247 | 80788
B Import| 45236 | 54914 | 61499 | 74305 | 86238 | 96533 | 75037

Zdroj: Zahraniéni obchod Ceské republiky 2009. Dostupné z: www.mpo.cz, vlastné

spracovanie.

Obr. €. 4.12 — Export a import Talianska v rokoch 2000 — 2009 (v mil. eur)

Export a import Talianska v rokoch 2000 - 2009 (v mil. eur)

500 000
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2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009

O Export | 260 413|272 990|269 064|264 616|284 413|299 923332 013 364 744 369 016|290 800
B Import | 258 507|263 757|261 226|262 998|285 634|309 292|352 465373 340 382 050|295 855

Zdroj: Statistiche relative all’import/export italiano. Zdroj: www.mincomes.it, vlastné

spracovanie.
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lianskych Hlavnych linii podpory internacionalizacie

n. Vich ramci boli vypracované Ciastkové stratégie

pristupu zo strany talianskych institlcii podporujdcich ucinkovanie domaécich firiem
v zahrani¢i. Do prvej skupiny patria vyspelé trhy Eurépy, USA, Kanady a Japonska,
ktoré absorbuju podstatnu Cast’ talianskeho exportu. Promoc¢né aktivity by sa mali
udrZat' na suCasnej Gdrovni. Zmena stratégia pripada v Uvahu v pripade negativneho
vyvoja. ZvySena iniciativa je poZadovana v krajinach druhej skupiny, kde patri
dunajsko-balkanska oblast, vychodnd Eur6pa a stredozemna Afrika. Tretiu skupinu
tvoria Kkrajiny prioritného z&ujmu s vysokym tempom rastu HDP - Brazilia, India,
Rusko a Cina. Poslednd skupinu tvoria krajiny s rozvijajacimi trhmi, ktoré maja vysoky
potencial hospodarskeho rastu, tzv. Focus krajiny. Pre roky 2009 a 2010 to s krajiny
z oblasti Perzského zalivu, Mexiko, Vietnam, Malajzia a Indonézia.

Tabul'ka €. 4.4 — Taliansky export do hlavnych oblasti a krajin (v mil. eur)

Krajiny 2008 (v | Podiel v | Zmena
mil. eur) | % 2007 -
2008 v
%
Eurdpska Unia (27) 213918 | 58,5 -3,7
Francuzsko 40 957 11,2 -2,5
Nemecko 46 645 12,8 -1,3
Spanielsko 23 898 6,5 -12,7
Vel'ka Britania 19 234 5,3 -9,5
Eurdpske neclenské krajiny EU 44 368 11,3 +9,7
Rusko 10 470 2,9 +9,5
Svajciarsko 14 483 4 +8,9
Severnda Afrika 13195 3,6 +32,4
DalSie africké krajiny 4 786 1,3 +3,4
Severna Amerika 25 634 7 -5
USA 23 038 6,3 -5
Stredna a juzna Amerika 12 194 3,3 +1,7
Mercosur 5 140 14 +19
Blizky vychod 18 562 5,1 +10,8
Stredna a juzna Azia 4784 1,3 +5,7
Vychodna Azia 22 324 6,1 +1,1
Cina 6 444 1,8 +2,5
Japonsko 4 258 1,2 -1,3
EDA (Juzna Kdrea, Hongkong, Malajzia,
Singapur, Tajvan, Tajland) 10 152 2,8 +1,2
Oceania 3536 1 +5,1
Svet 365806 | 100 +0,3

Zdroj: L’Italia nell’economia internazionale, Rapporto ICE 2008-2009. Dostupné z:

www.mincomes.it, vlastné spracovanie.
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Vyznamny medziro€ny nérast zaznamenal vyvoz do krajin severnej Afriky, ktory bol
oproti roku 2007 o0 32,4% vysSi. Do krajin Spolo¢ného trhu juhu Mercosur (Brazilia,
Argentina, Uruguaj, Venezuela a Paraguaj) to bolo o0 19% viac ako v roku 2007. Na
tretom mieste su krajiny Blizkeho vychodu s medziro€nym o 10,8%. Pomerne velky

narast zaznamenal aj export do Ruska a Svajciarska.

Obr. €. 4.13 — Vyvoz Talianska v roku 2008 podla hlavnych oblasti

Vyvoz Talianska v roku 2008 podI'a hlavnych oblasti

O Eurépska Unia (27)

1,30% 6,10% 19 ] Eurdpske neclenskeé
krajiny EU
0O Severna Afrika

5,10%

3,30%
7%
1,30%

O DaBie africké krajiny
B Severnd Amerika
3,60% O Stredna a juznd Amerika
11,30% 58,50% M Blizky vychod

O Stredna a juzna Azia

B Vychodna Azia

B Oceénia

Zdroj: L’ltalia nell’economia internazionale, Rapporto ICE 2008-2009. Dostupné z:

www.mincomes.it, vlastné spracovanie.

Vyvoz do hlavnych krajin sa v roku 2009 v porovnani s rokom 2008 velmi
nezmenil. Nemecko zostalo ako destinacia talianskeho exportu aj v roku 2009 na prvom
mieste s12,7%. Nasledovali Franctzsko s11,6% a USA s5,9%. Vyvoz do Ceskej
republiky tvoril zhruba 1% talianskeho exportu.
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Vyvoz Talianska v roku 2009 podl'a hlavnych krajin

O Nemecko
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0
1% 5,10% B Cina

0 0 2.80% 4,70%
2,30% 2:70%, 400 o
O Ceska republika

O Ostatné krajiny

Zdroj: Statistiche relative all’import/export italiano. Zdroj: www.mincomes.it, vlastné

spracovanie.

Geografickym zameranim Ceskej proexportnej politiky sa zaoberd projekt
Pdsobenie na kl'a€ovych trhoch. RozliSuje dve skupiny krajin, prioritné krajiny a krajiny
zvlastneho vyznamu. Medzi prioritné Kkrajiny patria tie s existenciou vyraznéeho
potencialu rastu obchodnej spoluprace, medzi krajiny zvlastneho vyznamu tie
s intenzivnou ekonomickou spoluprécou bez vysokého potencilu pre jej rast (krajiny
EU). V roku 2010 bol koncept prioritnych krajin podrobeny analyze Ceskej rady pre
obchod a investicie. Vysledkom je zUZenie poCtu prioritnych krajin z19 na 12 -
Brazilia, Cina, Egypt, India, Kazachstan, Mexiko, Rusko, Srbsko, Turecko, Ukrajina,
USA a Vietnam.” Tieto krajiny boli vybrané na zaklade makroekonomickych kritérif,
stanovisk podnikatelov a vyjadrenia Statnej spravy. V aprili 2010 predstavila
CzechTrade svoju novl sluzbu — Mapu odborovych prilezitosti.”” Vdaka tejto
interaktivnej mape maju firmy moznost’ zistit, aky exportny potencial z pohladu
identifikovanych exportnych prilezZitosti existuje vo vybranej krajine pre urcity
priemyslovy odbor. Obsahuje tendry, zahranicné dopyty a zahranicné investi¢né

prileZitosti.

"® Dokument Zpréva o pInéni Exportni strategie Ceské republiky pro obdobi 2006-2010

za rok 2009, Vyhodnoceni projektd. Dostupné na portali Bussinesinfo.cz: www.businessinfo.cz

" Dokument Mapa oborovych pfileZitosti CzechTrade. Dostupné na portali Bussinesinfo.cz:
www. businessinfo.cz
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Slovenskom a Pol'skom. Obchodné vztahy medzi CR

a Cinou vyznamne posilnili Cina sa tak stala Stvrtym najvyznamnej$im obchodnym
partnerom CR v roku 2009, &im sa dostala pred Franclzsko. Taliansko sa udrZiava na
piatej alebo Siestej pozicii. Pre rok 2009 nasleduju Rakudsko, Rusko, Holandsko a Vel'ka
Briténia.

Tabulka €. 4.5 — VVyznamni obchodni partneri Ceskej republiky v rokoch 2005 —
2009 (poradie podla vysky obratu)

Krajina 2005 2006 2007 2008 2009
Nemecko 1. 1. 1 1. 1.
Slovensko 2. 2. 2 2. 2.
Pol'sko 3. 3. 3. 3. 3.
Cina 10. 10. 7. 5. 4.
Francuzsko 5 4 4 4. 5.
Taliansko 6. 5. 5 6. 6.
Rakusko 4. 6. 6. 8. 7.
Ruské federacia 8 7 10. 7. 8.
Holandsko 7. 8. 9. 10. 9.
Vel'ka Britania 9. 9. 8. 9. 10.

Zdroj: Zahraniéni obchod Ceské republiky 2009. Dostupné z: www.mpo.cz, vlastné

spracovanie.
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Vyvoz CR v roku 2009 podl'a hlavnych oblasti

0,80%

O Eurépska Unia

@ Eurdpske zdruzenie
vol'ného obchodu

O Ostatné krajiny s vyspelou
trZznou ekonomikou

O Rozvojové krajiny

B Eurdpske Staty s
tranzitivnou ekonomikou

O Spolocenstvo nezavislych
Statov
W Ostatné krajiny

84,70%

Zdroj: Zahranicni obchod Ceské republiky 2009. Dostupné z: www.mpo.cz, vlastné

spracovanie.

Takmer 85% exportu CR v roku 2009 smerovalo do krajin Eur6pskej unie. Pre
Taliansko to bolo v roku 2008 len 58,5%. Ceska republika je v ovela vacsej miere
zavisla na vyvoze do EU. Podla mdjho nazoru je potrebné prenikat na nové trhy,
vyuZivat moznosti a potencial rastu obchodnej spoluprace mimo EU.

Obr. €. 4.16 — Vyvoz CR v roku 2009 podla hlavnych krajin

Vyvoz CR v roku 2009 podl'a hlavnych krajin

4,70%

O Rakusko
B Nemecko

29,40%

32,30%
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O Velka Britania

B Taliansko

O Holandsko

9% M Pol'sko
580% 3000 4400  490% O0%

O Slovensko
B Ostatné krajiny

Zdroj: Zahrani¢ni obchod Ceské republiky 2009. Dostupné z: www.mpo.cz, vlastné

spracovanie.
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jvyznamnej$im obchodnym partnerom CR, ale aj

ského exportu. V roku 2009 tam smerovala takmer

tretina Ceského vyvozu. Na talianskom vyvoze ma tato krajina tiez najvacsie zastlpenie.
Do Slovenskej republiky tvoril ¢esky vyvoz 9% , do Pol'ska 5,8%. Vyvoz do Talianska
tvoril 4,4% Ceského exportu.

Myslim si, Ze obe krajiny su si vedomé dbéleZitosti eur6pskych trhov, kam
smeruje znacnd Cast' ich vyvozu, apreto sa snaZzia vyvijat' aktivity, ktoré by speli
k udrZaniu ich obchodnej pozicie. Taliansko vSak do tejto skupiny krajin zaradzuje
okrem eurdpskych trhov aj trhy USA, Kanady aJaponska. Okrem prvej skupiny
vyspelych trhov rozliSuje talianska geograficka stratégia dalSie tri skupiny krajin, ktoré
do budicna ponukaju znaCny potencial uplatnenia talianskych vyrobkov, sluzieb
a investicii. V podstate sa jedna o krajiny prioritného zaujmu, ako to je v rozdeleni
v pripade Ceskej republiky. Porovnanie krajin prioritného zaujmu Ceskej republiky
a Talianska ukazuje podobn( orientaciu. Do oblasti zaujmov Talianska eSte navySe
spadaju krajiny stredozemnej Afriky, Malajzia a Indonézia.

Sektorova stratégia Hlavnych linii podpory internacionalizacie charakterizuje
priemyselné odvetvia, do ktorych by mali smerovat’ Statne podporné aktivity. Do 4A
kl'acovych makrosektorov (strojarenstvo, polnohospodarsko-potravinarsky priemysel,
odevy a moda, bytove dopinky a zariadenia) plynie 70% celkovych disponibilnych
zdrojov. Tym v8ak podl'a miha m6Zu byt mnohé talianske podniky diskriminované. Som
toho nézoru, Ze potreba podporovat’ zoskupenia a agregécie jednotlivych podnikov
a celych priemyselnych zén je délezitd z dévodu, aby nedostato¢na velkost  firiem
nebola prekdZzkou obmedzujucou konkurencieschopnost, nemalo by to vSak byt
sprevadzané vyraznym zvyhodnovanim firiem pésobiacich v niektorych oblastiach.
Zvlastny vyznam ma podpora podnikania Zien.

Exportna stratégia Ceskej republiky sa odborovym zameranim podnikov vobec
nezaobera. Je zamerana na podporu vietkych podnikatel'skych subjektov bez ohl'adu na
sektor ekonomiky, do ktorého spada ich podnikatel'ska Cinnost, ¢o je podla mna
rovnopravnejsi pristup. V ramci projektu Rozvoj vyvoznych aliancii je vyjadrend
dolezitost’ spojovania firiem pri pdsobeni na zahrani¢nych trhoch. Myslim si, Ze
zoskupenia Geskych firiem, ktorych produkty a sluzby sa navzajom dopifajd, cestou
zdruZzeného marketingu vo forme spoloCnej propagéacie a prezentacie v zahranicCi

zvysuju Sance na uspech.
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'C,ic)'('He,e P anskeho dokumentu prezentuje hlavnd  myslienku,

i jednotlivymi subjektmi tvoriacimi systém talianskej

podpory exportu, integrovat’ ich ciele azodpovednost. IntenzivnejSie zapojenie
existujucich relevantnych institucii, lepSia spolupraca medzi verejnym a sukromnym

sektorom je myslim si naozaj potrebna.

Operativna stratégia predstavuje navrhy na zdokonalenie sluzieb na podporu
produktov ,,Made in Italy* vo svete. Jedna sa napr. o vacSiu spolutcast’ sikromného
sektoru na verejnych aktivitach, posilnenie kooperacie podnikov s univerzitami

a vedeckymi instituciami, vybudovanie informacnej siete.

Problémové okruhy tykajlce sa zlepSenia spoluprace institdcii zameranych na
podporu exportu askvalitnenia sluzieb poskytovanych Statom su predmetom aj
Exportnej stratégie Ceskej republiky. Projekt Novy systém sluZieb $tatu pre export
zdoraziuje orientaciu na zakaznika, poskytovanie lepSieho servisu podnikatel'skym
subjektom, koordinaciu a informovanost’ vykonnych subjektov navzajom. V ramci
projektu Zakaznicke centrum pre export bol vytvoreny portal Bussinesinfo.cz, ktory je
kontaktnym miestom pre exportérov v pripade potreby informacii o sluzbach Statu
v ramci podpory vyvozu. Projekt Siet pre export kladie déraz na dostupnost’ sluZieb
v regiénoch, na zvysenie informovanosti o teritoriu. Uspech projektu Uginna asistencia
pre exportérov by sa mal odzrkadlit’ na raste poctu firiem s vyvozom nad 10 miliénov
kortn roéne. Ugelom projektu Exportna akadémia je prenos vyvozného know-how od
profesionalov k podnikatel'skym subjektom.

Hlavnym cielom projektu RozSirenie financnych sluzieb pre Cesky export je
rozsirenie dostupnosti variabilnych foriem financovania a poistenia exportu ¢eskych
tovarov, sluZieb a investicii. V Zbierke zdkonov bol 4. septembra 2009 publikovany
zakon €. 293/2009 Zb., t.j. novela zdkona, ktorym sa meni zakon €. 58/1995 Zb.,
o0 poistovani a financovani vyvozu so Statnou podporou ao doplneni zéakona C.
166/1993 Zb., 0 Najvy$som kontrolnom drade, v zneni neskorsich predpisov.’® Zakon
nadobudol Gcinnost’ diiom svojho vyhlasenia v Zbierke zakonov. Zmena zakona
o0 poistovani a financovani vyvozu so Statnou podporou vyplyva z N&rodného
protikrizového planu vlady. Predstavuje jedno z rieSeni dopadov krizového vyvoja

"8 Clanok Pojistovani a financovani vyvozu se statni podporou. Dostupné na oficialnych strankach
Ministerstva priemyslu a obchodu: www.mpo.cz
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itivna Uprava podpory exportu, ktora by odpovedala

te a najma v krajinach EU. Novela zakona umoziiuje,

aby Stadtom podporované U(verovanie exportu poskytovali aj komeréné banky
prostrednictvom tzv. systému dorovnévania trokovych rozdielov’®. Na toto dorovnanie
nevznika pravny narok. Meni sa aj pristup z podpory vyvozu tovarov ndrodného pévodu
na podporu vyvozu v narodnom zaujme. Myslim si, Ze podpora exportu sa tym rozSiruje
na podporu dlhodobého prenikania Ceskych subjektov na zahrani¢né trhy, vytvara
potencial pre dalSie Ceské vyvozy a rozSiruju sa moznosti financovania a poistenia
exportnych a investi¢nych Gverov zahraniCnym spolo¢nostiam ovladanych Ceskymi
spolo€nostami. Novela sucasne umoZiuje poskytovanie predexportnych Uverov na

financovanie vysledkov vedy a vyskumu.

Exportnd stratégia Ceskej republiky sa vo svojich projektoch okrem
spominanych oblasti venuje aj dalsim témam. Presadzovanie zaujmov CR, aktivne
ovplyvitovanie politiky EU a fungovania jednotného vnatorného trhu EU st G&elom
projektu Ulahovanie podmienok obchodu. Budovanie kvalitnej znacky CR vo svete by
malo viest k vnimaniu CR ako spolahlivého a atraktivneho partnera pre obchodn(
a zahrani¢nu spolupracu. V dalSich dvoch projektoch sa exportna stratégia zameriava na
zvySenie vyvozu sluZieb a zvySenie priamych investicii a akvizicii do zahranicia.

Ceski vyvozcovia su s kvalitou sluzieb poskytovanych zo strany vladnych
organizacii vo va&sine pripadov spokojni.*® Najpozitivnejsie hodnotia pomoc agenttry
CzechTrade. Zaujem podnikatel'ov o informécie na portali Businessinfo.cz sa zvysuje.
Stranky su najucelenejSou Statom prevadzkovanou databdzou najmé pre malé a stredné
podniky. Informacie su zadarmo na jednom mieste v prehladnej podobe. Exportéri
uvitali obsiahlu databazu teritorialnych informacii o krajinach, kde svoje vyrobky alebo

sluzby vyvazaju.

™ Dorovnanim Grokovych rozdielov sa pre Ggely tohto zékona rozumie dorovnanie rozdielu medzi
arokmi stanovenymi pevnymi Grokovymi sadzbami u vyvoznych Gverov poskytovanych bankou vyvozcu
v stlade spravom Eurdpskych spoloCenstiev a medzinarodnymi pravidlami upravujicimi Statom
podporované vyvozné Uvery so splatnostou aspof dva roky a nékladmi banky vyvozcu na obstaranie
zdrojov na tieto Uvery na financnych trhoch na Grovni sadzieb medzibankového trhu zvySené o stanovenu
odmenu pre banku vyvozcu. Urokové rozdiely sa dorovnavaji prevodom tohto rozdielu banke vyvozcu zo
Statneho rozpoctu alebo prebytku bankou vyvozcu do Statneho rozpo€tu.* Zakon €. 293/2009 Sh. zména
zakona o pojistovani a financovani vyvozu se statni podporou. Dostupné na oficialnych strankach senétu
Ceskej republiky: www.senat.cz

8 Hodnotenie sluzieb tatu exportérom: vynikajlce — 1%, vel'mi dobré — 11%, dobré — 44%, dostato&né —
25%, nedostatoéné — 19%. Businessinfo.cz. Clanok Kdo vladne podpofe exportu. Dostupné na portali
BusinessInfo.cz: www.businessinfo.cz
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tna stratégia Ceskej republiky je prehladna. Pri

jednotlivych projektoch su uréeni gestori, realizatori, zahajenie projektu, jeho ucel, ciel
a meradla. Naproti tomu taliansky dokument obsahuje iba akési odporucania bez
konkrétneho spdsobu realizécie, hlbsie definovanych cielov a daldich udajov. Ceska
stratégia sa zaobera SirSim okruhom oblasti spadajiucich do kompetencie Statnej
proexportnej politiky. Problémové okruhy su lepSie a detailnejSie prepracovane.
Taliansky dokument naznaCuje geografické zameranie, sektory priemyselnej Cinnosti,
do ktorych by mali byt aktivity zamerané, upozorfiuje na potrebu kooperécie
kompetentnych organov, navrhuje opatrenia, ktoré by mohli viest Kk zlepSeniu
a zdokonaleniu poskytovanych sluzieb, ale neSpecifikuje bliZzSie. Obecne definuje
aktivity a ciele.
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Globalizacia umoznila rychly rozvoj medzindrodného podnikania v oblasti
vyroby ¢€i sluZieb. Krozvoju medzindrodnych firemnych aktivit ak zvySeniu
konkurencie na svetovych trhoch doSlo najmd vdaka liberalizacii medzinarodného
obchodu, volného pohybu kapitalu, rozvoju prepravnych a logistickych systémov Ci
modernych komunikanych technoldgii. Internacionalizcia poskytuje firmdm nové
prileZitosti. Statna podpora exportu, ktor(i zabezpecuju 3pecialne indtittcie, je obvyklou
sucastou ekonomickych politik vagsiny krajin, vratane Ceskej republiky a Talianska.

Ciel'om tejto diplomovej prace bolo predstavenie a porovnanie systémov Statnej
financnej podpory exportu fungujdcich v Ceskej republike a Taliansku. Na zaiatku
pisania diplomovej prace som mala iba ramcové znalosti tykajlce sa proexportnej
politiky Ceskej republiky. Podpora exportu v Taliansku bola pre mia Uplne cudzia.
Odborné vyrazy v jazyku tejto krajiny som vo vacSine pripadov nepoznala a pochopenie
takto pisanych textov sa mi zdalo ako nedosiahnutelné. Na ceste k ich porozumeniu ma
musela sprevadzat’ trpezlivost’ a vytrvalost, hoci to nebolo vzdy l'ahké. Pracovala som
aj stextom anglickym. DoOvera v neho vSak postupne upadala, kedZe sa velakrat
prejavila povaha talianskeho nédroda a vieobecne negativny vztah k cudzim jazykom.
Anglicke preklady tak poskytovali nie len spravne informéacie. V tomto smere mi vel'mi
pomohlo konzultovanie srodenym hovoriacim, ktory mé& ekonomické vzdelanie

a pracuje v medzinarodnom obchode.

Z vieobecného porovnania systéemov Statnej financnej podpory exportu
vyplynula velkd podobnost. V obidvoch krajinach pdsobia Specializované institlcie,
ktoré poskytuju zvyhodnené financovanie exportnych aktivit aich poistenie, ktoré
zabezpecuje vyvozcom moznost’ ochrany pred rizikami suvisiacimi s medzinarodnym
obchodovanim. Kompetentné organy Ceskej republiky a Talianska vytvorili strategické
dokumenty definujuce hlavné linie, po ktorych by sa mali ich narodné ekonomiky
uberat’.

Pokial’ ide o dostupnost’ informécii tykajucich sa Statnej financnej podpory
vyvozu, pozitivnejsie hodnotim aktivity Ceskej republiky. Aj samotni Geski podnikatelia
ocefuju sluzby Zelenej linky pre export a portalu Businessinfo.cz, ktory je pre nich
kontaktnym miestom poskytujacim vSetky informéacie potrebné kich zahranicnym

aktivitdm. Talianski exportéri maju  moznost' ziskat informéacie poskytované
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skytovanych sluzbach tykajacich sa Statnej podpory

exportu.

Pri porovnavani institacii poskytujucich zvyhodnené financovanie exportnych
averov a dalSie finan¢né sluzby v ramci Statnej podpory exportu sa ukazala skuto¢nost,
7e Ceska exportni banka sa prednostne venuje hlavne financovaniu aktivit spojenych
s vyvozom tovarov a sluzieb. Talianska spolo¢nost’ na podporu podnikania v zahrani¢i
SIMEST poniuka rozsiahlejSiu Skalu produktov asluzieb podporujucich vyvoz
talianskeho kapitalu na zahrani¢né trhy. Podporu vyvoznych Gverov poskytuje SIMEST
v podobe dorovnavania Grokovych rozdielov. Statom podporované Gverovanie exportu
prostrednictvom systému dorovnavania trokovych rozdielov mézu v Ceskej republike
poskytovat’ komer¢né banky. Produktom vyuzivanym v najva¢Som objeme je u oboch
indtitacii dodavatel'sky Gver a odkupenie pohladavok. Export do krajin Spolocenstva
nezavislych Statov je vyrazne podporovany. Obe institlcie sa snaZia vyvijat' aktivity na
podporu malych a strednych podnikov. Vyrazné zdéraziovanie tohto faktu je najma
spoloCnostou SIMEST.

Statne Gverové poistovne obidvoch krajin s primarne zamerané na poistovanie
exportnych Gverov so Statnou podporou a svojim ¢innostami plnia Glohu Export Credit
Agencies. Poistovaci institat zahranicného obchodu SACE vydava aj zarucné listiny a
poskytuje financné zaruky. V Ceskej republike su niektoré z tychto zaruk poskytované
Ceskou exportni bankou. V najvaéSom objeme je u obidvoch ingtitdcii vyuZivané
poistenie vyvoznych UGverov. Vyvoz poisteny Exportni garanCni a pojistovaci
spolecnosti smeruje hlavne do krajin SpoloCenstva nezavislych Statov, vyvoz poisteny
spolo¢nostou SACE najmé do krajin Eurdpskej Unie, Blizkeho vychodu, severnej
Afriky a vyznamné zastlpenie maju aj krajiny SNS. Obidve intitGcie maju vlastni

dcérsku spolo¢nost’ zameranU na poistovanie kratkodobych Gverov na komercnej béaze.

Posledné porovnanie sa tykalo strategickych dokumentov urcujucich hlavné linie
proexportnych politik obidvoch statov. Cesky dokument Exportna stratégie pre obdobie
2006 — 2010 sa zabyva SirSim okruhom oblasti spadajucich do kompetencie Statnej
proexportnej politiky a problémové okruhy su lepSie rozpracované. Talianske Hlavné
linie podpory internacionaliz&cie pre obdobie 2008 - 2010 opisuju exportnu stratégiu
vSeobecne bez blizej Specifikacie spdsobu a nastrojov, ktoré by mali viest' k zlep3eniu

talianskeho exportu. Pre jednotlivé intitucie podporujice taliansky vyvoz v8ak boli
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'C,ic)'(' Here iol Nty zamerané na pozitivne ovplyvnenie exportu. Vyvoj

1 krajindch za posledné roky rastuci trend, ktory bol

prerudeny poklesom v roku 2009. Bilancia zahraniéného obchodu Ceskej republiky je
od roku 2005 v prebytku, Talianska v deficite. Vyvoz na obyvatela je vy33i v CR, ktora
je vo vacSej miere zavisla na exporte do krajin Eurépskej Gnie. Podl'a méjho nazoru by
sa obe krajiny mali viac zamerat’ na nove trhy avyuZivat moznosti obchodnej
spoluprace mimo EU. U oboch krajin do3lo k rozsireniu finanénych sluzieb na podporu
vyvozu. V CR mdZu $tatom podporované Gverovanie exportu poskytovat’ aj komeréné
banky prostrednictvom tzv. systému dorovnavania Urokovych rozdielov, v Taliansku
vznikol dohodou medzi SACE a spolo¢nost'ou Cassa depositi e prestiti systém nazvany
Export Banca, ktory sliZi na podporu internacionalizacie talianskych podnikov
a zlepSovanie podmienok exportnych Gverov. V oboch krajinach sa tym zlepsil pristup

podnikatel'skych subjektov k exportnym tUverom.

Pre Cesku republiku je charakteristicka vysoka miera zavislosti ekonomického
rozvoja na efektivnej ucCasti v rozvojovych trendoch svetovej ekonomiky, Ucasti
v medzinarodne ekonomickych vztahoch, na dynamickom rozvijani zahrani¢ne
ekonomickych vztahov na bilaterdlnej a multilateralnej baze prostrednictvom obchodu
a investicii aj na Gcasti v programoch rozvojovej spoluprace. Ceska ekonomika ako
ekonomika otvorend je svonkajSim prostredim silne previazana. Jej rozvoj, ako aj
rozvoj ekonomiky Talianska, je vrastiucej miere ovplyviiovany zahrani¢ne
ekonomickymi aktivitami, najmd exportom. Jej charakteristiky v prepojeni
s charakteristikami globalneho rozvoja svetovej ekonomiky ju zaradzuji do skupiny
krajin, pre ktoré vonkajSie ekonomické prostredie bude nadalej organickou sucastou
faktorov, ktoré ovplyviuju strategické a operativne Gvahy, rozhodovanie Ceskych
subjektov.

Celosvetovéa ekonomicka kriza printtila aj Ceski republiku ku snahe poskytnat
acinnejSiu pomoc domacim podnikatelom na zahrani¢nych trhoch. Obchodni analytici
uz niekolko rokov varuju pred znacnou zavislostou Ceského exportu na zapadnej
Eurdpe. Svoje pomocné aktivity mohol Stat uz davnejSie nasmerovat’ do oblasti mimo

EU. Obrat k rozvijajicim sa trhom by mohol mat’ dihodoby charakter.

Taliansko patri v ramci svetovej ekonomiky ku krajinam s najvyspelejSim
hospodarstvom. Svoje zastUpenie ma v skupine G7, siedmych najrozvinutejSich krajin
sveta. Na poli medzindrodného obchodu predstavuje pomerne vyznamného hréaca.
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el’ké zastUpenie maju malé a stredné podniky, ktoré su

Casto v rodinnom vlastnictve. Zna€na je vSak Sedd ekonomika, ktord podla niektorych
odhadov €ini 15% HDP. Taliansko pomaly smeruje k nutnym Strukturalnym reformam
ako je napr. odlahCenie vysokej danovej zataZenosti Ci prepracovanie strnulého trhu

prace.

Ukézalo sa, Ze je dOlezit¢é mat dobre prepracovany a instituciondlne
zabezpeceny systém Statnej podpory exportu. Svoju pomocni ruku ponuka v dobrych
a zlych Casoch tam, kde sukromné banky a Uverové poistovne kapacitne nestacia.
Financné prostriedky pouZité na Statnu podporu exportu patria medzi tie
najefektivnejSie vynaloZené.

Ako hovori talianske prislovie: Rim nevznikol za jediny defi (Roma non fu fatta
in un giorno). DAlezité je uberat’ sa tym spravnym smerom. Snad' sa to podari obom

krajindm, aby fungujlica ekonomika napomahala k lepSiemu Zivotu v nich.
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BRIC krajiny: Brazilia, Rusko, India, Cina
CDP Cassa depositi e prestiti
CIRR Commercial Interest Reference Rate
Confiditi Consorci di Garanzia Collettiva Fidi
CEB Ceska exportni banka
CNB Ceska narodni banka
CR Ceska republika
DPH Dan z pridanej hodnoty
ECAs Export Credit Agencies
EDFI European Developement Finance Institution
EGAP Exportni garan¢ni a pojiStovaci spole¢nost
ES Eurdpske spolocenstvo

EURIBOR  Euro Interbank Offered Rate

EU Eurdpska Gnia

HDP Hruby domaci produkt

ICE Taliansky Urad pre zahrani¢ny obchod

LIBOR London Interbank Offered Rate

KUPEG Komer¢ni Uvérova pojistovna EGAP

Mercosur Mercado Comun del Sur

MPO Ministerstvo primyslu a obchodu

MSP Malé a stredné podniky

napr. napriklad

OECD Organizacia pre hospodarsku spolupracu a rozvoj
SACE Istituto per i Servizi Assicurativi del Commercio Estero
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vislych Statov

USA Spojené Staty americké
WTO Svetova obchodné organizécia
zU Zastupitel'ské trady CR v zahrani¢i
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Priloha &. 1 — Prehlad produktov CEB a SIMEST

Produkty CEB

Produkty SIMEST

Uver na financovanie vyroby pre vyvoz
(predexportny Gver)

Exportné  Gvery financovanie

poskytnuté vyvozcovi

Priamy vyvozny dodavatel'sky Gver

Exportné Uvery - odberatel'ské Gvery

Priamy vyvozny odberatel'sky Uver

Majetkove v zahrani¢nych

spoloCnostiach

podiely

Nepriamy vyvozny odberatel'sky Gver

Fond rizikového kapitalu

Uver na investicie v zahrani¢i

Business skauting aktivity

Refinanény vyvozny dodavatel’sky Uver

Odkupenie pohl'adavok z akreditivov

Refinanény vyvozny odberatel'sky Gver

Poradenska ¢innost’

Odkupenie pohladavok z akreditivov bez
postihu

realizovatel'nosti
do

Financovanie  Stadii
talianskych exportov a investicii
zahranicia a technicka podpora

Odkupenie  vyvoznych
s poistenim bez postihu

pohladavok

Financovanie programov obchodného
prenikania do zahraniCia

Bankové zaruky

Financovanie prospekcie zahrani¢nych
trhov

Sprievodné financné sluzby
(dokumentérne platby, platobny styk
a zuctovanie)

Dalsie produkty CEB (terminovany
vklad, komer€ny bezny ucet, devizovy
obchod, treasury uver)

Zdroj: www.ceb.cz, www.simest.it, vlastné spracovanie
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dodéavatel'ského Gveru ,,B“

Pnr Your complimentary
use period has ende_'d.
omplete "z e
P EGAP a SACE
Produkty EGAP Produkty SACE
Poistenie  kratkodobého  vyvozného | Poistenie Uverov — Plus One

financovaného
vyvozneho

Poistenie bankou
kratkodobého

dodéavatel'ského averu ,,Bf“

Poistenie Gverov — Poistenie Basic

Poistenie strednodobého a dlhodobého
vyvozného dodavatel'ského averu ,,C*

Poistenie (verov — Poistenie prace

Poistenie bankou financovaného
strednodobého a dlhodobého vyvozného
dodavatel'ského Gveru ,,Cf*

Poistenie Gverov Poistenie

dodavatel'ského Gveru

Poistenie odberatel'ského

Gveru ,D“

vyvozneho

Poistenie proti politickému riziku

Poistenie potvrdeného akreditivu , E*

Finan¢né zaruky

Poistenie  Uveru
financovanie ,,F*

na predexportné

Zarucné listiny

Poistenie investicii ¢eskych pravnickych
0s6b v zahranici ,,I*

Poistenie odberatel'ského Gveru

Poistenie  (verov na financovanie
investicii  Ceskych pravnickych o0sdb
v zahranici , 1«

Poistenie potvrdeného akreditivu

Poistenie prospekcie zahrani¢nych trhov
’,PLL

Projektové a Struktdrované financovanie

Poistenie proti riziku nemoznosti plnenia
zmluvy o vyvoze ,V*“

Poistenie rizika spojeného s vykonom
stavebnych prac

Poistenie bankovych zaruk vystavenych

v suvislosti s exportnym kontraktom ,,Z*

Zdroj: www.egap.cz, www.sace.it, vlastné spracovanie
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Cllck Here to

J krytia EGAP
Unlimited
Poistenie EGAP 2008 | 2009 2010 2010
komercné | politické
rizika rizika

kratkodobého vyvozného | 90% 95% 90% 90%
dodavatel'ského averu ,,.B
bankou financovaného kratkodobého | 90% 99% 95% 97,5%
vyvozného dodavatel'ského averu ,,Bf*
strednodobého a dlhodobého vyvozného | 90% 95% 90% 90%
dodavatel'ského averu ,,C*
bankou financovaného strednodobého | 90% 99% 95% 97,5%
a dlhodobého vyvozného
dodavatel'ského averu ,,Cf“
vyvozného odberatel'ského Gveru ,,D“ 95% 99% 95% 97,5%
potvrdeného akreditivu ,E* 95% 99% 95% 95%
averu na predexportné financovanie ,,F*“ | 80% 80% 80% 80%
investicii Ceskych pravnickych oséb | 90% 100% |97,5% 97,5%
v zahranici ,,1“
averu na financovanie investicii ¢eskych | 97,5% | 99% 97,5% 97,5%
pravnickych oséb v zahranici ,,If*
prospekcie zahrani¢nych trhov ,,P* 80% 80% 80% 80%
vyrobného rizika ,,vV* 85% 95% 85% 85%
bankovych zéaruk ,.Z“ — neopravnené | 95% 100% | 95% 95%
Cerpanie
bankovych zaruk ,Z“ - opravnené
Cerpanie

za ponuku, akontacné | 90% 99% 90% 90%

za riadne prevedenie | 80% 80% 80% 80%

Zdroj: www.egap.cz, vlastné spracovanie
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Eacomplete e

ors i Krytia SACE
Produkty SACE Poistné krytie (maximalne %)

Plus One 100%
Basic 100%
Poistka prace 100% (95%)
Poistenie dodavatel'ského uveru 100% (95%)
Poistenie proti politickému riziku 100%
Zaruky za investicie 80%
Zaruky za obehovy kapital 80%
Zaruky za internacionalizaciu 70%
Zaruky za investicie malych a strednych | 50%
podnikov financovanych z fondov CDP
Zaruky za odkupenie pohladavok voci verejnej | 50%
sprave
Zéruky za vratenie dani Neuvedené

Zdroj: www.sace.it, vlastné spracovanie
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Produkt Oficidlne internetové strdnky | Dokument: Guida ai prodotti
SACE SACE
Poistné Doba trvania Poistné Doba trvania
krytie poistenia krytie poistenia
Poistenie 15 rokov 5 rokov (predizenie
dodévatel'ského na 10 rokov)
averu
Poistenie 15 rokov 10 rokov (14 rokov
odberatel'ského pre projektové
averu financovanie)
Potvrdenie 5 rokov (15 rokov 8 rokov (predizenie
dokumentarneho pre jednotlivé na 10 rokov)
akreditivu transakcie)
Financna zéruka | 100% 80%
za investicie
Financna zéruka | 100% 80%
za obehovy
kapitél

Finanéna zéaruka
za
internacionalizaci

u

3 az 6 rokov

3 az 7 rokov

Zdroj: www.sace.it, vlastné spracovanie
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