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Uvod

Se slevami na zbozi a sluzby se kazdy z nas setkédva bézn¢ v kazdodennim zivoté.
At uz nakupujeme produkty v kamennych obchodech, nebo ¢inime nase nakupy
statki a sluzeb prostfednictvim internetu, kde se zejména v posledni dobé
rozsifuje pocet slevovych portali nabizejicich cenova zvyhodnéni témef
na cokoli, jsme slevami neustale obklopeni. Divody pro poskytovani slev jsou
riznorodé, muze jit napiiklad o sniZzeni ceny neprodejného zbozi, prodej
posezonniho nebo vadného zboZi se slevou, konkuren¢ni boj, udrzeni stavajicich

nebo naldkani potencionalnich zdkaznikl apod.

Podnikatelské subjekty vSak neposkytuji slevy jen kone¢nym spotiebitelim, ale 1
v ptipad¢ dodavatelsko-odbératelskych vztahi nebo pouze uvnité podniku
ve forme benefitt, které jsou poskytovany zaméstnancim. Soucasti prace budou
slevy vyuzivané v ramci obchodnich vztahti. Zaméstnaneckymi benefity se v praci

zabyvat nebudu.

Ackoliv by se mohlo zdat, Zze proces poskytovani slev je snadnou zalezitosti,
z uetniho hlediska tomu tak ale zajisté neni. ReSeni slev v Gletnictvi neni
nikterak jednoduché a ani jednoznacné. Existuji alternativni moznosti, jak slevy
Vv ucetnictvi zachytit, a proto se v praxi setkame s nejednotnosti pfi jejich tétovani
a vykazovani. Padnym divodem takového pocinani je i nedostatecna prava této
problematiky v Ceskych legislativnich ucetnich piedpisech. Zasadni problémy
zpusobu zauétovani slev pak piichazeji piedev§im v souvislosti s jejich

dodate¢nym poskytovanim, a to zejména na prelomu dvou ucetnich obdobi.

Piedmétem prace proto tedy bude ukazat na modelovych piikladech mozZna feSeni
slev v ucetnictvi a provést jejich naslednou analyzu. Cilem prace pak bude dle
mého vlastniho uvazeni podlozeného pftijatelnymi argumenty uvést nejvhodnéjsi

feSeni, které bych u€etnim jednotkam doporucila pouZivat.

Jelikoz je ucetnictvi velmi Uzce spojeno S danémi, budou zde slevy probrany
i Z hlediska dani, a to jak dané z ptijmu, tak i dan¢ z pfidané hodnoty. Je dtlezité
mit na paméti, ze pravé zvoleny zpisob uctovani bude mit i navazujici daflové

dopady.



Nutno jesté¢ dodat, Zze pojem ,sleva“ je vtéto tvodni casti pouzit obecné
pro vSechna cenova zvyhodnéni. EXistuje totiz mnoho druhii obchodnich slev a
vétsina z nich bude v praci také probrana. Obsahem prvni kapitoly budou bonusy
a skonta, jez predstavuji jednu z moznych forem podpory prodeje a motivace pro
odbératele. V dalsi, druhé kapitole se pak budu zabyvat darky, tj. poskytnutim
zboZi nebo sluzby Kk ndkupu navic zdarma, coz ve své podstaté znamena udéleni
100% slevy. Dale budou do této kapitoly zahrnuty také hojné vyuzivané vérnostni
programy. Nasledovat potom bude posledni, tieti Kkapitola veénujici se

problematice pobidek v najemnich vztazich.

Na zacatku kazdé kapitoly bude uveden stru¢ny popis, ptipadné definice
ptislusného zvyhodnéni. Tam, kde to bude ptihodné, bude dana problematika
rozebrana jak zhlediska c¢eskych tcetnich predpist, tak i z hlediska
Mezinarodnich standardd ucetniho vykaznictvi (IFRS). Postup pifi feSeni
modelovych piikladi bude naznaCen ze strany poskytovatele i ptijemce vyhody.
Ponévadz se uz nékterymi vybranymi otdzkami z této problematiky veénovala 1
Narodni ucetni rada ve svych interpretacich, bude prace doplnéna také o shrnuti
feSenych problémi a zaverh, ke kterym tato nezavisla odbornd instituce dosla.
V praci nebudou opomenuty ani piipadné spory souvisejici s touto oblasti, které

byly feSeny v narodni judikatufe.

Toto téma jsem si vybrala zejména z divodu jeho zajimavosti jak z ucetni, tak i
danové stranky. Dale byl diivodem vybéru i fakt, ze ackoliv k této problematické
oblasti cenovych zvyhodnéni Vv ucetnictvi a danich jiz byla vzdy po urcitych
castech vydana tada odbornych clankii, neexistuje jeho ucelené a komplexni
zpracovani. Dulezitost daného tématu spociva predevSim Vv tom, ze poskytovani
slev v obchodnich vztazich je v dne$ni dobé velmi atraktivni, a proto je znalost

jejich vhodného zauctovani a navazujicich danovych dusledkd nezbytna.



1. Bonusy, skonta

Je jen na rozhodnuti ucetni jednotky, zda bude prostiednictvim bonust a skont
zvyhodnovat pouze vybranou skupinu svych zakaznikd nebo poskytne danou
vyhodu plo$né v§em odbératelim. Zasadni pak pro jejich zatétovani a zdanéni ale
je, v jakém okamziku ve vztahu k uskuteénéné transakci ke sniZeni ceny nebo
uhrady doslo. Bonusy a skonta mohou byt poskytovany bud’ ihned pii nakupu
zboZi ¢i sluzeb nebo, coz je Castéjsi, az dodatecné po uskutecnéni jedné transakce
(u skont) nebo vice transakci obvykle ve stanoveném ¢asovém horizontu (u
bonust)). Obé tyto varianty budou uvedeny vV jednotlivych podkapitolach
tykajicich se oblasti u¢tovani a navazujicich danovych souvislosti, ale nejprve

se podivejme na samotné vymezeni bonusi a skont.
1.1 Vymezeni

Aby bylo mozné posuzovat bonusy a skonta z ucetniho a danového hlediska, bude
Vv prvé fadé nezbytné stanovit, co se pod témito pojmy skryva. Paradoxem vsak je,
ze ackoli jsou praxi tyto pojmy hojné vyuzivany, zadnd zdvazna a obecné platna
definice neexistuje a ani v legislativnich piedpisech blizsi specifikaci nenajdeme.
Pro ucely této diplomové prace budou proto piislusnd zvyhodnéni vymezena

nasledujicim zptasobem:

e bonusem se rozumi nasledné snizeni ceny nebo vraceni uréité casti
uhrazené &astky nakupu® piislibené dodavatelem pii odbdru predem
uréeného minimalniho mnozstvi nebo hodnoty daného nakupu (napi.
pokud odbératel odebere v kalendainim ctvrtleti zboZi v hodnoté vyssi
nez 1 mil. K¢, bude mu poskytnuta sleva ve vysi 2 % z celkové nakoupené
hodnoty zbozi);

e skonto predstavuje nasledné snizeni ceny, resp. Castky k tthradé nebo
vraceni urCité ¢asti uhrazené ¢astky ndkupu Vv ptipadé, ze dojde k zaplaceni
hodnoty ptislusSného nadkupu Vv kratsi stanovené lhité diive nez je nezbytné

nutné (napi. pokud odbératel uhradi fakturu za nakoupené zbozi v hodnoté

! Neni zde zamé&mé uvedeno, co je predmétem nakupu, jelikoZ sleva miize byt obecnd poskytnuta
nejen na jiz zminované zbozi a sluzby, ale i na material, vyrobky nebo dlouhodoby majetek.
Pro tplnost budou dale dana zvyhodnéni uvadéna celkové na zasoby (materidl, vyrobky, zbozi) a
sluzby. U dlouhodobého majetku bude postup stejny jako u zasob nebo bude uveden zvlast.
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I mil. K¢ do 10 dnil od jejiho pfijeti, ziskd slevu ve vysi 2 % z uhrazené

Castky za dané zbozi, pti¢emz lhita splatnosti je 30 dnu).

Spoleénym rysem bonust a skont je poskytnout odbérateli finan¢ni vyhodu z
uskutecnéné transakce €i vice transakci dodatecné pii splnéni pfedem stanovenych
podminek (u bonustt podminka odebraného mnozstvi V hodnotovém nebo
naturalnim vyjadieni, u skont podminka véasné platby). Dodavatel a odbératel
sena poskytnuti téchto obchodnich pobidek a stanoveni podminek jejich

poskytnuti dohodnou doptedu na zéklad¢ uzaviené obchodni smlouvy.

Samotna neexistence definic bonusi a skont v ¢eskych pravnich predpisech svym

zptisobem komplikuje posouzeni jejich celkového zatazeni v ucetnictvi a danich.
1.2 Okamzité poskytnuté bonusy a skonta

Na uvod do celé ucetni a danové problematiky ptislusSnych zvyhodnéni bude
nejdiive pojednano o poskytovani bonust a skont ihned pfi nakupu zéasob a
sluzeb. Dulezité v téchto ptipadech je, Ze zdkaznik splnil podminky pro ziskéni
dané vyhody okamzité pii odbéru zdsob nebo pfijeti sluzeb. Nejednd se vSak 0
nikterak slozitou zalezitost, ktera by uc¢etnim jednotkam pusobila potize, a proto je
pouze jakymsi vstupem do nasledné feSenych zapeklitéjSich situaci s bonusy a

skonty spojenymi.

1.2.1 Uéetni pohled

Budeme-li hledat postup feSeni v ¢eskych ucetnich ptredpisech, upiimné fe¢eno
nic svétoborného zde nenajdeme. Slevam je v€novan pouze jeden odstavecek
v ramci Ceského uéetniho standardu ¢. 019 — NAKLADY A VYNOSY (dale jen
,CUS &. 019%), kde je konkrétné v bodé 4.1.1. stanoveno, Ze: ,,slevy a srdazky jsou
u dodavatele soucasti trzeb..., pricemz nezalezi na tom, zda mél zdkaznik narok
na slevu predem nebo jde o dodatecné uznanou slevu, napriklad pro Spatnou
jakost“. Dale je zde upozornéno, coz bude patrné i vhodné, Ze pro né vsak mohou

byt zfizeny samostatné analytické Ucty.

Je ziejmé, Ze jde o velmi vSeobecné ustanoveni, které celou problematiku dosti
zjednodusSuje, a proto je pro naSe potieby ponckud nedostacujici. Navic upravuje

pouze stranu dodavatele.



Pro zacatek nezbyva tedy nic jiného nez vyftesit otazku, zda lze bonusy a skonta
povazovat za slevy a srazky. Neni pochyb o tom, Ze dochazi-li k poskytnuti
bonusu nebo skonta okamzité pii ndkupu a piimo na faktufe je uvedena Castka
Kk Ghrad¢ jiz sniZzena o danou vyhodu, budou se bonusy a skonta povazovat a
uctovat u obou obchodnich stran jako sleva zceny [Lousa, 2012b, s. 21].
U dodavatele je tedy dle vySe zminéné pravni upravy feseni jasné. Poskytnutou
slevu zatuctuje jako snizeni vynosu, a to na stejny ucet, na kterém byl vynos
uctovan a ke kterému se poskytnuta sleva vécné vztahuje. Co se tyce odbératele,
jakozto pfijemce slevy, je dulezité si uvédomit, ze prislusné zvyhodnéni ziskal
praveé u jedné konkrétni dodadvky a mél by proto poskytnutou celkovou vysi slevy
rovnomérné rozlozit a zahrnout do ocenéni jednotlivych nakoupenych polozek
uvedenych na faktufe [LouSa, 2012a, s. 45]. Do tcetnictvi odbératele tak vstupuji
zasoby Ve sniZené pofizovaci cen&? upravené o naleZejici slevu. Pokud budou
predmétem nakupu sluzby, které se pii pofizeni uctuji vysledkové, projde i ptijata
sleva vykazem zisku a ztrat. Odbératel na vykonané sluzbé usetfil, tudiZ je pro néj
vynosem, ktery se v u€etnictvi projevi jako snizeni piislusného nakladového uctu,

do n¢jz byla sluzba zatctovana a s nimz tedy sleva souvisi.

Nasledovat bude jednoduchy piiklad, na kterém si ukazeme ucCtovani slev
poskytovanych ihned pti nadkupu zbozi ¢i sluzeb, zatim vSak ¢isté jen z ticetniho
hlediska. Smérna uctova osnova s nazvy vSech uétd pouzitych v prikladech bude
soucasti prilohy této prace. Jelikoz musi ale ucetni jednotky povinné dodrzovat
pouze uctové skupiny uvedené v piiloze €. 4 vyhlasky ¢. 500/2002 Sb., kterou
se provadéji néktera ustanoveni ZoU, ve znéni pozd&jsich piedpist (dale jen

,vyhlaska ¢. 500/2002 Sb.*), samoziejm¢ mohou pouzit jiné ucty v ramci

ptislusné uctové skupiny nez zde mnou zvolené.
V celé praci se téz predpoklada, Ze se o zasobach uctuje pribézné zplisobem A.

Ackoli bonusy a skonta maji na zdkladé svych vlastnosti mnoho spole¢né¢ho a
jejich postup v tcetnictvi tak mize byt shodny, mohou se objevit piipady nebo
alternativni moznosti typické pouze pro jedno z téchto zvyhodnéni. To je divod,

pro¢ je nasledné uctovani rozdéleno zvlast na bonusy a skonta.

2 Dle § 25 odst. 5 zakona o ugetnictvi se pofizovaci cenou rozumi cena, za kterou byl majetek
pofizen a naklady s jeho pofizenim souvisejici.
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1.2.1.1 Uétovdni bonusti

Priklad ¢. 1 — okamzity bonus

Spolecnost A nabizi na zakladé smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu
partnerovi - spolecnosti B okamzitou slevu ve vysi 2 %° z celkové ceny
pri odebrani zbozi v ramci jedné objednavky v hodnote vyssi nez 200 000 K¢.
Spolecnost B od spolecnosti A prostiednictvim jedné objednavky odebrala zbozi

ve vys$i 400 000 K¢. Spolecnost A zboZi vyskladnila v hodnote 350 000 K¢.

Uctovani u dodavatele (spolecnost A)

C. Ugetni pripad K¢ MD D
1. Faktura za prodané zboZi (po sleve) 392000 | 311 604
Nebo: | Faktura za prodané zbozi
- prodejni cena zbozi 400000 | 311 604
- sleva z prodejni ceny zbozi 8000 | 604.A* | 311
. Néklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. Piijem z prodeje zbozi 392000 | 221 311

* Vyhodou zfizeni analytického ctu je, ze ma dodavatel o poskytnutych slevach

lepsi ptehled a moznost vyhodnotit disledky jejich poskytnuti.

Zauctovat poskytnutou slevu lze také na pivodnich stranach ptisluSnych ucta

se zapornym znaménkem, tfeba takto:

| - sleva z prodejni ceny zbozi | -8000| 311 | 604 |

Jakou techniku uctovani dodavatel pro slevu pouzije, neni az tak podstatné.

Uctovani u odbératele (spole¢nost B)

C. | Uketni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupen¢ zbozi 392000 | 131 321
2. | Pfijemka zboZi na sklad 392000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 392000 | 321 221

I kdyz $lo v piikladu 0 zvyhodnéni v podobé okamzitého bonusu, obdobné
by se postupovalo obycejné u vSech slev, které jsou poskytovany jesté diive
nez zasoby ¢i sluzby zakaznik nakoupi, a to nezavisle na jeho nadkupu. V podstaté

dand sleva jiz existuje, kdyZ zasoby ¢i sluzby odbératel odebira. Jako piiklad lze

% Nezalezi na tom, zda je vyse poskytnutého zvyhodnéni vyjadiena v procentech nebo rovnou
Vv konkrétni ¢astce.
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uvést snizeni ceny pii vyprodeji zasob, prodeji zasob se snizenou kvalitou nebo

pti zavadéni nového produktu ¢i sluzby.
1.2.1.2 Uétovdni skont

| skonta poskytovana v piipadé, kdy dojde k uhradé faktury ihned v hotovosti, se
fesi stejné jako ve vySe uvedeném piikladu okamzité bonusy. Ovsem naskyta se
jesté jedna mozna cesta, jak skonta zatctovat. U bonust je vazba na potizovanou
véc bezesporu ziejma, ale u skont muze byt namitano, Ze jde o odménu
za hotovostni platbu a ne o slevu z ceny. Tim padem by nemély byt skonta u
odbératele soucasti pofizovaci ceny zasob, ale promitnuty v jeho ucetnictvi

jako vynos. Nejjednodussi bude tuto moznost opét znazornit na piikladu.

Priklad ¢&. 2 — okamzité skonto jako odména za hotovostni platbu

Spolecnost A nabizi na zakladé smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B skonto ve vysi 2 % z fakturované ceny zbozi, pokud
fakturu za ndakup zbozi uhradi okamziteé v hotovosti. Spolecnost B si od spolecnosti
A koupila zbozi v hodnoté 100 000 K¢*. Platbu za zbozi provedla hotové, a tudiz

splnila podminky pro poskytnuti skonta. Jak bude vypadat uctovani u odbératele?

Uctovani u odbératele (spole¢nost B)

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupen¢ zbozi
- potizeni zbozi 100000 | 131 321
- skonto za thradu v hotovosti 2000 | 321 B6XX
2. | Ptijemka zbozi na sklad 100000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 98 000 | 321 221

Zajisté 1 tuto alternativu je tieba vzit v potaz, ale jak uz bylo konstatovano vyse,
okamzitd zvyhodnéni jsou slevou z ceny. Dle mého nazoru by tedy mély byt
skonta pti hotovostni thradé posuzovana stejné jako bonusy, jelikoz je pfednéjsi,
7ze dané zvyhodnéni se vaze pravé k té konkrétni dané nakoupené komodité a
nesejde na tom, jakym zpisobem K poskytnuti zvyhodnéni doslo, respektive
jak byly podminky pro poskytnuti zvyhodnéni definovany. Je tieba to brat tak,

ze diky tihrad¢ v hotovosti jsme zasoby a sluzby pofidili levnéji.

* Skonta poskytované pfi platbé v hotovosti se nebudou vazat k nijak vysoké hodnoté prodavanych
zasob nebo sluzeb, jelikoz dle aktudlniho znéni zdkona ¢.254/2004 Sb., o omezeni plateb
Vv hotovosti (§ 4) mohou byt platby v hotovosti uskutecnovany pouze do vyse 350 000 K¢.
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Tato alternativni moznost uctovani bude komplexné podrobnéji feSena v ramci
dodate¢nych zvyhodnéni, a proto zde ucelné ani neuvadim odpovidajici uctovou

skupinu pro zauctovani vynosu z piijatého skonta, o niz bude jesté diskutovano.

1.2.1.3 Zavérecné shrnuti

Na zavér této podkapitoly lze vysSe uvedené zplsoby uctovani shrnout tak ze,
pokud je zvyhodnéni poskytnuto ihned pti dodavce zasob ¢i sluzeb a sleva je
na vystavené faktufe jiz uvedena a ovliviiuje tak finalni fakturovanou cenu daného
nakupu a cena je konec¢na, budou se bonusy a skonta tGctovat stejnym zptisobem
jako nakupované polozky, ackoli se piivodné k jednotlivym polozkam konkrétné

nevztahovaly.

1.2.2 Danovy pohled

Ani postup z hlediska dani nebude uc¢etnim jednotkam komplikovat zivot.

1.2.2.1 Dan z pridané hodnoty

Dochazi-li v piipadé dané z ptidané hodnoty (dale jen ,,DPH*) k poskytnuti slevy
zceny kdatu uskutecnéni zdanitelného plnéni (tj. den dodani zbozi nebo
poskytnuti sluzby), snizi se pouze dle § 36 odst. 5 zdkona ¢. 235/2004 Sb., o dani
z ptidané hodnoty, ve znéni pozd¢jsich predpisu (dale jen ,,ZoDPH nebo ,,zakon o
DPH%) o tuto slevu zaklad dané, pficemz zakladem dané se dle § 36 odst. 1 tohoto
zakona rozumi: ,vSe, co jako dplatu obdrzel nebo ma obdriet platce
za uskutecneéné zdanitelné plneni. Okamzité slevy se promitnou piimo
do ptivodniho danového dokladu, jelikoz doSlo kjejich poskytnuti jesté

pred samotnym vystavenim dokladu®.

Ptiklad na okamzity bonus, ktery byl vyse feSen pouze z ucetniho pohledu, ted’
bude pro nazornost obohacen i o vliv DPH, tak jak to v praxi bézné¢ chodi.
Zaroven se nejen na tomto misté, ale nasledné v celé této praci predpoklada,
7e poskytovatel i piijemce plnéni jsou platci DPH® a uskuteGfiuji sva vzajemna

zdanitelna plnéni pouze na tizemi Ceské republiky.

® Pokud vystavena faktura obsahuje nalezitosti, které ma dafiovy doklad mit dle § 29 ZoDPH,
potom bude té¢z danovym dokladem.
® Vice viz § 6 ZoDPH (podminky, kdy se osoba povinna k dani stava platcem).
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Priklad ¢. 3 — okamzity bonus

Spolecnost A nabizi na zakladé smluvniho ujednani svemu stalému obchodnimu
partnerovi - spolecnosti B okamzitou slevu ve vysi 2 % z celkové ceny (bez DPH)
pri odebrani zbozi v ramci jedné objedndvky v hodnoté vyssi nez 200 000 K¢
bez DPH. Spolecnost B od spolecnosti A prostrednictvim jedné objedndvky
odebrala zbozi ve vysi 400 000 K¢ bez DPH. Spolecnost A zbozi vyskladnila
V hodnoté 350 000 K¢. Zbozi podléha zdkladni sazbé dané (21 %).

Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi
- cena bez dané 400000 | 311 604
- sleva 8000 | 604 311
- DPH (392 000 * 21 %) 82320 | 311 343
2. | Naklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 474320 | 221 311

Uttovéani u odbératele (spolecnost B)

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupen¢ zbozi
- cena bez dané (po sleve) 392000 | 131 321
- DPH 82320 | 343 321
2. | Prijemka zboZi na sklad 392000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 474320 | 321 221

1.2.2.2 Dari z prijmii

Stejné jako u DPH se bude i u dan¢ z pfijmu zaklad dané u dodavatele snizovat o
poskytnutou slevu. Jelikoz se u podnikatelskych subjekti vedoucich tcetnictvi
vychazi pro zjisténi zakladu dané z ucetniho vysledku hospodateni dle § 23 odst.
2 zékona €. 586/1992 Sb., o danich z pfijmil, ve znéni pozd&jSich ptedpisi (dale
jen ,,ZoDzP* nebo ,,zakon o danich z piijmi*), bude zaklad dan¢ u dodavatele
ovlivnén ihned pfi poskytnuti slevy. V pifipadé odbératele nakupujiciho zésoby,
které jsou pfi pofizeni uctovany rozvahove do aktiv, se ziskana sleva z ceny
projevi v zakladu dané z pfijmi az pii spotiebé nebo prodeji, kdy je jejich hodnota
zuctovana do ndkladd. Sleva z ceny pak pti pofizeni dlouhodobého majetku
ovliviiuje zéklad dan€ postupné s jeho odepisovanim a u piijatych sluzeb shodné

jako u dodavatele ihned v roce nakupu.
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1.3 Dodatecné poskytnuté bonusy a skonta

Nyni se uz dostavame ke stézejni Casti této kapitoly. Klicovym problémem,
ktery zptisobuje nesnaze v otazce postupu zauctovani a zdanéni je poskytovani
bonusii a skont az nasledné po provedeni piislusné transakce. Ucetni jednotku
Vv téchto ptipadech muze provazet fada tskali, se Kterymi bude tieba se vyporadat.
Ostatné ani volba zptsobu uctovani dodatecné poskytovanych bonusti a skont
nebude snadnd, jelikoZ od zvolené¢ho ucetniho postupu odvisi findlni podoba

ucetnich vykazi a zasadné tak ovlivni i vysi vykazovanych polozek.

1.3.1 Uéetni pohled

Uvodem nez se pohrouzime do celé té plejady alternativnich moznych feseni
dodate¢né poskytovanych bonust a skont v t€etnictvi povazuji za vhodné zminit,
ze at uz pujde o uctovani jakéhokoli typu zvyhodnéni jakymkoli zptsobem,
vzdy je tfeba dbat na hlavni zasadu ucetnictvi, kterou je vérné a poctivé zobrazeni
skutecnosti, tak jak nam uklada § 7 zakona €. 563/1991 Sb., o ucetnictvi, ve znéni
pozdgjsich predpist (dale jen ,,ZoU*). Kazdy ale za skute¢ny stav a tudiz vérné
zobrazeni muze povazovat néco jiného, a proto vznikaji rozdilné ndzory
na zauctovani zkoumanych zvyhodnéni, které vSak ustanovenim tohoto zékona
neodporuji. Navic dany zakon v § 7 odst. 2 umoziuje Géetnim jednotkam odchylit
se ve vyjimeénych piipadech od metod stanovenych ucetnimi piedpisy, pokud by

pouziti téchto ucetnich metod zastiralo vérny a poctivy obraz predmétu ucetnictvi.

Vychodiskem feseni uctovani dodatecné poskytnutych a ptijatych bonust a skont
je, zda budou tyto povazovany u dodavatele a odbératele za slevu zceny
¢i nikoliv. Existuje nazor, ze o slevu z ceny jde vzdy, kdyz zakaznik zaplati méné
nez by bézné platil a nesejde na tom, jaky byl k tomu diivod, ani zda doslo
K poskytnuti zvyhodnéni hromadné za vice dodavek nebo zda existuje
jednozna¢ny vztah K jednotlivym polozkam ¢i nikoliv. Tudiz i dodate¢né
poskytované bonusy a skonta mohou byt slevou z ceny a odpovidajicim zptisobem
se tak snimi i vucetnictvi nalozi. Tomuto nazoru oponuje tvrzeni, ze je-li
zékladnim smyslem poskytovani vyhod ziskat ¢i udrzet zakaznika, nebudou se
dodate¢né bonusy a skonta povaZovat za nic vic neZ nastroj obchodni politiky,

ktery se zuctuje vysledkové — u dodavatele jako naklad na splnéni daného ucelu a
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u odbératele jako vynos. Argumentovano je prave i tim, Ze neni shleddna pfima
vazba poskytnutého zvyhodnéni k jednotlivym dodavanym polozkam. [Lousa,
2012Db, s. 21]

Ted uz se jen staci rozhodnout, ke kterému pojeti bonusi a skont se piiklonit,
ale nez k tomu dojde, bude nezbytné si oba dva koncepty podrobnéji rozebrat.
Do hry nam vsak vstupuje jesté dal$i problém, a to je fakt, Ze k dodate¢nému
poskytovani bonusti a skont nedochazi jen vramci jednoho ucetniho obdobi,
ale jejich poskytnuti miize ovlivnit vice po sobé jdoucich ucetnich obdobi, zalezi
na sjednanych podminkach. Z tohoto divodu bude nasledujici analyza dodatecné
poskytovanych bonusi a skont rozdélena na dvé casti podle toho, zda se bonusy a

skonta vazi jen k jednomu nebo k vice uc¢etnim obdobim.

Jesté je ale zapotiebi zminit, Ze u dodate¢né poskytovanych zvyhodnéni dodavatel
po vzniku naroku na danou vyhodu obycejné vystavi a doruci odbérateli opravny
doklad, obecné¢ znami jako dobropis, ktery se vaze kjiz diive vystavené
faktute/fakturam. I kdyz ale pojem ,,dobropis‘ oficialné uz neexistuje, uetni praxi
je stale pouzivan. Dobropis vlastné piedstavuje fakturu se zapornym znaménkem
a pouziva se praveé v pripadé, kdy je potfeba upravit ptivodné fakturovanou ¢astku.
Na zaklad¢ dobropisu se zpravidla o pfislusném zvyhodnéni i uctuje,
ato alternativn¢ bud’ na stejné strany ptvodnich Ucth (zdporna cCastka),

nebo na opaéné strany pavodnich u¢ta (kladna ¢astka), pujde-li o slevu z ceny.

1.3.1.1 Bonusy a skonta v ramci jednoho tcetniho obdobi

1.3.1.1.1 Uétovdni bonusti

Pfijmeme-li nazor, ze dodateéné bonusy jsou naslednou slevou z ceny, bude se
dodavatel pii jejich Gétovani fidit CUS &. 019 shodné tak, jak bylo popsano
v podkapitole 1.2.1. u okamzitych bonusi a skont poskytovanych ihned pii dodani
zasob nebo sluzeb. U odbératele v ptipadé dodavky zasob se sleva z ceny
promitne do ocenéni vSech polozek, a to v poméru k jejich cenam. Situace se ale
muze zkomplikovat, jelikoz tim, ze je bonus poskytnut az dodate¢né s urcitym
casovym odstupem po dodani zisob a vystaveni faktury, pravdépodobné
uz odbératel mezitim ¢ast nebo celou dodavku, u které bylo pfislibeno poskytnuti

bonusu, spotieboval nebo prodal. Splni-li tedy podminky pro poskytnuti piislusné
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slevy, snizi o tu ¢ast ptijaté slevy, ktera se vztahuje k jiz spotfebovanym zasobam
prislusny ndkladovy ucet, na kterém byly vyskladnéné zasoby ucétovany, a o
zbylou ¢ast slevy bude tfeba upravit hodnotu zasob, které jesté¢ zustaly
z predmétné dodavky na sklad¢, priCemz hodné zalezi na zvolené metod¢ ocenéni
zasob. V ptipad¢ ndkupu sluzeb je situace jednodussi, jelikoz jsou okamzité

spotfebovany, tudiz odbérateli prouctovani slevy neptisobi potize.

Castgji viak dochézi k piekrodeni stanovenych podminek pro poskytnuti bonust
v ramci vice dodéavek. V téchto ptipadech by bylo uctovani v podstaté shodné,
jenby se vztahovalo na vice vystavenych faktur a skladovanych ¢&i
uz spotiebovanych nebo prodanych zasob. At uz jde ale o poskytnuti dodate¢ného
bonusu u jedné ¢i vice dodavek, miize mit odbératel s rozpousténim a alokaci
slevy velké problémy, jelikoz vétSinou bude velmi obtizné ba dokonce nemozné
sparovat piislusnou slevu s jednotlivymi nakoupenymi polozkami. Zjednodusené
feCeno ucetni jednotky v praxi nevédi, k Cemu se piijaté zvyhodnéni vztahuje.
K tomu dochazi naptiklad v situacich, kdy odbératel nakupuje rtizné druhy zboZi a
neni uveden polozkovy rozpis dodavek, nebo konkrétni druh dodavané¢ho zbozi
odbératel odebira od ruznych dodavateli s rozdilnou obchodni politikou nebo je-li
zboZi pied poskytnutim zvyhodnéni jiz prodano a je pfi jeho ubytku uplatfiovana

metoda ocenéni zdsob FIFO (prvni do skladu — prvni ze skladu).

Komplikacim, kterym by bylo skladové ucetnictvi vystaveno v piipadé
povazovani dodateéného bonusu za slevu z ceny, lze jednoduse predejit volbou
alternativniho zptusobu jeho zatcétovani. Jak jiz bylo vySe uvedeno, budou-li
dodate¢nd zvyhodnéni nastrojem obchodni politiky, stanou se pro dodavatele
ndkladem a pro odbératele vynosem. Vysledkem piijeti této varianty je,
ze poskytnuta vyhoda se nepfitazuje K jednotlivym polozkam uskute¢nénych
odbérti za stanovené obdobi, ale k vysledné celkové hodnoté nebo mnozstvi

V tomto obdobi dodanych z4sob ¢i sluzeb.

Priklad ¢. 4 — dodatecny bonus

Spolecnost A nabizi na zdkladé smluvniho ujednadni svéemu stalému obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B bonus ve vysi 2 % z celkové ceny zbozi, pokud jeho

obrat za dané kalendarni ctvrtleti presahne hodnotu 200 000 K¢. Spolecnost B
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odebrala ve 2. ctvrtleti zbozi za 400 000 K¢. Spolecnost A zbozi vyskladnila
V hodnote 350 000 K¢. K prekroceni stanovené hodnoty odebraného zbozi doslo
pro zjednoduseni V ramci jedné objednavky. Spolecnost A vystavila a dorucila
spolecnosti B po skonceni stanoveného obdobi dobropis, pricemz v této dobé
uz cast z dodaného zbozi byla prodana, a to ve vysi 100 000 K¢. Pro zjednoduseni

téz predpokladejme, zZe zbozi spolecnost B vyskladnila v porizovaci cené.

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A)

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 400000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. | Piijem z prodeje zbozi 400000 | 221 311
4. | Dobropis — poskytnuty bonus 8000 | 604 321
5. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uttovéani u odbératele (spolecnost B)

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupené zbozi 400000 | 131 321
2. | Prijemka zboZi na sklad 400000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 400 000 | 321 221
4. | Vyskladnéni zbozi 100 000 | 504 132
5. | Dobropis — pfijaty bonus

- pomérna cast piipadajici na zbozi na sklad¢ 6000 | 311 132

- pomérna cast piipadajici na prodané zbozi 2000 | 311 504
6. | Platba za ptijaty bonus 8000 | 221 311

Alternativni moZnost:

Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. | Uletni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 400000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zboZzi 350 000 | 504 132
3. | Pfijem z prodeje zboZi 400 000 | 221 311
4. | Dobropis — poskytnuty bonus 8000 | 548 321
5. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spole¢nost B)

C. | Uketni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupené zboZi 400 000 | 131 321
2. | Piijemka zboZi na sklad 400 000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 400000 | 321 221
4. | Vyskladnéni zboZi 100000 | 504 132
5. | Dobropis - ptijaty bonus 8000 | 311 648
6. | Platba za ptijaty bonus 8000 | 221 311
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Z porovnani obou alternativnich moznosti je patrné, ze ve druhém ptipadé
se zptisob uctovani predevs§im pro odbératele zjednodusil. Nemusi se uz
v okamziku pfijeti bonusu zabyvat tim, z kterych dodanych zasob poskytnuti

bonusu vyplynulo a zda uz nékteré z nich nebyly mezitim prodany.

Rozdiln¢ od ptikladu se muze stat, ze bude dobropis vystaven a bonus pfijat jesté
pted thradou plvodni faktury za ndkup zasob nebo sluzeb. Za této situace pak
odbératel hradi ¢astku jiz sniZzenou o poskytnuty bonus a bonus tak snizuje

puvodni pohledavku a u dodavatele analogicky puvodni zavazek.

K vypotadani bonusu nemusi vSak dochazet pouze ptimo odpoctem z tthrady nebo
vracenim penéz odbérateli, ale dodavatel si ve sjednanych smluvnich podminkach
muize stanovit, Ze o vySi poskytnutého zvyhodnéni ponizi castku k uhradé
v nasledujici vystavené faktuie za nakup zasob nebo sluzeb. Tim dojde u obou
obchodnich stran pii uctovani faktury i Kk zatctovani vzajemného zapoctu
pohledavky a zavazku, ktery je mozno provést na zaklad¢ ustanoveni v § 58

vyhlagky & 500/2002 Sb..

Az doposud bylo pojednano o tzv. pfimych bonusech. Pfimé proto, ze je
odbeérateli poskytuje piimo jeho dodavatel. OvSem lze se setkat i s poskytovanim
tzv. nepiimych bonusi, které jsou charakteristické tim, ze je nepiimo skrze
dodavatele poskytuje jiny subjekt. Typickym piikladem je vyrobce, ktery dodava
své zbozi do velkoskladu a rozhodne se poskytnout bonus pii splnéni predem
stanovenych podminek odbératelim tohoto velkoskladu. Tento vztah pak bude

vypadat shodné¢ tak, jak zachycuje nasledujici schéma.

Schéma ¢. 1 — nepiimy bonus

Prodej zbozi

00 =

Velkosklad

Vyrobce Odbératel

(prostrednik)

A

Poskytnuti bonusu
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Dochazi zde jenom z pohledu konecného odbératele k oddéleni dodavatele zbozi a
poskytovatele bonusu pii piekroCeni stanovené¢ho limitu odebraného zbozi.
O splnéni podminek se vyrobce a odbératel dozvida od provozovatele
velkoskladu. Zptisob G¢tovani bonusu pak bude shodny s tim, co bylo nazna¢eno
Vv ptedchazejicim ptikladu, ovSem jen s jedinym rozdilem. Nepiimy bonus bude
predmétem pouze vnitiniho zi¢tovani. Vyrobce ani kone¢ny odbératel netctuji o
bonusu na zakladé vystaveného dobropisu, jelikoz vyrobce neni osobou,
ktera zbozi koneénému odbérateli prodala a vyfakturovala. Ugtovani je tedy &isté
zavislé na informacich od zprostfedkovatele obchodu, a aby bylo prikazné,
je tieba fadné dokumentace a dobfie stanovenych smluvnich podminek. [Fittikova

a Prochazkova, 2013, s. 25,26]

1.3.1.1.2 Uétovdni skont

Pfizna¢né pro skonta je, ze k jejich vypotadani bézné¢ v praxi dochazi uz
pii thradé pfedmétné dodavky, na niZz se skonto vztahuje. V okamziku diivéjsi
uhrady faktury (tj. splnéni podminky) vznika odbérateli narok na skonto a
dodavateli povinnost skonto poskytnout, tudiz je mozné, aby odbératel zaplatil
fakturovanou c¢astku jiz ponizenou o skonto bez ohledu na to, ze uctovat o
samotném skontu budou ob¢ smluvni strany az poté, kdy dojde K vystaveni a
piijeti dobropisu. Takovy zptsob vyporadani skonta vSak nemusi byt pravidlem.

Vzdy zalezi na tom, co si dohodl dodavatel s odbératelem.

Priklad ¢. 5 — dodatecné skonto

Spolecnost A nabizi na zaklade smluvniho ujednani svému staléemu obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B skonto ve vysi 2% z fakturované ceny zbozi, pokud
fakturu za ndkup zbozZi uhradi do 10 dnit od vystaveni faktury, pricemz doba
splatnosti faktur je 30 dnii od vystaveni. Spolecnost B si od spolecnosti A koupila
zbozi v hodnoté 400 000 K¢ a uhradila fakturu do 10 dnii. Primo na fakture je
uvedeno, ze pokud se spolecnosti B podari splnit podminky pro poskytnuti skonta,
muze uhradit castku jiz sniZenou o dané skonto. Spolecnost A dané zbozi
vyskladnila v hodnoté 350 000 K¢ a po prijeti snizené uihrady za prodané zbozi
vystavila na skonto dobropis. Predpokldidejme, zZe skonto je povazovano u obou

spolecnosti za slevu z ceny.
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Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. | Uketni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 400000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 392000 | 221 311
4. | Dobropis — poskytnuté skonto 8000 | 604 311

Uctovani u odbératele (spolecnost B)

C. | Uketni pripad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupené zbozi 400000 | 131 321
2. | Prijemka zboZi na sklad 400 000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 392000 | 321 221
4. | Dobropis — ptijaté skonto 8000 | 321 132

V uvedeném piikladu se skonto fesilo a promitlo do Gcetnictvi jako nasledné sleva
z ceny. Postup pii uctovani samotného skonta se shoduje s tim, co bylo popsano u
dodate¢nych bonusi. Budou-li vSak skonta povazovana za nastroj obchodni
politiky, existuje v jejich ptipad¢ jedno dilema, které je tieba rozseknout. Otazkou
totiz je, v jaké casti vykazu zisku a ztraty se naklad u dodavatele a vynos u
odbératele z poskytnutého skonta objevi. U¢tovat Ize alternativné bud’
do provozniho, nebo finan¢niho vysledku. S bonusy problém nebyl, jelikoZ jsou
celkem jednomysIné povazovany za soucast provozniho vysledku hospodateni a
budou zic¢tovany u dodavatele na vrub pfislusného Gétu uctové skupiny 54 — Jiné
provozni naklady a u odbératele ve prospech piislusného uctu uctové skupiny 64 —
Jiné provozni vynosy, v souladu s ustanovenim CUS &. 019 (odst. 3.6.7. a 4.5.5.).
Duvodem je fakt, Ze se bonus vztahuje k celkové hodnoté piedchozich dodavek a
odbéra zasob a sluzeb, jez spadaji také do provozni oblasti. Ov§em skonto jakozto
odména za v¢asnou platbu se bezprostiedné¢ vaze k uhradé¢ a hlavni roli hraje
okamzik zaplaceni. Existuje skupina zastancli ndzoru uptednostiiujictho zafazeni
skont do finan¢ni oblasti vysledku hospodaieni s oduvodnénim, ze jde 0 penézni
operaci, kterd souvisi s financni politikou ucetni jednotky, resp.
s profinancovanim  transakce. Takovy pfistup je typicky ptredevsim
pro dodavatele. Myslim si, ze, aby byl zachovan pivodni tcel poskytovani skont,
kterym je udrzeni zakazniki, mély by byt skonta stejné jako bonusy uétovany
do provoznich vynosu a nakladi. Nezavisi na tom, Ze je skonto podminéno
platbou, dulezité je uz jeho samotné propojeni s konkrétni dodavkou, z jejiz

hodnoty je také pocitano. Piedstavuje pouze vyhodu k danému nakupu bez ohledu
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na to, jak se ve vysledku projevi. Pro ospravedInéni druhého nazoru souhlasim ale
I se stanoviskem, které tika, ze: ,, pro pripady, kdy smlouva mezi prodavajicim a
kupujicim stanovi termin splatnosti, ktery je vyznamné dlouhy (napr. 90 dnu
c¢i vice), bude se vzhledem K vyznamné délce casového obdobi poskytnuté skonto
povazovat za ndstroj financniho charakteru a uctovat jako financni ndiklad nebo
vynos* [Deloitte, 2007, s. 2]. Doporucuji tedy v ptipad¢, kdy si smluvni strany
pro poskytnuti skonta dohodnou uhradit zdvazek v dob¢ krat$i nez je obvykla
doba splatnosti, zatétovat skonto do provozni oblasti a v pfipadé, kdy dochazi
k prodlouzeni splatnosti nad zakonnou dobu splatnosti faktur (30 dnt’), zauétovat

skonto do finan¢ni oblasti.

Odklonime-li se lehce od definice skont uvedené na zacatku této kapitoly, da se
vysledovat jesté jedna alternativni moznost v postupu jejich uctovani. Na skonta
Ize nahlizet ze dvou rdznych uwhli pohledu. Pfedstavuje-li skonto zptsob
stanoveni ceny pofizovanych zasob a sluzeb, nemusi byt na néj nahliZzeno
retrospektivné, ale prospektivné. To znamena, ze dodavatel neposkytne skonto
az dodate¢né po splnéni podminek, ale piedem, ihned pi#i dodavce zasob
nebo sluzeb, aniz by védél, zda k vEasné uhradé dojde. Takovy postup je mozny,
jelikoz dohoda o poskytnuti skonta uz existuje. OvSem zaplati-li odbératel
piislusnou fakturu pozd¢, o jiz poskytnuté skonto piijde. Jedna se v podstaté 0
tzv. zaporné skonto®, které predstavuje nasledné zvyseni ceny nebo thrady zpét
na pivodni hodnotu dodavky, pokud odbératel nezaplati do stanovené lhuty.
Rozuméjme tomu tak, ze zésoby ¢i sluzby jsou po stanovenou dobu levnéjsi.
Nastane-1i ale ta horSi varianta a pivodné nabidnuté slevy nebude vyuzito,
dodavatel vystavi k puvodni faktufe vrubopis, coz je struéné feCeno opak
dobropisu a u odbératele se pak v tomto piipadé primarné zvysuje pofizovaci cena
zasob a sluzeb. O navySeni plvodné snizené fakturované Castky lze uctovat
bud’ jako o pfirdZce k cené zasob ¢i sluzeb nebo jako o nastroji obchodni politiky,

podobné tak jak uz bylo vyse feseno.

" 30denni Ihiitu splatnosti pro zaplaceni ceny za dodavku zbozi nebo poskytnuti sluzeb stanovuje
Obcansky zdkonik v § 1963 odst. 1. Smluvni strany si samoziejmé¢ mohou domluvit delsi lhttu
splatnosti, ale jsou pfi prodluzovani lhiity splatnosti dle § 1963 odst. 2 tohoto zdkoniku omezeny,
pokud je sjednana lhiita splatnosti delsi nez 60 dnti.

® Termin pievzat z kapitoly Slevy, skonta, bonusy z knihy Ugetnictvi podnikatelti 2011 [Kolektiv
autort, 2011, s. 449].
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Priklad ¢. 6 — zaporné skonto

Spolecnost A nabizi na zakladeé smluvniho ujednani svéemu staléemu obchodnimu

partnerovi — spolecnosti B skonto ve vysi 2 % z fakturované ceny zbozi, pokud

fakturu za ndakup zbozi uhradi do 10 dnii od vystaveni faktury, pricemz doba

splatnosti faktur je 30 dnii od vystaveni. Spolecnost B si od spolecnosti A koupila

zbozi v hodnote 400 000 K¢. Primo na fakture je uvedeno, Ze pokud spolecnost B

nesplni podminky pro poskytnuti skonta, uhradi rovnou castku vyssi o hodnotu

skonta. Spolecnost A zbozi vyskladnila v hodnoté 350 000 K¢.

Spolecnosti B se podari uhradit fakturu do 10 dnut od vystaveni faktury.

Uctovani u dodavatele (spolecnost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi
- cena 400000 | 311 604
- skonto 8000 | 604 311
2. | Naklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 392000 | 221 311
Uttovani u odbératele (spole¢nost B)
C. | Uketni piipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupené zbozi 392000 | 131 321
2. | Piijemka zboZi na sklad 392000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 392000 | 321 221

Spolecnosti B se nepodari uhradit fakturu do 10 dnii od Vystaveni faktury,

pricemz se predpoklada, Ze dodatecné navyseni predstavuje prirazku k cené zbozi.

Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi

- cena 400 000 | 311 604

- skonto 8000 | 604 311
2. | Néklady na prodané zbozi 350 000 | 504 132
3. | Pfijem z prodeje zbozi 400 000 | 221 311
4. | Vrubopis - ptirazka k prodanému zbozi 8000 | 311 604
Uctovani u odbératele (spolenost B)
C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupené zboZi 392000 | 131 321
2. | Piijemka zboZi na sklad 392000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 400 000 | 321 221
4. | Vrubopis - pfirazka k odebranému zbozi 8000 | 132 321
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Je v zajmu odbératele, aby uhradil fakturu v dob¢, kdy je zbozi levnéjsi, jelikoz by
nejen ziskal danou vyhodu, ale hlavné, jak je z ptikladu ziejmé, by nemél

S uctovanim sebemensi problém.

Nevidim pak rozdil v tom, zda se dodavatel rozhodne prodavat zasoby ¢i sluzby
obrazné¢ fe¢eno napt. bud’ za 90+10 nebo za 100-10. Jen se situace pii nesplnéni
podminek u zaporného skonta oto¢i. Dodavateli vznikne narok na vraceni skonta
a odberateli povinnost doplatit rozdil ze snizené¢ a ptivodni hodnoty. Vzdy jde

0 naslednou zménu ceny dodéavky, a to bud’ smérem dold, anebo smérem nahoru.

1.3.1.1.3 Zavérecné shrnuti

Pokud bych to tedy méla shrnout a zhodnotit, tak za svou vlastni osobu
se piiklanim k aétovani dodateénych bonust jako slevy, kterd snizi cenu zasob
¢isluzeb. Podle mého nazoru tento pfistup piesnéji a vérnéji odrazi realitu a
zachycuje pravou ekonomickou podstatu téchto operaci. I kdyz neni vazba bonusu
k jednotlivym polozkam ani dodavkam definovana, tak faktem je, Ze na jeho
poskytnuti se podilela kazda konkrétni hodnota nakoupenych poloZzek uvedena
na fakturach minulych dodéavek, ke kterym se bonus vztahuje, a proto by mél byt
bonus do hodnoty jednotlivych polozek rozpustén. U dodavatele se poskytnuti
bonusu projevi niz§imi vynosy, ovSem pro nakupujiciho bude pfijeti tohoto
piistupu ponékud vétSim ,,ofiskem®. Pfi nakupu zasob bude muset odbératel
upravit pofizovaci cenu, respektive tcéetni ocenéni zasob na skladé, piiCemz
nekteré zasoby uz mohou byt mezitim prodany. Zkratka mi piijde korektnéjsi
uctovat jakoukoli odménu shodné tak, jak byla zatétovana polozka, s kterou
odména souvisi ¢ili uctovat o piijaté vyhodé u odbératele jako o snizeni
odpovidajicich nakladl na potizeni danych zasob. At uz je tedy piislusna vyhoda
poskytovana za jakymkoli i¢elem, pouze to zastira skutecnost, ze byla poskytnuta
sleva na cené, a to bez ohledu na formu jejiho poskytnuti. V praxi vSak existuje
cela rada prekazek, které brani tento zptisob uctovani u odbératele pouzit, tieba
pravé uz z diive uvedenych davodu. Nelze-li proto ziskanou vyhodu k nakoupené
komodité pfifadit nebo existuji-li jiné okolnosti, které zabrafuji sniZit cenu
skladovanych zasob, napt. kdyz to skladovy systém neumoziuje, nebudou se
bonusy povazovat za slevu z ceny a jedinym moznym fesenim bude zuétovat je

do provoznich vynost. V pfipadé skont se vSak domnivam, kdyz bude vysoce
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pravdépodobné, ze k diivéjsi uhradé pohledavky za dodané zbozi nebo poskytnuté
sluzby dojde, tieba na zakladé minulych zkuSenosti, ze bude pro dodavatele i
odbératele nejvhodnéjsi u nich pouzit model zaporného skonta, jelikoz je tento
piistup v postupu zauctovani skonta nejjednodussi. Argumenty pro povazovani
skonta za slevu z ceny jsou stejné, jak uz bylo uvedeno u skont poskytovanych pii
platbé ihned v hotovosti. Stru¢né feceno diky v¢asné tthradé jsme pofidily zasoby
¢i sluzby levnéji, a to by se méelo odrazit i v jejich cené. Pokud je vSak diivéjsi
uhrada malo pravdépodobna, budou se skonta fesit stejné jako bonusy, nelze-li ale
uctovat o slevé z ceny budou zuctovany, jak uz bylo vySe konstatovano

podle sjednanych podminek, bud’ do provozniho, nebo finan¢niho vysledku.

Z mého nazoru je tedy ziejmé, Ze nic neni Cernobilé a zpuisob zauctovani odmén
predevsim pro odbératele bude pomérné dost zalezet na konkrétnich okolnostech.

Ugetni jednotka tak bude muset kazdy uéetni ptipad individualng posoudit.

V praxi se vSak bézné¢ stava, Ze ackoli ma ucetni jednotka pomérné volnou ruku
V moznosti uctovani poskytovanych a piijimanych zvyhodnéni diky benevolenci
ZoU, bude se spise striktné ¥idit terminologii uvedenou ve sjednané smlouvé o
poskytnuti ptislusného zvyhodnéni (nebude-li tam uvedeno slovo sleva, nejde o
slevu), a to tieba pravé i na ukor v€cné spravnosti, jenom ztoho duvodu,
ze finan¢ni ufady jakozto kontrolni organ déavaji pfednost formalnimu pojeti dané
véci pred jeji vécnou podstatou. Pak uz zalezi na schopnosti odpovédného
ucetniho pracovnika, zda si odchylny postup od uvedeného formalniho stavu

dokéze pted kontrolnim organem obhjit.

At uz si ale ucetni jednotky poskytujici a ziskavajici urcitd zvyhodnéni zvoli
jakykoli zplsob jejich zauctovani, musi ho primarné popsat ve vnitropodnikové
smérnici a ndsledné i v pfiloze k Ucetni zavérce, aby uzivatelé ucetni zavérky méli
dostatek informaci k polozkdm prezentovanym ve zvefejiiovanych tcetnich

vykazech.

1.3.1.2 Bonusy a skonta na prelomu dvou ucetnich obdobi

Tim, Ze k poskytnuti dodatecného bonusu a skonta pii splnéni pfedem danych
podminek dochézi az po uplynuti néjaké doby od uskutecnéni jedné ¢&i vice

transakci, mize se zatim béhem tohoto intervalu ucetni jednotka piehoupnout
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do nového ucetniho obdobi. Zakladnim kritériem pro nasledné feseni téchto
situaci je, vV jakém okamziku doslo ke splnéni podminek pro poskytnuti daného
zvyhodnéni, tudiz u odbératele dle uzavienych smluv i ke vzniku naroku
na prislusné zvyhodnéni a u dodavatele k povinnosti dané zvyhodnéni odbérateli
priznat. Za prvé mize ke splnéni podminek dojit jesté pred koncem ucetniho
obdobi, ptiCemz k vyacétovani dochdzi az nasledujici Gcetni obdobi. Druhou
moznosti je, ze odbératel splni podminky az V nasledujicim ucetnim obdobi,
pricemz divody pro poskytnuti zvyhodnéni vznikly uz v pfedchozim ucetnim
obdobi. Dale pak vysledné uctovani zvyhodnéni mize byt ovlivnéno i tim,
zda byly podminky splnény nebo vyuctovani provedeno v dob¢ sestaveni Gcetni

zavérky pred uzaverkou Ucth a ticetnich knih nebo az posléze.

Utetnim obdobim miZe byt bud’ kalendaini nebo hospodaisky rok dle ustanoveni
§ 3 odst. 2 ZoU. Pro t&ely dalsiho vykladu piedpokladejme, Ze se poskytovatel i
piijemce zvyhodnéni rozhodl pro ucetni obdobi shodné s kalendarnim rokem a

ucetni zavérku musi sestavit do konce biezna nasledujiciho roku.

Pfedtim nez budou uvedené varianty postupné¢ rozebrany, je nutno jesté
podotknout, ze zde uz neni nutné¢ zvIast rozliSovat uctovani bonusti a skont,
jelikoz postup je pro obé zvyhodnéni obdobny. Pouze nékteré situace jsou
typictéjsi pro bonusy, a proto budou nazorné piiklady zachyceny pravé na nich.
Navic ani nezalezi na tom, za co ucetni jednotka bonusy a skonta povazuje.
Postup bude pro n¢ shodny, jen u zapornych skont by bylo samoziejmé nasledné

feSeni v Gcetnictvi poskytovatele a piijemce naopak.

1.3.1.2.1 Podminky pro poskytnuti spInény do konce ucetniho obdobi

Jelikoz méa dodavatel s odbératelem uzavienou smlouvu, tak mu pii splnéni
podminek vznikd povinnost odbérateli zvyhodnéni pfiznat a naopak odbérateli
vznikd pravni narok dané zvyhodnéni po dodavateli pozadovat. To je diivod,
pro€ je tfeba uctovat o zvyhodnéni do obdobi, v kterém ke splnéni podminek

doslo (tj. piekroceni obratu, véasna thrada) bez ohledu na okamzik vyuctovani.
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> Vyucétovani zvvhodnéni pfed koncem ucetniho obdobi

[ am ]

splnéni podminky + | vypordddni |

vyuctovani | [

\ 31.12.- \ 31. 3. - okamzik
rozvahovy den sestaveni Uz

Nez dojde na varianty prednesené v ivodu této podkapitoly, zacnéme jednoduse
tim, Ze odbératel splnil podminky pro poskytnuti zvyhodnéni v ptisluSném
ucetnim obdobi, kde téz doslo 1 k vyhotoveni a doru¢eni dobropisu (vytictovani),

avSak vypotadani zvyhodnéni bude uskute¢néno az v nasledujicim roce.

Reseni této situace je velmi jednoduché. Ugetni jednotky v pribéhu roku uétuji o
transakcich, ze kterych poskytnuti zvyhodnéni vyplyva a v okamziku vyhotoveni
a piijeti dobropisu samotné zvyhodnéni zauctuji jako béznou pohledavku (u
odbératele) a zavazek (u dodavatele). Je vhodnéjsi pockat na doklad, a to
piedevsim i z divodu DPH. Na tom, kdy k vypofadani poskytnutého zvyhodnéni

dojde, pak uz nesejde.

» Vyuactovani zvyhodnéni v nasledujicim ucetnim obdobi

[ am ]

splnéni podminky | vydétbvdni
[

\ 31.12.- \ 31. 3. - okamzik
rozvahovy den sestaveni Uz

V téchto piipadech uz bude tfeba Casového rozliSeni. Ackoli pohledavka a
zavazek z titulu naroku a povinnosti poskytnout zvyhodnéni uz k rozvahovému
dni existuji, ucetnim dokladem budou dolozeny az v nasledujicim roce. Jakou
skupinu ucth pro jejich zatctovani pak pouzit odvisi od toho, zda Gcetni jednotka

vV okamziku U¢tovani zné ptesnou vysi poskytované¢ho zvyhodnéni ¢i nikoliv.

Pti poskytovani skont se o splnéni podminek a pfesné vysi dozvidaji obé ucetni
jednotky ihned v okamziku provedeni v¢asné thrady, jelikoz zpravidla ptimo na
faktute za danou dodavku dodavatel na skonto upozoriiuje a umoznuje odbérateli

pii splnéni podminek uhradit ¢astku jiz o skonto sniZenou. Pfi poskytovani bonust
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vsak vét§inou dochdzi k vyhodnoceni splnéni podminek a informovani odbératele
o pfiznani bonusu a potvrzeni vySe az nasledné po skonceni predmétného obdobi.
Bude-li tedy znat ucetni jednotka pfesnou vysi zvyhodnéni nejpozdéji do
okamziku sestaveni ucetni zéavérky pred ukonCenim uzéavérkovych praci,
Ize vyuzit Gcth ¢asového rozliseni. Pokud ale Gcetni jednotka nezna ptresnou vysi
zvyhodnéni po uplynuti doby pro sestaveni Gcetni zavérky v nasledujicim ucetnim
obdobi, bude se na zaklad¢ odhadt uctovat prostiednictvim dohadnych polozek.
Tvofit dohadnou polozku Vv pfipadé bonusii nemusi jen pfijemce zvyhodnéni,
ale tteba 1 jeho poskytovatel, ackoli on piesnou vysi bonusu zna, a to za situace,
kdy obchodni odd¢leni jesté nevyhodnotilo splnéni podminek a neposkytne tak
ucetnimu oddéleni presné informace o vySi bonusu. Nasledné vyporadani

zvyhodnéni, nds pro ucely ¢asového rozliSeni pak uz nezajima.

Priklad ¢. 7 — podminky pro poskyvtnuti bonusu splnény do Kkonce

rozvahového dne

Spolecnost A nabizi na zaklade smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B bonus ve vysi 2% z celkové ceny zbozi, pokud jeho
obrat za dané kalendarni ctvrtleti presahne hodnotu 200 000 K¢. Spolecnost B od
spolecnosti A odebrala ve 4. ctvrtleti X0 zbozi za 400 000 K¢. Predpokladejme,
Ze obé spolecnosti povazuji bonus za slevu z Ceny, predmétné zbozi je jesté
na skladé a faktury za dodané zbozi, které uz byly v bézném ucetnim obdobi

zuctovany, odbératel i uhradil.
a) dobropis k dispozici v roce X0

Uctovani u dodavatele (spolecnost A) rok X0

C. | Uéetni p¥ipad K¢ MD D
1. | Dobropis - poskytnuty bonus 8000 | 604 321

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A) rok X1

C. | Uketni ptipad K& MD D
1. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spolednost B) rok X0

C. | U&etni ptipad K¢ MD D
1. | Dobropis - ptijaty bonus 8000 | 311 132
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Uttovéni u odbératele (spole¢nost B) rok X1

C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Platba za pfijaty bonus 8000 | 221 311

b) dobropis k dispozici v roce X1 pred uzdavérkou uicetnich knih

Uctovani u dodavatele (spolecnost A) rok X0

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD D
1. | Poskytnuty bonus 8000 | 604 | 383*

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A) rok X1

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Dobropis - vyuctovani poskytnutého bonusu 8000 | 383 321
2. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uttovéani u odbératele (spolecnost B) rok X0

Uletni piipad K¢ MD D

=10

Ptijaty bonus 8000 | 385* | 132

Uttovéani u odbératele (spole¢nost B) rok X1

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Dobropis — vytétovani piijatého bonusu 8000 | 311 385
2. | Platba za ptijaty bonus 8000 | 221 311

* Vydajem a ptijmem pftiStiho obdobi je zde mysSlen budouci predpis zavazku a

pohledavky.

C) vyhodnoceni splnéni podminek pred uzaverkou ucetnich knih, prizndni bonusu

odberateli a dobropis k dispozici po sestaveni ucetni zaverky v roce X1

Uctovani u dodavatele (spolednost A) rok X0

C. | U&etni piipad K¢ MD D
1. | Poskytnuty bonus 8000 | 604 383

Uctovani u dodavatele (spolenost A) rok X1

C. | Uéetni p¥ipad K¢ MD D
1. | Dobropis - vytactovani poskytnutého bonusu 8000 | 383 321
2. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) rok X0

3

C. | U&etni ptipad K¢ MD D

1. | Dohad na bonus 7900 | 388 132

29




Uttovéni u odbératele (spoleénost B) rok X1

C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Dobropis — vytétovani piijatého bonusu
- zruSeni dohadu 7900 | 311 388
- douctovani ptijatého bonusu 100 | 311 132
3. | Platba za ptijaty bonus 8000 | 221 311

V ptipadé dohadnych polozek, jelikoz jde pouze o odhad na zdkladé dostupnych
informaci, se samoziejm¢ muze stat, ze se vySe odhadu nebude shodovat
se skute¢né priznanou vysi zvyhodnéni. Pfi vyuétovani v nasledujicim roce je
proto tieba o vznikly rozdil zkorigovat vysi zvyhodnéni tak, aby odpovidala

skute¢nosti.

1.3.1.2.2 Podminky pro poskytnuti splnény po skonceni uicetniho obdobi

Ve srovnani s piedchozi situaci neni na konci rozvahového dne jasné, zda
ke splnéni podminek pro poskytnuti zvyhodnéni vibec dojde, ackoli v bézném
ucetnim obdobi se uskutecnily dodavky zdsob a sluzeb, kterych se ptipadné
budouci poskytnuti zcela (u skont) nebo zcasti (u bonusl) tyka. Stanovené
pozadavky se u bonustt méni, jelikoz jejich poskytovani uz neni vazano na cas,

piipadné je lhiita pro prekroceni pfedem ur¢ené¢ho obratu delSi nez jeden rok.

Bonusy a skonta, u kterych jsou podminky pro jejich poskytnuti splnény az
po rozvahovém dni, jsou typickym piikladem toho, Ze obecné ucetni zasady, jez je
V ucetnictvi tieba ctit, jsou nekompatibilni a dostavaji se do vzajemného rozporu.
Proti sobé stoji ustanoveni v § 19 odst. 2 ZoU, které uklada udetnim jednotkdm
povinnost: ,,uvadet v ucetni zaverce informace podle stavu ke konci rozvahového
dne, s ¢imz nasledné souvisi i zdsada opatrnosti uvedena v §25 odst. 3 ZoU:
Hucetni jednotky pri ocenovani ke konci rozvahového dne zahrnuji jen zisky, které
byly dosazeny, a berou v uvahu vsechna predvidatelna rizika a mozné ztraty, které
se tykaji majetku a zdvazku a jsou jim znamy do okamzZiku sestaveni ucetni
zavérky, jakoz i vSechna sniZeni hodnoty......“ a ustanoveni v § 3 odst. 1 ZoU,
které oproti tomu nabadd ucetni jednotky, aby: ,uctovaly do obdobi, s nimz
skutecnosti, jez jsou predmétem ucetnictvi, casové a vécné souvisi. Opét zde
proto nardzime na dva nazorové proudy pramenici z vySe uvedenych Ucetnich
zasad a bude tieba rozhodnout, ktery z nich je pro zachyceni bonust a skont

spadajicich do vice G€etnich obdobi v Gcetnictvi vhodnéjsi.
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» Podminky pro poskytnuti zvyhodnéni splnény po okamziku sestaveni UZ

Protoze je tato situace ptihodnéjsi vice pro bonusy nez pro skonta z toho davodu,
ze skonta jsou podminéna véasnou platbou, a proto se vétSinou nebudou tykat

delsiho ¢asového horizontu, je i ndsledné znadzornéni uvedeno na ptikladu bonusu.

[ rok X0 ] rok X1 ]
2 f‘;“'\
doddvka zdsob - hodnota | doddvka zdsob — hodnota stdle | Mném’podminky — hodnota
neprekrocila stanoveny limit | neprekrocila stanoveny limit | dodanych zdsob prekrocila
stanoveny limit
31.12.-

31. 3. - okamzik

rozvahovy den L
sestaveni UZ

Jak jiz bylo naznaceno, neexistuje jen jedna moznost, jak fesit k rozvahovému dni
mozné budouci splnéni podminek pro poskytnuti vyhody, a to pravé v zavislosti

na volb¢ té které obecné tcetni zasady. Nezbyva tedy nic jiného nez si je rozebrat.

Dle prvniho nazoru s odkazem na § 25 odst. 3 ZoU bude zapotiebi, aby dodavatel
na zéklad¢ ptislibu poskytnuti zvyhodnéni sjednanych ve smlouvach s odbérateli
vytvofil k pokryti moZznych budoucich zavazka vyplyvajicich z jiz provedenych
dodéavek zasob a sluzeb pattiCnou rezervu. Dodavatel vytvaii rezervu na zakladé
pravdépodobnosti, ze k poskytnuti zvyhodnéni dojde (dle ptedchozich zkuSenosti)
a vysi rezervy odvozuje od hodnoty jiz uskuteCnénych dodavek a znalosti
uzavienych smluv. Odbératel pak z tohoto hlediska nemtize ke konci rozvahového
dne zahrnout zisky, které jesté nebyly dosaZeny, protoze splnéni podminek neni
jisté. To znamend, ze odbératel ke konci rozvahového dne nic nefeSi a celé
zvyhodnéni (i tu c&ast, ktera se vztahuje k jiz uplynulému 0Géetnimu obdobi)
zauCtuje az v nasledujicim Ucetnim obdobi, kdy dojde ke splnéni podminek.

[Lousa, 2012b, s. 23]

Druhy nazor stoji za ustanovenim v § 3 odst. 1 ZoU, ze kterého vyplyva, Ze tu
¢ast daného zvyhodnéni, kterd vécn€ patfi do uplynulého ucetniho obdobi,
zauCtuje dodavatel a odbératel do tohoto obdobi. Je-li tedy spInéni podminek
pravdépodobné, odbératel zauctuje €ast vV budoucnu poskytnutého zvyhodnéni
nalezejiciho do sledovaného ucetniho obdobi prostiednictvim dohadné poloZky.
| dodavatel miize misto rezervy uctovat o dohadné polozce. V obou piipadech jde

V podstaté o nepotvrzené, ale oCekavané zavazky. [Lousa, 2012a, s. 47]
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V piipadé dodavatele se ovsem naskyta jesté¢ jeden mozny postup zauctovani,
ktery vSak, upozoriiuji predem, neni spravny, jelikoz nezobrazuje skutecnost a
odporuje zasad¢ opatrnosti. V podstaté se dodavatel bude tvarit jako by smlouva o
poskytnuti zvyhodnéni neexistovala a k rozvahovému dni zadnym zplisobem
V ucetnictvi nezachyti budouci pravdépodobné spInéni podminek, z nichz
se vyplyvajici poskytnuta ¢ast bonusu nebo skonto vztahuje k dodavkam/dodavce
uskuteénénym v bézném ucetnim obdobi. Faktem ale je Zze, i kdyz neni
stoprocentné jisté, zda odberatel splni podminky pro poskytnuti slibené¢ vyhody,
nemuze dodavatel ignorovat jiz existujici uzavienou smlouvu a pfi uzavirani
ucetnich knih na konci cetniho obdobi je tfeba ji mit na paméti a patficné s touto
informaci téz v tcetnictvi nalozit. Pro nevhodnost tohoto feseni z vySe uvedenych

dtvodi od néj dale vsak abstrahuji.

Nutno jesté¢ dodat, ze ackoli se v nasledujicim ptikladu jednd o nevyznamnou
Castku poskytovaného zvyhodnéni, se kterou zde bude manipulovano, v praxi
muze jit o ne€kolikanasobné vyssi hodnotu, u které potom jeji zahrnuti nebo
nezahrnuti do ucetnictvi v daném obdobi bude zasadnim zplsobem ovliviiovat
vypovidaci schopnost ucetnich vykazt. Zhodnoti-li ale ucetni jednotka, Ze jde
skutecné o nevyznamnou poloZku, nebude nutné tyto upravy ke konci ucetniho

obdobi provadét. Vyse bonusu v piikladu je vSak Cisté zcela nahodna.

Priklad ¢. 8 — podminky pro poskvtnuti bonusu splnény po okamzZiku

sestaveni UZ

Spolecnost A nabizi na zakladé smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B bonus ve vysi 2% z celkové ceny zbozi, pokud jeho
obrat presahne hodnotu 200 000 K¢. Spolecnost B od spolecnosti A odebrala ve
4. ctvrtleti X0 zbozi za 100 000 K¢ a ve 2. ctvrtleti X1 V ramci jedné objedndvky
zbozi za 300 000 K¢. ZbozZi spolecnost A vyskladnila v hodnoté 70000 K¢ a
250 000 K¢. Jen pro upresnéni spolecnost A pri splnéni podminek do cdstky
poskytovaného bonusu zapocitava celou hodnotu dodavky, u niz doslo
k prekroceni pozadované hranice. Okamzikem sestaveni ucetni zaverky je pak u
obou spolecnosti 31. 3. (tj. konec 1. ctvrtleti ndsledujiciho ucetniho obdobi).
Predpokladejme, ze spinéni podminek je pravdépodobné a bonus lze povazovat

za slevu z ceny.
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Ze zadani ptikladu vyplyva, ze spole¢nost B dodateénym odbérem zbozi
V nasledujicim tucetnim obdobi splnila podminky pro poskytnuti bonusu.
Ovsemna findlnim poskytnuti se podilel uz i odbér zbozi uskutecnény
Vv predeslém ucetnim obdobi v hodnoté 100 000 K¢ a s tim je, urcité alespon u

dodavatele, tfeba doptedu pocitat.

Uctovani u dodavatele (spolecnost A) rok X0

C. | Uetni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 100000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 70000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 100 000 | 221 311
4. | Rezerva na bonus 2000 | 554 459

Uctovani u dodavatele (spolednost A) rok X1

C. | Uketni piipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 300000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 250000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 300000 | 221 311
4. | Dobropis - poskytnuty bonus 8000 | 604* 321
5. | Rozpusténi rezervy na bonus 2000 | 459 554
6. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

* Pokud by se jednalo o vysokou hodnotu poskytovaného zvyhodnéni nalezejiciho
k dodavkam uskutecnénym v piedchozim ucetnim obdobi, bude i v ptipad¢, kdy
je zvyhodnéni povazovano za slevu z ceny vhodnéjsi zatétovat ho do ostatniho
provozniho vysledku, aby nedochazelo ke zkresleni vysledku z prodeje zbozi
Vv bézném ucetnim obdobi. To plati i u odbératele v piipadé sluzeb nebo u jiz

prodanych zasob. Uétovani by pak u dodavatele v roce X1 vypadalo nasledovng:

C. | Uketni piipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi 300000 | 311 604
2. | Néklady na prodané zbozi 250 000 | 504 132
3. | Pfijem z prodeje zbozi 300000 | 221 311
4. | Dobropis — poskytnuty bonus

- aktualni rok 6000 | 604 321

- pfedchozi rok 2000 | 548 321
5. | Rozpusténi rezervy na bonus 2000 | 459 554
6. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) rok X0

C. | U&etni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupené zboZi 100000 | 131 321
2. | Piijemka zboZi na sklad 100000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 100000 | 321 221
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Uttovéni u odbératele (spolecnost B) rok X1

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupené zbozi 300000 | 131 321
2. | Piijemka zboZi na sklad 300 000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 300000 | 321 221
4. | Dobropis - ptijaty bonus 8000 | 311 132
5. | Platba za ptijaty bonus 8000 | 221 311

Alternativni moznost:

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A) rok X0

C. | Uetni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktura za prodané zbozi 100000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 70000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zbozi 100 000 | 221 311
4. | Dohad na bonus 2000 | 604 389

Uctovéani u dodavatele (spole¢nost A) rok X1

C. | Uketni piipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi 300000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 250000 | 504 132
3. | Piijem z prodeje zbozi 300000 | 221 311
4. | Dobropis - poskytnuty bonus

- bonus pro aktualni rok 6000 | 604 321

- za¢tovani dohadu na bonus 2000 | 389 321
5. | Platba za poskytnuty bonus 8000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) rok X0

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupené zbozi 100000 | 131 321
2. | Ptijemka zbozi na sklad 100000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 100000 | 321 221
4. | Dohad na bonus 2000 | 388 132

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) rok X1

C. | U&etni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupené zbozi 300000 | 131 321
2. | Ptijemka zbozi na sklad 300 000 | 132 131
3. | Uhrada zavazku dodavateli 300 000 | 321 221
4. | Dobropis - ptijaty bonus

- bonus v aktualnim roce 6000 | 311 132

- zu¢tovani dohadu na bonus 2000 | 311 388
5. | Platba za pfijaty bonus 8000 | 221 311

Opét zde ptipomindm, ze ackoli se v ptikladu odhadovany bonus jednoduse nelisil

od priznané vyse uvedené ve vyuctovani, skutecnd hodnota mize byt i vyssi nebo
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niz$i. K tomu zde mohou vést dva duvody. I kdyz jsou dohadné polozky v tomto
pripad¢ tvotfeny na podkladu pravdépodobnosti ptemény v obvyklé pohledavky a
zavazky, neni jisté, ze ke splnéni podminek ve skutecnosti dojde. Paklize uz ale
podle odhadt k poskytnuti zvyhodnéni v budoucnu skute¢né dojde, nemusi ucetni
jednotka spravné odhadnout jejich vysi, jelikoZz neméla v dobé uctovani
k dispozici jejich piesnou hodnotu. Ovsem je tieba, aby dodavatel s odbératelem
na konci ucetnitho obdobi pii tvorbé dohadnych polozek odhadovali vysi
zvyhodnéni tykajiciho se dodavek uskute¢nénych v tomto ucetnim obdobi

S obezietnosti, aby nedochazelo k nadmérnému zkresleni vykazovanych poloZek.

Nakupuje-li odbératel v ptipad¢ prvni alternativni moznosti dlouhodoby majetek
a zvyhodnéni je povazovano za slevu z ceny, bude muset v nasledujicim ucetnim
obdobi o poskytnuté zvyhodnéni upravit nejen pofizovaci cenu jiz do uzivani
zatazeného prislusného majetku, ale sleva ovlivni i dosavadni opravky a budouci
odpisy. Rozdil v upravé opravek se zauctuje do vysledku hospodaieni bézného
ucetniho obdobi. Ackoli odbératel s Vv budoucnu poskytnutou slevou dopiedu
pocital, nemohl ji diive do svych vykaz pfi respektovani § 19 odst. 2 ZoU
zahrnout. Tento postup Vv téchto pripadech nepiimo uvadi i interpretace Narodni
Gcetni rady (dale jen ,NUR®) | 26 — Slevy z porizovaci ceny dlouhodobého
hmotného majetku v nasledujicich ucetnich obdobich po uvedeni do uZivani
zedne 13. 5. 2013, ktera fesi zachyceni naslednych slev zceny majetku v
ucetnictvi, jejichz priznani nebylo v obdobi pofizeni majetku velmi
pravdépodobné. Dle interpretace se v téchto situacich opravky zpétné neupravuji,
ale ptehodnoti se pouze budouci odpisy. Tak lze postupovat i u bonust a skont,
jsou-li slevou z ceny a odbératel pouziva pii jejich uctovani ¢asového rozliSeni,
ke kterému vSak na konci ucetniho obdobi nedojde, jelikoz odbératel se splnénim
podminek nepocital. V nasledujicim ucetnim obdobi ale nastala takova

neo¢ekavana udalost a ke splnéni podminek a poskytnuti slevy nakonec doslo.

» Podminky pro poskytnuti zvyhodnéni splnény do okamziku sestaveni UZ

[ rok X0 l;(ﬂ\\ rok X1 ]
?
doddvka zdsob - l}_\jy splnéni podminky — napr. |
I

faktura véasnd uhrada faktury
\ 31.12.- \ 31. 3. - okamzik
rozvahovy den sestaveni Uz
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V téchto pfipadech se v podstaté nic od jiz vySe uvedeného zdsadné neméni.
Jelikoz vSak v dob¢ sestavovani uUcetni zavérky pfed uzavienim ucetnich knih
uz ucetni jednotka vi, ze ke splnéni podminek V nasledujicim ucetnim obdobi
bezesporu dojde, mize tam, kde bylo vySe uctovano o dohadnych polozkach,

pouzit ucty ¢asového rozliSeni, pokud tedy zna i ptesnou vysi zvyhodnéni.

Rozdiln¢ od ptedchoziho zde mize ale i odbératel, ktery ptivodné 0 zvyhodnéni
na konci piisluiného obdobi sohledem na § 19 odst. 2 a § 25 odst. 3 ZoU
neuctoval, pouzit Casového rozliSeni, a to pokud piihlédne k interpretaci NUR | 24
— Uddlosti po rozvahovém dni ze dne 18. 3. 2013, ktera vychazi z mezinarodniho
ucetniho standardu IAS 10 — Uddlosti po skonceni ucetniho obdobi. V budoucnu
jisté splnéni podminek v piipadé, Ze bude zvyhodnéni slevou z ceny,
predstavuje tzv. upravujici udalost, kterou dana interpretace definuje jako:
Luddlost, kterd prokazuje stav existujici k rozvahovému dni a kterd nastala
V obdobi od rozvahového dne do okamzZiku sestaveni ucetni zaverky, bez ohledu
nato, zda pro ucetni jednotku vyzniva pozitivné nebo negativne. “ Tyto udalosti
pak tedy, pokud jsou vyznamné, nejen ze Gcéetni jednotka popise v piiloze k ucetni
zéaveérce, ale zohledni je 1 pfimo v ramci samotnych ucetnich vykazl sestavenych
k rozvahovému dni. Interpretace tento postup argumentuje tim, ze: ,,stav existujici
k rozvahovému dni, jak si ho zddd § 19 odst. 2 ZoU, neobsahuje informace
existujici k rozvahovému dni, nybrz informace o stavu existujicim k rozvahovému
dni, a proto tyto informace mohou vyplyvat i z upravujicich uddlosti, které samy o
sobé jsou ucetnimi pripady dalsiho ucetniho obdobi*. Splnéni podminek
V nésledujicim ucetnim obdobi tedy prokazuje, ze jiz k rozvahovému dni byla
hodnota v tomto obdobi nakoupenych zasob ¢i sluzeb, na néZz se zvyhodnéni
vztahuje, niz8i 0 nasledné¢ poskytnutou slevu. Proto, jelikoz uz jisté vime
pfed okamzikem sestaveni ucetni zavérky, Ze doSlo ke splnéni podminek
pro poskytnuti zvyhodnéni, bude o tu ¢ast bonusu nebo o skonto tfeba upravit
Gitovani v obdobi, se kterym souvisi. Ackoli interpretace NUR vyjadiuji
pouze odborny nédzor (nejsou pravné zavazné), nezbyva mi nic jiného,

diky ptesvédc¢ivé argumentacni lince, neZ s ni v tomto ptipadé souhlasit.
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1.3.1.2.3 Zdvérecné shrnuti

Pii splnéni podminek v pfedmétném ucetnim obdobi musi byt o zvyhodnéni
uctovano v tomto obdobi, jelikoZ snim vécné a Casové souvisi, a to vyse
uvedenymi zpiisoby v zavislosti na dané situaci. Je ovSem otazkou, zda je mozné
takto Cinit 1 v pfipadé, kdy ke splnéni podminek dochazi az v nasledujicim
ucetnim obdobi, pricemz nasledné poskytované zvyhodnéni uz je ovlivnéno
transakcemi uskute¢nénymi v bézném ucetnim obdobi. Ackoli splnéni podminek
neni jisté, soudim, Ze ano, jelikoz v budoucnu poskytnuté zvyhodnéni se zcela
nebo zc¢asti tyka vynosi a nakladli v tomto obdobi uskutecnénych a bude tak
vykazan skute¢né dosazeny vysledek daného obdobi. Vérngji tudiz vyjadiuje i
finan¢ni a majetkovou situaci Gcéetni jednotky za sledované obdobi. Proto bych
upfednostnila druhou alternativni moznost S ¢asovym rozliSenim, ovSem ale
za predpokladu, Ze je budouci poskytnuti zvyhodnéni vysoce pravdépodobné.
Tento pristup se vSak patrné bude v ptipadé¢ dodavatele u kontrolniho organu
velmi téZzko obhajovat, jelikoz snizujeme vysledek o néco, co se jesté fakticky
nestalo, a proto bude muset tcetni jednotka na zakladé vérohodnych podklada
prokazat, ze K poskytnuti zvyhodnéni v nasledujicim ucetnim obdobi, se kterym
doptedu pocita, skutetné dojde. Odbératel by pak s odhadovanim
pravdépodobnosti splnéni podminek nemél mit velké problémy, jelikoz on sam
dokaze uz ke konci ucetniho obdobi realn¢ posoudit, zda podminky v budoucnu

splni nebo ne.

Za uplatnénim tohoto pfistupu Si stoji i mezinarodni Gcetni standardy. Piipady
o¢ekavanych, ale dosud ,,nezaslouzenych® zvyhodnéni fesi standard 1AS 34 —
Mezitimni ucetni vykaznictvi (B23), ktery v podstaté fika ze, jde-li o smluvni slevy
z ceny (konkrétné je tam: ,,mnozZstevni rabaty ¢i slevy a jiné smluvni zmeény cen*)
a jejich poskytnuti je pravdépodobné, jsou tedy o¢ekavany a spliuji tak podminky
Koncepéniho ramce pro vykazani aktiva a zavazku. To tedy potom vede
k Casovému rozliSovani zvyhodnéni tak, jak jsou zasoby a sluzby, na néz
se vztahuji, dodavany. Ackoli z nazvu standardu vyplyva, ze je tento princip
aplikovan pfi sestavovani mezitimnich ucetnich zavérek, 1ze ho v tomto piipadé

vztahnout 1 na ro¢ni ucetni zavérky.
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Aby se ucetni jednotky nedostavaly do komplikaci pifi vykazovani bonust
na pielomu dvou ucetnich obdobi V ptfipadech, kdy jsou bonusy poskytovany
za dodavky uskutecnéné ve vice Ucetnich obdobich, existuje na to jednoduchy
recept. V zajmu dodavatele je, aby nastavil takové podminky, diky nimz se on i
odbératel vyhne témto svizelnym situacim. Navic nic nepiidad tomu, pokud bude
zpusob stanoveni bonusu zbytecné slozity. Kamenem trazu ale né¢kdy bohuzel
maze byt, ze marketingové ¢i obchodni oddé€leni, jez méa poskytovani slev
na starost, neposoudi ucetni a danové souvislosti a je pak na samotném ucetnim,

aby si s jejich ,,vymysly* pfi protac¢tovani poradil.

1.3.2 Danovy pohled

I pifi poskytovani dodateénych bonust a skont je tteba feSit vliv DPH a jejich

dopad na dan z piijmi.
1.3.2.1 Dan z pridané hodnoty

S novelou zadkona o DPH, kterd nabyla ucinnosti 1. 4. 2011, se mnohé v této
oblasti pro ucetni jednotky zménilo. Zasadni je zména pravidel pro provadéni
oprav zakladu dané a vySe dané pii nasledném snizovani zakladu dané, kde
se prechazi od moznosti opravu provést k jeji povinnosti. [Dérgel, 2011, s. 7]
To dosvédcuje § 42 odst. 1 pism. b) ZoDPH, kde je konkrétn¢ uvedeno: ,,Pldtce
opravi zaklad dané a vysi dané pri snizeni, popripade pri zvyseni zakladu dané, ke
kterému dojde po dni uskutecnéni zdanitelného pineni.“ S odkazem na tento
paragraf vydalo Generalni finan¢ni feditelstvi (dale jen ,,GFR*) dne 29. 4. 2011

z divodi nejasnosti uplatiiovani DPH u bonust a skont nasledujici stanovisko:

,, Predmétem posouzeni dopadiit do DPH jsou tzv. skonta, slevy ¢i bonusy. Tyto
se v praxi vyskytuji pod riiznymi oznacenimi a definicemi, coz vSak nic neméni
na jejich spolecné vécné podstaté. GER je toho ndzoru, Ze neni v zdsadé rozdil,
zda se jednd o poskytnuti skonta ¢i bonusu, ale je vzdy rozhodujici, zda maji, resp.
jsou poskytovany jednoznacné ve vazbé na jiz uskutecnéné zdanitelné plnéni
nebo soubor uskutecnénych zdanitelnych pinéni za wréitou cdast uplynulého
obdobi. V takovychto pripadech je platce — oproti minulé pravni upravé — vidy
povinen provést opravu zdkladu a vy§e dané.* [Informace GFR k uplatiiovani

DPH u tzv. skont a bonusti]
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Z uvedeného vyplyva, ze do konce bfezna 2011 nenafizovalo plvodni znéni
zakona 0 DPH dodavateli pfi poskytovani bonust a skont opravit zaklad dan¢ a
vySi dané a tak bonusy a skonta byly chapany spiSe jako finan¢ni plnéni,
které zdanéni nepodléhalo [Sobotkova, 2011]. Zménou tohoto zakona se vsak
bonusy a skonta stavaji zdanitelnym plnénim. Stanovisko GFR pii provadéni
oprav zakladu a vySe dan¢ u dodatecnych bonust a skont zduraziuje jejich vazbu
na jiz uskuteénéné dodavky zasob nebo poskytnuti sluzeb. Jak uz bylo shledano
vySe V ucetni Casti, tak bonusy a skonta patii k pfedchozim dodavkam zasob nebo
sluzeb, a vztahuji se bud’ k jejich celkové hodnoté, nebo konkrétné K jednotlivym
polozkam v dodavkach zahrnutych a jsou pak slevou z kupni ceny zasob a sluzeb.
Uplatiovani DPH u bonust a skont tedy nic neméni na tom, jaky zpusob

prouctovani samotného bonusu ¢i skonta si ucetni jednotka vybrala.

Jelikoz jde o samostatné zdanitelné plnéni, provadi se oprava zakladu dané a vyse
dan€¢ pomoci opravného danového dokladu, ktery musi byt vystaven do 15 dni
ode dne zjisténi této skutecnosti, pfi¢emz sazba dané se pouZije stejna, jako byla
ke dni povinnosti pfiznat dan u ptivodniho plnéni [§ 42 ZoDPH]. Opravny danovy
doklad nahradil dfive pouzivané danové dobropisy a vrubopisy. Jde ale pouze o
zménu pojmu a rozSifeni o nékteré nalezitosti, podstata jejich vystavovani je
porad stejna. Pied novelou zdkona vsak jesté poskytovani bonust a skont nutné
nepodléhalo DPH, a proto jsme se v praxi mohli téz setkat s vystavovanim
tzv. finan¢nich dobropist, které se pouzivaly K opravé fakturované Ccastky,
pokud se dodavatel nerozhodl snizit zaklad a vysi dané [Klein a Drahos, 2009].
Jednalo se ¢ist¢ o ucetni doklad, na némz bylo dané zvyhodnéni uvedeno

bez vlivu na DPH.

V piipad¢é bonust se ovSsem V souvislosti s vystavovanim opravnych danovych
dokladl objevuji problémy. Z diivodu jejich vazby na vice doddvek by mohlo byt
velmi naroéné dostat v§em nalezitostem opravného danového dokladu, tak jak
jsou vymezeny v § 45 odst. 1 ZoDPH a navic by bylo nutno vystavit opravny
danovy doklad ke kazdému zdanitelnému plnéni. Administrativné narocny proces,
ktery by dodavateli pti povinnosti opravy tykajici se vice zdanitelnych plnéni
vznikl, Ize tesit vystavenim tzv. souhrnného opravného dokladu podle § 45 odst. 4

ZoDPH. Zminéné stanovisko GFR sohledem na dané ustanoveni zaujalo
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Vv pfipad¢ souhrnného dokladu jesté vstficn€jSi postoj na pozadavky naplnéni

nékterych nalezitosti tohoto dokladu:

,,Jmenovité ohledné referenci na puvodni danové doklady Ize akceptovat i jen
ramcové vymezeni puvodnich zdanitelnych plneni v souhrnném opravném
dokladu, a to tak, aby vazby na puvodni zdanitelna plneni byly urcitelné (napr.
danové doklady vystavené v urcitém casovéem obdobi nebo ciselna rada danovych
dokladit od — do). Rozdily mezi opravenym zdakladem dané a zakladem dané u
ptivodnich zdanitelnych plnéni lze u souhrnného dokladu wuvést souhrnné
za vSechna opravovand zdanitelna plnéni. V pripadé opravy vice zdanitelnych
plnéni s rozdilnymi sazbami dané lze rozdily uvést souhrnné, avsak rozdélené
dle jednotlivych sazeb dané. Platce vsak musi byt schopen konkrétné prokazat
spravnost opraveného zakladu dané a vyse dané a to ve vazbé na udaje uvedené v
opravném danovém dokladu (smlouvami, pitvodnimi dan. doklady, evidenci pro

dariové iicely atd.).  [Informace GFR k uplatiiovani DPH u tzv. skont a bonusii]

Oprava zakladu dané a vyse dané ma dle § 74 odst. 1 ZoDPH za nésledek snizeni
uplatnéného odpoc¢tu dané, coz u piijemce zvyhodnéni vede k povinnosti provést

opravu odpoctu dan¢.

Nasledujici tabulka uvadi, ve kterém zdanovacim obdobi dochazi u dodavatele a
odbératele K promitnuti opravy dané na vystupu a odpoctu dané na vstupu

do danového pfiznani [§ 42 odst. 3 pism. b) a § 74 odst. 1 ZoDPH].

Tabulka €. 1 — Srovnani okamzZiku opravy dané u poskytovatele a prijemce zvyhodnéni

Snizeni dané na Zvyseni dané na
vystupu = uplatnéného | vystupu = uplatnéného
odpoctu odpoctu
Poskytovatel Doruéenim dokladu Vystavenim dokladu
Prijemce Obdobi, kdy se dozvédél Doruc¢enim dokladu
Dopady do Prijemce se o opravé muize Poskytovatel zvysidan na
praxe dovédétdfivnezobdrzidoklad vystupuvystavenim dokladu,
— pak snizuje NO na vstupu prijemce s narokovanim
drive nez poskytovatel snizi vyssSiho odpoctu cekanajeho
dan navystupu prijeti

Zdroj: P. Toman (KPMG, 2011) - podkladové materialy k pfedmétu 1VF425 Zdanéni spotieby I1.
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Odbeératel jakoZzto piijemce zvyhodnéni se o povinnosti provést opravu odpoctu
dan€¢ dozvidd v okamziku, kdy se dozvi o splnéni podminek pro poskytnuti
zvyhodnéni, tj. u skont hned pii provedeni v€asné tthrady a u bonusti Vv momentg,
kdy ho o této skutecnosti informuje dodavatel. Jak by Gctovani vypadalo v tomto
pripad¢, si ukdzeme na nasledujicim ptikladu, ptiCemz opravny danovy doklad

zde bude zkracené nazyvan dobropisem, jak je 1 v ucetni praxi bézné.

Priklad ¢. 9 — dodateény bonus

Spolecnost A nabizi na zakladé smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu
partnerovi — spolecnosti B bonus ve vysi 2 % z celkové ceny zbozi bez DPH,
pokud jeho obrat za dané kalendarni ctvrtleti presahne hodnotu 200 000 K¢ bez
DPH. Spolecnost B odebrala ve 2. ctvrtleti zbozZi bez dané za 400 000 K¢.
Spolecnost A zbozi vyskladnila v hodnoté 350 000 K¢. K prekroceni stanovené
hodnoty odebraného zbozi doslo v ramci jedné objednavky. Spolecnost A
vyhodnotila splnéni podminek pro poskytnuti bonusu a priznala spolecnosti B
bonus uz na konci 2. ¢tvrtleti, ale dobropis vystavila a dorucila spolecnosti B az
ve 3. ctvrtleti po skonceni stanoveného obdobi. Jednd se o Ceské spolecnosti, které
jsou ctvrtletnimi pldtci dané. ZbozZi podléhd zdkladni sazbé dané (21 %).

Predpokladejme ddle, Ze bonus je u obou spolecnosti povazovan za slevu z ceny.

Uctovani u dodavatele (spolednost A) — 2. &tvrtleti

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi
- cena bez dané 400 000 | 311 604
- DPH (400 000 * 21 %) 84 000 | 311 343
2. | Néklady na prodané zbozi 350000 | 504 132
3. | Pfijem z prodeje zboZi 484 000 | 221 311
Uttovani u dodavatele (spoleénost A) — 3. &tvrtleti
4. | Dobropis — poskytnuty bonus
- cena bez dané 8000 | 604 321
- DPH (8 000 * 21 %) 1680 | 343 321
5. | Platba za poskytnuty bonus 9680 | 321 221

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) — 2. &trtleti

C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupené zboZi
- cena bez dané 400000 | 131 321
- DPH 84 000 | 343 321
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2. | Piijemka zboZi na sklad 400 000 | 132 131

Uhrada zavazku dodavateli 484000 | 321 | 221

w

4. | DPH Kk bonusu (snizeni DPH na vstupu) 1680 395 343

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) — 3. &tvrtleti

5. | Dobropis — pfijaty bonus
- cena bez dan¢ 8000 | 311 132
- zOétovani DPH 1680 | 311 395
6. | Platba za piijaty bonus 9680 | 221 311

Z ptikladu je zifeymé, Ze uctovat o DPH se bude v dobé&, kdy se sniZeni danové
povinnosti na vystupu a snizeni naroku na odpocet dan¢ na vstupu projevi
v danovém ptiznani k DPH ¢ili jinak feceno je uc¢tovani DPH odvislé pouze a jen
od pozadavku stanovenych zakonem 0 DPH. Proto ani pii poskytovani bonust a

skont na ptrelomu tcetnich obdobi nedochazi k casovému rozliSovani DPH.

SniZzeni dan¢ na vystupu u dodavatele, tudiz i1 snizeni odpoctu dané¢ u odbeératele
plati 1 pfi poskytovani neptimych bonust, jelikoz nastaveni pravidel v § 42
ZoDPH je tak obecné, ze tuto moznost nevyvraci. Nesejde tedy na tom,
ze dodavku dané komodity provedla jina osoba nez poskytovatel zvyhodnéni.
OvSem v ptipad¢ neptimého bonusu nedojde k vystaveni opravného danového
dokladu. To vsak neni piekazkou K provedeni opravy, jelikoz § 42 odst. 2 ZoDPH
uvadi, ze: ,, pokud platce nemél povinnost vystavit dainovy doklad, provede opravu
pouze V evidenci pro ucely DPH.“ Ukolem v této situaci pro poskytovatele
zvyhodnéni ale je, aby si zajistil takové dikazni prostiedky, diky nimz prokaze
opravnénost provedené¢ho snizeni zadkladu dané. Ani odbératel k opravé odpoctu
dané nemusi vlastnit opravny danovy doklad, protoze dle § 74 odst. 1 ZoDPH
se oprava prokazuje i jinymi zpisoby nez pfimo samotnym opravnym danovym

dokladem. [Stanovisko GFR, 2011, s. 5, 6, 7]

Zavérem lze tedy podotknout, Zze povinnost opravy zakladu a vySe dané
pii poskytovani bonusi a skont se pro dodavatele stala Vv souvislosti
S vystavovanim opravnych dafiovych dokladii nebo zajisStovanim dilkaznich
prostiedkt sice administrativné naro¢né&jsim procesem, ale na druhou stranu je
pro n&j vyhodou, jelikoz dojde ke snizeni danové povinnosti. Naopak odbératel je
znevyhodnén. Sice splnénim podminek ziskava dané zvyhodnéni, ale musi snizit

svllj narok na odpocet dané na vstupu, a to uz ve zdanovacim obdobi, kdy se o
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splnéni dozvid4 bez ohledu na doruceni opravného danového dokladu. Proto je
tteba z hlediska DPH postupovat pfi poskytovani bonusti a skont u odbératele
S obezietnosti, aby nezapomnél provést opravu odpoctu dané ve spravném obdobi,

jinak mu hrozi v pfipad¢ zjisténi této skute¢nosti spravcem dané urcita sankce.

1.3.2.2 Dari z prijmii

Jelikoz se pti stanovovani zakladu pro vypocet dané z ptijma vychazi u jednotek
vedoucich tcetnictvi z ucetniho vysledku hospodafeni, miize zpiisob zauctovani
dodate¢nych bonusi a skont do jist¢ miry ovlivnit vysi vykadzané dang
za stanovené zdanovaci obdobi. OvSsem nemélo by tomu byt naopak tak, ze volba
zpusobu zauétovani dodatecnych bonust a skont bude ovlivnéna ustanovenimi
zdkona o danich zpfijmi. Pro nasledné posouzeni dopadli zatctovani
dodate¢nych bonusi a skont do dané z ptijmi bude vhodné vyiesit zvlast’ dopady
zauctovani V zavislosti na tom, zda ucetni jednotka povazuje bonusy a skonta
zaslevu z ceny zasob a sluzeb nebo za nastroj obchodni politiky a dopady
zpusobu zauc¢tovani Vv situacich, kdy poskytovani bonust a skont spada do dvou

ucetnich obdobi.

Pouzije-li ucetni jednotka vysledkovy zpisob zauctovani (tj. dodavatel vzdy,
odbératel v piipadé, Ze jsou bonusy a skonta nastrojem obchodni politiky), budou
Z hlediska dané z piijmt bonusy a skonta pro poskytovatele zvyhodnéni danové
uznatelnym ndkladem a pro piijemce zvyhodnéni danové uznatelnym vynosem,
coz tedy znamena, Ze se projevi i V zakladu a vysi dané. Bonusy a skonta jako
naklad a vynos mohou byt povazovany za danoveé uznatelné, protoze zakon 0
danich z piijmt zadny specificky postup pii uplatnéni bonusti a skont neuvadi.
Aby si vsak poskytovatel zvyhodnéni mohl snizit zaklad dané a tim i svou
danovou povinnost je tieba, aby splnil obecnou podminku uvedenou v § 24 odst. 1
ZoDzP o souvislosti nakladu se zdanitelnym piijmem, o ¢emz ale u bonust a
skont neni pochyb. Pokud jsou odbérateli dodavany zasoby a ne sluzby, miize u
odbératele vtomto piipadé zaviset na tom, zda zatctuje dodateéné poskytnuty
bonus ¢i skonto rozvahoveé nebo vysledkove, a to za situace, ze na konci uéetniho
obdobi, které je shodné se zdanovacim obdobim pro dan z piijmu, zasoby, jichZ
se zvyhodnéni tykalo, jesté nespotieboval nebo neprodal. Bonus nebo skonto

se pii rozvahovém pfistupu projevi ve vysledku hospodafeni a tim ovlivni i vysi
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vykazané dan¢ az v obdobi, kdy dojde k jejich spotiebé nebo prodeji, ovsem pii
vysledkovém piistupu zatc¢tovani bonusi a skont bude u odbératele dan z piijmu

bonusem nebo skontem ovlivnéna hned v obdobi, kdy doslo k jejich poskytnuti.

Konkrétné jistou informaci o feSeni bonusi a slev pro ucely dané z piijmu
na prelomu dvou obdobi podava Pokyn GFR ¢&. D-6, jehoZ cilem je zajistit
jednotny postup pfi uplatiiovani nékterych ustanoveni zdkona o danich z piijmd.

K § 23 odst. 2 ZoDzP se pokyn v bod¢ 4 vyjadiuje nasledovné:

., Pro zjisténi zakladu dané se uplatni castky ovliviiujici zaklad dané k rozhodnému

datu, kterym je napriklad v navaznosti na:

¢) priznani slevy ¢i bonusu datum vzniku pravniho ndroku na slevu ¢i bonus;
pokud pro dané zdanovaci obdobi vznikne pravni narok na bonus ci slevu (neni—li
znama jejich presna castka, akceptuje se pro ucely dané z prijmi dohadna
polozka... . [Pokyn GFR &. D-6 k jednotnému postupu pii uplatiovani nékterych

ustanoveni zdkona ¢. 586/1992 Sb., o danich z piijmt, ve znéni pozdéjSich

piredpisu, 2011, s. 24]

Z tohoto pokynu je tedy ziejmé, ze stejné jako v ucetnictvi Ipi zdkon o danich
z pfijmt na dodrZeni zasady vécné a ¢asové souvislosti, s ¢imz souvisi i potieba
casového rozliseni. Otazkou vsak je, kdy vznika pravni narok na slevu ¢i bonus.
Je to okamzik uzavieni smlouvy nebo okamzik splnéni podminek? Domnivam se,
ze jestlize je dané zvyhodnéni pfedmétem smluvniho ujedndni, mél by samotny
narok na zvyhodnéni vznikat uz pii uzavieni smlouvy a v okamziku splnéni
podminek se pak stava pravni narok vymahatelny. OvSem mou domnénku mi
pifipozadani o pravni posouzeni této zdlezitosti vyvratil odbornik na obchodni
pravo JUDr. Ing. Toma$ Moravec [2013] soddvodnénim, Ze: , v okamZiku
uzavieni smlouvy vznikd pouhé subjektivni pravo na slevu. Jakmile jsou splnény
podminky pro vyplaceni (castka je splatna) vznika pravni narok a narok na slevu
muzZe byt zaZalovan.“ Z odborného pravniho posouzeni tedy vyplyva, Ze v daném
ptipadé dle pokynu GFR ¢&. D-6 k zakonu o danich z p#ijmii se rozhodnym dnem
mysli den, kdy doslo ke splnéni podminek pro poskytnuti zvyhodnéni.
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Pokud nedoslo ve sledovaném ucetnim obdobi ke splnéni podminek, avsak
uz probéhly dodavky zéasob a sluzeb, na které se pravdépodobné budouci
poskytnuti zvyhodnéni bude vztahovat a dodavatel se z tohoto diivodu rozhodne
VYtVorit rezervu, pijde zde pouze o uletni rezervu®, ktera neni dafiové uznatelna.
Proto tvorbou této rezervy nebude ovlivnéna vySe dané z pfijma ve sledovaném
ucetnim a zdanovacim obdobi. Ve svém dusledku to tedy znamena, Ze v téchto
pripadech bude velice zaviset na zpusobu prouctovani pravdépodobnych
v budoucnu poskytnutych bonust a skont, jez se vztahuji ke sledovanému
ucetnimu obdobi, jelikoz jeden zpiisob (s tvorbou dohadnych polozek) ovliviiuje
jak u dodavatele, tak i1 odbératele dan z piijmd ve sledovaném ucetnim a

zdanovacim obdobi a druhy zptisob nikoliv.

® Nepatii mezi dafiové rezervy, které pro ucely zjisténi zakladu dang z piijmii vymezuje zakon
¢. 593/1992 Sb., ve znéni pozdéjsich predpist.
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2. Darky k nakupu, vérnostni programy

Mezi jednu z nejbéznéjsich forem podpory prodeje patii poskytovani riznych
darkt, zvyhodnénych baleni, zbozi nebo sluzeb Kk nakupu navic zdarma
¢i vérnostni programy. At uz je ale marketingova akce interpretovana zakaznikiim
jakymkoli zptisobem, vzdy je za tim snaha vydélat. Jelikoz jde o podnikatelskou
¢innost, v drtivé vétsiné piipadi to nebude jen dobra vile poskytovatele urcitého

zvyhodnéni ptilepsit svym zakaznikim.
2.1 Darky k nakupu

Kazdy z nas se n€kdy nechal zlakat reklamou hlasajici: 2 vyrobky za cenu 1,
piikoupi 2 wvyrobkli obdrzite 3. zdarma, pii koupi vyrobku X spolecné
s vyrobkem Y zaplatite pouze prodejni cenu vyrobku X, pii koupi vyrobku X
obdrzite jako darek vyrobek Y zdarma, Kk vyrobku piibalen darek apod. OvSem
propaguje-li prodejce dané zvyhodnéni vyslovné tak, ze se jedna piimo o darek
nebo zboZi ¢i sluzbu k nadkupu navic zdarma, pohybuje se na velmi tenkém led¢,
jelikoz by toto zdanového hlediska mohlo byt posuzovano jako dar,
coz by znamenalo nejen pro dodavatele, ale i odbératele tu nejhorsi variantu
[Brychta, 2011, s. 5]. Z této svizelné situace mtize dodavatel vybruslit tak, Ze bude
uctovat a uvede na danovém dokladu, ze jde o slevu k poskytovanému plnéni,
&imz v podstaté vyvrati, Ze by se jednalo o piimou & zastfenou formu daru.™®
Zpusob zauctovani u dodavatele a odbératele je Vtéchto piipadech klicovy,
jelikoz od toho se budou odvijet i souvisejici danové dopady. To jsou tedy
davody, pro¢ je tfeba, aby mély ucetni jednotky pii poskytovani téchto
marketingovych akei neustale na paméti, ze hranice mezi slevou a darem je velmi

tenka a spravné se pii vystavovani dokladu a jejich iétovani zachovaly.

Ackoli jsou zbozi ¢i sluzby zpravidla prezentovany jako zdarma, ve skutecnosti
zdarma opravdu nejsou a jde jen o chytry marketingovy tah, jak naldkat
odbératele ke koupi. Ditvodem je fakt, Ze jejich poskytnuti je vZdy vazano na dalsi
podminku, a to souvisejici ndkup obvykle vyrazné drazsiho produktu nebo sluzby.
[Dérgel, 2005] Pajde tedy o tzv. vazané prodeje, u kterych by navic poskytované

zbozi ¢i sluzby zdarma mély piedstavovat pouze slevu v nepenézni podobg.

19 Uvedené doklada i Stanovisko Ministerstva financi [2005].

46



Velmi pékné piiklady, na kterych je vysvétleno, pro¢ nejsou V téchto piipadech
»zdarma“ poskytované zbozi ¢i sluzby skute¢né zadarmo, uvadi ve svém clanku

Slevy v danich z pfijm a DPH Ing. Martin Dérgel [2005]:

,Zbozi  "zdarma" neboli pozornost podniku rozhodné neni dodavatelem
predavano zcela zdarma v ekonomickém slova smyslu. Jde opét o formu slevy.
Napr. pokud obvykla prodejni cena vyrobku A za kus cini 10 K¢ a prodejce nabizi
baleni "3 kusy + 1 zdarma", prodava 4 kusy A za 30 K¢ neboli 7,50 K¢ za kus,
cimz poskytuje fakticky odbérateli slevu na jeden kus 2,50 K¢, resp. na baleni

po ctyrech kusech slevu odpovidajici cené jednoho kusu bez slevy.

Podstatné je udrzet takto marketingové orientovany styl i v obchodnich
podminkach, resp. na dokladech o prodejich, aby spravce dané nepojal podezreni,
Ze jsme skutecné vysavac zakaznikovi prodali za 5 000 K¢ a k tomu jej obdarovali
plysovym cunikem v hodnoté 100 K¢. Jednak by nam patrné cunika vyradil z
danovych vydaju (nakladu) a jednak by mohl pozZadovat po nebohych odbératelich
priznani dané z prijmu (u podnikatelii a zaméstnancu), prip. spise jen teoreticky
1 K¢ dané darovaci (u ostatnich obcanii). V tomto pripadé by jesté bylo mozno
situaci ustdat napr. vysivkou nebo potistenim cunika logem prodejce nebo ndazvem
vysavace, diky cemuz by se jednalo o reklamni a propagacni predmeét vyhovujict
podmince danové ucinnosti, resp. nespadajici mezi danové neuznatelné dary ve
smyslu § 25 odst. 1 pism. t) ZDP. Horsi by to ale jiz bylo u hodnotnéjsich "darku".
Lze doporucit pamatovat na toto riziko a v obchodnich podminkach a prodejnich
dokladech uvadet, Ze predmétem prodeje je vysavac + cunik za sjednanou cenu
5000 K¢ celkem. Z kalkulace prodejni ceny musi byt zkratka jasné, zZe do ceny
prodavaného "hlavniho" zboZi je zahrnuta i hodnota "daru". U prodejnich balickii
typu "3 + 1 zdarma" pak musi prodejce hodnoverné prokdzat, zZe jde fakticky o

prodej ¢tyr kusu se slevou za cenu ti.

Aby u téchto marketingovych akci jejich poskytovatel zbyte¢né neprovokoval
spravce dan¢ a nevystavoval sebe i pfijemce zvyhodnéni riziku negativnich
danovych dopadid, vhodngjsi cestou je dat dalsi zboZi ¢i sluzbu navic tfeba
za symbolickou 1 K¢, ¢imz vylou¢ime beziiplatné plnéni, které je pro darovani

typické nebo je vhodné proklamovat marketingovou akci tak, aby tam vyslovné
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nebylo uvedeno, Ze jde o zbozi ¢i sluzbu navic zdarma, ale tieba ,k vyrobku X

dostanete navic i zbozi Y bez navyseni celkové ceny* apod. [Brychta, 2011, s. 5]

Dle vyse uvedeného za slevu by tedy mélo byt povazovano vse, co je v ramci
podpory prodeje poskytovano ve spojeni s nakupem zbozi ¢i poskytnutim sluzeb
bez ohledu na to, jakym zptisobem je dané zvyhodnéni propagovano. Dillezita je
vazba na prodané zbozi ¢i sluzby a tudiz i existence urcitych pozadavkt na jejich
poskytnuti. Nejde tedy o dar, jelikoz na poskytnuti zvyhodnéni musela byt

vynaloZena urcita protihodnota.

2.1.1 Uéetni pohled

Jelikoz u téchto marketingovych aktivit provozovanych v rdmci podpory prodeje
jsou poskytovana zvyhodnéni vzdy slevou, mély by byt takto i v ucetnictvi

promitnuty.

Priklad ¢. 10 — zbozi navic k nakupu zdarma nebo za 1 K¢

Spolecnost A prodava automobily a vyhlasila pro své zakazniky nasledujici akci.
Pri nakupu jakéhokoli automobilu v hodnoté nad 80 000 K¢ obdrzi zakaznik navic
navigaci. Spolecnost B si v ramci dané akce koupila wiz pro sluZebni ucely
Vv hodnoté 100 000 K¢. Spolecnost A pro tuto akci nakoupila 10 ks navigaci,
pricemz porizovaci cena jedné navigace je 2 000 K¢. Viiz vyskladnila v hodnoté
70 000 K¢.

a) Navigace je zdakaznikovi poskytovana zdarma

Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. Ucetni piipad K& MD D
1. Nékup navigaci (hrazeno hotov¢) 20000 | 132 211
2. Faktura za prodany automobil + navigace 100000 | 311 604
Tedy: | - cena automobilu 100000 | 311 604
- navigace v ramci marketingové akce 2000 | 311 604
- sleva 2000 | 604 311
3. Néklady na prodany automobil
- vyskladnéni automobilu 70000 | 504 132
- vyskladnéni navigace 2000 | 504 132
4. Uhrada zavazku odbératelem 100 000 | 221 311
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Ve vysledku to bude v ucetnictvi dodavatele vypadat tak, ze za prodany automobil
S navic poskytovanou navigaci utrzil dohromady 100 000 K¢. Lze si to predstavit i
tak, Ze v Gi¢tované cené prodavané¢ho automobilu uz je zahrnuta i hodnota zdarma
poskytované navigace, aniz by vSak byla navySena celkova cena automobilu.
Dodavatel tedy poskytl odbérateli slevu na automobil ve vysi 2 000 K¢. Nasledné

navigaci, tak jako automobil, béZznych zptisobem dodavatel vyskladni.

Uctovani u odbératele (spolecnost B)

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupeny automobil + navigace
- automobil 98 000 | 042 321
- navigace 2000 | 501 321
2. | Zatazeni majetku do uzivani 98 000 | 022 042
3. | Uhrada pohledavky dodavateli 100 000 | 321 221

Odbératel zauctuje automobil vcetné slevy, jejiz vySe odpovida hodnoté
poskytnuté navigace. Jelikoz navigace nebyla ziskana darem, ale odbératel za ni
vramci kupovaného automobilu téz zaplatil (automobil a navigace byly
zakoupeny dohromady za celkovou cenu 100 000 K¢), nepfipada v uvahu uctovat

,zdarma“ poskytnutou navigaci tak, jak je u¢tovéano v piipadé skute¢ného daru.™
b) navigace je zdkaznikovi poskytnuta za 1 K¢

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A)

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Nakup navigaci (hrazeno hotov¢) 20000 | 132 211
2. | Faktura za prodané zbozi
- automobil 100 000 | 311 604
- navigace v ramci marketingové akce 1] 311 604
3. | Néklady na prodany automobil
- vyskladnéni automobilu 70000 | 504 132
- vyskladnéni navigace 2000 | 504 132
4. | Uhrada zavazku odbératelem 100001 | 221 311

Uctovani u odbératele (spole¢nost B)

C. | Uéetni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za nakoupeny automobil + navigace
- automobil 100000 | 042 | 321
- navigace v ramci marketingové akce 1] 501 321
2. | Zatazeni majetku do uZivani 100000 | 022 042
3. | Uhrada pohledavky dodavateli 100001 | 321 221

1 Navigace je pro odbératele drobnym hmotnym majetkem uétovanym rovnou do spotieby.
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Rozdiln¢ od predchoziho je zde sleva poskytovana piimo z obvyklé ceny
predmétu zvyhodnéni. Navigaci vtomto ptipadé odbératel ziskdva soucasné
s nakupem automobilu za 1 K¢ a v této cené ji promita také do ucetnictvi, jelikoz i
pfes vyrazné snizenou cenu se stale jedna o Uplatné nabyti majetku, které se
dle § 25 odst. 1 ZoU ocefiuje potizovaci cenou. Co se tyde vyse slevy, tak u
moznosti a), kdy byla navigace poskytovana zakaznikovi zcela zdarma, $lo 0

slevu ve vysi 2 %, zde jde o slevu témef stoprocentni.

Zakaznikovi vSak nemusi byt k nakupu, jako ve vySe uvedeném piikladu,
poskytovano jako darek navic pouze zbozi ¢i sluzby zdarma nebo za vyrazné
zvyhodnénou cenu, ale tteba 1 poukézky na odbér zboZi ¢i sluzeb v urcité hodnoté.
Ackoli bude v téchto ptipadech poukazka opét soucasti prodeje, k jejimu Cerpani,
pokud bude zdkaznikem vyuzita, dochazi aZ nasledné. Poskytovatel zvyhodnéni
tedy o poskytnuté slevé v podobé poukazky uctuje az v okamziku jejiho Cerpani.
Nasledujici ptiklad zachycuje situaci, kdy poukazka je poskytnuta jinou osobou,

neZ u které dochézi k jejimu uplatnéni.

Priklad ¢. 11 — poukazka k nakupu

Spolecnost A, ktera prodava elektroniku a elektrospotrebice, spustila zacatkem
tohoto roku novou marketingovou akci. Kazdy zdkaznik pri ndkupu zbozi nad
1 000 K¢ obdrzi poukdzku na pohonné hmoty v hodnoté 50 K¢. Platnost poukazky
je do konce 1. pololeti tohoto roku. Spolecnost B si pro svou podnikatelskou
cinnost v prubéhu tohoto obdobi koupila notebook za 10 000 K¢ a ziskanou
poukazku za tento nakup pred koncem jeji platnosti téz vyuzila pri nakupu benzinu

za 500 K¢. Spolecnost A notebook vyskladnila v hodnoté 7 000 K¢.

Uctovani u dodavatele (spolednost A)

C. | Uéetni p¥ipad K¢ MD D

1. | Prodej notebooku (hrazeno hotoveé) 10000 | 211 604
2. | Néaklady na prodany notebook 7000 | 504 132
3. | Faktura za uplatnéné poukazky 50| 604 325
4. | Uhrada zavazku 50| 325 | 221

’

Ud¢tovani u odbératele (spoleénost B)

C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Nékup notebooku (hrazeno hotove) 10000 | 042 211
2. | Zarazeni notebooku do uzivani 10000 | 022 042
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| 3. | Nakup benzinu | 450 | 501 | 211 |

Uctovani u tfeti strany (Cerpaci stanice)

C. | Uketni ptipad K¢ MD D

1. | Prodej benzinu 450 | 211 604
2. | Faktura za uplatnéné poukézky 50| 315 604
3. | Uhrada pohledavky 50| 221 315

Jelikoz cCerpaci stanice neni poskytovatelem zvyhodnéni, ale pouze jejim
zprosttedkovatelem, zistava ji vynos za prodany benzin Vplné vysi.
Poskytovatelem zvyhodnéni je spolecnost A, ktera pak o vySi poskytnuté slevy
v podobé poukazky snizuje své vynosy z prodeje notebooku, ke kterému se jeji

poskytnuti bezprostiedné vazalo a nasledné i tuto hodnotu Cerpaci stanici uhradi.

2.1.2 Danovy pohled

Jak uz bylo vuvodu této kapitoly uvedeno, aby nebylo poskytovani zbozi
¢i sluZzeb k nakupu navic zdarma povazovano za bezuplatné plnéni, neni dilezité
pouze jejich ucetni zachyceni, ale i zpuisob, jakym se objevi na danovém dokladu.
Vezmeme-li si priklad s prodejcem automobild, ktery k ndkupu automobilu
V hodnoté 100 000 K¢ poskytl spolecnosti B navic navigaci v hodnoté 2 000 K¢
zdarma, mél by vystaveny danovy doklad opravdu velmi zjednoduSené vypadat

zhruba nasledovné:

- automobil ......... 100 000 K¢
- navigace ............. 2 000 K¢
- sleva............... -2 000 K¢

- automobil ......... 100 000 K¢

- NAVIgace ................... 0 K¢,

tézko by prokazoval, Ze jde o slevu a navigace by byla povazovéana za beziplatné
plnéni, které dle § 13 odst. 5 ZoDPH je zdanitelnym plnénim. Bylo by tedy nutné
odvést dan z aktudlni trzni ceny navigace. V piipadé€ navigace neslo o poskytnuti

darku dle § 13 odst. 8 pism. ¢c) ZoDPH, ktery by nebyl zdanitelnym pInénim.
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Z hlediska dané z piijmt by byl dar dle § 25 odst. 1 pism. t) ZoDzP danoveé
neuznatelnym nakladem s vyjimkou darkti malé hodnoty, které jsou reklamnim
nebo propaga¢nim predmétem pii splnéni pozadavkd vtomto paragrafu

uvedenych.

Pripad, ktery souvisi s poskytovanim zbozi ¢&i sluzeb navic ,,zdarma“
Kk uskuteénénému plnéni fesil i Nejvyssi spravni soud (dale jen ,,NSS*). Jedna se o
judikat ¢. 2 Afs 6/2011-123 a predmétem posouzeni bylo, zda finanéni urad
opravnéné neuznal nakup dalni¢nich znamek a poukazek na pohonné hmoty, které
stézovatel nasledné poskytoval svym zakaznikim jako vyhodu navic k vyméné
autoskla, za danové¢ uznatelny vydaj. Ackoli stéZovatel namital, Ze soucasti ceny
realizované zakazky bylo i vydani dalni¢ni znamky nebo poukazky k odbéru
pohonnych hmot ve vysi 1 000 K¢, coz bylo 1 vyslovné uvedeno v ,,obecnych
cenovych podminkach®, NSS shledal postup finan¢niho 0fadu za spravny,
¢imz V podstaté potvrdil, Ze jde o dar ve smyslu § 25 odst. 1 pism. t) zdkona o

danich z pfijmi a na zaklad¢ rozsudku ze dne 22. 4. 2011 kasacni stiznost zamit]l.

Tento rozsudek vyvolal velkou vinu negativnich ohlast, jak z fad odborniku, tak i
bézné praxe, jelikoz do té doby nebylo myslitelné, Ze by ,,zdarma* poskytované
zvyhodnéni k uskutecnénému plnéni bylo skutecné darem. Navic samotné
posouzeni dané véci je dosti rozporuplné, protoze NSS své rozhodnuti zdtvodnil

mimo jiné tfeba ndsledovné:

., Nejvyssi spravni soud nema pochybnost v tom smeéru, Ze vydaje vynalozené na
zminéné bonusy, tj. na dalnicni znamky a poukazky na pohonné hmoty, jsou svoji
podstatou podraditelné pod vydaje (ndklady) vynalozené na dosazeni, zajisténi a
udrzeni zdanitelnych prijmii, nebot jsou zpusobilé se pozitivné projevit v prijmech
danového subjektu. Jak bylo ostatné v dainovém i soudnim ¥izeni prokdzadno,
stezovatel opakované inzeroval svoje sluzby a pritom zdurazitoval prave tento
bonus, ktery poskytoval zadarmo. Rovnéz argumentoval naristem trzeb (obratu) v
priibéhu jednotlivych let a daval tento narist do souvislosti se zavedenim

poskytovani znamek a kuponii.

Jind je vSak otdzka zdkonem stanoveného negativniho vymezeni darové

uznatelnych vydaju. V tomto sméru je treba souhlasit s prdavnim ndzorem
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meéstskeho soudu v tom smyslu, ze se skutecné nejednalo o reklamu. Z citovaného
ustanoveni § 25 odst. 1 pism. t) zakona o danich z prijmii je totiz ziejmé, ze dary
nelze povazovat za danové uznatelné naklady, pricemz za dar se nepovazuje
reklamni nebo propagacni predmét s hodnotou do 500 K¢. V daném pripade je
nesporné, ze dalnicni znamku ani kupon na pohonné hmoty nelze povazovat za
reklamni ¢i propagacni predmeét, jelikoz dvojndasobné presahuje zdakonem
stanovenou maximalni hodnotu a ani svoji podobou a podstatou se nejednd o

reklamni ¢i propagacni predmeét.

Ve skuteCnosti tak cena predmétného bonusu nepredstavovala nic jiného nez
sniZeni ceny poskytované sluZby zakaznikim, coi je samoziejmé mozZné,
nicméné nikoliv cestou dariového odpoctu. Jinak receno, podnikatelé pusobici v
podminkach trzni ekonomiky se nachazeji v konkurencnim prostredi, které by
zasadne nemél deformovat svymi zasahy stat. Pravé proto nejsou jako danove
uznatelné vydaje akceptovany dary, které danovy subjekt poskytuje zdakaznikiim za
vyuziti jeho sluzeb (s vyjimkou symbolickych propagacnich materialii), jelikoZ v
opacném piipadé by se nejednalo o nic jiného nez o darnové zvyhodnéni snizené

ceny této sluzby.

Na faktické povaze daru nic neméni ani tvrzeni stéZovatele, ze poskytnuti bonusu
bylo obecnymi cenovymi podminkami vymezeno jako ndrokové, nebot tuto
povinnost na sebe vzal stézovatel sam a dobrovolné. Nic nelze vytknout ani nazoru
meéstskeho soudu, ktery odlisil dany pripad od pripadii jinych vztahit (pohosténi ¢i
obcerstveni za nacerpani plné nadrze paliva, dité na dovolenou ,,zdarma*“ s
platicimi rodici, osobni automobil ,,zdarma‘ k novému bytu), nebot zalezi toliko
na poskytovateli sluzby, jakou cenu stanovi a jaka obchodni marze je pro néj jesté
unosnd. Podstatné v nyni projedndvané véci totiz neni, jakou obchodni taktiku voli
Jjednotlivé podnikatelské subjekty, nybrz které naklady lze jeste akceptovat jako

danove odpocitatelné.

Z vyse citované Casti zduvodnéni predmétného rozsudku je ziejmé, ze NSS sice
na jedné strané povazuje poskytovani dalni¢nich zndmek a poukédzek na odbér
pohonnych hmot Vv posuzovaném piipadu za dar, ale nasledné na to si protifeci
tvrzenim, Ze jde o pouhé snizeni ceny poskytnuté sluzby, tedy o slevu z ceny.

Raciondlnost a presvédCivost pfedmétného rozhodnuti je zde tedy vyrazné
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oslabena, jelikoz neni slucitelné, aby se soucasné jednalo o slevu z ceny i dar.

[Landgraf, 2011]

Uvedeny judikat dosvédcuje tomu, ze je tieba pii poskytovani marketingovych
akci postupovat s opatrnosti a vyvarovat se zvyhodnénim typu zbozi ¢i sluzba
Kk ndkupu navic zdarma a ptedejit tak moznym danovym rizikim. Ovsem §lo zde 0
konkrétni specificky piipad a tudiz ho nelze zobecnit na vSechna zdarma
poskytovana zvyhodnéni a poskytovatele téchto zvyhodnéni by tedy dany judikat
globalné nemél ohrozit. Dle mého nazoru slabym mistem ve zminéné kauze byl
fakt, ze na vydanych fakturach nebylo uvedeno, Ze podnikatel zékaznikovi
zvyhodnéni poskytl a zdarma poskytované zvyhodnéni se tak nestalo soucasti

fakturované ceny za poskytovanou sluzbu.

O fteSeni samotnych slev zhlediska dani bylo pojednano uz v souvislosti
S poskytovanim bonusii a skont, tudiz nepovazuji za nutné, jiz vySe uvedené v této

¢asti znovu opakovat a danovou problematiku tak vice rozvadét.

2.2 Vérnostni programy

Vyse jsem se V ramci této kapitoly zabyvala urCitou formou marketingovych akci
poskytovanych jednorazové ihned pii nakupu daného produktu ¢i sluzby. Ovsem
podporovat prodej mize dodavatel i z dlouhodobého hlediska pomoci vérnostnich
programt. Podstatou vérnostnich programti je prostiednictvim v budoucnu
poskytovanych odmén si u zékazniki udrzet nebo ziskat jejich vérnost.
Odmeénovani jsou tedy zakaznici za své nakupy uskuteénéné u dané¢ho subjektu,
jenz vérnostni program poskytuje. Odménou zakaznikovi po splnéni stanovenych
podminek mize byt mimo zbozi ¢&i sluzeb zdarma i sleva na dal§i nakup,
poukazky na odbér zbozi v ur¢ité hodnoté, produkty za snizené ceny apod. Velmi
Casto je ziskani nasledné odmény podminéno nasbiranim urcitého poctu bodi,
které jsou zakaznikovi pfiznavany postupné za jeho provedené nakupy zbozi nebo
za vyuzivani sluzeb, napft. za kazdych 500 K& nakupu zdkaznik obdrzi 1 razitko;
pfi nasbirani 10 razitek ziskdva slevu 500 K¢ na dalSi nakup. Zakaznik tedy
obecné sbird body, ale jejich podoba mize byt riiznd. Ptiznani bodii zdkaznikovi
pak mulzZe, ale nemusi byt vdzdno na piekroCeni urCité stanovené hodnoty

zakoupeného zboZi ¢i poskytnutych sluzeb. Specifickym typem vérnostnich
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programi jsou i obvyklé slevové karty, u kterych uz jen jejich samotné vlastnictvi

zaklada néarok na poskytnuti slevy z ceny pii ndkupu zasob ¢i sluzeb.

2.2.1 Uéetni pohled

Vérnostnimi programy, u kterych je zaveden systém piidélovani bodli za nakup
zbozi nebo sluzeb, které si pak zékaznici mohou v budoucnu sménit za odmény
Vv podobé raznych slev nebo zbozi ¢i sluzeb zdarma, se zabyva Vramci
Mezinarodnich standardii ucetniho vykaznictvi interpretace IFRIC 13 —
Zadkaznické vérnostni programy. Tato interpretace primarné fe$i, zda zavazek
jednotky poskytnout v budoucnu zbozi a sluzby zdarma nebo se slevou

(,,odmény*) uznat a ocenit:

a) vytvofenim rezervy ve vysi odhadovanych budoucich nakladt na dodani
odmeén; nebo

b) ptifazenim Casti pfijaté nebo narokované protihodnoty z prodejni transakce
vérnostnim kreditim (Casto oznacovanym jako ,,body*) a odlozZit uznani

vynosu. [Interpretace IFRIC 13 - Zakaznické vérnostni programy]

Priklad ¢. 12 — vérnostni body za nakup

Spolecnost A, ktera prodava kadernické potreby, pripravila pro své zdakazniky
novy vernostni program, ktery bézi od zacatku tohoto roku. Za ndkup nad
2 000 K¢ ziskava kazdy zdkaznik 10 bodu. Ziska-li zakaznik 100 bodii, bude mit
narok na slevu ve vysi 1 000 K¢ z ceny nového profesionalniho fénu, ktery tato
spolecnost nabizi. Platnost bodii je omezena na 24 mésicii od jejich prvotniho
prideleni. Spolecnost B vlastnici kadernicky salon je stalym zdkaznikem a
od spolecnosti A odebira zboZi pravidelnée. Vtomto roce spolecnost B ziskala
za své nakupy V hodnoté 30 000 K¢ presné 100 bodii. Spolecnost A predpoklada,
Ze spolecnost B ziskané body vyuzije a vymeéni za nabizenou odménu S dalsim

nakupem V ndsledujicim roce.

Uctovani u dodavatele (spole¢nost A) — sledovany rok

C. | Uéetni ptipad K¢ MD D

1. | Faktury za prodané zbozi 30000 | 311 604
2. | Néklady na prodané zbozi 20000 | 504 132
3. | Ptijem z prodeje zboZi 30000 | 221 311
4. | Rezerva na odmény z vérnostniho programu 1000 | 554 459
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Spole¢nost B skute¢né¢ v nasledujicim roce proméni ziskané body za slevu

na novy fén, ktery je soucasti jeji dalsi objednavky ve vysi 5 000 K¢&.

Uctovani u dodavatele (spolednost A) — nasleduiici rok

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi
- cena zbozi 5000 311 604
- sleva na zbozi — ¢erpani bodl 1000 | 604 311
2. | Rozpusténi rezervy 1000 | 459 554

Alternativni moZnost:

Uctovani u dodavatele (spolecnost A) — sledovany rok

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D

1. | Faktury za prodané zbozi 30000 | 311 604
2. | Naklady na prodané zbozi 20000 | 504 132
3. | Piijem z prodeje zbozi 30000 | 221 311
4. | Odlozené vynosy (hodnota bodti) 1000 | 604 384

Uctovéani u dodavatele (spolednost A) — nasleduiici rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za prodané zbozi
- cena zboZi 5000 311 604
- sleva na zbozi — Cerpani bodi 1000 | 604 311
2. | Zuctovani odloZzen¢ho vynosu 1000 | 384 604

Uctovani u odbératele (spole¢nost B) — sledovany rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za nakoupen¢ zbozi 30000 | 131 321
2. | Prijemka zboZi na sklad 30000 | 132 131
3. | Platba za nakup zbozi 30000 | 321 221

Uctovani u odbératele (spolecnost B) — nésleduiici rok

C. | Ugetni ptipad K& MD D
1. | Faktura za nakoupen¢ zbozi 4000 131 |321

Spravné teSeni dle interpretace IFRIC 13 odpovidd druhé alternativni mozZnosti.
Duvod, pro¢ nepovazuje tato interpretace naklady na odmény za piipsané body
za marketingové naklady jako u prvni alternativni moznosti, je takovy, Ze body
jsou poskytovany zakaznikovi jako soucast prodejni transakce, resp. jsou soucasti
prodeje, kdeZto marketingovy ndklad vznikd nezavisle na prodejni transakci.
Proto je tieba, aby pfijata protihodnota za nakup zboZi ¢i sluZeb, ke kterému jsou
body pfid€lovany, byla rozdélena mezi nakoupené zboZzi ¢i sluzby a ziskané body.

Konkrétné pro tento ptiklad to tedy znamend, Ze pii nakupu zbozi nad 2 000 K¢ je
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do platby zapocitana i hodnota bodu, tedy z celkové ceny nakupu ptipada 100 K¢
na poskytnuté body (1 bod mad hodnotu 10 K¢). Zakaznik zaplati, jak za zbozi,
tak i za pridélené body. Prestoze ma ale Gcetni jednotka piijem za poskytnuté
body, souvisejici vynos jesté nebyl realizovan. Ve vykazu zisku a ztrat se vynos
objevi az vokamziku, kdy budou body cerpany nebo nebudou vyuzity a

po skonceni marketingové akce propadnou. [PwC, 20009, s. 3, 4]

Pristup, ktery k v€rnostnim programim zvolila interpretace IFRIC 13 je
bezpochyby na misté a lze ho aplikovat na vSechny ptipady, kdy tcetni jednotka
v souvislosti s odkazem do prodejni transakce ptiznava body svym zakaznikim,
které po splnéni jakychkoliv dalSich kvalifikacnich podminek mize zakaznik

V budoucnu vyménit za nabizené odmény.

Modelovy ptiklad byl pomérné jednoduchy, jelikoz prodejce poskytujici vérnostni
program zna pfedem hodnotu poskytované odmény. Slozitéj$i by byla situace,
kdyby za urcity pocet nasbiranych bodi nabizel napf. slevu vrozmezi od 5
do 20 % v zavislosti na poctu ziskanych bodd. V téchto piipadech je tieba
odhadnout nejen pravdépodobnost, zda budou ziskané body proménény
za nabizené odmeény, ale i realnou hodnotu urcitého bodu. IFRIC 13 nestanovuje
zadny zvlastni piistup pro odhad realné hodnoty urcitého bodu, pouze v aplika¢ni
piirucce, ktera je nedilnou soucasti této interpretace, nabizi mozny zptisob odhadu
jejich hodnoty. Neni vSak nutné se timto vice zabyvat, jelikoz zakladni principy

interpretace IFRIC 13 byly v piikladu uvedeny.

Poskytuje-1i tcéetni jednotka V ramci vérnostniho programu jako odménu svym
zékazniktim za pfedchozi nakupy po spInéni pfedem stanovenych podminek zbozi
nebo sluzbu zdarma, potencionalné zde opét hrozi, ze by mohla byt vnimana jako
dar. Pokud tedy neni odména v podobé zbozi ¢i sluzby zdarma soucasti dalsi
dodavky, kde by v podstaté byla feSena jako sleva z ceny této dodavky,
je vhodnéjsi v téchto piipadech poskytovat zbozi ¢i sluzby pouze za zvyhodnénou
cenu nebo za symbolickou 1 K¢&. Odlisna je situace, kdy je zbozi ¢i sluzba zdarma
poskytovana dodatecné po odebrani urcitého mnoZstvi nebo hodnoty shodného
nebo obdobného zbozi ¢i sluzby za predem stanovené obdobi. Takové bezuplatné
poskytnuti zbozi ¢i sluzby lze povazovat za naturalni formu bonusu, u kterého je

poskytovatel zvyhodnéni povinen vystavit opravny danovy doklad. Jelikoz pujde
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na zéklad¢ vystaveného opravného danového dokladu pouze o opravu plnéni,
nelze dodate&né poskytované zbozi ¢i sluzbu zdarma povazovat za dar. Uétovani
by bylo shodné jako u bonust v kapitole 1, pouze vypoifadani bonusu nebude

provedeno Vv penézich, ale v dodavce zbozi nebo sluzeb.

2.2.2 Danovy pohled

Specialné o slevovych kartdch se zminuje zékon o danich z pfijmt. Kartu, diky
niz zakaznik ziskava pii kazdém uskuteCnéném ndkupu po jejim predlozeni
uréitou slevu z ceny zbozi ¢i sluzeb, mize zakaznik obdrzet od dodavatele
bud’ zdarma, nebo za Uplatu. Pokud musi zdkaznik na jeji pofizeni vynaloZit urcité
vydaje (ndklady), jsou dle § 24 odst. 2 pism. zd) ZoDzP daiiové uinné V plné
vysi, bude-li slevova karta pouzita pouze pro podnikatelskou ¢innost, ovSem
bude-li ji chtit zadkaznik vyuzivat i pro osobni potiebu, lze uplatnit vydaje
(naklady) pouze v polovi¢ni vysi. Vice se konkrétné o vérnostnich programech

danové zdkony nezminuji.

Opét ani zde uz neni tfeba danovou problematiku podrobnéji rozebirat, jelikoz vse
potiebné uz bylo vySe uvedeno, a to bud’ v ramci 1. kapitoly nebo v této u darki

k nakupu.
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3. Pobidky v najemnich vztazich

Ani v najemnich vztazich neni poskytovani pobidek za ucelem ziskani novych
najemnikd, piipadné udrzeni stavajicich najemnikt po delsi dobu nic
neobvyklého. Pobidky k uzavieni ndjemni smlouvy jsou zpravidla realizovany
ve form¢ slevy na najemném, pii¢emz k jejich poskytnuti mize dojit na zacatku
najemniho vztahu nebo az na jeho konci pied skon¢enim doby trvani najemni
smlouvy. Aby vsak nedochazelo ke zneuzivani pobidek pii jejich poskytovani
Vv pocatecni fazi najemniho vztahu, kdy po ziskani dané vyhody Si najemce najde
jiné, levnéjsi prostory k pronajmu a predmétny ndjem ukonc¢i, miize pronajimatel
pobidky poskytovat tieba pouze za podminky uzavieni najemni smlouvy na dobu
ur¢itou bez moznosti jejiho dfivéjsitho vypovézeni nebo na dobu neurcitou,
ale se stanovenou del$i vypovédni lhitou apod. Jako piiklad lze uvést situaci,
kdy pfi uzavieni najemni smlouvy na 5 let bez moznosti ptedéasné vypovédi,

bude najemce prvni rok platit najemné pouze v polovicni vysi.
3.1 Vymezeni

Nékdy neni jednoduché rozhodnout, zda jde u poskytnuté vyhody skutec¢né o

pobidku ¢i nikoliv. Pfedstavme si konkrétni ptipad:

Potenciondlni nijemce se rozhoduje, zda uzavie najemni smlouvu
S pronajimatelem. Nabizené nebytové prostory k pronajmu jsou sice vyhovujici,
ale chybi vnich klimatizace, kterou by pfipadné¢ najemce se souhlasem
pronajimatele v 1. roce najemniho vztahu namontoval, pii¢emz klimatizace
by byla bezesporu technickym zhodnocenim dle § 33 ZoDzP. Pronajimatel
se V uzaviené najemni smlouvé zavazal, Ze o hodnotu technického zhodnoceni,
které njjemce na pronajatém majetku provede, zaplati a ndsledné¢ bude 1

odepisovat, snizi najjemné v prvnim roce najemniho vztahu.
Je sleva na ndjemném Vv uvedeném piipadu skute¢né pobidkou?

Dle mého nézoru ano. K tomuto zavéru mne vedl predevsim fakt, Ze se jednd 0
potencionalniho najemce, ktery je ve fazi rozhodovani, zda najemni smlouvu

S timto pronajimatelem uzavie. Pronajimatel tak slevu na najemném poskytl
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vyhradné pro jeho ziskani. Ovsem, aby toto platilo a sleva na ndjemném byla
jednoznaén¢ pobidkou, musi se potvrdit, Ze se ndjemce rozhodl k uzavieni
nadjemni smlouvy Cisté jen na zdklad¢ pfislibené a v ndjemni smlouvé stvrzené
slevé na najemném. O pobidce ale vypovida i skuteCnost, ze si potencionalni
ndjemce nenaSel jiného pronajimatele, ktery nabizi nebytové prostory
uz s klimatizaci. Z hlediska pronajimatele pak je pro stvrzeni pobidky vtomto
piipadé rozhodujici také to, ze by s nejvétsi pravdépodobnosti za podminky,
kdyuz doslo kziskani najemce, danou slevu na najemném neposkytl,
jelikoz vynalozené naklady na technické zhodnoceni uplatituje formou odpist
ve svém Gletnictvi dle § 28 odst. 5 ZoU najemce. Odlisna by byla situace,
kdyby byl najemce uz rozhodnuty najemni smlouvu S pronajimatelem uzaviit,
ale nevyhovovalo by mu, Ze pronajimané prostory nemaji klimatizaci. Smyslem
poskytované slevy na najemném by pak nebylo vyluéné ziskani najemce,
ale divodem by byly jiné podminky uzivani najmu. Nicméné i v posuzovaném
ptipadé, kdy bylo zhodnoceno, Ze sleva na nijemném je pobidkou,
jde pti provadéni technického zhodnoceni pouze o0 modernizaci pronajimanych
prostor a najemce neni v uzivani najatych prostor nijak touto skutecnosti omezen
a mize pronajimané prostory bez ohledu na provadéné technické zhodnoceni pIlné

vyuzivat.

Je jen na odborném usudku ucetni jednotky, zda bude tu kterou poskytovanou
vyhodu souvisejici s ndjemnim vztahem povazovat za pobidku ¢i nikoliv.
Neexistuje zadny ptresn¢ dany kli¢, podle kterého lze pobidku V konkrétnich
feSenych piipadech rozpoznat a tak bude vzdy za predpokladu zhodnoceni vSech

relevantnich okolnosti pfedmétem individudlniho posouzeni.

Pobidky v ndjemnich vztazich v§ak nemusi byt poskytovany pouze ve formé slevy
nebo osvobozeni od placeni ndjemného v pocateCni fazi najemniho vztahu,
ale mohou mit riiznou podobu. Tieba Interpretace SIC 15 Operativni leasingy —
pobidky, jez je soucasti IFRS, jako dalsi ptiklady pobidek uvadi i: ,, penézni
uhrady najemci nebo nahrada nebo prevzeti uhrady nakladii ndjemce
pronajimatelem (takové naklady ndajemce, jako jsou ndklady na premisteni,
zdokonaleni, upravu predmétu a ndaklady spojené s predchozi leasingovou

smlouvou) “.
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3.2 Uéetni pohled

Pro nalezeni optimalniho ucetniho feseni pobidek, bude nejprve nutné uvést
mozné varianty zauctovani, které budou naznaceny na nasledujicim ptikladu
pfi poskytovani pobidek ve formé slevy na ndjemném. Ptiklad je shodny s jiz vyse
uvedenym piipadem, u kterého bylo zhodnoceno, ze jde skutecné o pobidku

V najemnich vztazich.

Priklad ¢. 13 — sleva na najemném

Spolecnost A hleda volné prostory k prondjmu pro svou novou pobocku. Jeden
Z moznych pronajimatelu nabizi prondjem nebytovych prostor na 4 roky
(bez moznosti vypoveédi) celkem za 4 mil. K¢, pricemz ndjem by se platil vzdy na
konci kazdého roku, a to ve vysi 1 000 000 K¢. Celkové najemné v priitbehu najmu
bude tedy rovnomérné rozlozeno do kazdého roku. Prostory jsou pro spolecnost A
vyhovujici, ale vadi ji, Ze zde neni namontovdna klimatizace. Pronajimatel tedy
spolecnosti A nabizi, Ze pokud zajisti a uhradi namontovani klimatizace, miize ji
nasledné i odepisovat a o vysi tohoto technického zhodnoceni slevi ndajemné
V1. roce. Za téchto podminek spolecnost A s pronajimatelem ndajemni smlouvu
uzavrie a v 1. roce ndjemniho vztahu namontuje klimatizaci v hodnote 400 000 K¢.

Jak bude vypadat uictovani v 1. a 2. roce najemniho vztahu?

Uctovani u pronajimatele — 1. rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za najemné (po slevd) 600000 | 311 | 602
2. | Piijem za nijemné 600000 | 221 | 311

Uctovani u pronajimatele — 2. rok

C. | Uketni pripad K¢ MD D
1. | Faktura za najemné 1000000 | 311 | 602
2. | Pfijem za ndjemné 1000000 | 221 311

Uctovani u ndjemce (spolecnost A) — 1. rok

C. | Ugetni ptipad K¢ MD D

1. | Faktura za klimatizaci a montaz 400 000 | 042 321
2. | Zarazeni klimatizace do uZivani 400 000 | 021 042
3. | Uhrada faktury za klimatizaci a montaz 400000 | 321 221
4. | Odpis klimatizace 100000 | 551 081
5. | Faktura za ndjemné (po sleve) 600 000 | 518 321
6. | Uhrada ndjemného 600 000 | 321 221
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Uttovéni u ndjemce (spolenost A) — 2. rok

C. | Uketni ptipad K¢ MD D
1. | Odpis klimatizace 100000 | 551 081
2. | Faktura za ndjemné 1000000 | 518 321
3. | Uhrada ndjemného 1000000 | 321 | 221
Alternativni moznost:

Uttovani u pronajimatele — 1. rok

C. | Uletni p¥ipad K¢ MD D
1. | Faktura za ndjemné (po sleve) 600 000 | 311 602
2. | Ptijmy pftiStich obdobi — ndjemné 300000 | 385 602
3. | Piijem za najemné 600 000 | 221 311
Uttovani u pronajimatele — 2. rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za najemné 1000000 | 311 602
2. | Zhctovani Casti piijmi pristich obdobi 100000 | 602 385
3. | Piijem za ndjemné 1000000 | 221 311
Uétovani u ndjemce (spoleénost A) — 1. rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Faktura za klimatizaci a montaz 400 000 | 042 321
2. | Zarazeni klimatizace do uZivani 400 000 | 021 042
3. | Uhrada faktury za klimatizaci a montaz 400000 | 321 221
4. | Odpis klimatizace 100000 | 551 081
5. | Faktura za ndjemné (po sleve) 600 000 | 518 321
6. | Vydaje pristich obdobi — ndjemné 300000 | 518 383
7. | Uhrada ndjemného 600 000 | 321 221
Uétovani u ndjemce (spolecnost A) — 2. rok

C. | Uletni ptipad K¢ MD D
1. | Odpis klimatizace 100000 | 551 081
2. | Faktura za ndjemné 1000000 | 518 321
3. | Zuctovani Casti vydaju ptiStich obdobi 100 000 | 383 518
4. | Uhrada nadjemného 1000000 | 321 221

Ditlezit¢ je se u obou alternativnich moznosti zaméfit na vykdzanou vysi

najemného v 1. a 2. roce najemniho vztahu.

Dle Interpretace NUR &. 17 — Pobidky v ndjemnich vztazich ze dne 21. 6. 2010

se pobidka v Ucetnictvi obou smluvnich stran ¢asové rozlisi, a to po dobu trvani

najemni smlouvy. NUR tento postup v dané interpretaci zdivodiuje tim, Ze se

pobidka vztahuje K ziskani smluvniho vztahu, ktery trva po ur¢itou smluvenou
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dobu, a proto s odkazem na zakladni zasadu Ucetnictvi uvedenou v § 3 odst. 1
ZoU, podle které ucetni jednotky Gétuji o skute¢nostech do obdobi, s nimZ tyto

skuteCnosti ¢asoveé a vécné souvisi, je tieba ¢asového rozliseni.

Z vyse uvedeného divodu, ktery se mi zda dostatecné opravnény, podporuji
druhou alternativni moznost feSeni pobidek. Celkova vySe ndjemného
po poskytnuti slevy na najemném jako pobidky K ziskani najemce bude tedy Cinit
3600 000 K¢. Po rovnomérném rozdéleni do jednotlivych let ndjemniho vztahu
musi byt naklady na njjemné u ndjemce a vynosy z ndjemného u pronajimatele
zauctovany V kazdém roce ve vysi 900 000 K¢, a proto je tfeba nasledné korekce
po zauctovani fakturovaného najemného, aby bylo ndjemné vykazano ve spravné
vysi. Jinak feCeno pronajimatel celkové ndklady na pobidku ve vysi 400 000 K¢
poskytnutou v 1. roce najemniho vztahu ve formé slevy na ndjemném rovnomérné
Casove rozlisi po celou dobu trvani najemni smlouvy, tj. po dobu 4 let, coz povede
ke snizeni vynost z najemného v kazdém roce najemniho vztahu o 100 000 K¢.
Analogicky u najemce v 1. roce pfijata pobidka ve vysi 400 000 K¢ bude téz
Vv jeho tcetnictvi rovnomérné ¢asové rozliSena do 4 let trvani najemni smlouvy a
snizi tak ndklady na ndjemné v kazdém roce najmu o 100 000 K¢&. Co se tyce
nakladt vynalozenych na technické zhodnoceni, tak ty najemce Casové rozlisi
formou odpist technického zhodnoceni dle § 56 odst. 7 vyhlasky ¢. 500/2002 Sb.
po dobu trvani najemniho vztahu. Za predpokladu linearniho odpisovani budou

odpisy klimatizace kazdoro¢né ve vysi 100 000 K¢.

Pokud by sleva na najemném byla poskytovana z jiného divodu nez jako pobidka
k nalakani novych najemnikd, napiiklad, jak uz bylo vySe zminéno, Vv piipadé,
kdy nejsou vyhovujici podminky pro plné uzivani pronajimanych prostor k ucelu,
pro ktery byl ndjem sjedndn, nedochazelo by k casovému rozliSeni dané slevy
po dobu trvani najemni smlouvy, ale ovlivnila by najemné pouze po tu dobu,
kdy byl najemce néjakym zptisobem ve svém uzivani omezen [Interpretace NUR
17 — Pobidky v ndjemnich vztazich]. Této situaci by odpovidala prvni nabizena
moZnost Uctovani pobidek, kdy byl ndjem v 1. roce ndjemniho vztahu ve vysi

600 000 K¢ a v nasledujicim roce uz bez snizeni v obvyklé vysi 1 000 000 K&.
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V feseném ptikladu byla smlouva uzaviena na dobu uréitou bez moznosti jeji
vypoveédi, pokud by vSak mezi sebou pronajimatel s najjemcem uzavieli smlouvu
na dobu neurcitou, tak jisty ndvod, jak postupovat opét nabizi dand interpretace
NUR a pobidka k uzavieni ndjemni smlouvy by se ¢asové rozlisila takto:
,»V pripade, Ze najemni vztah je na dobu neurcitou, je ,,dobou trvani smlouvy“ jeji
vypovedni lhiita, nikoli predpokladana doba uzivani najmu. Je to z toho ditvodu,
Ze racionalni ndjemce poté, co obdrzi pobidku, se snazi najem uzivat po co moznad
nejkratsi dobu, kterou mu ndjemni smlouva umoznuje, aby mohl znovu vyuzit dalsi
pobidky, ¢i ji vyzadovat. Pobidka se vztahuje pouze k tomu obdobi, na které se
najemce diky ni ,,upiSe”. Trva-li najemni vztah déle, neni to jiz v dusledku
pobidky, ale v dusledku jinych rozhodnuti (napv. nechut ndjemce se stehovat).
Protoze pobidka s témito dalsimi obdobimi nema pricinnou souvislost, do téchto
obdobi se jiz casové nerozlisi.“ [Interpretace NUR 17 — Pobidky v ndjemnich

vztazich).

3.3 Danovy pohled

Z divodu casového rozliseni nakladi u pronajimatele a vynosi u najemce
souvisejicich s poskytovanim pobidek v ucetnictvi dojde i k ovlivnéni vykazované
vySe dané z piijma V jednolitych letech trvani najemniho vztahu.*? Podstatné
bude, aby si zejména najemce tento piistup k Gétovani pobidek v 1. roce
najemniho vztahu pted spravcem dané obhdjil, jelikoz zvySenim naklada
na najemné z divodu casového rozliseni pobidky ve formé slevy na najemném
dochazi ke snizeni zakladu dané¢ pro dan z piijmi a tim padem i ke snizeni
odvedené dané. Problematické je, ze spravce dané zpravidla dava prednost
formalnimu stavu pfed pravou podstatou dané véci a bude tedy argumentovat,
7e sleva na njjemném uvedend v ndjemni smlouvé i na faktute je poskytovana
vyhradné v 1. roce ndjemniho vztahu, a proto by méla byt v tomto roce v plné vysi

do zakladu dan¢ z piijmi téz zahrnuta.

O danové uznatelnosti ndkladii na poskytovani pobidek u pronajimatele neni
pochyb, jelikoz vedou diky ziskani nového najemce k dosazeni, zajisténi a udrzeni

zdanitelnych pfijmil dle § 24 odst. 1 ZoDzP.

12U poplatniki, kteii vedou GGetnictvi se dle § 23 odst. 2 ZoDzP pro zjisténi zakladu dan& vychazi
z vysledku hospodateni, pfi¢emz dle § 23 odst. 1 ZoDzP pii zjistovani zdkladu dan€ musi byt
respektovana zasada vécné a asové souvislosti ndkladi a vynost s danym zdanovacich obdobim.
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Z hlediska DPH zadny problém s c¢asovym rozliSenim pobidek nenastava,
jelikoz pro zaklad dané je dle § 36 odst. 1 ZoDPH piedmétna uplata, tedy piijem a
vydej za najemné a poskytnuta sleva z ceny najemného neni dle § 36 odst. 5

ZoDPH soucasti zakladu dané.
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Zaver

Ackoli poskytovani slev v obchodnich vztazich je bezpochyby ucinnym
marketingovym nastrojem, z hlediska ucetnictvi a dani, jak jsme se v této praci

mohli presvédcit, se nejedna o jednoduchou zalezitost.

Z divodu neexistence jasného vykazovani Slev v Gcetnictvi bylo v praci
poukazano na mozna alternativni feSeni s cilem vybrat s ohledem na platnou
ucetni legislativu a veskeré dostupné informace nejlepsi variantu, kterou by bylo
v praxi vhodné aplikovat. Klicové pro nasledné ucetni feSeni v nékterych
pfipadech bylo samotné posouzeni, zda se da dané zvyhodnéni skutecné

povazovat za slevu z ceny zboZi ¢i sluzeb.

V prabehu celé prace byla feSend problematika pro lepsi pfiblizeni ilustrovana
také na modelovych piikladech, ve kterych bylo uc¢tovani naznaceno, jak ze strany

poskytovatele zvyhodnéni, tak i jeho pfijemce.

Prace si nekladla za cil rozebrat vSechny mozné situace, kdy k poskytovani slev
v ramci dodavatelsko-odbératelskych vztahti dochazi, ale ukolem bylo piedevsim

upozornit na hlavni problematické a sporné oblasti s poskytovanim slev spojené.

Stézejni kapitolou byla kapitola prvni zabyvajici se bonusy a skonty. Znacna
pozornost byla v této kapitole vénovana otazce, zda povazovat bonusy a skonta
za slevu z ceny zbozi a sluzeb a odpovidacim zptisobem tak s nimi i v acetnictvi
nalozit. Po zvazeni vSech moznych argumentl proti a naslednych dopadt, jsem
dosla k zavéru, Ze jde opravdu o slevu z ceny zbozi a sluzeb. K tomuto zavéru
mne vedl pfedev§im fakt, ze jejich poskytnuti vyplyva z diive prodaného zbozi
¢isluzeb a tim pddem s hodnotou daného zbozi nebo sluzby jednoznaéné souvisi.
Nejasné je i vykazovani bonusii a skont na pfelomu dvou ucetnich obdobi,
kdy podminky pro poskytnuti zvyhodnéni jsou splnény az v nasledujicim tcetnim
obdobi, ale poskytnuté zvyhodnéni uz se zCasti nebo zcela vztahuje
ke sledovanému tcetnimu obdobi. Dle mého nazoru za predpokladu piiméfené
miry jistoty, Ze v budoucnu ke splnéni podminek skute¢né dojde, je tieba dat
prednost zasadé vécné a Casové souvislosti pred zasadou opatrnosti a v budoucnu

poskytnuté zvyhodnéni na konci sledovaného tcetniho obdobi ¢asove rozlisit.
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Druha kapitola nas provedla problematikou poskytovani zbozi ¢i sluzeb k nakupu
navic ,,zdarma* a vérnostnimi programy. V obou ptipadech se jedna o podporu
prodeje, a tudiz je vylouceno, aby zdarma poskytované zbozi ¢i sluzby byly
povazovany za dar. Pro jejich ziskani je vzdy v souvislosti s prodejem zbozi Ci
sluzeb potieba vynalozit ur¢ité penézni prostredky. Tato skutecnost se prokazuje
vhodné zvolenym uctovanim a spravnym uUvedenim na danovém dokladu.
Pridélované body v ramci vérnostnich programii, za které ziska zdkaznik nasledné
odménu, jsou soucasti prodejni transakce. Vynos z prodeje bodi je nutno odlozit

do okamziku smény bodu za slibenou odménu, naptiklad za slevu na dalsi nakup.

Posledni kapitola se vénovala pobidkam v najemnich vztazich. Pobidkou muze
byt napiiklad sleva na ndjemném V pocateCni fazi ndjemniho vztahu. JelikoZ
pobidka souvisi suzavienim najemni smlouvy, je tfeba pobidku v ucetnictvi

¢asove rozlisit po celou dobu trvani najemni smlouvy.

Nutno k vyse uvedenému jesté podotknout, ze pii hledani nejvhodnéjsiho zptisobu
promitnuti téchto zvyhodnéni do ucetnictvi, bylo pfihlizeno i K interpretacim

Narodni ucetni rady a Mezinarodnim standardiim ucetniho vykaznictvi.

Obecné k vykazovani slev v ucetnictvi se vramci Ceskych ucetnich ptedpisi
vyjadiuje pouze Cesky ucetni standard pro podnikatele ¢. 019 — Naklady a
vynosy, ktery ukldda dodavateliim, aby poskytovana sleva ¢i srazka byla soucasti
trzeb, tj. snizovala jeho vynosy z prodeje zbozi nebo z poskytovani sluzeb.
U odbératele, o ¢emz se uz tento standard ale nezminuje, by pak spravné meéla
piijata sleva snizovat piislusné naklady na potizeni zbozi a sluzeb. Tato stroha a
jedina uprava slev v aktualné platnych cCeskych ucetnich ptredpisech doklada
skuteCnost, ze je tfeba za soufasné¢ho stavu pii ucetnim feSeni riznych typi
cenovych zvyhodnéni vychazet z obecnych tcetnich zasad stanovenych v platném

znéni zakona o ucetnictvi.

Aby méla ucetni jednotka pifi vykazovani téchto cenovych zvyhodnéni jasno,
patrné by bylo vhodné osvétlit zpisob feseni v legislativnich ucetnich pfedpisech,
protoze je ziejmé, Ze stavajici aktualni tprava v postupu jejich zauctovani acetnim
jednotkdm nikterak nepoméha. Tento krok ze strany zdkonodarct by byl vhodny 1

z dGvodu docileni jednotnosti vykazovani.
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Mou snahou bylo ¢étenafi nastinit i dopady poskytovanych a pfijimanych slev
V obchodnich vztazich na dan z pfijmi a dan z pfidané hodnoty. Jelikoz se u
ucetnich jednotek odviji zdklad dan€ z pfijmi od hospodarského vysledku, mtize
zptisob zauctovani pfredmétnych zvyhodnéni ovlivnit vykdzanou vysi této dané.
Proto je diilezité, aby méla ucetni jednotka dostatek dikaznich prostredkd, aby si
ten ktery zvoleny zptsob uétovani danych cenovych zvyhodnéni dokazala obhajit.
Spravce dané se totiz SfeSenim nekterych typli zvyhodnéni nemusi ztotoZznit.
Co se ty¢e dané z pridané hodnoty, tak tam byla feSenad problematika rozebrana
Cist¢ jen zhlediska tuzemskych obchodi. Dan zpfidané hodnoty slevu
poskytovanou okamzité pii nakupu zbozi ¢i sluzeb nikterak neovlivni, jelikoz neni
zahrnuta do zékladu dané. U dodate¢né poskytovanych slev, jez maji vazbu na jiz
uskute¢nénd zdanitelnd plnéni, je nutné pomoci opravného danového dokladu u
poskytovatele zvyhodnéni snizit zéklad a vysi dan€ a u piijemce zvyhodnéni snizit

odpocet dan¢ na vstupu.

Na konec zavérecné ¢asti bych jesté rada zdiraznila, Ze je potieba znat mozna
feSeni rlznych druh slev v Ucetnictvi a jejich souvisejici danové dopady,
protoze V dnesni dobé se bez obchodnich slev uz podnikatelské subjekty
neobejdou, jelikoZz jsou to pravé zakaznici a obchodni partnefi, ktefi od firem

slevy vyzaduji a jsou pro né velkym lakadlem.
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