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Cilem diplomové prace je analyza faktort ispésné realizace inovativniho business modelu do praxe.

HODNOCENIDIPLOMOVE PRACE

Kritéria hodnoceni (kazdé max 10 bodii) Piidélené body
1. Vymezeni cile a jeho naplnéni 7

2. Adekvatnost pouzitych metod, zptisob jejich pouziti 7

3. Naroc¢nost tématu na ziskavani dalSich znalosti ¢i dovednosti 9

4. Hloubka a spravnost provedené analyzy (ve vztahu k ciliim) 6

5. Prace s informac¢nimi zdroji a jejich citace 7

6. Logicka stavba a ¢lenéni prace 6
7.]azykova a terminologicka drovei 7

8. Formalni tiprava a naleZitosti prace, rozsah 8

9. Vlastni piinos k feSené problematice 9

10. Vyuzitelnost vysledki prace v praxi/teorii 9
Celkové bodové hodnoceni (max 100 bodii) 75
Vyslednd zndmka velmi dobre (2)

Celkové zhodnoceni prdce a otdzky k obhajobé:

Diplomova prace vyhovuje pozadavkiim na tento typ kvalifikacnich praci a naplnuje deklarovany cil. Cilem diplomové prace je
analyzovat inovativni podnikatelsky projekt a zaméftit se na jeho faktory uspésnosti. Jedna se o webovou platformu pro
propagaci na internetu pro vietnamské majitele maloobchodi s potravinami. Platforma propojuje dvé skupiny: majitele
obchodi a firmy, které jim poskytuji zbozi a sluzby.

Diplomova préce cili na potvrzeni predpokladii navrzeného business modelu a posouzeni vhodnosti navrzené strategie. Za
timto tcelem byla provedena analyza trhu vietnamskych Zivnostnika (majitelti vecerek) ohledné vyuzivani on-line
marketingu. Byl proveden polostrukturovany dotaznik se 146 respondenty, zacileny na zjisténi profilu vietnamského majitele
maloobchodu s potravinami.

Teoreticka ¢ast prace jednak pojednava o tvorbé business modelu a jeho hodnoceni a jednak vénuje pozornost analyze
vietnamské komunity v CR. SWOT analyza je zde pojata jako nastroj zhodnoceni strategie.

V praktické ¢asti je predstaven projekt, provedena analyza faktort stéZejnich pro ispéch projektu a uveden profil dvou
strategickych scénaru. Jsou zde prineseny argumenty, pro¢ byla dana piednost varianté B, ktera piedpoklada vytvoreni
marketingového kanalu oproti varianté A, predpokladajici tvorbu ndkupni unie. Redlny scénar varianty B je zhodnocen a je
doporuceno v jeho realizaci, ktera jiz zapocala, pokracovat.

Silnou strankou prace je, Ze diplomant ptichazi s inovativnim business modelem, na kterém je osobné ticasten. Slabou
strankou je predevsim skutecnost, Ze profilace scénare vychazi z finan¢niho planu, kde chybi projektovana rozvaha a
predpokladany cash flow. Prosim, aby tento nedostatek byl u obhajoby odstranén a aby diplomant ptedlozil kompletni
finan¢ni plan projektu. Pfedpokladate vSechny naklady fixni?
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