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Autor doktorské disertaéni prace predlozil disertaéni praci na aktualni téma nejen v Ceské republice,
ale v celé Evropské unii. Finanéni zprostfedkovani na principu multilevel marketingu je velmi silnym
distribu¢nim kanalem, ktery navic neustale nabird na vyznamu s rostoucim podilem na distribuci
finanénich produktl. Distribuce prostfednictvim finanéné zprostfedkovatelskych spole¢nosti ovsem
zaroven skytd rizika pro klienty, zejména ve spojeni s missellingem. Tomu se pokousi zabranit jak
Ceskad, tak nadnarodni evropska legislativa.

Disertacni prace se zabyva zejména jednou z ¢asti regulace na finanéné zprostfedkovatelském trhu —
a to regulaci provizi. Provize predstavuje jeden z motivl finanéniho zprostfedkovatele k nabidce
konkrétnich financ¢nich produktd klientdm a mulze byt jednim z dlvodl missellingu. Autor praci
zpracovaval v obdobi, kdy se cenova regulace provizi vyplacenych pojistovnami za Zivotni pojisténi
probirala jako aktudlni téma v Parlamentu Ceské republiky a nasledné byla schvalena. V disertaéni
praci se autor dikladné zabyva veskerymi navrhy, které do legislativniho procesu vstoupily.

Autor ukazuje predevsim slabiny cenové regulace provizi vypldcenych finanénimi institucemi
financnim zprostredkovatellim. V prvé fadé se jedna pouze o ¢ast nakladu, které klient plati. Autor
poukazuje na skutec¢nost, Ze s bliZici se regulaci provizi napf. pojistovny zavadély ¢i zvySovaly poplatky
za predcasné ukonceni smlouvy o Zivotnim pojisténi, ¢imz klient beztak neobdrzel odbytné ve vysi
predpokladané pfipravovanou legislativou.

Zaroven autor v disertacni praci na zakladé vypoctd pojistné matematiky z dmrtnostnich tabulek
Ceského statistického Ufadu ukazuje, e zejména u rizikového Zivotniho pojisténi mize byt branéni
zmény pojistné smlouvy pro klienta nevyhodné. Diky prodluZujici se délce Zivota mUze klient, ktery
zméni svou smlouvu i za nékolik malo let usetfit na pfirozeném pojistném. Zda ale uSetfi na
pojistném placeném pojistovné, zavisi pfedevsim na trznich a konkurenénich podminkach. Ke zvyseni
konkurence ovSsem napomahd distribuce prostfednictvim finanéné zprostfedkovatelskych
spolecnosti, které mohou svym klientim nabizet produkty od vice financnich instituci.

DuleZitou otazkou v distribuci je ochrana klienta. Autor v disertacni praci ukazuje, Ze s rostouci
finanéni  gramotnosti se zkvalithuje téZz distribuce nejen v multilevelovych finanéné
zprostredkovatelskych spolecnostech. Na druhé strané ovsem stoji mimo jiné ochota a schopnost
klientd zvysovat svou finanéni gramotnost. Z tohoto dlvodu je také vytvarena regulace na ochranu
klienta. Legislativou vztahujici se k ochrané zajmu klientl pfi distribuci finanénich produktl se autor
zabyva v rozsahlé ¢asti prace. Z mého pohledu tato ¢ast zabira mozna az pfrilis velky rozsah. Nicméné



na rozboru evropskych smérnic, ¢eské legislativy a opatfenich Ceské narodni banky autor ukazuje, ze
zajem klienta je v legislativé dostatecné podporen. Co chybi, je mozZnost ¢i schopnost dohledovych
instituci stavajici ustanoveni zakona vymahat.

Za stéZejni Cast svédeckym pfinosem autor pokladd vytvoreny obecny model finanéniho
zprostredkovani. V ném zobecnuje v pfedchozich ¢astech empiricky zjisténé poznatky a prevadi je do
teoretického ekonomického modelu.

Hypotéza a vyzkumna otazka

Autor vramci disertaéni prace ovéroval hypotézu, Ze ,vyssi financéni gramotnost klientll povede
k poskytovani kvalitnéjsiho financ¢niho poradenstvi“. Finanéni poradenstvi pfitom predstavuje dle
definice autora marketingovy nastroj k poskytovani finanéniho zprostfedkovani. Slovensky zdkon
oproti tomu predpoklada u financniho poradenstvi, na rozdil od finan¢niho zprostfedkovani,
neprovizni poradenstvi. Finanéni poradce tak nesmi pfijimat zadné provize ani jiné pobidky od
finan¢nich instituci, jejichz produkty zac¢lefiuje do finanéniho planu. Ceska legislativa, pokud je mi
zndmo, zadné podobné omezeni nemd a ani nedefinuje financni poradenstvi ¢i financéni
zprostredkovani jako celek.

Hypotézu autor ovéfil na zakladé obecného modelu finanéniho zprostfedkovani. Navic ukdzal, ze
plsobeni financnich zprostfedkovatell i v pripadé, Ze jejich zdjmem je pouze vysSe provize a snaha
o uskuteénéni obchodu, povede ke zvyseni finan¢ni gramotnosti klientl. Otazkou ale je, zda v praxi
nepovede ke zvySovani finanéni gramotnosti klient(l spiSe pres Spatné zkusenosti a financni ztraty.

Vramci vyzkumné otazky, zda navrhy regulace provizi za zprostfedkovani Zivotniho pojisténi
diskutované v Poslanecké snémovné Parlamentu Ceské republiky mohou zvysit ochranu klientl
a snizit misselling, autor na zadkladé ekonomickych propoctl dospél k zavéru, Ze nikoli. K ovéreni
vyuzil model z teorie her a vypocty pojistné matematiky.

Zaver

Disertacni prace se zabyva aktudlnim tématem, které autor zpracovavd s pouzitim vhodnych
védeckych metod. Zaroven zejména vytvofenym obecnym modelem finanéniho zprostfedkovani
prispél k ekonomické teorii. Disertacni prace navic mize pfispét i k ekonomické praxi. Autor prokazal
schopnost samostatné védecky pracovat.

Autor v disertacni praci splnil cile, které si v Gvodu kladl. Zavéry ucinéné autorem zaroven povaZzuji za
odpovidajici realité. PfedloZena disertacni prace vyhovuje pozadavkim pro udéleni titulu Ph.D.

Otazky k diskusi

Obecny model financniho zprostfedkovani ukazuje, Ze financni zprostfedkovatel i v zajmu ziskani
nejvyssi mozné provize bude zvySovat financni gramotnost svych klientd. Nebude tak Ccinit
prostfednictvim negativnich zkuSenosti a ztrat klienta?

Jaké je dalsi vyuZiti obecného modelu finanéniho zprostfedkovani?
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