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Hlediska Stupeň
hodnocení

1. Stupeň splnění cíle práce 1
2. Logická stavba práce 1
3. Práce s literaturou, citace 1
4. Adekvátnost použitých metod 1
5. Hloubka analýzy ve vztahu k tématu 1
6. Vlastní přístup k řešení 1
7. Formální úprava práce 1
8. Jazyková a stylistická úprava práce 1

Konkrétní připomínky a dotazy k práci:

Práce je zaměřena na online marketing, a to v oblasti stavebnictví na B2B trhu. Členění práce je
standardní na část teoretickou a aplikační. V teoretické části jsou vymezený základní pojmy vztahující se
ke zkoumanému tématu, a to v dostatečné šíři i hloubce. Dále je vymezen a analyzován relevantní trh,
stejně tak je podrobeno zkoumání postavení firmy na tomto trhu. Obojí autorka zvládla velmi dobře
a závěry z analýz umožňují dobrou představu o vybraném trhu, resp. firmě. Aplikační část je – po určitém
teoretickém úvodu – věnována online marketingu ve vybrané firmě, kdy autorka se spíše zaměřuje na
výsledky umožňující komparaci s konkurencí než přímo na konkrétní obsah jednotlivých nástrojů. Zde by
bylo možné práci ještě rozšířit. V práci jsou některé drobné jazykové nesrovnalosti (např. str. 9, 24…),
nicméně celkové vyznění práce neovlivňují. Celkově práci hodnotím jako kvalitní.

K diskuzi:
1. Píšete o podílu šedé ekonomiky ve stavebnictví; co do této ekonomiky zahrnujete?
2. Proč podle Vašeho názoru marketing v oblasti stavebnictví není tolik rozvinutý, jako v jiných

prostředích? Jaké dopadá v této oblasti porovnání ČR a ostatních zemí Evropy?
3. Navrhujete, aby společnost častěji publikovala příspěvky na sociálních sítích; co by konkrétně mělo

být jejich obsahem pro B2B trh?

Závěr: Diplomovou práci doporučuji k obhajobě.

Navrhovaná výsledná klasifikace práce: 1
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