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Celkové hodnoceni prace

o Obtiznost zvoleného tématu a stanoveného cile vzhledem ke studijnimu programu je
adekvatni.

Zvolené téma a stanoveny cil je vzhledem ke studijnimu programu relevantni.

Téma je vysoce aktualni a feSeni nebo vysledek je plvodni ¢astecné.

Doporucuji pfedloZenou bakalafskou praci k obhajobé.

Navrhuiji klasifikaéni stupen dobfe.

Hodnoceni prace v dil€ich kritériich
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Jasnost a srozumitelnost formulace tématu a cile prace
Mira naplnéni cile X
Logicka stavba prace a vzajemna konzistence jednotlivych ¢asti X
Rozsah a relevance popisu sou¢asného stavu X
Adekvatnost metod k feSenému problému, korektnost vybéru a aplikace X
Rozsah, hloubka a preciznost popisu vysledku X
Relevance a spravnost diskuze vysledku X
Korektnost zpracovani soupisu zdroju a metody odkazovani X
Relevance informacénich zdrojl X
Korektnost pouziti informacénich zdroju (citace a parafraze) X
Gramatika, jazykovy styl, terminologie X
Uprava prace X
PInéni harmonogramu a dohod X
Uroven iniciativy studenta pfi feSeni X

Dopliujici komentar hodnotitele

Koncept peer to peer pljéek se ve svété i v CR rozviji zejména diky tomu, Ze pfedstavuje
trzni prostiedi pro investory a klienty Zadajici o uvér. Jde o relativné (v porovnani s tradi¢nimi
obchodnimi modely bank a finanénich instituci) novy obchodni model, vznikajici na pudorysu
digitalizace procesU a sluzeb spojenych s poskytovanim Gveéra, umoznujicich inovace
zejména ve financnim sektoru. Z tohoto pohledu je téma prace pfinosem, nebot pravé
procesy, sluzby a technologie, jsou nositelé rozvoje obchodnich modeld. Prace Yahora
Hancharyka pojednava o historii trhu P2P uveérd, popisuje vyznamné hrace reprezentujici
toto odvétvi v CR i ve svété. V praktické &asti se autor vénuje analyze a navrhu procesti
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abstraktni spolec¢nosti pUsobici v této oblasti, coz povazuji za pozitivum v pfipadé, Ze se
jedna o &ast autorova podnikatelského planu, nebo planu, na kterém autor participuje. Autor
se v praci opira o zavedené metody, jako jsou MMABP, BPMN apod. Vyty&ené cile jsou
formulovany v vodu prace, avsak jejich zdlvodnéni povaZzuji za spiSe slabsi. Napfiklad u
prvniho cile, v pfipadé autorova studijniho oboru, bych o¢ekaval vice zaméreni na propojeni
obchodniho modelu, procesu, sluzeb a technologii v oblasti P2P a alespon stru¢nou resersi,
porovnavajici uvedené aspekty s tradiéni formou poskytovani uvérl finanénimi institucemi.
Druhy cil by zaslouzil zpfesnéni, nebot zfejmé autor analyzuje a navrhuje procesy
spole¢nosti. Autorovo tvrzeni o splinéni stanovenych cilil a jeho zdivodnéni povazuiji za ne
zcela prokdzané a srozumitelné. Stylistika a gramatika prace by zaslouzily dikladnou revizi.
Mimo jiné jsou pouzivany terminy a slovni spojeni, které nejsou nikde definovany (,realitni
bublina“, ,dotnetova bublina“, ,e-podnikani“ apod.). K lepsi €itelnosti by prospéla vétsi
logicka navaznost mezi jednotlivymi kapitolami. Napfiklad u kapitoly 3 mize mit &tenaf pocit,
ze zacal Cist jinou praci. Autorovi bych doporudil Iépe formulovat viastni pfinos feSené
problematiky v teoretické, ale zejména praktické ¢asti (do jaké miry se pfi navrhu inspiroval
stavajicimi procesy a spole¢nostmi a v ¢em je pfidana hodnota autorova dila). Zaroven pro
pfipadné dalSi studium autorovi doporucuiji vice nastudovat pouzité metody a techniky,
zejména MMABP a objektové orientovanou analyzu a navrh systém, aby jeho vystupy byly
srozumitelng;si.
Doporucené otazky k obhajobé:

1. Jak se podle Vas Vami navrzeny proces akvizice klient pro P2P li§i od procesu

akvizice klientd u banky &i finan¢ni instituce?
2. Jakou roli maji podle Vas informacni technologie v obchodnim modelu P2P avéra?

3. Jak se Vami navrzeny proces akvizice klientt promita do globalniho modelu procesu
Vami uvaZzované abstraktni spole¢nosti?

Datum: 1/6/2018

(podpis hodnotitele)
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