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Abstrakt

Bakalafské prace rozpracovava téma mezinarodniho standardu IFRS 15 Vynosy
ze smluv se zédkazniky. Konkrétné se zamétuje na posledni krok nového modelu pro
okamziku, pfipadné v jaké vysi, ma byt transakéni cena uznana do vynosu a jaké
povinnosti vznikaji pfi zvefejnovani vyrocni zpravy. Aplikace standardu je dale
zkoumana na mensim vzorku evropskych stavebnich firem za ucelem piiblizeni formy
vykazovanych informaci a zhodnoceni, zda jsou tyto povinnosti dodrzovany. Forma
byva Casto odlisna, ale vétSina informaci se nachdzi v ptiloze k ucetni zavéree, 1 kdyz

ne vzdy miZeme vSechny informace dohledat.

The bachelor thesis elaborates the topic of the international standard IFRS 15
Revenue from Contracts with Customers. In particular, it focuses on the last step of
the new revenue reporting model the standard brings. The thesis tries to clearly
describe at what moment, or in what amount, the transaction price should be
recognized as revenue and what obligations arise when publishing the annual report.
The application of the standard is further examined on a smaller sample of European
construction companies in order to describe the form of reported information and
assess whether these obligations are met. The form is often different, but most of the
information is in the notes to the financial statements, although we may not always be

able to find all the information.
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Uvod

Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi se neustdle vyvijeji. Jednou
z poslednich komplexnich inovaci byl standard IFRS 15 zabyvajici se hlavnimi
principy vykazovani vynosi spojenych s dodanim zbozi nebo poskytnutim sluzeb
zakazniktim. Standard mél byt povinné implementovan podle IASB v roce 2018 a nyni
muzeme sledovat prvni vysledky aplikace.

Zakladni principy zGstavaji stejné, ale je predstaven novy piehlednéjsi postup,
ktery by mél byt dodrzovan pii vykazovani vynosl, a zaroven je vyrazné rozsifeny
rozsah zvetejnénych informaci. Tato bakalaiska prace si proto klade za cil nejen popsat
metody vykazovani a dal$i zakladni principy tohoto standardu, ale i najit preferovanou
formu, v jaké jsou Ucetni data vykazéana, a zhodnotit prvni roky aplikace.

V prvni kapitole Historie standardizace smluv se zdkazniky vas seznamim
pravidla, ktera pfinasi standard IFRS 15 a kterd nejsou prvotnim zamétenim této prace.
Metody vykazovani a povinnosti spojené se zvefejnénim popisi v kapitole druhé. Tteti
kapitola se bude zabyvat analyzou ucetnich zavérek, kde budeme na skupiné 15
spolecnosti pozorovat, zda subjekty plni nové stanovené pozadavky. Pokusim se
zéaroven shrnout, kde ve vykazech informace hledat a v jaké formé jsou zverejnény.

Poznatky budou ovSem omezené velikosti zkoumaného vzorku. Protoze je prace
zamétena na dlouhodobé zakazky, vybér firem je zizen na stavebni odvétvi. Pro
komplexnéjsi zavéry by skupina musela byt rozSifena jak v mnozstvi zkoumanych

zaverek, tak v riznorodosti hlavni ekonomické ¢innosti.



1 Historie standardizace uznani a vykazovani vynosi

Pied néastupem IFRS 15 platily jiz diive vydané standardy z fady International
Accounting Standards. Na problematiku, na kterou se zaméfuje zminény standard,
byly aplikovany IAS 11 Smlouvy o zhotoveni (Construction Contracts) a IAS 18
Vynosy (Revenue).[1] Tyto standardy byly dale doplnény o nékolik interpretaci [IFRIC
a SIC.

Protoze vynosy byly pfed tim spravované Sesti riznymi dokumenty, vznikla
iniciativa na prepracovani standardu. Sjednoceni pravidel bylo zatazeno do programu
IASB (Rada pro mezinarodni ucetni standardy) jiz v roce 2002. Prvni navrh byl
sepsan na konci roku 2008 a poté prosel n€kolika upravami, nez v roce 2014 byla
vydana findlni podoba IFRS 15. [2]

Pivodni implementace byla napldnovana na 1.1.2017, toto datum bylo ovSem
presunuto na nasledujici rok. Posledni ujasnéni (Clarification) standardu bylo
doplnéno v roce 2016, a proto bylo datum aplikace odloZeno na 1.1.2018 (s moZzZnosti

diivejsi implementace). [3]
1.1 International Accounting Standards

Mezinarodni ucetni standardy vydavané IASC (Vybor pro tvorbu mezinarodnich
ucetnich standardtl) byly prvni tspé$nou iniciativou pro harmonizaci tcetnictvi mezi
jednotlivymi staty. Prvni standardy byly vydané v roce 1975 a brzy na to byly vydany
standardy IAS 11 a IAS 18. Oba standardy prosly revizi v roce 1993 a nésledné byly
doplnény o nékolik interpretaci, které fesily, jak aplikovat standardy na dalsi situace,
jez nebyly ve standardech piesné popsany. Rada bych piedstavila hlavni body obou

standardl a popsala hlavni rozdily, které pfinasi novy standard.
1.1.1 TAS 11 Smlouvy o zhotoveni

Na rozdil od IFRS 15 se IAS 11 zabyva pouze smlouvami o zhotoveni aktiv.
Vystup musi byt bud® kompletni aktivum, nebo musi byt jednotlivé produkty
provazané a tvorit urcity celek. Hlavnim pfedmétem dlouhodobych smluv, které si
popiSeme v nasledujicich kapitolach, jsou sice stavebni a podobné kontrakty, ale IFRS
15 nekonkretizuje dlouhodobé smlouvy do takové miry — podminky pro zatazeni jako

vynost, ktery je uznavan postupné, jsou vice obecné, avsak 1épe vymezené. [4]



Vyznamnym rozdilem je také predmét ctovani. V IAS 11 se pracuje pouze se
smlouvami jako celkem. Pouze pokud jsou jednotlivé statky projednavané zvlast
z pohledu navrhu nebo dalSich podminek ve smlouvé a pokud vynosy a naklady jsou
spolehlivé méftitelné zvlast’ pro oba produkty, jednotliva plnéni maji byt Gctovana
zvlast. V novém standardu, jak se brzy dozvime, je konkrétni popis, jak postupovat
piirozliSovani jednotlivych dodavek zbozi ¢i sluzeb a jak je ptipadné odlisit v ucetnich
knihach. [5]

Oba standardy pracuji s metodou procenta dokonceni, IAS 11 ale hovoii
iosituaci, kdy procento dokonceni, resp. vysledek smlouvy, nelze spolehlivé
odhadnout. V tom ptipadé¢ méla firma vykazat vynosy pouze ve vysi nakladd, které
budou uhrazeny.

Jedno zhlavnich témat, které vedlo k ptepracovani standardi, byl rozsah
zvetejnénych informaci — podle véfiteld a dalSich uzivateld ucetni zavérky byly
informace nedostatecné. [6] Ve vykazech maji byt dle zrusené¢ho standardu jen
zéakladni informace, jako napft. vynosy za dané¢ obdobi, metody uzité pro urceni vynost
a procenta dokonceni nebo zavazky a pohledavky plynouci znedokoncenych

smluv.[4]
1.1.2 TAS 18 Vynosy

Na rozdil od TAS 11, IAS 18 neni kompletné pokryt novym standardem. Kromé
dodéni zbozi a sluzeb pokryva i licen¢ni poplatky, dividendy a urok. Licen¢ni poplatky
jsou nove lépe specifikovany v ramci IFRS 15, ale posledni dva typy vynost jsou
upravovany standardem IFRS 9. [7]

IAS 18 se pfi urceni, kdy vynos vznikl, zamétoval na pfevedeni veSkerych prav
a rizik spojenych s aktivem. I kdyz zékladni princip se mlze zdat velmi podobny,
specifikace je v obou standardech rozdilna. Stary standard rozliSoval pouze transakce,
1 kdyz existovaly situace, kdy méla byt transakce rozdélena nebo naopak sloucena
do jediného predmétu. IFRS 15 naopak jasné popisuje, jak rozliSovat jednotlivé
zavazky plynouci ze smlouvy. [8]

Stejné jako v IAS 11 jsou povinnosti zvetejnénych informaci do jisté miry
omezené. Standard ukladal povinnost zvetejnit metody uzivané v ucetnictvi spole¢né

s vys$i vykazanych vynosu z prodeje zbozi, poskytnuti sluzeb, licencnich poplatki,

10



dividend a trokt. Pokud firma uskutecnila prodej v rdmci vymény zbozi ¢i sluzeb,

méla tyto vynosy odlisit. [9]
1.2 IFRS 15 Smlouvy se zakazniky

IFRS 15 pifinasi velké mnozstvi zmén. Nejen obménuje diive uzivané postupy,
zminéna.

Novy standard IFRS 15 mél za ukol sjednotit nejen diive vydand pravidla tykajici
se vykazovani vynosti v ramci mezindrodnich standardd, ale byl soucasti projektu
na sjednoceni IFRS a US GAAP, na kterém pracovala spolecn¢ IASB a FASB. Ramec
standardu ale neobsahuje veSkera témata, ktera byla upravovana predchozimi IAS
standardy, zamétuje se pouze na vynosy ze smluv se zakazniky.

Vynos je ve standardu popsan jako uzitek, v podobé navyseni aktiv nebo naopak
snizeni pasiv, které vede k navySeni vlastniho kapitdlu. Mezinarodni standardy ale
rozlisuji income a revenue, kdy revenue, které je vndzvu IFRS 15, jsou vynosy
plynouci z bézné ¢innosti ucetni jednotky.[10] Income se pouziva jako souhrnny
pojem pro vSechny vynosy, které mohou ucetni jednotce plynout. Kdyz se zamétime
na ,,ze smluv se zdkazniky*, mizeme predmét standardu déle zuzit na dodani zbozi ¢i
vyrobkii a poskytnuti sluzeb na zdklad¢ zakaznické smlouvy. Protoze se jednd o
revenue, zminéné zbozi a sluzby by mély byt poskytovany v ramci ekonomické
¢innosti podniku.

IFRS 15 téz vymezuje, které vynosové transakce patii do plisobnosti jinych
standardl.. Jsou to napft. finan¢ni néstroje spadajici pod IFRS 9, 10, 11 a IAS 27 a 28,
spole¢na uspofadani (IFRS 11), leasingy (IFRS 16), nepen¢zni sménu mezi subjekty,
které maji stejny predmét podnikédni, za Gcelem uspokojit vykyvy poptavky, nebo
pojistné smlouvy (IFRS 4)!. [10]

MiiZe nastat 1 situace, kdy smlouva spada pod vice standardi zaroven. V tom
piipadé maji specifické standardy pfednost. Pokud je specifikovano, jak méfit slozky
smlouvy, je nejprve aplikovan postup dle ptislusnych standardii. Pouze pokud dany

standard metody neurcuje, postupuje se dle IFRS 15. [3]

! 1. ledna 2023 je planovana implementace nového standardu IFRS 17 Pojistné smlouvy, ktery
nahradi standard IFRS 4. [11] V odstavci 8 IFRS 17 je umoznéna ptednostni aplikace IFRS 15.
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Standard IFRS 15 nové ptinasi pétikrokovy model, podle kterého by se pti praci
se smlouvami se zékazniky mé¢lo postupovat:
1. ,jidentifikace smlouvy se zakaznikem, pripadnd agregace smluv,
2. identifikace jednotlivych povinnosti vyplyvajici ze smlouvy,
3. wurceni transakcni ceny,
4. alokace transakcni ceny plynouci ze smlouvy na jednotlivé povinnosti,
5. rozpoznani vynosu v okamzZiku, kdy ucetni jednotka splni ze smlouvy
vyplyvajici povinnosti.*“ [12]
Nez se zaméfime na paty krok, o kterém pojedndva tato bakalafské prace, rada

bych kratce popsala a vysvétlila i pfedchozi kroky.
1.2.1 Identifikace smlouvy

Aby smlouva byla predmétem IFRS 15, musi plnit n¢kolik podminek. Ze
smlouvy musi byt jasné identifikovatelnd vSechna prava smluvnich stran a cena za
splnéni dané¢ho predmétu smlouvy (nemusi byt absolutni ¢astka) spole¢né s dalSimi
platebnimi podminkami. Musi mit tedy obchodni zamér. Smlouva, kterd musi byt
nejprve schvalena obéma stranami, nesmi byt vypovéditelnd zaddnou ze stran
bez vyznamné kompenzace odstoupeni od smlouvy. Pokud je smlouva vypovéditelna
bez vyznamnych sankci, znamena to, ze nenti jisté, ze dojde ke splnéni zavazku, a tedy
pravu vykézat vynos. Podobna situace je i u posouzeni, zda je pravdépodobné, ze dojde
k pfislibenym penéznim transakcim. Pokud je jiz pfi uzavieni smlouvy patrné, Ze
zékaznik nebude schopen dostit svym zavazklim, nemulze byt vykazan vynos. I
v ptipad¢, Ze doslo k uhradé zélohy, avSak k doplaceni uz pravdépodobné nedojde,
nemuze byt ani zdloha vykazana jako vynos.

Pokud existuje vice smluv s jedinym zakaznikem, které byly uzavieny v kratkém
casovém rozmezi, mize dojit ke spojeni smluv. Smlouvy by mély byt sjednocené,
pokud jejich pfedmét mé stejny obchodni zamér nebo pokud cena jedné ze smluv je
vazana na druhou smlouvu, napi. na vykon pii plnéni prvni povinnosti. Stejny
problém, ovSem z druhé strany, se fesi, pokud je plivodni smlouva zménéna. Pokud
zmeéna smlouvy pfidava nové povinnosti, které jsou odlisné od téch pivodnich a nejsou
nijak provazané (napi. cenove¢), tato zména by méla byt vykézéana jako smlouva nova.
V ptipad¢, kdy se meéni nesplnéné povinnosti stanovené v prvni verzi smlouvy, musi

byt plivodni smlouva zruSena a modifikace je zachycena jako novéa smlouva. Pokud
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ke zméné plvodnich zdvazki nedochazi, staci pfidat nové vzniklé povinnosti

k ptivodni smlouvé. [12]
1.2.2 Identifikace povinnosti plynoucich ze smlouvy

Standard hovoii o performance obligation (zdvazek nebo povinnost plnit),
pfi¢emz pod timto pojmem muze byt dodani zbozi ¢i poskytnuti sluzby, i bali¢ku zboZzi
¢1 sluzeb, nebo jejich série. Rozliseni jediné dodavky zbozi nebo poskytnuti jediné
sluzby od série je velmi dulezité, nebot’ vykazovani vynosu se lisi.

Pokud jde o zbozi ¢i sluZbu, které pfindsi ekonomicky zisk sama o sobé, piipadné
se zdroji, které jsou zdkaznikovi volné dostupné, a zaroven je ve smlouvé tato
povinnost plnéni jasn¢ vymezena a odliSena od ostatnich povinnosti, jde o tzv. distinct
good or service. O sérii zboZi ¢i sluzeb se jedna, pokud budou vynosy z nich plynouci
vykazovany béhem delSiho ¢asové obdobi a pokud budou méfeny stejnou metodou
pro zjisténi procenta dokonceni. Co tyto pojmy znamenaji a kdy pfesné zbozi a sluzby

budou vykdzany béhem delsiho ¢asového obdobi, si priblizime ve druhé kapitole. [10]
1.2.3 Transakc¢ni cena

Transak¢ni cena je cena smluvena ve smlouve, a je to Castka, kterou prodavajici
ocekava, ze obdrzi za splnéni zavazki plynoucich ze smlouvy. Transakéni cena muze
mit pevnou a variabilni ¢ast.

Variabilni slozkou je naptiklad bonus za piedCasné dokonceni nebo pokuta
za nedodrzeni terminu doruceni, ale je to i moznost vyuziti slev, penale nebo i vratky.
Variabilni slozka muze byt vykazana jako vynos pouze tehdy, pokud je inkaso této
castky vysoce pravdépodobné (soudé¢ podle pfedchozich zkuSenosti a zvyklosti na
trhu). Pokud nelze pravdépodobnost inkasa spolehlivé odhadnout, neméla by byt
variabilni slozka vykazédna do vynost. Piikladem jsou transakce, které maji
probéhnout za delsi dobu. Protoze vzdalené datum splatnosti snizuje jistotu platby,
neméla by byt tato variabilni Cast ceny vykéazana. Podobné lze pfistupovat
k vykazovani, kdy je variabilita pfili§ vysokd, scénafii splatnosti existuje piili§ mnoho
a odhad neni spolehlivy. Stejné jako u jinych odhadi uzivanych v Gcetnictvi, i
variabilni cena by ke konci roku méla byt piehodnocena.

Existuji situace, kde transak¢ni cena musi byt snizena. Ke snizeni vynosu dochazi

napf. pokud je pohledavka od zékaznika ,,placena* zavazkem vuci zdkaznikovi, nebo
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napt. u vratek. Pokud existuje pravdépodobnost, ze dojde k vraceni zbozi, a tedy
vraceni platby, at’ hotové, nebo v podob¢ kupdnu na jiné zbozi, firma musi vykazat
rezervu na predpokladané vratky a o vytvofenou rezervu snizi transakéni cenu, tedy
1 vynos z ni plynouci.

Standard v neposledni fad¢ pozaduje, aby v pfipadé, ze smlouva konstituuje
vyznamny finanéni prvek ve prospéch zakaznika ¢i jednotky, je tieba oddélit tuto
finan¢ni slozku od transak¢ni ceny. Zda tato slozka existuje, nezavisi na tom, zda byl
urok vyslovné ve smlouvé sjednan, musi se oddélit i v pripad€, Ze pouze plyne
ze smluvenych platebnich podminek. Zda existuje finan¢ni slozka ceny, se zvazuje
na zaklad¢ doby mezi splnénim povinnosti a obdrzenim platby spole¢né s aktualni
urokovou mirou na trhu. Pokud se cena pfislibeného zbozi ¢i sluzeb nalezité lisi
od transak¢ni ceny, budou uroky vykazovany jako finan¢ni vynos. Finan¢ni slozka
ceny se zanedbava, pokud doba mezi doddnim zbozi ¢i poskytnutim sluzeb je kratsi

nez jeden rok. [12]
1.2.4 Alokace transakéni ceny

Z jediné smlouvy miize plynout vice povinnosti, které je tieba zvlast’ zatctovat,
a proto se provadi alokace transakcni ceny. Stejné se postupuje, kdyz za cenu jediného
produktu dostane zakaznik dalsi zbozi ¢i sluzby (jako bonus), jedna se o viceprvkovy
prodej a je tfeba urcit, jaka vySe vynosi pfipadd na jednotlivou povinnost plynouci
ze smlouvy.

Alokace probiha na zéklad¢ samostatné prodejni ceny (stand-alone selling price),
coz je Castka, za kterou by bylo zbozi ¢i sluzba prodana v bézném prodeji bez dalSich
zvyhodnéni plynoucich ze smlouvy. Pokud firma neposkytuje produkt samostatné, je
tteba samostatnou prodejni cenu odhadnout bud’ na zdklad¢ trhu, nebo jinych
odbornych posudkii. Po uréeni vSech samostatnych cen povinnosti v dané smlouvée se
transakéni cena rozd€li ve stejném poméru, jako je podil samostatné ceny dané
povinnosti na sum¢ samostatnych cen vSech povinnosti plynoucich ze smlouvy. [10]

Alokace na jednotlivé povinnosti plnéni je velmi dualezitd v ptipad¢, kde mayji
jednotlivé polozky rozdilné datum dodani. Na pftiklad pfi poskytnuti prodlouzené
zaruky néarok na vynos vznika po uplynuti obdobi standardni zaruky, a ne v okamziku

dodani, jak tomu je u samotného produktu.
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2 Vykazovani vynosi podle IFRS 15

IFRS 15 stanovuje, Ze vynos by mél byt vykazan v okamziku, kdy je splnén
otazka. Urceni pfesného momentu komplikuje, Ze jedina smlouva se zakaznikem mtize
obsahovat vice zdvazki k plnéni a jediny zavazek muze byt plnén po delsi asové
obdobi. Standard tvrdi, ze po doddni by zékaznik mél mit kompletni kontrolu
nad aktivem, coz v okamziku poskytnuti je vtomto kontextu i sluzba. Kontrolu
nad aktivem ma subjekt, pokud rozhoduje o jeho vyuziti a pokud veskeré uzitky
poplynou danému subjektu a zaroven je subjekt schopny omezit ptistup tietim strandm
k témto uzitkim. V odstavci 33 je nékolik ptikladi, jak mlze z aktiva plynout uzitek:

e uzivani aktiva pro dal$i vyrobu zbozi a poskytovani sluzeb,
e uzivani aktiva pro zvySeni hodnoty jin¢ho aktiva,

e vyuziti aktiva pro vyrovnani zadvazku nebo sniZeni nékladu,
e prodej ¢i vymeéna aktiva,

e pouziti aktiva jako zastavy pro ziskani ptjcky,

e drzeni aktiva.

Je v8ak na misté zvazit vSechna prava spojend s prodejem jak vyslovné napsana
ve smlouvé, tak prava plynouci z obchodnich podminek spolecnosti. Standard
pro lepsi pochopeni uvadi, co miize byt indikatorem pievedeni kontroly na zdkaznika.
Zmifuje se o prevedeni vlastnictvi statku na zékaznika, fyzického dodani statku nebo
prevedeni veskerych uzitki a rizik spojenych se statkem. Jsou to ale pouze indikatory,
zadna z vyjmenovanych situaci neni podminkou pro pievedeni kontroly. Ptiklad, kdy
je prevedena kontrola, a tedy splnéna povinnost plynouci ze smlouvy i pfes to, Ze
nebylo pievedené vlastnictvi na zdkaznika, je, kdyZz napt. firma vlastnictvi prevede az
po zaplaceni transak¢éni ceny pro piipad, Ze by zakaznik nebyl schopny splatit zavazky,
které vici firmeé ma. Pievedeni kontroly ale mize probéhnout jesté pred zaplacenim
transak¢ni ceny.

Miizeme ovSem narazit na situaci, kdy je kontrola nad produktem ptedavana
postupné. Standard rozliSuje povinnosti, které jsou splnéné v jediny okamzik
(performance obligation satisfied at a point in time), a povinnosti, které jsou plnéné

behem delsiho Casového obdobi (performance obligation satisfied over time).
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Casto tedy musi byt cena alokovana na jednotlivé zavazky, protoze se jich v jedné
smlouvé vyskytuje vice, nebo na jednotliva ucetni obdobi, po kterd maji byt vynosy
vykazovany podle pravidel pro vykazovani zavazkl plnénych béhem delsiho ¢asového

obdobi.
2.1 Povinnost splnéna v jediny okamzik vs. povinnost
plnéna béhem delSiho ¢asového obdobi

Standard piikazuje, Ze vynos se vykdze v jediny okamzik, pokud zavazek
nespliiuje pravidla pro zatazeni jako performance obligation satisfied over time. Jasné
popisuje pravidla, kdy tato povinnost subjektu vznikd. Vynosy ze smluv musime
vykazovat postupné, pokud spliuji alespon jednu z nasledujicich podminek:

e zakaznik vyuZzivd dodany produkt jiz v prib&hu plnéni povinnosti;

e plnéni povinnosti zhodnocuje aktivum, které jiz je pod kontrolou
zakaznika;

e nebo v pripadé, kdy firma nemé zadné alternativni vyuziti produktu, ktery
vytvari, a ma pravo narokovat platbu.

Alternativnimu uziti mize byt zabranéno jak fyzicky, tak pravné. Ve smlouvé
tedy mulize byt specifikovano omezeni dal§iho vyuziti produktu firmou — napft. prode;j
jinému zékaznikovi. Zda tuto podminku povinnost plynouci ze smlouvy spliuje, by
vSak mélo byt rozhodnuto hned pfi vzniku smlouvy a, pokud nedojde ke zménam
ve smlouvé, rozhodnuti by mélo ziistat nemeénné.

Pokud povinnost nesplni ani jednu z podminek, musi byt transakéni cena, kteréa
byla na danou povinnost alokovéana, vykazana jednorazové, tedy bude vykazana v plné
vysi jako vynos v okamziku, kdy dojde k pfevedeni kontroly nad zbozim ¢i sluzbou
na zékaznika.

Situace, kdy se okamzik vykazani vynosu komplikuje, je napt. u zprostiedkovani
prodeje, protoze narok na vynos vznikd az momentem prodeje u tzv. agenta?, tedy
osoby, ktera prodej zprostiedkovava. Subjekt je zmocnéncem, pokud povinnosti
plynouci ze smlouvy neni prodej zbozi ¢i sluzby, ale pouze jejich dodéani zakaznikovi.

Tato situace nastava i napt. kdyZz zmocnénec koupi zbozi od vyrobce se zarukou, ze

2 Pfevzato z anglického originalu ,,Agent“. V esting miize byt nahrazeno jako ,,zprostfedkovatel
nebo ,,zmocnénec.
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pokud zbozi neprodé, vyrobce ho odkoupi zpét. Zprostredkovatel nenese veskera
prava a rizika spojend se zbozim a kompletni kontrola nad zbozim je pfeddna ne
zprostifedkovateli, ale az zdkaznikovi. Vynos vyrobce tedy nemize byt vykazan diive
nez v okamziku prodeje zakaznikovi.

V ptipadé, ze zavazek k plnéni spada do kategorie satisfied over time, znamena
to, Ze transak¢ni cena alokovédna na danou povinnost bude dale rozdélena na vice
obdobi, béhem kterych je povinnost plnéna. Pro samotné rozhodnuti vysSe vykazaného
vynosu za dané obdobi je tieba sledovat procento dokonceni daného zavazku dodat,
tedy zjaké Casti jsou povinnosti splnény. Existuji dvé metody, které lze v souladu
se standardem vyuZzit — metoda vstupt a metoda vystupd. Firma mize sama posoudit,
ktera z metod je pro dané aktivum vhodnéjsi, méla by vSak zvolenou metodu vyuzivat

1 pro dalsi podobné ptipady. [10]
2.1.1 Metody vystupt

Output method vychazi z vystupnich jednotek, které postupné plni danou
povinnost. VySe uznanych vynosii mtize byt zaloZena napi. na vyrobenych jednotkach,
dodanych jednotkach nebo i dosaZzenych milnicich stanovenych pti planovani zakézky.
Pomér vystupt viici celkové povinnosti pak uréi presnou vysi vynost za dané obdobi.

Pro lepsi pochopeni uvedeme nekolik ptikladi. Pokud je dodano 1 000 kus,
pficemz je podepsana smlouva na dodani 5 000 kusti, bude vykazano 20 % transakéni
ceny. Muzeme uvést 1 piiklad ze stavebnictvi. Pokud je sjedndna zakéazka
na rekonstrukci bytového domu, firma miize uctovat na zakladé¢ dokoncenych
a predanych bytovych jednotek. V bytovém domé je 8 totoznych jednotlivych bytt,
které¢ maji byt zrekonstruovany, takze za kazdy piedany byt mize firma vykazat
12,5 % z transak¢ni ceny.

Standard umoznuje vykazovat vynosy ve stejné vysi, jako fakturuje. Plnéni
povinnosti ale musi pfimo souviset s transakéni cenou a domluvenymi platbami.
Nejlepsi ilustracni ptiklad je situace, kdy firma fakturuje na zakladé poctu hodin
poskytnuté sluzby, plnéni povinnosti je méfeno podle stejné zdkladny jako fakturace,
a tedy pfichéazi v tivahu, ze firma si vypocet zjednodusi a bude vykazovat ve stejné
vysi, jako fakturuje.

Miizeme si uvédomit, ze ne vzdy je ale metoda vystupii vhodna. Na prtiklad,

pokud mé zakaznik kontrolu nad nedokoncenou vyrobou nebo vystupy jinak
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neodpovidaji pfimo pienesené kontrole, standard doporucuje vyuzit metodu vstupd.
Stejné tak je metoda vystupi nevhodnd, pokud se dodané jednotky liSi a nepiinasi
stejny uzitek zakaznikovi nebo v pfipad¢, kdy vystupy nejsou spolehlivé meéfitelné.
[10]

Metody vystupti podle IFRS Iépe odpovidaji skutec¢nosti (stupné plnéni
povinnosti), proto by mely mit pfednost pfed metodami vstupnimi, ale protoze ne vzdy
je mozné méfit plnéni povinnosti na zakladé vystupl, existuje 1 tato druhd moznost.

[13]
2.1.2 Metody vstupii

Jak uz napovidd nazev, vykazané vynosy souvisi s faktory, které vstupuji
do vyroby aktiva nebo jinak napomahaji plnéni zdvazku. Vztah je relativni, tedy vysi
vynost ur¢ime podle procenta vstupii uskutecnénych v daném obdobi z celkového
predpokladaného mnozstvi vstupt.

Nejprve je tedy tfeba odhadnout celkové néklady. Je bézné, ze u dlouhodobych
zakazek je tvoteny predbézny rozpocet, ten je tieba vyuzit i pro vypocet vyse vynost.
Do celkové sumy mohou vstupovat naklady vynalozené na material, mzdy pracovnikd,
najmy pracovniho nacini a ostatni naklady, které pficinn¢ souvisi s plnénim smlouvy.
Skute¢na vySe vynalozenych nakladii za dané obdobi je néasledné vydé€lena sumou
celkovych nékladl z rozpoctu. Vysledné procento vyndsobené celkovou smluvenou
cenou urci finalni vysi vynosu, které 1ze za dané obdobi uznat.

Vypocet ovsem mize komplikovat situace, kdy se zméni celkové predpokladané
naklady nebo celkova cena.® Jak v takovém piipadé pokracovat? Abychom se vyhnuli
nejistoté, jak opravovat piedeslé vykazané vynosy, pracuje se s procentem dokoncent,
tzv. percentage of completion nebo ve zkratce POC. Tato metoda pracuje
s kumulativni ¢astkou jak nékladd, tak ve vysledku i vynost. Vypocet se proto mirné
zméni. Procento, které nasobi cenu, neni pomér pouze nakladi dané¢ho obdobi
a celkovych nékladu, ale do jmenovatele dame vSechny naklady, které byly doposud
vynalozeny, tedy i ty z minulych obdobi. Vysledkem je procento, zjaké miry je

zakazka splnéna. To ovSem neni spravnd vySe vynosii daného obdobi, vysledek

3 Zména odhadu, jak tomu je v tomto pifpadé, podléha IAS 8. Standard pfikazuje prospektivni
pristup, tedy Upravu odrazejici se v budoucich tcetnich ptipadech, které se zménou souvisi. Zde je to
provedeno pomoci POC, jak je popsano dale.
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nasobeni ndm pouze sdéli celkovou castku vynost, které mame pravo vykazat.
Od castky se jeste¢ musi odeCist suma vSech vynost zdané smlouvy uznanych

v ptedchozich letech.
2.2 Zverejiovani

Naroky a povinnosti spojené se zvefejiovanim informaci spojenych
se smlouvami se zakazniky se vnovém standardu vyrazné rozsifily. Dokument
pozaduje detailnéjsi informace rozdélené na dalsi segmenty, a proto vétsi firmy mohou
mit problémy ziskat vSechny potiebné informace bez vynalozeni vétsiho usili. [13]

Firma musi v rozvaze dle IFRS 15 rozliSovat ti1 hlavni polozky — smluvni zavazek
(contract liability), smluvni aktivum (contract asset), a pohledavku za zdkaznikem
(receivable) — pfi¢emz ndzvy téchto polozek nejsou zavazné.

Smluvni zdvazek musi byt vykazan, pokud zakaznik zaplatil transakéni cenu
a zaroven nebyla splnéna povinnost plynouci ze smlouvy. Zavazek musi byt vykazan
1 v ptipadé, kdy pohleddvka nebyla splacena, ale uplynula doba splatnosti a firma tak
muze vymahat platbu.

Smluvni aktivum je vykazadno v opacném pfipade, tedy kdy firma splni své
povinnosti, ale platba ze strany zékaznika jest¢ nebyla provedena. Smluvni aktivum
ma byt vykazano bez ¢asti transakéni ceny, ktera je vykazana jako pohledavka vici
zakaznikovi, pokud takova cast existuje.

Pohledavku za zdkaznikem ma firma vykézat, pokud je narok na platbu
bezpodminecny. Jediné, co mize firm¢ branit v okamzitém naroku na platbu, je Cas,
tedy neuplynula splatnost. [10]

Firma by se méla zamé&fit na tfi okruhy informaci:

e smlouvy se zdkazniky,

e vyznamné odhady a dal$i rozhodnuti spojend s aplikovanim tohoto
standardu,

e naklady vynaloZené na ziskani smluv.

Jak detailn€ ovSem bude o jednotlivych okruzich informovat, je na firm¢. Nesmi
vSak zpusobit nedostatecnou informovanost uzivatell ucetni zavérky at’ uz z divodu

prilisné sumarizace nebo naopak piehnané podrobnosti.
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Néklady spojené se ziskanim smlouvy jsou specifickym tématem, a proto jsem se
rozhodla tuto problematiku (v€etné povinnosti u zvetfejiiovani) z bakalaiské prace

vyjmout.
2.2.1 Smlouvy se zakazniky

Firma mé& povinnost vykazat vynosy ze smluv se zakazniky rozdélené
do kategorii. Kategorie mtize volit na zéklad¢ predchozich vykaza (jak byly vynosy
¢lenéné v minulych obdobich) a relevance téchto informaci pro uzivatele vykazi.
Vynosy mtizou byt rozdéleny napt. na zdkladé druhu produktt, odlisnych trhi,
dlouhodobosti smluv, nebo uzivané metody pro vykazovani vynosu (at point in time
nebo over time).

Zaroven musi byt rozliSeno, zda vynosy plynuly z povinnosti splnénych v tomto
obdobi, nebo v nékterém z minulych obdobi. Situace, kdy by musely byt vykazany
vynosy za minuld obdobi, nastane napf. pfi zméné transakéni ceny nebo jinych
modifikaci smlouvy.

Vykazy by mély obsahovat i pocatecni a koncené zistatky smluvnich zadvazki
a aktiv a informovat o vSech podstatnych skute¢nostech, jako napt. vyznamné zmény
spole¢né s vysvétlenim, pro¢ ke zménam doslo.

Firma musi dale zvetejnit veskeré udaje o plnéni povinnosti, jako jsou podminky,
kdy dojde k jejim splnéni (v okamziku dodani, v okamziku odeslani apod.), platebni
podminky — pokud existuji variabilni ¢asti transakcni ceny, kdy je typicky cena splatna
nebo zda existuje Grok spojeny s platbami — typ poskytovaného zbozi ¢i sluzeb a zda
firma funguje jako zprostifedkovatel.

Zvlast vykazana musi byt suma vSech Casti transakénich cen, které jsou
alokovéany na nesplnéné povinnosti spole¢né s predpokladem, kdy budou tyto vynosy
vykazéany. Tato povinnost mizi, pokud jsou ovSem tyto povinnosti kratkodobé, tedy
jejich celkové trvani je krat$i nez jeden rok, nebo pokud jsou vynosy vykazovany

v ptimé souvislosti s fakturaci, jak jsme si popisovali v kapitole 2.1.1. [10]
2.2.2 Vyznamné odhady a dalsi rozhodnuti

Krom¢ zakladnich zistatk tykajicich se smluv se zakazniky, existuje povinnost
popsat i vSechna rozhodnuti, kterd firma ve spojeni s métenim vynosi provedla. Musi

byt znama metoda, kterd byla uzita pro vypocet vyse vynost (metoda vystupti nebo
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vstupll), jak konkrétn€ byla tato metoda uzita a pro¢ byla zvolena tato metoda jako
nejvernéjsi obraz uskute¢nénych vynosi. A pokud ma firma povinnosti, které jsou
splnéné v jediny okamzik, méla by odivodnit moment vykazovani vynosi, ktery
specifikovala podle pravidel, které jsem uvedla v predchozi kapitole (v okamziku
dodani, v okamziku odeslani apod.).

Odhady transakéni ceny musi byt také ve vykazech specifikovany — jak byla
stanovena vyse variabilni Casti ceny a s jakymi podminkami je spojend, vliv financni
¢asti ceny (Casové hodnoty penéz) a dalSich faktort. Musi byt popsan i zplsob, jak
byla alokovana transakéni cena (véetné slev apod.) na jednotlivé povinnosti véetné
uréeni stand-alone selling price. V neposledni fadé musi firma podat informace
o odhadovani rezerv spojenych se smlouvami se zakazniky (napft. zaruky) a dalSich

zavazki, jako jsou vratky atd.[10]
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3 Analyza ucetnich zavérek vykazujicich dle IFRS 15

V praktické casti této bakalaiské prace provedu analyzu nékolika ucetnich
zavérek. Zamétime se na informace tykajici se vynost ze smluv se zdkazniky
aovefime, zda jsou firmy schopné plnit pozadavky standardu. Zaroven si také
popiSeme, jak jsou informace nejcastéji podavany a kde je ve vykazech hledat.

ProtoZe je prace zaméiend na dlouhodobé smlouvy, vzorek zkoumanych firem
byl vybiran ze stavebniho odvéti, kde povinnosti vykazované béhem delSiho ¢asového
okamziku pievazuji. Cerpala jsem zindexu STOXX Europe 600, z kterého jsem
nahodné vybrala 14 spole¢nosti, jejichz hlavni ¢innosti je pfevazné vystavba budov ¢i
komunikaci a souvisejicich sluzeb. Skupinu jsem doplnila o firmu Balfour Beatty,
ktera neni zahrnovéana od indexu STOXX Europe 600. Rozhodla jsem se tak na zaklad¢
vyznamnosti této firmy na evropském trhu. V nésledujici tabulce naleznete zakladni

informace o zkoumanych spolecnostech.

Tab. 1 Vzorek zkoumanych firem

Jméno firmy D'atvum zkoumané Prvni aplikace Zemé
zaveérky IFRS 15
Balfour Beatty plc 31.12.2018 2018 Velka Britanie
Barratt Developments PLC 30.6.2019 2018 Velka Britanie
Bellway plc 31.7.2019 2018 Velka Britanie
Berkeley Group Holdings plc 31.12.2018 2018 Velka Britanie
Bovis Homes Group PLC* 31.12.2018 2018 Velka Britanie
CRH plc 31.12.2018 2018 Irsko
Ferrovial, S.A. 31.12.2018 2017 Spanélsko
Hochtief Aktiengesellschaft 31.12.2018 2018 Némecko
Kingspan Group plc 31.12.2018 2018 Irsko
Persimmon plc 31.12.2018 2018 Velka Britanie
Redrow plc 30.6.2019 2018 Velka Britanie
Skanska AB 31.12.2018 2018 Svédsko
Taylor Wimpey plc 31.12.2018 2018 Velka Britanie
Vinci 31.12.2018 2018 Francie
Wienerberger AG 31.12.2018 2018 Rakousko

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé vyrocnich zprav danych firem

4 Kwviili spojeni firem, ke kterému doslo na za&atku roku 2020, je firma Bovis Homes v STOXX
Europe 600 evidovéana pod jménem Vistry group.
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Firmy byly vybrany napiic Evropou. ProtoZze budu porovnavat metody
a kvalitativni informace z vykazii, rozdilné mény nebudou problémem. Vétsi
riznorodost naopak muze poskytnout lepsi obraz o aplikaci napti¢ Evropou.

Pfedmétem podnikani je, jak uz jsem zminovala, vystavba jak budov, tak dalsi
infrastruktury a diky povaze smluv spojenych s vystavbou vétSina firem vykazuje
vynosy bé¢hem delsiho ¢asového obdobi. MiiZe se ovSem stat, Ze firma pouze prodava
budovy, které v minulosti postavila, v tom pfipad¢ jsou vynosy vykdzany v jediny
okamzik. Nabidka zbozi a sluzeb jedné firmy je vétSinou riiznoroda a vede k tomu, Ze
firma vykazuje vynosy uznavané over time i at point in time, né¢kolik malo firem ze
skupiny ovSem pouze prodava domy po jejich realizaci a uznava tak vSechny vynosy
jednorazové. I kdyz se tato bakalarska prace zamétuje na vynosy uznané over time,
zkouma oba druhy vykazovani vynosu podle IFRS 15, a proto jsou i tyto spole¢nosti
soucasti zkoumaného vzorku.

Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi jsou znamé tim, Ze nestanovuji
pravidla pro formu vykazi, ale pouze pro jejich obsah. To mlize samoziejme ztizit
orientaci v téchto dokumentech, ale ponechava urcitou volnost ucetnim jednotkdm
a dovoluje tak jednodussi aplikaci napfi¢ staty. Rliznorodost ucetnich zavérek nam
proto nedovoli urcit jednotnou formu pro vykazovani vynost ze smluv se zadkazniky,
ale mzeme si popsat u kazdé polozky, pokud ne u skupiny polozek, kde ve vykazech
informaci hledat.

Informace, které jsem popsala v kapitole 2.2 si miizeme rozd¢lit na dvé hlavni
skupiny — kvantitativni a kvalitativni. Podle toho mizeme dal odhadovat, kde

ve vykazech informace hledat.
3.1 Kvantitativni udaje

Kvantitativni tdaje, jako napt. vySe vynosi, jejich rozdéleni do kategorii nebo
konecné zlstatky uctu smluvnich aktiv a zavazkl, mizeme hledat jak v samotnych
finan¢nich vykazech, hlavné€ vykazu ziskl a ztrat a v rozvaze, tak i v ptiloze. Nekteti
¢tenafi mozna védi, ze vykazy podle IFRS jsou ve vEétsi mife agregované, coz mize
vést k tomu, ze konkrétnéjSi informace, které hleddme, budou popsany pouze
v ptiloze.

Kdyz se podivame na konkrétni zdvérky, zjistime, Ze ve vykazech najdeme velice

malo z hledanych informaci. Ve vykazu ziskli a ztrat najdeme pouze spole¢nou
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polozku ,,Revenue®, zda jsou to ale vynosy plynouci ze smluv se zakazniky nebo
plynouci z ¢innosti, kterd nespada pod IFRS 15 (leasingy, pojistné smlouvy atd.), jisté
neni. RozliSené vynosy jsou popsané az v ptiloze, u vyznamné vétsiny firem v kapitole
Vynosy, piipadné pod podobnym nazvem (Vysledek bézného obdobi apod.), coz
muzeme najit vétsinou jako jednu z prvnich kapitol za ucetnimi metodami. Spole¢nosti
maji zaroven povinnost vykazat jak vysledek hospodateni, tak majetek a zévazky
pro jednotlivé segmenty spolecnosti (podle IFRS 8 Provozni segmenty), proto muze
nastat situace, kdy se jednotka rozhodne, ze dostacujici informace jsou podané
v kapitole Segmenty, a zv1ast’ vynosy znovu nevykazuje. Velké procento firem ov§em
vykazalo vynosy jak v kapitole Vynosy, tak v kapitole Segmenty. Pouze dvé firmy
zhodnotily informace o segmentech jako dostacujici pro oba téely. Spanélské firma
Ferrovial jako jedina zvolila jiny pfistup a do ptilohy zahrnula specialni kapitolu
zaméfenou na IFRS 15, kde uvedla informace tykajici se smluv se zdkazniky.

Kategorii, podle kterych byly vynosy rozdélené, bylo ¢asto n¢kolik. Rozlisené
byly vynosy podle geografickych oblasti, podle hlavnich Cinnosti a podle uznavani
vynost, tedy na vynosy uznavané over time a at point in time. Ukazku rozd€leni
vynost muzete vidét na obrazku €. 1.

Obr. 1 Ukazka rozdéleni vynosii

The composition of sales is as follows (EUR thousand):

T~ Activities Construction/PPP Construction Manage- Other Total sales
\'\'\\\ ment/Services

Divisions T~

HOCHTIEF Americas 1,307,074 55% 11,757,919  49.2% 3,679 - 13,068,672 54.7%
HOCHTIEF Asia Pacific 5,029,227 21.1% 4,194,643 17.6% 42,415 0.2% 9,266,285  38.9%
HOCHTIEF Europe 1,276,710 5.3% 44,162 0.2% 95,079 0.4% 1,415,951 5.9%
Corporate - - 505 - 130,877 0.5% 131,382 0.5%
HOCHTIEF Group 7,613,011 31.9% 15,997,229 67.0% 272,050 1.1% 23,882,290 100.0%

Revenues not related to contracts with clients amount to EUR 165,293 thousand.

Zdroj: Hochtief vyrocni zprava 2018

Nyni se zaméiime na dalsi odlisSeni vynost — IFRS 15 ptikazuje zvlast’ vykazat
kolik ze smluvnich zéavazki, které firma meéla na zacatku obdobi, byly uznany
do vynost béhem bézného obdobi a jaka vyse vynost plynula z povinnosti splnénych
v pfedchozich letech. Druhd polozka samoziejmé neplati pro vSechny subjekty
vzhledem k tomu, Ze musi dojit k urcité situaci, jako je zména transakcni ceny apod.,

aby byla polozka relevantni. Protoze ale zkouméme zavérky, kde byl novy standard
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aplikovan poprvé, mohou vzniknout dodatecné vynosy pravé z divodu zmény
icetnich metod.®> Pokud takova situace nastala, je tento fakt uveden jak v piehledu
o zménach vlastniho kapitalu, tak v rdmci ucetnich pravidel firmy, ktera jsou doplnéna
o tabulku, kterd uvadi presny efekt na hlavni polozky ucetni zavérky, ptipadné je
odkazovano na kapitolu, kde jsou tato ¢isla popsana. Dvé firmy z naseho vzorku
vykéazaly vynosy plynouci z povinnosti splnénych v ptedchozich letech i z jiného
titulu, nez byla zména ucetnich metod. Ob¢ spole¢nosti uvedly castku vynost
v poznamkéch kapitoly zaméfujici se na ziistatky spojené se smlouvami se zakazniky.

Vynosy, které byly uznany ze smluvnich zavazkl, bychom ovSem m¢éli najit
ve vétsing pripadu. I firmy, které vykazuji vynosy jednorazové, mohou pfijimat zalohy
a tim vznika smluvni zavazek. Témér vzdy tedy existuje urcita ¢ast vynosu, ktera byla
na zacatku roku vykézana ve smluvnich zavazcich, a protoze IFRS 15 nezmiiiuje
zadnou vyjimku, tato polozka by neméla v piiloze chybét. Prekvapivé jsem ale
informaci nasla pouze u 6 firem. Balfour Beatty jako jedina firma nevykézala tuto
informaci jako poznamku, ale jako soucast tabulky smluvnich zavazkua, kde byly
vykézany dalsi zlstatky a hodnoty s nimi spojené. Ostatni firmy to zaradily jako
dodatecnd data bud’ k vynostiim, nebo k zdvazkim, proto bychom v piiloze méli
zkontrolovat obé tyto kapitoly.

Obr. 2 Ukdazka splnénych vynosii vykazané jako smluvni zavazek k zacatku obdobi

As at 31 December 2018, the aggregate amount of the transaction price allocated to unsatisfied performance obligations is £448.0 million, of which
approximately half is expected to be recognised as revenue during 2019. As permitted under the transition provisions of IFRS 15, the transaction price
allocated to unsatisfied performance obligations as at 31 December 2017 has not been disclosed.

Zdroj: Taylor Wimpey vyrocni zprava 2018

Dalsi vyznamnou polozkou, u které existuje pozadavek na vykéazani zistatka,
jsou pravé nové zavedené polozky smluvnich aktiv a smluvnich zavazka. Jsou to
polozky do jist¢ miry specifické a vyznamné, a proto bychom je mohli hledat
1 vrozvaze. Pouze 3 spolecnosti — Balfour Beatty, Ferrovial a Skanska — ztistatky
uvedly jak v ptiloze, tak 1 v rozvaze. VSechny ostatni firmy tyto tidaje uvedly pouze
v priloze. Bovis Homes jako jedina uvedla tyto informace v kapitole Vynosy, Skanska

a Vinci (viz obrazky €. 3 a 4) uvedly informace v kapitole zamétené na smlouvy se

5 Pokyny pro prechod na novy standard popisuje ptiloha C standardu IFRS 15. Subjekt voli ze dvou
retrospektivnich metod, které se ve vykazech odrazi odlisné.
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zékazniky a ostatni firmy tyto informace uvadély v kapitole Pohledavky (pro smluvni

aktiva a pohledavky za zdkazniky) a v kapitole Zavazky (pro smluvni zavazky).

Obr. 3 Ukazka smluvnich aktiv

Contract assets

Changes
Business- Changes in Other
(in € millions) 31/12/2018 related changes consolidation scope  changes® 31/12/2017
VINCI Energies 2318 249 83 - 1,986
Eurovia 649 49 125 (5) 480
VINCI Construction 3321 66 17 (145) 3384
Contracting | 6,288 363 226 (151) 5,850
VINCI Immobilier 1] 138 66 3 - 69
Contract assets 1411 6,426 429 229 (151) 5,919

(*) Including currency translation differences and the impacts of the first-time application on 1 January 2018 of IFRS 15 “Revenue from Contracts with Customers” described in Note A4

At 31 December 2018, contract assets amounted to €6,426 million, up 9% compared with 2017 (€5,919 million). Scope effects reflect
acquisitions during the period, particularly at VINCI Energies and Eurovia.

Contract assets related to the portion of performance obligations already fulfilled by the Group and for which the definitive right to receive
cash was subject to completing other work specified in the relevant contracts. Contract assets turn into receivables as works are received
by the client, giving rise to the Group’s unconditional right to receive cash. Contract assets therefore represent a portion of future
payments receivable by the Group under existing contracts.

Zdroj: Vinci vyrocni zprava 2018

Obr. 4 Ukazka smluvnich zavazkii

Contract liabilities

Changes
Busi lated Changes in con-

(in € millions) 31/12/2018 changes solidation scope Other changes 31/12/2017
VINCI Energies 2,306 312 30 (47) 2011
Eurovia 666 109 17 1 538
VINCI Construction 2,251 (74) 17 (29 2337

Contracting | 5222 347 64 (75) 4,886

VINCI Immobilier 1} 92 33 2 - 57

Contract liabilities 1+11 5,315 381 66 (75) 4,944

(*) Including cumrency translation differences.

Contract liabilities amounted to €5,315 million at 31 December 2018, an increase of 8% relative to the end-2017 figure of €4,944 million.

Those liabilities correspond mainly to advances and payments on account received on orders and other current liabilities representing the
amount of performance obligations still to be fulfilled and for which payment has already been received from the client.

The fulfilment of the performance obligations will extinguish these liabilities as the counterpart of revenue recognition, with no impact on
the Group's cash position. Only the fulfilment of performance obligations in excess of contract liabilities will affect the Group’s future
revenue and cash flow.

Zdroj: Vinci vyro¢ni zprava 2018

Prestoze vSechny subjekty mély hodnoty do jisté miry uvedené, Casto se
u spolecnosti, které vykazuji vynosy jednorazové, vyskytovaly v omezené mife.
Samoziejmé u firem, které nevykazuji vynosy béhem delsiho ¢asového obdobi, mize
nastat situace, kdy nevytvari smluvni aktiva a zdvazky. Ale protoze smluvni zadvazek

vzniké naptiklad pfijetim zalohy od zdkaznika, tato situace nenastava pfilis casto. Tyto
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firmy mély tendenci vykazovat pohledavky a zavazky méné rozliSené, nékdy pouze
souhrnné pod polozkou ,,Trade Receivable®, nebo ,,Trade Payable*. Malokdy byly
uzivané pojmy smluvni aktivum a smluvni zdvazek, naopak byly uzity znaméjsi pojmy
jako zalohy od zakaznik, ptijaté zalohy apod.

Posledni informaci, ktera rozsifuje kvantitativni informace, je vyse nesplnénych
povinnosti. Nékteré firmy tuto informaci vazi k vynosim, zatimco jiné ji spojuji
naopak se zavazky, at’ uz obchodnimi nebo smluvnimi. Spolecnost Bellway byla
jedina, ktera tyto informace zvetejnila v kapitole o zavazcich z obchodnich vztahii,
mozna proto, ze jako jedinad firma ztéch, kdo tuto informaci spojily se zévazky,
vykazuje vynosy prevazné jednorazové, a proto nema specidlni kapitolu pro smluvni
aktiva a zavazky. Ostatni firmy jako Ferrovial, Skanska a Vinci je vykazaly pravé
v kapitole zaméiené na ziistatky ze smluv se zdkazniky. Ostatni firmy tyto udaje
zatadily do informaci o vynosech.

Nesplnéné povinnosti a predpoklad, kdy dojde k jejich splnéni, bylo vykazano
ve dvou zptisobech — bud’ v ramci poznamek (viz obrazek ¢. 5), nebo jako tabulka
trvani smluv (viz obrazek €. 6). U tabulky splatnosti miize byt ovSem problém, ze
malokdy byly uvedené¢ smlouvy, které byly splatné za vice nez 5 let a nékteré
dlouhodobé zakazky tak nemusely byt uvedeny. Pokud je udaj v poznamkach,
nejcastéji je feCeno predpokladané procento ze zavazkii nebo nesplnénych povinnosti,

které¢ bude splnéno v nasledujicim obdobi.

Obr. 5 Ukazka nesplnénych povinnosti (poznamka)

Included within Group revenue is £76.8m (2018: £31.6m) of revenue from construction contracts on which revenue is recognised over time by
reference to the stage of completion of the contracts. Of this amount, £3.3m (2018: £0.2m) was included in the contract liability balance at the
beginning of the year. Further revenue of £272.5m (2018: £337.3m] is expected to be recognised in future years in respect of these contracts,
of which 98.3% (2018: 75.0%) is expected to be recognised within five years.

Zdroj: Barratt Developments vyro¢ni zprava 2019
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Obr. 6 Ukadzka nesplnénych povinnosti (tabulka)

Future revenue for remaining performance obligations breaks down between the
following years.

Expected revenue recognition for remaining performance obligations

2019 2020 2021 2022 >2023 Total
Construction 104,655 48,500 30,753 4,750 3,384 192,042
Residential Devel-
opment 7,884 4,633 608 122 13,247
Commercial Proper-
ty Development 2,900 628 2,180 5,708
Infrastructure
Development 35 35 70
Total 115,474 53,796 33,541 4,872 3,384 211,067

Zdroj: Skanska vyro¢ni zprava 2018

Ve skupiné se naslo 5 firem, které informaci neuvedly. IFRS 15 dovoluje tyto
informace v jistych ptipadech neuvést (povinnosti kratsi nez 1 rok, vykazovani vynost
podle vyse fakturovani), ovSem musi byt fe¢eno, ze je aplikovano toto zjednoduseni.
Je pravda, Ze vétSina firem, kterd nema uvedené nesplnéné povinnosti, jsou ty subjekty,
které vykazuji pfevazné at point in time, a proto mizeme predpokladat, ze nesplnénych
zavazki dodat maji malé mnozstvi. Ale protoze jsem nedohledala informace o uziti
zjednodus$eni, oznacila jsem informaci za neuvedenou.

Znehodnoceni (impairment) je taky jeden zpozadovanych udajt, ale jejich
vykazovani se nelisi od znehodnoceni dlouhodobého majetku a dal§iho majetku, ktery
podléhd impairment. Pokud firma ménila cenu majetku, je tato informace vykazana
vzdy v kapitole, které se znehodnoceni tykd. Pro smlouvy se zdkazniky tedy nejcastéji

vykazané spolecné s pohledavkami.
3.2 Kbvalitativni udaje

Kvalitativni udaje, na rozdil od kvantitativnich, nemtzeme hledat ve finan¢nich
vykazech. Mohou byt uvedeny bud’ v poznadmkach, stejné jako nékteré z vyse

uvedenych hodnot, nebo na zacéatku ptilohy v ucetnich metodach.

28



3.2.1 Povinnost dodat

Prvnim okruhem jsou povinnosti plynouci ze smluv. Firmy maji zvefejnit
pomérné Siroky okruh dat spojenych se zavazkem dodat — platebni podminky, povahu
poskytovaného zbozi a sluzeb, poskytované zéaruky, a dalsi. Informace mohou byt
odlisné pro kazdy typ zbozi, ve stavebnim primyslu se i jednotlivé zakdzky mohou
vyrazné liSit, proto miZe byt obtizné najit spravnou miru poskytovanych dat.

Jako prvni se standard zminuje o splnéni povinnosti — firma ma uvést, kdy
dochazi k pievedeni kontroly na zakaznika. Tato informace neni tak jasné patrna jako
piedchozi udaje, které jsme hledali. Ve vétSing ptipadi jde jen o par slov, a proto je
jednoduché informaci ptehlédnout. VétSina firem se o plnéni povinnosti zmifuje
v ucetnich metodach na zacatku ptilohy, nékteré firmy to zahrnuji do popisu vynosu.
N¢kolik firem informaci uvedlo v obou téchto kapitolach. Pouze u skupiny Vinci se
mi nepodafilo informaci dohledat.

Na naSem vzorku je vidét, Ze okamzik splnéni povinnosti se v jednom odvéti
ptiliS nelisi. 10 ze 14 spolecnosti splni povinnost pfi pfevodu vlastnického prava
na zakaznika. Dal$i uvadéné moznosti, napt. pro dalsi Cinnosti, které firmy poskytuji,
byly v okamziku dodéni, odeslani, poskytnuti sluzby a dalsi. Jedna tietina firem
zaroven uvedla obvyklé trvani smluv, ¢asto odlisené podle typt Cinnosti (viz Obr. 7).

Platebni podminky byly ptekvapivé problémovou kategorii. Pouze u5
spolecnosti jsem nasla konkrétnéjsi informace. Ty byly nejcastéji uvedené v ucetnich
metodach, firma Bovis Homes informaci o splatnosti uvedla v kapitole Pohledavky
z obchodnich vztahti a firma Balfour Beatty ji uvedla jak v ucetnich metodach, tak
v kapitole zaméfené na smlouvy se zakazniky. I u téchto firem byly informace podané
velice stru¢né, byla zminéna pouze lhiita pro zaplaceni faktur, nebo kdy probihala
fakturace (napi. podle domluvenych podminek ve smlouvé).

M¢l by byt uveden i vztah mezi na¢asovanim plnéni povinnosti a plateb a tim, jak
ovliviluji majetek a zavazky firmy. Podle pfedchozi polozky bychom mohli o¢ekévat,
Ze ani tato polozka nebude pfiili§ Casto uvadéna. A 1 kdyz se to ve vykazech potvrdilo,
zavislost na vyse popsanych udajich je minimalni. U 8 firem byly uvedeny pouze
platebni podminky, nebo naopak pouze vztah mezi platbami a plnénim povinnosti. Jen

firma Balfour Beatty a Redrow zvetejnily vSechny zminéné informace.
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Nejcastéji byl vztah popsan v Gcetnich metodach, ale tidaje jsem nasla i v kapitole
Vynosy nebo Obchodni pohledavky. Néekteré firmy pouze uvadély zakladni popis
smluvnich aktiv a zavazkl spolecné s faktem, Ze intervaly plateb a fakturace
nekoresponduji, proto muze vzniknout aktivum nebo zavazek. Né&kolik malo
spole¢nosti uvedlo konkrétnéjsi situace, jako napt. délku drzeni pfijatych zaloh, nebo
naopak ze k vystaveni faktur dochéazi pfi splnéni povinnosti a nevznika tak zadny
smluvni zavazek.

Povahu zboZi a sluzeb jsme mohli nejéastéji najit v ptiloze v kapitole Uetni
metody, ale objevovala se i v kapitole o smlouvach se zdkazniky nebo v kapitole
Vynosy. Nekolik spolecnosti mélo pouze popis segmentil a dalsi udaje o zbozi nebo
sluzbach uz neposkytlo. Vyrazn¢ se lisila i mira podrobnosti u povahy poskytovaného
zbozi ¢i sluzeb. Jen né€kolik malo firem poskytlo konkrétnéjsi charakteristiku jejich
¢innosti. Mira informaci se pohybovala od pouze ndzvt ¢innosti (napf. vystavba budov
pro bydleni) po celou podkapitolu. Jeden z nejpodrobnéjSich popisi méla firma
Balfour Beatty, ktera méla zvlast’ specifikovany kazdy segment a fadu ¢innosti, ktery
pod dany segment patii. Do popisu zahrnula obvyklou délku zakazek, zda zakaznici
jsou z vetejného nebo soukromého sektoru, a zékladni informace o cené a povinnosti

dodat. Uryvek vyjmuty ze zavérky firmy Balfour Beatty miizete vidét na obrazku &. 7.
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Obr. 7 Ukazka povahy poskytovaného zboZi ¢i sluzeb

4 Revenue

4.1 Nature and services of goods

4.1.1 Construction Services

The Group's Construction Services segment encompasses activities in relation to the physical construction of assets provided to public and
private customers. Revenue generated in this segment is measured over time as control passes to the customer as the asset is constructed.
Progress is measured by reference to the cost incurred on the contract to date compared to the contract’s end of job forecast (the input
method). Payment terms are based on a schedule of value that is set out in the contract and fairly reflect the timing and performance of
service delivery. Contracts with customers are typically accounted for as one performance obligation (PO).

Typical
Types of assets cmtract length Nature, timing of satisfaction of performance obligations and significant payment terms
Buildings 12 to 36 months The Group constructs buildings which include commercial, healthcare, education, retail and residential

assets. As part of its construction services, the Group provides a range of services including design
and/or build, mechanical and electrical engineering, shell and core and/or fit-out and interior
refurbishment. The Group's customers in this area are a mix of private and public entities.

The contract length depends on the complexity and scale of the building and contracts entered into
for these services are typically fixed price.

In most instances, the contract with the customer is assessed to only contain one PO as the services
provided by the Group, including those where the Group is also providing design services, are highly
interrelated. However for certain types of contracts, services relating to fit-out and interior
refurbishment may sometimes be assessed as a separate PO.

Infrastructure 1 to 3 months The Group provides construction services to three main types of infrastructure assets: highways,
for small scale railways and other large scale infrastructure assets such as waste, water and energy plants.
miEsiuciie Highways represent the Group's activities in constructing motorways in the UK and the US.
works = A : . S -

This includes activities such as design and construction of roads, widening of existing motorways

241060 or converting existing motorways. The main customers are government bodies.
2;2{2';;? ::;ge Railway construction services primarily in the UK and US include design and managing the
constructign construction of railway systems delivering major multi-disciplinary projects, track work, electrification

and power supply. The Group serves both public and private railways including high-speed passenger
railways, freight and mixed traffic routes, dense commuter networks, metros and light rail.

Other infrastructure assets include construction, design and build services on large scale complex
assets predominantly servicing the waste, water and energy sectors.

Contracts entered into relating to these infrastructure assets can take the form of fixed price or
target-cost contracts with shared pain/gain mechanisms. Contract lengths vary according to the size
and complexity of the asset build and can range from a few months for small scale infrastructure
works to 4-5 years for large scale complex construction works.

In most cases, the contract itself represents a single PO where only the design and construction
elements are contracted. In some instances, the contract with the customer will include maintenance
of the constructed asset. The Group assesses the maintenance element as a separate PO and
revenue from this PO is recognised in the Support Services segment. Refer to Note 4.1.2.

Zdroj: Balfour Beatty vyro¢ni zprava 2018

3.2.2 Odhady

Jedno z nejpodstatnéjSich rozhodnuti se tyka okamziku uznani vynost. Proto
musi kazda firma zvefejnit, kdy pfesné¢ dochazi k pieneseni kontroly, a tedy vznika
pravo na uznani. V ptipad¢, kdy firma plni povinnosti béhem del§iho ¢asového obdobi,
musi byt popsano, jak je procento dokonceni méteno, véetné jmenovani uzité metody.
Vsechny firmy alespon ¢aste¢né polozku popsaly, ve vét§ing pripadl v rdmci ucetnich
metod, ale data se mohly vyskytnout i v kapitole Vynosy.

Nebyl jasné patrny vzorec, uzité metody se liSily. Vyskytovaly se jak vstupni, tak
vystupni metody a nejcastéji bylo procento dokonceni méteno dle zdznamu provedené

prace, ktery byl provadén béhem stavby. Pokud byly vynosy vykazovany béhem

31



jediného okamziku, shoduje se tento Udaj s plnénim povinnosti, coz bylo nejcastéji
v okamzik pfevedeni vlastnického prava na zakaznika, jak jsem zminila vyse.

Odhady spojené s transakéni cenou jsem u 5 spolecnosti nebyla schopna
dohledat. VétSinou ale byly tidaje uvedené v ucetnich metodach, ptipadné v kapitole
Vynosy nebo Smlouvy se zakazniky. Firmy nejcastéji popisovaly, jak4 ¢ast variabilni
slozky je uznana do vynosi. Pouze 2 firmy — Ferrovial a Skanska — mély smlouvy,
které obsahovaly finan¢ni slozku ceny. I ptes to, ze standard uklada za povinnost uvést,
zda je aplikovana finan¢ni slozka ceny, nebyla tato informace vzdy uvedena.
I v ptipadé, kdy je obdobi mezi platbou a uznanim vynosu kratsi nez 1 rok a firma
vyuzije zjednoduseni, musi byt tento fakt zvetejnén. Informace o finan¢ni slozce ceny
jsem ale dohledala pouze u 5 firem.

Udaje o alokaci neuvedl téméi nikdo. Tato polozka nemusi byt relevantni
pro nékteré¢ firmy, protoze mohou vSechny své povinnosti oznalit jako jedinou
povinnost dodat, ale tomu tak u vétSiny firem nebylo. I kdyz uvedly, ze vétsina jejich
smluv obsahuje pouze jedinou povinnost, vétSinou se vyskytovaly urcité piipady, kdy
bylo povinnosti ve smlouvé vice. Alokaci transakéni ceny zminila pouze skupina
Vinci, kterd uvedla, ze provadéji alokaci, kde je tfeba, a firma Ferrovial, kterd popsala,
ze alokaci provadi podle trzni hodnoty zboZi.

Posledni polozka, které jsme se vénovali, jsou zaruky a dalSi zdvazky spojené
se smlouvami se zdkazniky. Podobné jako alokace neni tato informace aplikovatelna
pro vSechny firmy. U stavebniho odvéti se nevyskytuji typické zaruky nebo moznosti
vratek, jak tomu je u prodeje zbozi, ale i v naSem vzorku se vyskytovalo nékolik
ptikladii. Pokud prodejem vznikl zavazek a firma musela vytvofit rezervu, jak tomu je
nejcastéji u vratek a dalSich reklamaci, udaje o nich najdeme v kapitole Rezervy.
Informace o tom, jak je odhadovana vySe rezerv, mize byt uvedena i v ucetnich
metodach na zacatku ptilohy.

Stejné tomu tak je u druhti zaruk. Pokud firma nabizi zaruku ke svému zboZzi nebo
sluzbam, je nejCastéji v icetnich metodach nebo v kapitole Rezervy popséano, jak jsou
zaruky uctovany — zda jsou vyhodnoceny jako samostatna povinnost dodat a je na n¢

alokovéna ¢ést ceny, nebo jsou tvofeny rezervy.

32



Z.aver

Vykazovéni vynost bylo diive harmonizovano standardy IAS 11 a IAS 18, které
byly nahrazeny dokumentem zroku 2014 — IFRS 15. Firmy, které neaplikovaly
standard predbézné, implementovaly zmény poprvé za Ucetni obdobi zacinajici
nejdiive 1.1.2018. Musely upravit ucetni metody, aby odpovidaly pétikrokovému
modelu, ktery novy standard ustanovil. Po identifikaci smlouvy a povinnosti z ni
plynouci, musi urcit transakéni cenu. V ptipadé, kdy jedind smlouva obsahuje vice
povinnosti, je transak¢ni cena dale alokovéana na tyto povinnosti.

Uzndn miize byt vynos v okamziku, kdy je splnéna povinnost plynouci
ze smlouvy. To nastava pfi pfevedeni kontroly nad aktivem na zakaznika, pficemz
kontrola muze pirechazet postupné, nebo v jediny okamzik. Pokud je kontrola
pienesena jednorazove, je celd vySe transak¢ni ceny, ktera byla alokovdna na danou
povinnost, uznana do vynosii. Pokud je kontrola pfenesena béhem delSiho ¢asového
obdobi, je tieba uznavat vynosy na zaklad¢ procenta dokonceni. Procento dokonceni
muze byt uréeno pomoci dvou zdkladnich metod — metody vystupl a metody vstupti.

Vyse vynost plynouci ze smluv se zdkazniky musi byt v ucetni zédvérce odliSena
od ostatnich vynosi. Vynosy musi byt dale rozdéleny do kategorii dle vlastnosti zbozi
¢i sluzeb, ze kterych plynou. Vykazuji se i zlistatky smluvnich aktiv a zdvazka, které
vznikaji v ptipadé, kdy platby od zadkaznikli neodpovidaji pInéni povinnosti. V zavérce
by se méla objevit i charakteristika hlavnich povinnosti, které spolecnost pravidelné
plni — kdy dochazi ke splnéni, s jakymi platebnimi podminkami je spojena, hlavni
napln této povinnosti, nebo zda z ni plynou zavazky spojené se zarukou nebo vratkami.
Dulezité je i popsat hlavni odhady a rozhodnuti, jako je napt. metoda uzitd pro vypocet
procenta dokonceni, uréeni variabilni nebo finan¢ni slozky transakéni ceny nebo
tvorba rezervy pro vracené zbozi.

Vétsina udajii se vyskytovala bud’ v kapitole Uetni metody nebo Vynosy.
Odhady a rozhodnuti jsou nejcastéji spojeny s metodami uzitymi v ucetnictvi, proto je
nejlepsi je hledat na zacéatku ptilohy, kde jsou pravidla tcetni jednotky popsana.

Vynosy vykazané v bézném obdobi a dal$i podrobnosti jsou nejcasteji uvedeny
spolecné v kapitole zaméfené na trzby. Smluvni zlstatky byvaji nejCastéji zvetejnéné

v ramci obchodnich pohledavek a zavazkl. Nékteré spolecnosti voli jiny pfistup
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a do prilohy zahrnou specializovanou kapitolu, kde jsou vykézany podstatné udaje o
smlouvach se zékazniky.

Poté, co jsme se podivali na zdvérky 15 stavebnich firem, které vykazuji dle IFRS,
zjistili jsme, Ze tyto pozadavky nejsou stoprocentné dodrzovany. Nejdiilezitéjsi udaje
jako je vySe vynost, jejich rozliSeni a kdy jsou vynosy uznavany, jsou vzdy alespon
do urcité miry uvedeny. Dalsi polozky uz mohou ve vykazech chybét, nej¢astéji tomu
tak bylo u platebnich podminek. Divody téchto nedostatki mohou byt kvli ptilisné
variabilité¢ (sumarizace informaci nebyla jednozna¢nd) nebo kvili nedavné
implementaci, coz by znamenalo, ze v nasledujicich letech budou pozadavky vice

dodrzovany.
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Ptiloha A — Tabulka souhrnnych vysledkl analyzy

Barratt
Balfour Developm Bovis
Polozka Paragraf | Beatt ents Bellwa Berkele Homes

Vynosy plynouci ze smluv 113 (a) +

+ rozdéleni do kategorii 114 R R C 0 R
Vynosy splnéné ze

smluvnich zavazka 116 (b) C R T 0 R
Vynosy plynouci z

povinnosti splnénych v

minulych letech 116 (c) - A - - -

Smluvni aktiva a zavazky 116 (a) C,T T T T R
Nesplnéné povinnosti 120 (a) R R T - 0
Ocekavané splnéni 120 (b) R R T - R
Zjednoduseni 122 - - - 0 -

Kdy dochazi ke splnéni

povinnosti 119 (a) R AR A R R
Platebni podminky 119 (b) A, C 0 0 0 T
Vztah mezi plnénim

povinnosti a platbami 117 C,R 0 T 0 0
Povaha poskytovaného

zbozi ¢i sluzeb 119 (¢) R 0 A 0 A
Metody uzité pro postupné

uznavani vynosu 124 A R - - R
Okamzik pfeneseni kontroly =~ 125 A AR A R A
Urceni transakéni ceny 126 (a) A R 0 0 R
Alokace 126 (c) 0 0 0 - 0
Vratky, zaruky a dalsi 119 (d) +

povinnosti (e) P A - P -

Méfeni vratek, zaruk a

dalsich povinnosti 126 (d) A -

- P -
Celkovy pocet chybéjicich
poloZek 1 3 7 3
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Persimmo
Polozka Paragraf CRH Ferrovial Hochtief Kingspan n

Vynosy plynouci ze smluv 113 (a) +

+ rozdéleni do kategorii 114 R F R S R
Vynosy splnéné ze

smluvnich zavazka 116 (b) T 0 R 0 0
Vynosy plynouci z

povinnosti splnénych v

minulych letech 116 (c) - F - - -
Smluvni aktiva a zavazky 116 (a) T T T T T
Nesplnéné povinnosti 120 (a) R F R - -
Ocekavané splnéni 120 (b) R F R T -
Zjednoduseni 122 R - - 0 0
Kdy dochazi ke splnéni

povinnosti 119 (a) A A R A A
Platebni podminky 119 (b) A 0 0 - 0
Vztah mezi plnénim

povinnosti a platbami 117 0 A 0 A 0
Povaha poskytovaného

zboZzi ¢i sluzeb 119 (c) A A 0 S 0
Metody uzité pro postupné

uznavani vynosu 124 A A A - A
Okamzik preneseni kontroly 125 A A - A A
Urceni transakéni ceny 126 (a) A A A 0 0
Alokace 126 (c) 0 A - 0 0
Vratky, zaruky a dalsi 119 (d) +

povinnosti (e) A A AP P -
Méfeni vratek, zaruk a

dalsich povinnosti 126 (d) A P A

A -
Celkovy pocet chybéjicich
poloZek 2 2 3 7
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Wienerbe
Polozka Paragraf Redrow Skanska i

Vynosy plynouci ze smluv 113 (a) +

+ rozdéleni do kategorii 114 R R R S R
Vynosy splnéné ze
smluvnich zavazka 116 (b) 0 0 T 0 0
Vynosy plynouci z
povinnosti splnénych v
minulych letech 116 (c) - - - - -
Smluvni aktiva a zavazky 116 (a) T C T C T
Nesplnéné povinnosti 120 (a) - C R C R
Ocekavané splnéni 120 (b) T C R T R
Zjednoduseni 122 0 - - - R
Kdy dochazi ke splnéni
povinnosti 119 (a) A A R 0 A,F,R
Platebni podminky 119 (b) A 0 0 0 0
Vztah mezi plnénim
povinnosti a platbami 117 A A F 0 AR
Povaha poskytovaného
zbozi ¢i sluzeb 119 (¢) 0 A F C S
Metody uzité pro postupné
uznavani vynosu 124 - A A A AR
Okamzik preneseni kontroly 125 A A R - AR
Urceni transakéni ceny 126 (a) A A R C A
Alokace 126 (c) 0 - 0 C 0
Vratky, zaruky a dalsi 119 (d) +
povinnosti (e) - AP - P A, P
Méfeni vratek, zaruk a
dalsich povinnosti 126 (d) - - - AP A,F,R
Celkovy pocet chybéjicich
poloZek

Legenda:

A — kapitola Uetni metody S — kapitola Segmenty

C — kapitola Smluvni aktiva a zavazky T — kapitola Pohledavky/Zavazky

F — kapitola zaméfend na IFRS 15 z obchodnich vztahi

P — kapitola Rezervy » —nelze aplikovat

R — kapitola Vynosy 0 — nenalezeno

Zdroj: vlastni zpracovani na zéklad¢ vyrocnich zprav vybranych firem
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